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PREFAZIONE

Questi « Principii » presentano uno svolgimento della teoria eco-
nomica del commercio intesa nel senso piw proprio. L’analisi di
altre industrie anche affini, quali la bancaria ed i trasporti, fu de-
liberatamente esclusa da questa trattazione, in cui 8i prescinde pure
dal riguardo tecnico e pratico delle questioni, considerati solo in
quanto valgano a chiarimento o come applicazione della dottrina. Per
questi ultimi rigpetti st é con qualche diffusione discorso della po-
litica commerciale internazionale.

In questi confini cosi rigorosamente delimitati, ¢ problemi precipui
vennero tnvestigati ed esposti; ed oso sperare che queste pagine pos-
sano eccitare a studi di alta dotirina, come a dare notizia piw pre-
cisa ¢ comprensiva delle leggi, che regolano taluni importanti fatti

della vita sociale.

Napoli, luglio 1912.

Augusto Graziani.







CAPITOLO PRIMO.

Nozioni generali sul commercio.

II commercio & lo scambio assunto ad oggetto di industria spe-
ciale : vale a trasferire le ricchezze.da produttore a produttore
o da produttore a consumatore. Quegli che acquista prodotti per
il proprio consumo non fa opera di commerciante, anche se in
altro periodo, per mutazione dello stato dei bisogni o dei propri
redditi, li rivende.

Nemmeno agisce quale commerciante 'imprenditore che impiega
i capitali suoi od altrui nell’acquisto delle materie prime e sus-
sidiarie occorrenti alla produzione, la quale egli dirige ed invigila.

L’attivita commerciale si esaurisce nella acconcia distribuzione
e presentazione dei prodofti in data quantitd, in dato luogo, in
dato tempo ; distribuzione e presentazione, che suppone la cu-
stodia e la cura delle merci stesse. Fu detto giustamente e sin-
teticamente che I’ industria commerciale & distributrice, trasloca-
trice e conservatrice : invero o conecorre a raccogliere in picecole
o grandi partite prodotti che rivende, all’ingrosso od al minuto,
o serve ad avvicinare mediatamente od immediatamente i pro-
duttori ai consumatori, od a rivendere in un periodo i prodotti
comperati in un altro (1).

(1) L. Cossa. — Economia Sociale, Milano 1899, pag. 65.
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Parecchi scrittori ritengono elemento caratteristico dell’attiviti
commerciale lo scopo di lucro. Ma questo & elemeénto comune @
qualsiasi attivitd economica — che sempre ¢ ispirata alla legee
del minimo mezzo (1). Certo il commerciante , al pari dell’ im-
prenditore di miniere, del conduttore dell’azienda agricola, dcl-
I’ industriale , tende al conseguimento di un profitto, ma questo
fine non & fatto specifico che discrimini il commercio da altri
rami di azione economica.

Pud sembrare che il concetto giuridico del comnercio sia dilfe-
rente dal concetto economico di esso. Per es. il Codice i Com-
mercio italiano dichiara commercianti coloro che esercitano atti
di commercio per professione abitnale e le societd commereciali
(art. 8) ed enumera, senza darne una definizione, una larga schiera
di atti di commercio in via dimostrativa. Fra gli atti i com-
mercio si comprendono le imprese di fabbriche e di costruzione,
di manifatture, le imprese litografiche e di assicurazione od anche
ogni industria, che supponga la lavorazione dell’ oggetto acqui-
stato per rivenderlo (art. 8). Di pitt art. 4 reputa atti di com-
mercio gli altri contratti e le altre obbligazioni dei commercianti,
se non sono di natura essenzialmente civile o se il contrario non
risulti dall’atto stesso. Quindi prescindendo da questi che si pre-
samono atti di commercio per ragione subbiettiva, riguardo ciod
alla persona che li compie, sono designate per ragione obbiettiva,
come commerciali imprese sostanzialmente industriali in senso
stretto, mentre dall’altro canto si ¢ ritenuta necessaria una ¢spressa
dichiarazione, per eliminare dubbii e controversie intorno al ca-
rattere di atti di commercio della compra e rivendita di immo-
bili fatta a scopo di speculazione commerciale (art. 3 n. 3 del
Cod, di Commercio), dubbii fondati sul concetto che il commer-
cio avesse per oggetto soltanto cose mobili. Anzi mancando nel
Codice del 1865 una disposizione, che qualificasse come atto di

(1) LEx1s. — Commercio nel Manuale dello Schonberg, tradotto in italiano
nella 3* Seric della Bibliotecea dell’ Economista. Torino, 1889 pag. 515. W.
Roscher. Nalionalokonomik des Handels und Gewerbefleisses, 3° volume del Sy-
stem der Volkswirthschaft, Stuttgart 1882.



.

commercio la compra di immobili allo scopo di rivendita, la giuri-
sprudenza si era pronunziata prevalentemente nel senso della non
commercialitd di tali contrattazioni.

Veramente lo sviluppo esteso del commercio di immobili (ter-
reni, fabbricati, aree fabbricabili in ispecie) con caratteri di co-
stanza e continuitd, & pilt recente ed ancora presenta minore
entita del complessivo commercio di mobili, e si comprende quindi
come pil tardi sia stata riconosciuta e disciplinata dal diritto
positivo quale atto commerciale I’alienazione di stabili (1), Si ag-
giunga che il commercio di immobili manifesta certe peculiarita
inerenti all’ impossibilta del loro trasporto da luogo a luogo; inol-
tre suppone che il soggetto (individuo o societd) abbia comprato
per rivendere e non all’ intento di soddisfazione diretta, o di uso
per fini immediatamente produttivi, mentre il commercio di mo-
bili puo verificarsi fra commerciante e consumatore diretto.

Quanto alle altre attivita sopra menzionate, che hanno carat-
tere industriale in senso stretto, e non commerciale, e che pure
dalla nostra legislazione sono comprese fra gli atti di commer-
¢io, non deve perd dirsi che siavi un contrasto fra il concetto
economico ed il concetto giuridico del commercio.

I1 contrasto apparente dipende dagli scopi della determina-
zione giuridica, la quale tende soltanto a disciplinare con norme
particolari dati fatti ed istituti, non a dichiararne la loro natura
essenziale. Se le dette industrie non fossero state comprese fra
gli atti di commercio dal nostro diritto vigente sarebbero state
regolate secondo la legislazione civile cosi le contrattazioni, come
in genere i rapporti giuridici ad esse inerenti : non sarebbe stata
piit applicabile la procedura di fallimento in caso d’insolvenza de-

(1) La speculazione sulle variazioni di prezzo dei terreni e dei falbricati
non ¢ solo dei tempi nostri; ed il diritto romano comprendeva fra gli atti di
traflico commerciale la preposizione di un insularius ossia di una persona che
subaffittasse a singoli varie parti di grandi casamenti, e considerava quindi
come specificamente commerciale la speculazione sull’ affitto e subaffitto di
case (f. 14, 3, 1, I. f. 19, 2, 30 p.) V. Fappa, Istituti commerciali del Diritio
Romano. Napoli, Pierro, § 38.
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gli imprenditori, pure esercenti quest’industiia professionalmente.
non sarebbero stati per essi obbligatori quei registri che la legge
impone ai commercianti di tenere, non sarebbero ammissibili
certi mezzi di prova in dati casi, in cui, a tenore della legge
commerciale possono, con gindizio discrezionale dal magistrato
consentirsi, mentre sono vietati tassativamente in materia civile.
E solo per determinare questi ed altri effetti, che si classificano
fra gli atti commereciali alcuni, che tali non sono essenzialmente
e quindi fra i commercianti si comprendono dei produttori che
esercitano industrie manifattrici, ma ¢id non immuta i caratteri
e la natura del commercio, che deve delimitarsi alle funzioni di
scambio.

Oggetto del commercio sono le merci in senso stretto; o a dir
meglio, le ricchezze, destinate allo scambio, finché non giun-
gono al consumatore che ne ta uso diretto, si denominano
merci. « Il carattere di merci non & una proprietd dei beni, ma
di regola ¢ un rapporto transitorio tra essi e i soggetti econo-
mici. Certi beni sono destinati dai loro possessori allo scam-
bio contro beni di altri individui: nel tempo in cui passano
per molte mani dal possesso dei primi in quello dei secondi sono
delle merci, ma quando hanno raggiunto la loro destinazione eco-
nomica, ciot quando si trovano nelle mani dei consumatori, ces-
sano (’ essere merei e diventano beni di consumo in contrapposto
a beni di scambio o merci, qnali prima erano ». Quindi indole
di merce non dipende dalla sua presenza in determinati loeali,
come magazzini, negozi, ma dalla determinazione di quegli che
ne dispone, di adoperarla a scopi di scambio, anziché di consu-
mo diretto. Certo nell’ economia contemporanca, ed in quelle in
cui il commerciante ¢ specificamente distinto da altre classi e
professioni, egli di regola consuma una parte insignificante o nep-
pure parte alcuna della ricchezza, che forma la materia dei suoi ne-
gozi e percio i beni, che sono negli edifici da lui determinati alla
conservazione ed alla vendita dei prodotti, hanno generalinente qua-
lita di merce. Ma la qualita permane, come dicemmo, finche per-
mane il rapporto fra il bene ¢ la determinazione del soggetto
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economico, e cessa allorché questi desiste dal proposito di alie-
nazione immediata o necessaria del prodotto, od allorche il bene
¢ passato nelle mani di chi ne fard nso diretto. « Per esempio
il cappello, che un cappellaio espone nel suo negozio allo scopo
di venderlo. la seta, che un negoziante di seta espone allo stesso
scopo sono merci, ma cessano immediatamente di esserlo, non
appena il primo destina il cappello al proprio uso, ed il secondo
fa con la stoffa di seta un presente a sua moglie; cosi i pani
di zucchero o gli aranci in mano del bottegaio sono merci, ma
perdono questo carattere non appena siano passati nelle mani
dei consumatori; anche il metallo monetato cessa di essere merce,
quando & destinato dal suo possessore pon pilt allo scambio, ma
a qualche altro fine; per es. gnando si danno monete all’argen-
tiere per farne stoviglie d’argento » (1).

Le diverse merei non possono essere tutte scambiate colla me-
desima facilita ed aleuni limiti prineipali si incontrano, che hanno
grado diverso appunto rispetto a varie categorie di ricchezze.
Anzitutto—anche a prescindere dalle disposizioni legislative, che
in altri tempi impedivano ad alecune classi sociali acquisto di
determinati prodotti — vi sono persone che non sentono il bi-
sogno di talune sorta di ricchezze, e si sa che a beni di con-
sumo generale fanno riscontro beni di consumo assai secarso e
fra queste categorie estreme sono comprese numerose altre in-
termedie colle pitt diverse attitudini di soddisfazione dei bisogni
di pit o meno larga schiera di persone. Certo il prezzo ha
influenza grande eosi sulle quantita che ciaseuno acquista di
dato prodotto, come sull’acquisto medesimo, concorrendo, di
regola , la elevazione di esso alla diminuzione della richiesta,
la sua depressione all’allargamento di essa, ma vi sono pro-
dotti di cosi specifico e particolare nso, che nessuna riduzione
di prezzo vale a renderli direttamente idonei alla soddisfazione

(1) Per il concetto scientifico di merce qui accolto e per le opinioni degli
scrittori C. MENGER, Grundsdtze, trad. ital. Principii fondamentali di economia,
estratto dal Giornale degli Kconomisti, Roma 1907 pag. 186 e segg. e partico-

larmente 202,
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di bisogni di date categorie di persone. Si faccia soltanto il con-
fronto fra le categorie delle persone presso le quali possono tro-
vare esito pane e carne, e quella di coloro, che desiderano acquista-
re stramenti astronomici, fra le categoric di persone che acqui-
stano vino e tabacco, e quelle che comprano opere sanserite. I1
medesimo pud dirsi anche relativamente a varietd particolari di
un medesimo prodotto. Gli ottici hanno occhiali per diversi gradi
di presbiopia e (i miopia ed i cappellai e guantal , 1 calzolai
e pelliceiai tengono pronti per lo scambio cappelli, gnanti, scarpe
¢ pelliccie di diverse misure e qualitd. Ma quanto & differente
il numero delle persone che hanno duopo delle lenti pin forti ¢
quello delle altre, che adoperano lenti i forza media! Qual dif-
ferenza si riscontra fra il numero delle persone che possono ser-
virsi di guanti o cappelli di media grandezza ¢ quelle delle
altre che richieggono scarpe e cappelli di grandezza o piceolezza
straordinaria (1)?7

A questi limiti inerenti alla natura individuale del bisogno se
ne aggiungono altri inerenti alle condizioni dei luoghi ed alla
trasportabilitd dei prodotti: i costi che il trasporto impone deb-
bono essere compensati dai vantaggi del consumo del prodotto
in altri luoghi e se dato il valore che il prodotto pud conseguire
e dato il costo, la convenienza economica manca, al di 13 di certi
confini, la merce non li oltrepassa. Si tratta tuttavia—affretsia-
moci a soggiungerlo — di limiti del tutto relativi, perché una ri-
duzione resa possibile nel costo di trasporto, od anche una ri-
duzione nel costo i produzione della merce rispetto a quello dei
prodotti. che si ottengono in iscambio, pud rendere esportabile
la merce che prima non lo era, (e questo punto sard da noi pre-
cisato trattando del commercio internazionale), ma giova notare
che, a paritd di date circostanze, le varie ricchezze presentano
pure per questo riguardo i piu vari gradi di permutabilita.

Anche il tempo entro il quale lo spaccio pud verificarsi ¢ molto
differente per le varie merci, sia perché i alcuni prodotti vi ¢

(1) C. MENGER. — Principii fondamentali cit. pag. 203-204.
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domanda soltanto entro alecuni periodi, sia perchd i prodotti sono
soggetti a pilt o meno rapida deteriorazione, il che implica costi
diversi di conservazione, di deposito, di magazzinaggio, e processi
tecnici differenti.

Pure sopra questi limiti influiscono talune condizioni: puo il
perfezionamento industriale, quello dei mezzi di trasporto atte-
nuare la deteriorabilitd del prodotto nel tempo, ma in dato mo-
mento, in dato Inogo, dati i mezzi disponibili, Pentita di queste
e delle altre circostanze pud valutarsi, quale una costante e quindi
ritenersi come determinata la estensione di tali limiti. B di que-
sti rapporti cui si collega il grado di esitabilitd delle merci deb-
bono tenere conto i produttori e pilt ancora i commercianti,

T’esame corretto della qualita della merce per rispetto pure alla
permutabilitd & elemento importante delle funzioni commerciali.
Correlativamente alla facilith di spaccio della merce a prezzi ri-
munerativi, ed alla possibile estensjone di esso, si formano mer-
cati d’indole pilt 0 meno vasta e di questi come di altri fattori che
a loro volta influiscono sulla circolabilitd dei prodotti, diremo in
appresso dettagliatamente (1).

Si suole affermare che il commercio possa avere per oggetto
oltre che prodotti materiali, anche titoli di credito od effetti, sia
che rappresentino, al pari delle cambiali, impieghi di breve du-
rata, sia che al pari delle obbligazioni e delle azioni, rappresen-
tino investimenti di capitale a termine pit lungo ed apportino
interessi o dividendi ai loro possessori. Ora 1’ acquisto di cam-
biali o sconto di esse significa I’ anticipazione della somma al
creditore o portatore dell’ effetto, che solidariamente si obbliga
cogli altri sottoscrittori. Se pure la cambiale & originata da un
negozio commerciale, non pud dirsi che il banchiere faccia opera
di commerciante in senso proprio: egli non ha d’uopo di cono-
scere 1 dettagli della tecnica commerciale, ma di sapere la consi
stenza degli affari che compiono i commercianti i quali a lui st
rivolgono per lo sconto, la maggiore o minore rapidita con cui

(1) Cir. ancora MENGER. — Principii cit. pag. 209 e segg.
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il loro capitale gira, e questo ¢ ben differente dal negozio di
trasferimento di prodotti mediatamente od immediatamente ai
consumatori. Il banchiere ha ufficio di intermediazione di credito
fra coloro che affidano alla banca i propri ecapitali e coloro che
li investono produttivamente, ma non partecipa né all’ impresa
industriale , né alla commerciale in guisa diretta. Anche I'emis-
sione di obbligazioni od azioni per conto di un consorzio poli-
tico o di una societa imprenditrice industriale non & ufficio com-
merciale, ¢ mezzo che facilita il concorso, il trasterimento di ca-
pitali a determinati rami, cui affluiscono da altri ai quali dianzi
erano applicati.

I’acquisto di obbligazioni od azioni, non al fine di impiegare
direttamente i propri capitali nel prestito o nell’industria, ma di
trarre profitto dalle variazioni di prezzi, non ¢ del tutto simile
alla vendita e compra di prodotti. Bsso include la previsione
che, intorno al futuro adempimento delle obbligazioni dell’emit-
tente, od ai guadagni realizzabili dall’impresa, fanno i negozia-
tori, 1 quali quindi apprezzano le condizioni di industrie cui -
rettamente non partecipano.

Invece il negoziante deve conoscere ¢ valutare le condizioni i
produzione, di approviggionamento attuale ¢d avvenire di quelle
ricchezze, le quali costituiscono Poggetto del suo commercio. Certo
vi sono aleuni prodotti materiali che possonsi ridurre a poche ca-
tegorie (quasi universalmente note, che si possono negoziare in
grandi partite mediante campioni e che hanno un mercato assai
esteso: il commercio a contanti od a termine di tali prodotti pre-
senta qualche punto di affinitd col commercio a termine di titoli
od effetti, quantunque non possa sostanzialmente confondersi con
€880, nemmeno se i titoli eoncernano imprese di produzione o di
scambio dei medesimi beni.

Se per esempio si considera il commercio di una data qualitd
di caffe, sia a contanti, sia a termine ed il negozio delle azioni
emesse da una societd produttice o fornitrice di cafte, si scorge
come il primo si determini e svolga in base alle circostanze, le
quali influiscono sulla produzione presente e futura del caffé, sulla
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quantity e la qualitd delle esistenze di questo bene, sull’offerta
sua nei mercati, il secondo anche se compiuto da individui, che non
intendono investire definitivamente i propri capitali, si riferisce
al valore delle azioni, cioé i permutanti considerano quali siano
i profitti ottenibili nell’industria o neilo scambio dei prodotti me-
desimi, e il giudizio sintetico degli operatori & espresso nel corso
degli effetti, mentre il prezzo attuale del caffée, od anche quello
preveduto in periodi futuri non ¢ che uno dei molteplici ele-
menti, cui il profitto si connette.

Quindi allorch@ si tratta di negozio di effetti, sempre si ha un
trasferimento di credito, di impiego di capitale o di ricchezza,
mentre il commercio vero e proprio, benché possa includere e
spesso includa elementi di credito, per il differente momento nel
quale ciascuno dei contraenti presenta il proprio bene all’altro,
ha esclusivamente per oggetto prodotti materiali. Per gli ausili
che al commercio presta la borsa, e per talune delle accennate
affinitd dovremmo discorrerne in questi Principii e trattare anzi
con qualche diffusione, delle operazioni che vi si eseguiscono.

Soggiungiamo che il commercio deve distinguersi dal trasporto.
Gia dicemmo che il commercio pud avere per oggetto pure beni
immobili; inoltre anche quando concerne prodotti mobiliari, non
sempre questi sono trasferiti da luogo a luogo, ed allorche lo
sono, non & che nell’atto del trasporto si conereti Pattivitd com-
merciale, che pud essere anche separata e che anzi, colla speci-
ficazione crescente delle occupazioni, tende vieppiu a differen-
ziarsene, pure per quel che riflette Porganizzazione delPimpresa
ed il possesso dei capitali. D’altro canto i trasporti non si rife-
riscono soltanto ai prodotti, ma anche alle persone che se ne
avvalgono per scopi differenti e servono pure alla trasmissione
di notizie.

Nel commercio ambulante le correlazioni col trasporto sono pilt
intime : quello non ha perduto ancora la propria importanza nem-
meno in paesi economicamente sviluppati, per talune speciali
localitd e per talumi particolari prodotti, ma a misura che la po-
polazione diviene pitt densa e che si perfezionano i mezzi di tra-
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sporto e di comunicazione la prevalenza del commercio stabile
¢ sempre maggiore. Bd in questo, come in tanti altri rapporti
economici : « si puo leggere nello spazio fra popoli di ineguale
cultura, quello che per i piu eivili di essi & stato il successivo
svolgimento nel tempo » (1). Per esempio la carovana ¢ ancora
oggl in parte dell’Affrica il mezzo di trasporto ¢ di ecommereio
indispensabile ed esclusivo, per ragioni di sicurezza e per la con-
dizione stradale, cosi come fu strumento del grande commercio
terrestre nell’antichitd: « nel deserto i popoli non viaggiano ma
vagano, i loro moti irregolari somigliano a quelli della sabbia
¢he 1i sostiene e del vento che li sospinge. T nelle oasi che i
nomadi cominciano a divenire stanziali, i barbari civili; & in esse
che comincia ad individuarsi la vita di un popolo, rappresentata
dal santuario e dall’ oracolo; & col passaggio da oasi a oasi, &
colla carovana che cominciano i viaggi e cessano le scorrerie.
Colla carovana si forma il primo nucleo @’ una personalitd ci-
vile, si costituisce un aggregato organico, si inizia I individio
complessivo e sociale e nel Cabiro si ha una guida, un capo che
rappresenta il re della nave ambulante, il pilota della flotta del
deserto » (2).

Ancora « il peddler nelle regioni poco popolate - dell’ America
oceidentale, il mercante ambulante russo nella Siberia » hanno
ufficio ampio ed efficace, non comparabile a quello pur, per talune
localitd ragguardevole, che tuttora adempie il cosi detto hattello
nelle nostre montagne (3). Altre volte anche quando « il mercante
non aceompagnava esso stesso le mercanzie di luogo in luogo, il
pilt spesso doveva pensare a provvedere al trasporto, ed essere

(1) La frase & del Messedaglia e si riferisce alla moneta, ma pno esatta-
mente riferirsi al passaggio dal commercio amhulante allo stabile. Clr. del
Messedaglia la memoria sulla moneta ed il sistema monelario in gentrale nel-
I’Archivio di Statistica del 1883 pag. 1.

(2) V. LaMPERTICO. — Il commercio (Economia dei popoli e degli Stati), Mi-
lano 1878 pag. 12. Cfr. per I'importanza delle carovane anche il cit. libro
di W. Roscher. Nationalokonomik des Handels.

(8) LeExis, — Op. cit.



fornito dei mezzi occorrenti, poich® i compratori aspettavano che
i prodotti fossero loro recati. Nel secolo XVIII i tessitori inglesi
vendevano i loro prodotti a negozianti, che a dorso di cavallo 1i
andavano poi smerciando nel paese: dopo il 1750 i mercanti co-
minciarono a mandare per mezzo di viaggiatori i campioni, spe-
dendo poi le merci ai compratori su carri... I1 commercio marittimo
& anche in connessione pill stretta col trasporto: case di commercio
si sono avvalse e tuttora si servono di navi proprie pel trasporto
delle loro merci, ma d’altro canto si avverte coll’ingrandirsi dei
trasporti marittimi una ulteriore specificazione fra le varie impre-
se, a seconda della natura, del carattere dei trasporti ed anche
dell’individualitd delle mereci trasferite. E non solo intervengono
imprenditori speciali per i trasferimenti interni delle mercanzie, ma
pure fra il commerciante e 'impresa di trasporti si interpongono in-
termediari come gli spedizionieri, specie quando si tratti di inol-
trare per terra merci giunte nei porti e soggette a diritti di dogana,
a caricamenti e scaricamenti ecc. Sempre i trasporti ed i commerci
hanno correlazioni intime, e come vedremo influenze reciproche si
manifestano fra la politica dei trasporti e quella commerciale, ma
non bisognaritenere che il trasporto sia elemento indispensabile del
commercio o che senza di esso non possa verificarsi commercio (1).

Il ecommercio pud essere grande o piccolo, all’ingrosso o al
dettaglio. Le due distinzioni non coincidono nel loro contenuto:
la prima si riferisce all’ estensione dell’ impresa, la seconda in-
vece all’ entitd delle partite, nelle quali lo spaccio suole vertfi-
carsi. Se il commerciante partecipa ai lavori esecutivi, al pari
dei suoi ausiliari e salariati, il commercio & piccolo, se si limita
al lavoro direttivo, il commercio & grande. Questo elemento sub-
biettivo ¢i sembra che, come nelle industrie & criterio distintivo
della grande dalla piccola impresa, possa applicarsi pure nel com-
mercio, quasi rappresentando la sintesi di fattori obbiettivi, nessu-
no dei quali isolatamente & univoco (2). Invece la distinzione fra

(1) Lexis. — 1. c. e per la Navigazione spec. il libro di C. Supino dal ti-

tolo omonimo 22 ed. Torino 1900.
(2) Cfr. le mie Istituzioni di Economia Politica, 2* ed. 1908 pag. 182.



commercio all’ ingrosso ed al minuto si collega ai rapporti gene-
ralmente prevalenti nel primo fra commercianti ¢ commercianti o
commercianti ¢ produttori, e prevalenti nel secondo fra commer-
cifinti e consumatori, che acquistano per lo pitt le frazioni loro
occorrenti in ristrette unita di tempo per il fabbisogno dome-
stico. Ora il commercio al dettaglio pud essere condotto anche
in aziende grandi, e come diremo piil innanzi, uno dei mezzi di
attenuazione dei costi di distribuzione del prodotto al dettaglio,
sta nella estensione dell’ impresa sino a date dimensioni. Inte-
ressanti problemi relativi alla formazione del prezzo nel mercato
all’ ingrosso ed in quello al dettaglio avremo occasione di stu-
diare in appresso.

Si suole pure distinguere il commercio in attivo e Passivo, a
seconda che viene csercitato da un paese con capitali propri,
€ con navi nazionali per iniziativa e direzione di propri commer-
clanti, oppure con capitali stranieri, mezzi esteri di navigazione
e commercianti forestieri. [’esistenza di classi speciali di com-
mercianti , la loro iniziativa dipende certo dalla specificazione
maggiore o minore delle classi sociali e dallo sviluppo econo
wico della popolazione e ne ¢ un indice; quella di una narina
piu o meno estesa & correlativa a tante condizioni e puo anche
una sana divisione internazionale del lavoro assegnare una pre-
ponderante parte nel servizio dei trasporti ad uno o ad altro
paese. Certo coll’ incremento di capitali & sempre piu eccitato
Pimpiego della ricchezza anche .all’estero, ¢ tanto pin probabile
quindi chs il commercio attive si estenda al di 14 dei confini
dello Stato, ma, come vedremo,non bisogna scambiare la causa
coll’eltetto, e tentare artificialmente di assicurare servigi alle navi
nazionali, commissioni ai negozianti del paese, poiche si procura-
no, in questa guisa, altri danni econowici non lievi. L’attivita del
commercio dev’essere la risultante naturale delle condizioni eco-
nomiche e ad ogni modo bisogna agire sui fenomeni che costitui-
scono gli antecedenti, non su quelli che costitniscono i conse-
guenti (1). Questi ed altri rapporti meglio chiariremo, allorché

(1) Cfr. RoscHER. — Nationalokonomie des Handels cit. pag. 99-100.
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diremo specificamente del commercio estero, che costituira una
parte fondamentale della nostra trattazione. E ragguardevolissima
appunto & la distinzione fra commercio interno ed estero, che
quasi mengzioniamo soltanto in questo primo capitolo.

I1 primo avviene entro i confini dello Stato, 1’altro fra persone
appartenenti a Stati diversi, quantunque i limiti politici si in-
tendano con certa relativitd e si contemperino con altre circo-
stanze sociali od economiche. E giova soggiungere, rinviando a
speciali capitoli successivi ogni particolare considerazione, che
il commercio internazionale dei vari paesi non é — a paritd di
condizioni. — in proporzione alla rispettiva estensione territoriale
od alla rispettiva popolazione ; anzi i piccoli paesi possono avere
relativamente ai grandi, in rapporto alla loro entita demografica,
un commercio esterno maggiore. Per esempio nel 1910 il com-
mercio estero dei Belgio era di T miliardi e 409 milioni, quello
dell’Ttalia di 5 miliardi e 326 milioni (esclusi i metalli preziosi
in entrambi i paesi) (1), e cosi anche in anni precedenti il vo-
lume del commercio belga supero pure assolutamente quello dell’I-
talia, riuscendo in ragione di abitanti anche pin di sette volte
maggiore, Se cio ¢ dovuto principalmente alla grande potenza pro-
duttiva di quel paese e alla costituzione speciale della sua in-
dustria, che lavora per il mercato mondiale, pure in parte &
attribuibile alla piccolezza di quello Stato in confronto al nostro,
e che rende per s¢ medesima pit limitato il commercio interno.
I1 commercio esterno del Belgio & maggiore di quello dell’ Italia,
ma il commercio interno dell’ Italia ¢ certamente maggiore di
quello del Belgio, se anche in proporzione meno forte. La
somma del commercio esterno dei vari Stati italiani doveva fi-
gurare maggiore di quello che il commercio dello Stato unitario,
appena compiuta la nostra unitd nazionale. Certo che se I’ Bu-
ropa fosse un solo Stato non direbbesi esterno, se non il com-
mercio che facesse cogli altri continenti, quello che si verifica

(1) Cfr. Panalisi del commercio estero nel vol. Movimento commerciale del Re-
gno d'Italia nell’qnno 1910,



fra Stato ¢ Stato passercbbe nella categoria dell’ interno (1)
Quindi se il commercio esterno ¢ uno degli elementi dai quali
puo desumersi il commercio totale, non » il tutto, ed il commer-
cio interno ha proporzioni differenti ad esso, le quali, fra altro,
sono correlative in ragione inversa, alla estensione territoriale
e demografica dei vari paesi.

Riservandoci di parlare dei vantaggi specifici del commercio
estero, menzioniamo quelli che concernono il commercio in ge-
nerale. Il commercio & 'agente della cireolazione, serve a faci-
litare le relazioni fra produttori e consumatori, altrimenti im-
possibili in taluni easi, in taluni altri troppo onerose e costose.
Al primi evita le noie, le spese, il perditempo di trovarsi da st
1 consumatori; ai secondi il disturbo di andare in cerca delle
merei richieste, le quali possono essere disperse presso un nu-
mero infinito di produttori. Cosi la domanda ha una soddisfa-
zione piu completa e piu pronta, senza bisogno che il consuma-
tore faccia acquisti in grandi masse, senza le perdite ed i rischi,
che risultano dalla necossitd di conservare a luogo i prodotti. 11
commercio pereio coopera al coordinammento della domanda e del-
I’ offerta delle ricchezze , alla conoscenza e diffusione di nnove
qualitd delle merei presso cerchie pin ampie di acquirenti, e an-
cora giova ad attenuare od impedire le deficienze in talune lo-
calitd, come a togliere in altre le esuberanze di date merei, a prezzi
che potrebbero dirsi normali,

Il commercio esercita quindi pure una forza equilibratrice, per
cui tendono a diminuirsi le differenze di prezzo degli stessi pro-
dotti in vari luoghi ed a rendersi pure piu stabili i prezzi me-
desimi entro dati periodi di tempo: di questi ufiici del commer-
¢io, avremo occasione di trattare piu distintamente in appres-
so (2). Certo tali vantaggi non si ottengono senza una serie

(1) Queste osservazioni furono sviluppate dal Messedaglia anche nelle Le-
zioni di Statistica ed in alcune prolusioni. Cfr. pone A. Loria, Corso di FEco-
nomia Politica, Torino 1910.

(2) Cfr. per una esposizione esatta e riassuntiva dei vantaggi del com-

wercio, C. Supino, Principii di economia polilica pag. 347.
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di costi inerenti appunto all’applicazione del lavoro e del capi-
tale indispensabili per Pesercizio della funzione commerciale, ma
le utilith conseguite compensano grandemente questi sacrifici,
salvo per quel che vi fosse d’eccesso nel numero dei commer-
cianti, eccesso che si anifesta in talune contigenze, come ve-
dremo, nel mercato al minuto.

Qualunque intermediazione impone degli sforzi, ed i mezzi e
gli strumenti che caratterizzano la stessa produzione capitalistica
sono indiretti di fronte a quelli dell’ economia primitiva : ma
quanto maggiore ne d lefficacia, quanto pilt cospicui ne sono
i risultati! GIi sforzi ed il tempo impiegati nella produzione
delle macchine, valgono a dotare I’agente economico di mezzi,
che potenziano intensamente la produzione successiva. Anche
la moneta costa sforzi di lavoro e di capitale, ma una economia
sviluppata non potrebbe prescindere da questo bene strumentale,
che facilita e moltiplica gli scambi.

Sarebbe superfluo intrattenerci sulla produttivita dell’industria
commerciale. Essa accresce l'utilitd delle ricchezze concorrendo
a porle a disposizione dei consumatori e quindi & produttrice, al
pari delle industrie estrattive, delle agricole, delle manifattrici,
nelle quali tutte I'momo solo si limita ad imprimere movimenti
alla materia, ad avvalersi delle forze naturali, per rendere le
cose pin idonee alla soddisfazione individuale o collettiva. Al
raggiungimento degli scopi, operando in guisa analoga a tutte le
altre, contribuisce I'industria commerciale: senza di questa in molti
casi non si riuscirebbe all’appagamento del bisogno, o lo si otter-
rebbe in misura inferiore, mentre & tale finale appagamento che di
impulso all’azione economica umana. I servigi del medico, dell’av-
vocato, dell’insegnante, per quanto utili, non sono produttivi per-
ché agiscono sulle qualitd umane e non sulle ricchezze, mentre il
commerciante contribuisce a che il bene materiale pervenga a
disposizione del consumatore e per ¢io crea — al pari d’ogni in-
dustriale d’ordine diverso — un accrescimento utilitario, il quale
direttamente si manifesta nella cosa medesima.



CAPITOLO SECONDO.

Inizi e sviluppo del Commercio.

Il commercio inteso in largo senso ha comuni le origini collo
scambio, ma anche quando lo scambio & sorto passa un lungo
periodo prima che divenga ramo indipendente d’industria. Quale
sia stata la prima forma di scambio non pud dirsi, ma & certo
che lo scambio fra economie appartenenti a genti diverse, a gruppi
differenti: esterno, ha preceduto quello fra economie appartenenti
alla medesima gente, al medesimo gruppo: interno. Le popolazioni
primitive presentano una grande omogeneita nel rispetto lisico
ed intellettuale; la speciticazione del lavoro in base a condizioni
personali si limita quasi soltanto alle differenze di sesso ¢ di etd,
mentre ha importanza maggiore la diversitd di disposizione di
fattori naturali, cui si collega precipuamente la diversitd di pro-
duzione. E quanto & meno grande la signoria dell’uomo sulle forze
naturali, tanto pill sono rilevanti queste differenze di produtti-
vitd inerenti alle materic ed agli agenti esterni, mentre col pro-
gresso tecnico vengono tali divergenze naturali trasformate e ta
lora certo anche intensificate in funzione della modificazione delle
attitudini soggettive dell’agente economico. Popolazioni riviera-
sche hanno prodotti diversi da quelle che vivono nell’ interno
d’un continente; le varieta climatologiche determinano varieta di
flora; specie le diverse piante per vegetare in futta la loro pie-
nezza richiedono diversa intensitd di calore: quindi vantaggi
naturali danno origine ad una specificazione di produzione fra
paesi lontani, piu che fra quelli in cui le differenze climatiche sono
meno sensibili. La divisione del lavoro territoriale & in tali periodi
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primordiali pitt efficace della divisione tecnica e della specifica-
zione professionale. Si aggiunge che data 'imperfezione dei mezzi
di trasporto, anche i trasferimenti da localitd vicine impongono
costi relativamente gravi, mentre se i costi sono forti pei trasporti
pitt lunghi trovano compenso nei benefici inerenti all’acquisto di
beni, che non potrebbero assolutamente conseguirsi mediante
produzione interna o che non potrebbero oftenersi se non con
sacrifici ancora maggiori (1).

L’eterogeneita delle produzioni di luoghi diversi favorisce quindi
il sorgere degli scambi esterni, mentre l’omogeneitad esclude gli
interni in queste fasi primitive. Ed un’altra condizione pure spiega
la precedenza degli scambi esteriori, la comunanza o collettivita
della proprietd: quando & comune la terra, quando sono comuni
gli utensili non vi ha necessitia di baratto. Ma se pure si spezza
la comunione della casa e si costituiscono famiglie variamente
numerose, 0 se anche in seguito gli utensili divengono oggetto di
proprietd privata, la terra permane tuttavia per lungo tempo in
possesso temporaneo delle varie aggregazioni domestiche, e distri-
buita e redistribuita periodicamente spesso in guisa che la quan-
titd ottenuta da ciascun gruppo compensi la varia sua fertilita.
Cosi che la coltivazione ha in questi periodi, carattere quasi uni-
forme. B quando pure si inizia la proprieta privata della terra, o
le ripartizioni avvengono a periodi pit lontani, una medesima
economia comprende produzioni diverse d’ordine agricolo ed in-
dustriale e la differenza dei prodotti delle varie economie ¢ piut-
tosto quantitativa che qualitativa, cosl che gli scambi interni
hanno indole frammentaria ed aceidentale ed anzi sono sostituiti
dai servizi, dalle prestazioni personali gratuite, che suppongono
per consuetudine, in termine pitt o meno breve, una contropre-

(1) Per una analisi approfondita dell'intiuenza delle divergenze climatolo-
giche sulla dinamica del commercio internazionale, cfr. FaNNoO, L'espansione
commerciale e coloniale degli Stati moderni. Torino 1908 pag. 226 e segg. L'in-
fluenza diversa dei costi di trasporti nelle varie fasi & connessa egregiamente
dal Fanno alla teoria dei costi comparati, che avremo occasione di esaminare
in capitoli successivi.

GRAZIANI, — Principii di economia commerciale., 2
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stazione. Una prova indiretta dell’ importanza di questi scambi
di servizi si desume pure dal contenuto dei contratti gratuiti
in diritto romano e dalla loro esistenza, accanto a contratti onerosi
che via via presero il posto dei primi. Vi & un intero sistema di
istituti gratuiti e che, manifestano le tracce giuridiche della mag-
giore antichitd. - Per esempio il mutuo era contratto rcale, richie-
dente la tradizione effettiva, rifletteva cose fungibili come frumento,
olio, vino, & solo posteriormente venne esteso a cose non [ungibili
per venderle e ritenere il prezzo: la stessa azione di stretio diritto,
la condictio mutut suflraga il concetto del carattere arcaico di questa
contrattazione. Ora questo contratto interveniva certo per vantag-
gio d’entrambi i contraenti: se ora 'uno aintava la costruzione della
casa dell’altro fornendo materie ed utensili, se forniva un attrezzo
da pesca, lo faceva perche non poteva in quel momento produttiva-
mente impiegarli, mentre lo avrebbe potuto fare utilmente nel
periodo della restituzione e pitt ancora forse poiche si assicurava
con questo mezzo una controprestazione nel momento del bisogno ».
Nella donazione — istituto pure antico — vi ha passaggio di pro-
prietd , del pari che nel mutuo, ma non occorre restituire a
tempo determinato ed altrettante cose dello stesso genere o
della stessa qualita. Pure il costume suppliva ed imponeva altre
donazioni, da parte del donatario, che costituivano una contro-
prestazione nel momento,in eui questa rispondeva alla soddisfa-
zione di bisogni del primo donante. Mentre oggi per fare una
donazione si esige un motivo specifico, allora « vi era in perma-
nenza un motivo generico: Pavarizia, ovvero il non voler dare ad
un altro se dare si poteva, sarebbe stato incompatibile coll’abito
mentale ed emozionale necessario affinché quelle societd primitive
non perissero, date le condizioni in cui si trovavano ». Anche
il comodato, clie manifesta la sua antica origine, sia perché non
era perfetto senza la tradizione della cosa, sia perché applicavasi
dapprima probabilmente soltanto ad attrezzi, istrumenti, bestiame,
doveva valere appunto a contrarre prestiti, che supponevano poi,
per le costumanze, una controprestazione. E nelle relazioni di
viaggiatori, anche contemporanei, che visitarono popoli primitivi
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o selvaggi si ha testimonianza di analoghi consuetudini, dell’im-
portanza che hanno i contratti gratuiti, le prestazioni personali,
le quali sono naturalmente di ostacolo ulteriore allo sviluppo del
baratto nell’interno del paese (1).

Certo le relazioni esteriori debbono essere state prima guerre-
sche e poi pacifiche; la preda, il brigantaggio furono i primi mezzi
che fecero apprezzare i prodotti di altre localitd. Nei poemi o-
merici guerra e commercio vengono descritti come esercitati quasi
simultaneamente; il predone porta il prigioniero sul mercato di
schiavi ‘a vendere : fenici, etruschi, greei tutti ebbero lucri da
industrie di pirateria e nel Corpus Iuris si menziona una legge
di Solone, secondo la quale risguardavasi lecita 1’associazione dei
pirati. La lunga persistenza del brigantaggio sui mari conferma
il concetto della preesistenza della preda ai baratti (2). Il fa-
moso verso ’Ibria Cretese, che si vantava di mietere colla spada
e raccogliere colla lancia pure conferma questa origine. I’ oc-
cupatio assunta a forma tipica della genesi e della causa del di-
ritto di proprietd si fa risalire anche etimologicamente al capere
ed al rapere; quindi all’espropriazione ed alla conquista (3). B
le forme piu remote che del baratto si conoscono, benchd pie-
namente consentano la manifestazione libera della volontd delle
parti, che si astengono da ogni coartazione violenta, tradiscono
1 precedenti rapporti ostili. Le parti infatti non si parlano e depo-
Sitano le merei quasi in luogo neutro, compiendo cosl un baratto
correttamente detto silenzioso. E questa forma di contrattazione
si manifesto nei paesi pili diversi ed in tempi vari, sempre quando
uno almeno dei contraenti versava in condizioni rudimentali di
coltura. Sappiamo che si usd in regioni d’Afirica, dell’ Asia, della
Polinesia e dell’America e lo descrivono scrittori ehe vanno da

(1) M. PANTALEONI.—L'origine del baratto, nel Giornale degli Economisti 1899-
1900 spec. vol. 19° (1899)

(2) CUNNINGHAM. — Western civilization in ils economie aspects: Ancient Ti-
mes. Cambridge, 1898, I.
(3) E. Crccorrti. — Tralti caratteristioi dell’ economia anmtica : introduzione al

volume 49 della Biblioteca di Storia economica. Milano 1905.
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Erodoto ai giorni nostri. Scrive Erodoto (Libia, lib. IV): e di-
cono inoltre i Cartaginesi esservi un luogo dell’ Atirica (Libia)
fuori delle colonne d’Ercole abitato dagli nomini e che cola qua-
lora essi approdano, le merci da essi fuori delle navi si pongono
e si distribuiscono in ordine sulla spiaggia. Risaliti sulle navi
fanno fumo. Gli indigeni, veduto il fumo vanno alla marina, met-
tono oro di contro alle merci, e tosto si allontanano. I Cartaginesi
escono ed osservano e se trovano che ’oro equivalga alle merei,
lo portano via, se no, tornano alle navi e aspettano. zli altri ven-
gono e aggiungono altro al primo sinchs li abbiano appagati. Ne
alcuna parte fa torto all’altra; perch® ne questi toccano Poro pri-
ma che lo trovino equivalente alle merci, né quelli le merei pri-
ma che gli altri abbiano preso Poro ». La narrazione di Erodoto
si riferisce al 5° secolo a. Cr.: Plinio (1° secolo dopo Cristo) narra
che i Seri nel medesimo modo contrattavano, prendendosi la mer-
canzia collocata presso cio che offrivano in vendita sulla riva del
finme dalla loro parte, se si contentavano della permutazione,
altrimenti la lasciavano, finchs il consenso bilaterale non si fosse
formato sulle quantitd respettivamente cedute (Hist. nat. VI 20).
Dei quali Seri pure conferma la stessa costumanza nel commercio
cogli stranieri, Ammiano Marcellino (IV secolo dopo Cr.). Paolo
Giovio (X VI secolo) dice dei Lapponi: « Gente selvaggia, diflidente,
pit di quello che sia finanche credibile, e che rifugge da contatto
con altri uomini e dalla vista di una nave. Costoro permutano
certe pelli bianchissime, che mnoi chiamiamo armellini, contro
merci di varia specie: cosl perd che evitano ogni colloquio e
vista con i mercanti, in quanto che fatta che sia una grande
raccolta della cosa da vendersi e lasciate che siano in un luogo
centrale le pelli, compiono i baratti con la massima buona fede,
con assenti ed ignoti ». Cosl il Shaw parla d’un traffico fra i Mori
oceidentali con certi popoli barbari, che dimorano lungo il Niger
senza inganno e condotto nel medesimo modo gilenzioso: Hum-
boldt di guello fra indiani e coloni spagnuoli, il capitano Kot-
zebue (1823-1826) cosi descrive il modo di trafficare degli Is-
chimesi della costa americana coi Russo-Indiani del Sud e del-



I’Asia : «lo straniero arriva primo, mette alcune merci sulla riva
e poi si ritira: ’americano allora viene, osserva gli oggetti, col-
loca accanto ad essi tante cose quante stima di dare, poi anche
egli va via. Dopo cid lo straniero si appressa ed esamina cid
che gli e offerto; se se ne contenta, piglia le pelli e lascia in
cambio la mercanzia, in caso contrario lascia ogni cosa a posto,
si allontana una seconda volta e aspetta che il compratore ag-
ginnga qualcosa. Se non possono accordarsi ognuno si piglia la
sua roba e va via»., E vi hanno pure forme intermedie fra il
baratto silenzioso e quello verbale: parecchi negozi ad Hawaii e
nelle isole di Sandwich si compievano mediante parcle pronun-
ziate dall’una e dall’altra parte, ma i contraenti stavano ciaseuno
nella riva opposta del finme e Ia merce era posta sopra una roc-
cia nel mezzo del fiume, dove le parti si recavano per prenderne
visione (1).

I1 dono ospitale che taluni serittori ritengono una delle forme
piu antiche, le quali avrebbero dato origine al baratto, & certo
proprio di fase posteriore a quella in cui appare il baratto silen-
zioso. Senza discutere se dal dono ospitale siano sorti scambi
basta riflettere che questi doni, a differenza degl’individuali, sug-
gellavano il patto inerente all’ ingresso dello straniero nella tribu,
nella gente, che includeva una certa sua compartecipazione a di-
ritto dei consociati. Quindi suppone una comunione o correlazione

(1) La narrazione di Erodoto fra economisti fu riferita forse per primo dal
Torelli nel libro: L’ avvenire del commercio curopeo. Firenze 1858 vol. 1v pa-
gina 17. I1 Roscher, Nationalokonomie des Handels cit., il Cognetti nell’opera:
Forme primitive dell’evoluszione economica. Torino 1881, e mell’altra: Formazione,
siruttura e vita del commercio esamina largamente la dottrina del baratto si-
lenzioso. I1 Pantaleoni nel saggio cit: L’origine del baratio raccoglie molte
informazioni antiche e moderne su questa forma e suffraga la teorica della prio-
ritd del baratto silenzioso rispetto a quella della prioritd del dono ospitale:
al saggio del Pantaleoni sono attinte le citazioni riferite nel testo di esempi
di baratto silenzioso. Cfr. anche Kulischer. Die Entwichelungsgeschichie des Ka-
pitalzinses nei Jahrbiicher fiir Nationalokonomie und Statistik di Jena 1899,
20 vol. pag. 322.
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maggiore fra 1 contraenti del baratto silenzioso, in cui i rapporti
81 istituiscono senza avvicinamento delle parti.

Che in un periodo assai remoto sianvi stati scambi esterni si
conferma pure da fatti relativi all’eta paleolitica: nelle caverne
dei trogloditi del centro della Francia si trovarono collari e brae-
cialetti di conchiglie del’Atlantico e pezzi di cristalli di rocea,
i quali potevano solo provenire dalle Alpi; a Tressigny-le-grand
puo presumersi sia stata una vera fabbrica di strumenti, per 1’ab-
bondanza della silice di buona qualitd ivi esistente e tali pro-
dotti, che si riconoscono per il loro colore particolare, si sono
ritrovati pure nel Belgio, dove dovevano essere pervenuti per
via di scambio (1). Per quel che riflette 1’ etd del bronzo ¢ del
ferro si hanno indizi di scambi che i Cretesi facevano del loro
rame coi paesi del Mediterraneo: si trovarono pani di rame se-
gnati con lettere minoiche in Sardegna ed in Sicilia, il che
prova come non mancassero per parte di navigatori dell’ Egeo
importazioni in Ttalia di armi, strumenti ed oggetti metallici d’uso
comune scambiati forse con taluni prodotti agricoli (2). « Comple-
tamente formato appare nella seconda metd del terzo millennio
a. C. il computo secondo unita di peso d’oro e d’argento ., cho
da Babylonia si sono diffuse per tutto ’antico mondo incivilito
e sono divenute le basi dei pesi monetari: la loro origine rimonta
evidentemente a tempi ancora di gran lunga pitt antichi. Sulla
base del sistema metrico e ponderale babilonese i paesi chiusi
dalle catene dei monti Tauro e del Zagros, che si spiegano al
sud, nella grande steppa syroarabica e nel deserto, abitati in
gran parte da Semiti, si sono pilt presto chiusi in un solo am-
bito di scambi. Le grandi citta di Syria e Fenicia sono le sedi

(1) PIGEAUNNEAU. — Histoire du commerce de la France. Paris 1885-1889, —
Boceardo. Manuale di Storia del Commercio. Torino 1886 pag. 15.

(2) A. Mo0sso.—Le armi antiche di rame e di brongo nelle Memorie della R.
Accademia dei Lincei, classe di scienze morali, storiche e filologiche. Roma
1908 (n. 6) spec. pag. 524 e 547 e per ipotesi relative al commercio del ferro
e dei prodotti dell’ industria siderurgica dello stesso A., Le origini del ferro
nella preistoria, nelle memorie della R. Accademia dei Lincei, n. 5, Roma 1910.
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principali del commercio e dell’industria, a cui esse debbono il
loro benessere e la loro importanza politica. B noto come esse
cercassero di estendere sempre pitt oltre i loro rapporti verso terra
e verso mare e come i Fenici attirassero nell’ambito del commercio
I’intero mondo del mediterraneo. Nel deserto le carovane di Beduini,
coi loro cammelli da migliaia di anni come ora rendono possibile
il commercio; basta accennare alla carovana ismaelita che va in
Egitto attraverso il deserto con resine d’ogni specie, tragacantho,
mastice, ed a cui secondo la pit antica versione della leggenda
¢ venduto Giuseppe dai fratelli (Gen. 37,25). La visita della re-
gina Saba a Salomone, & storica nel suo fondo, sebbene ampliata
dalla leggenda; di essa si dice che dono al re 120 talenti d’oro
e spezie in grandi quantita e gemme..... Si notano le spedizioni
degli Assiri nel deserto per dare Ia caccia ai Beduini ed assicu-
rare le vie commerciali » (1). Ma se vi furono scambi in epoche
arcaiche , tuttavia il commercio non ha per lunghe etd un ca-
rattere di continuitd e permanenza, e nell’evo antico sempre ha
indole complementare e limitata, sia per ragione dei prodotti che
ne costituiscono ’'oggetto, sia per i momenti, nei quali si svolge,
sia per la natura stessa del sistema di produzione.

La schiavitii, se concorse ad accrescere 1’ associazione del
lavoro rispetto all’ economia disgregata primitiva, determino la
concentrazione di varie produzioni in unica azienda. « La ne-
cessitd di mantener l'operaio anche quando inattivo, costringeva
il capitalista a raccogliere nelle sue mani 1’agricoltura e ’indu-
stria, affine di trovare occupazione allo schiavo pure nella
stagione morta dell’agricoltura, e nel periodo di ristagno del-
Iindustria; poiché [’assenza di versatilitd dello schiavo non si
opponeva, acché esso venisse fin da principio addestrato a due
specie diverse di lavoro, mentre avrebbe reso impossibile di
trasportarlo dall’una all’altra produzione col mutare delle condi-
zioni della domanda ». Questa difficoltd di adattamento del nu-
mero e della qualitd dei lavoratori ai cangiamenti della richie-

(1) E. MEYER. — L’evolusione economioa dell’antichitd mel vol. IT della Bibl.
di St. economica, Milano 1905.



sta implica una prevalenza nella produzione dei valori d’uso su
quella di valori di scambio e costituisce un ostacolo al commer-
cio (1). Il quale quindi rimane per lo pin limitato ai prodotti di
valore elevato, che formano il consumo di lusso @ una piccola
parte privilegiata della popolazione, oltre che all’introduzione di
schiavi, tanto pitt estesa, quanto piu, coll’ incremento dei Lisogni
si accentua lo sfruttamento di essi per compensare la ineflicacia
produttiva dei singoli individui. Altri scambi periodici si veritica-
vano; pero senza intermediarii e direttamente tra produttori di
strumenti e di prodotti del suolo, poiche la riunione dell’agricoltur:
e dell’industria nella grande azienda domestica non tolse complet-
mente esistenza di talune piccole produzioni e mestieri autonomi,
Ma la divisione delle occupazioni rimase sempre scarsa, pure nel
periodo del massimo sviluppo, benché in alcune cittd vi fossero an-
che degli esercenti speciali mestieri, p. es. come in Atene, per in-
dustria ceramica. « I piu antichi artigiani sono i lavoratori di me-
talli; in condizioni di vita piu semplici, la scelta della professione
¢ dipendente dalle condizioni fisiche: il cieco diviene cantore, lo
zoppo, che ha una corporatura vigorosa, certo non puo coltivare
il campo o pascolare il gregge, ma ben puo lavorare di martello
e di mantice. Indi segue la categoria degli artisti, musicanti, can-
tori, ecc. Col progredire della cultura si aggiungono a questi ori-
ginari artigiani dei nuovi: p. es. accanto ai fonditori di metallo,
i loro imitatori in terra cotta, indi veri artisti in pietra, il fale-
gname che costruisce case, aratri, navi » (2).

La mancanza di accumulazione produttrice rendeva la tecnics
rudimentale ; la deficienza di cognizioni geografiche ¢d astrono-
miche costringeva il commercio marittimo alle coste, con lunghe
fermate intermedie, e se i navigli si avventuravano in alto mare,
unica guida erano le stelle e quindi la navigazione in alto grado

(1) A. Loria. — Analisi della proprieta capilalisia. Torino 1889, 2° volume
pag. 73 e 74.

(2) Gli stessi fatti addotti dal Meyer e diretti a provare lo svolgimento
ampio dell’ economia antica attestano la insufficienza della divisione del la-
voro: cfr. la citata Introd. di Ciccorri: Tratti caratteristici dell’economia antica.
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dipendeva dalla condizione del tempo e della stagione. La naviga-
zione fu prima a remi, poi a vela di vari ordini, e pure si costruirono
anche navi capaci, cosi dai Fenici, come dai Greci, come dai Ro-
mani, persino di 5-600 uomini, di 7-800 tonnellate ed in taluni
casi, atte a velocita di 215 kilometri al giorno, ma questo non
rappresentava la condizione normale, benche sia notevole, come
avverte il Lexis « che fra la potenzialita media delle navi, che
oggi soleano il Mediterraneo e quella delle navi di quei tempi
non corra quella enorme differenza, che e fra i mezzi di trasporti
odierni e gli antichi ». Per ragioni militari i romani costruivano
buone strade: nel loro grande impero della superficie di 3-4 mi-
lioni di Omgq. fecero 140.000, Cm. di strade servibili. Pero la rete
complessiva del traffico rimase sempre relativamente arretrata e
le vie non divennero mezzi di commercio, in quanto anche alla
costruzione delle grandi arterie non corrispondeva il collegamento
secondario e vivificatore delle relazioni seeondarie fra i varii cen-
tri abitati. Anche la posta di Stato era istituzione militare-am-
ministrativa, mentre di essa i privati non poterono punto valersi(1).
Le importazioni di Atene e di Roma erano principamente costi-
tuite da lana, stoffe di seta, da bestie feroci per il circo, schiavi,
opere d’arte di pietre, di bronzo, di ferro, vino di qualitd supe-
riore, pesci salati, droghe, profumi, unguenti, aromi, in quantiti
scarsa riso e zuecchero indiano. « Le sete della Cina arrivavano
in massima parte per mare attraverso I’ India che direttamente
forniva indaco, pepe, mnssolina ed altri tessuti di cotone, ebano ».
Il grano rimnase escluso dal commercio mondiale ed entro ben tardi
in quello di importazione di poche grandi citta: Atene ne impor-
tava dall’Egitto, dalla Sicilia, dal mar Nero: Roma e per le distri-
buzioni gratuite e per le vendite, che lo Stato stesso ne faceva alle
classi che sia per consuetudine, come i senatori, i cavalieri, sia per
la loro condizione giuridica, come gli stranieri e gli schiavi, non
avevano diritto di ottenerlo gratuitamente, ne importava dall’Egit-
to, dall’Affrica Meridionale. Ma non bisogna da tale domanda di

(1) SCHMOLLER. — Grundrise der allgemeinen Volkswirthschaftslehre, Leipzig
1900, e Lex1s, Commercio, op. cit.
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queste e di altre grandi aggregazioni desumere che si avesse una
richiesta non dico proporzionale, sibbene anche approssimativa-
mente analoga negli altri lnoghi e che I’entitd complessiva degli
scambi fosse in rapporto a quella particolare di codesti centri
di popolazione pin addensata e piu incline ai vasti consumi.

Il Beloch ha riferito un dato importante relativamente al com-
mercio di Atene. Nell’anno 401 a. COristo il dazio d’importazione
ed esportazione del Pireo fu appaltato per 30 talenti, nell’anno
successivo per 36 talenti: il dazio era del 2 °/, ad valorem, cosi
che il canone rispondeva ad un provento di 1500 o 1800 talenti:
calcolando 1 costi di percezione, le frodi, le merei libere da dazio,
i guadagni dell’appaltatore, si pud desumere un movimento com-
merciale di 2000 talenti. Il talento conteneva 26 kg. di argento
ed al rapporto di 13 ad 1, posto a base del sistema bimetallico
persiano fra 'oro e 1’argento, risponderebbe a circa 6800 lire
e quindi il movimento commerciale nel Pireo avrebbe oltrepas-
sato i 13 milioni di lire; e queste merci introdotte cold erano
principalmente determinate al consumo di Atene ed alla rielabora-
zione nelle fabbriche ateniesi. Bisogna aggiungere 'importazione
ed esportazione degli altri porti dell’ Attica e per via di terra
dalla Beozia e ad essa, ad Osopo ed all’ Bubea, e potrebbe
darsi che il detto canone concernesse soltanto il dazio del grano.
Si trattava di tempo, in cui la guerra del Pelopponeso e la
rivoluzione avevano diminuito profondamente ’agiatezza del paesc
ed appena dopo la pace nel 403 a poco a poco si iniziava un
miglioramento. Considerando anche come il valore della moneta
fosse elevato, non pare, dice il Beloch, che data una popolazione
libera di 100000 abitanti, dovesse trattarsi di commercio di lugso
soltanto , sibbene anche costituirsi di materie alimentari e di
materie grezze per 'industria. Due secoli dopo il movimento com-
merciale del Pireo era piu che duplicato (1). B certo non & da
escludere che prodotti propri di alecuni paesi, specie materie natu-

(1) BerocH: — Die Handelsbewegung in Althertum, nei Jahrbiicker fiir Na-
tionalokonomie und Statistik di Jena 1899. Vol. 189, 3% Serie.
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ralmente consentanee alla configurazione geografica e climatica di
varii luoghi venissero da questi inviate ad Atene,.

Quanto si produceva di delicato in Sicilia, nell’Italia meridio-
nale in Grecia in Egitto o in India o nel Pireo o nel Peloppo-
poneso affluiva tutto ad Afene a causa del dominio del mare.
Se cid vale a contrastare la troppo assoluta opinione di coloro,
che negano in ogni momento e luogo dell’antichitd una quantita
cospicua di scambi, non basta ad escludere che il commercio non
avesse in generale che carattere complementare ed accessorio della
produzione domestica o del piccolo mestiere e che il fraffico ab-
bracciasse una tenue parte della massa delle merci. E nella citta,
dove il movimento economico assume pilt larga espansione e da
adito ad un commercio relativamente vivace, sebbene anche in esse
la scarsa specificazione delle occupazioni, che mai raggiunse in
misura significante la divisione del lavoro in senso stretto, impe-
disca comparazioni proprie col periodo contemporaneo nei paesi
pilt colti. B lo stesso Meyer riconosce che nell’ interno del paese
e nei territorii della Grecia occidentale posti fuori delle grandi
strade commerciali, solo imperfettamente a grado a grado si mani-
festarono rapporti commerciali, piti ragguardevoli, mentre avverte
che per contro sulle coste del mare Egeo si trovavano dovunque
cittd spiccatamente industriali o commerciali, e cita quale esempio
tipico Egina, una picecola isola del golfo Saronico alpestre e infe-
conda, che dopo essersi fatto un porto artificiale, & divenuta nel
sesto secolo, per la positura favorevole, forse il pitt importante em-
porio commerciale del mondo ellenico. Le sue navi scorrevano tutti
i mari: le sue monete si introducevano dovunque, finché dopo, nella
lotta con Atene, Egina rimase annientata (1).

Per quanto concerne Roma, I’influenza del suo mercato non si
avvertiva che entra un raggio limitato e non aveva influenza
apprezzabile sulla produzione agricola della penisola e particolar-
mente dell’Alta Italia. Quando la sua popolazione aumento e cosi
crebbero le difficoltd di approvigionamento, Roma divenne un

(1) MEYER. — L'evoluzione economica, cit. pag. 22 e sgg.
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mercato marittimo separato dal continente, pitt lontano dall’ Btra-
ria e dalla valle del Po che dall’Bgitto, perché a questo congiunto
dalla via di mare e da quelle separato da vie scoscese attraverso
gli Appennini, sulle quali a stento circolavano il frumento ed
1 vini portati sul dorso degli asini e dei muli nei fragili vasi di
terra.

Quindi anche le grandi importazioni di cercali dell’ A ffrica va-
levano in molta parte per i bisogni di Roma e dei paesi circo-
costanti: ’annona, al tempo di Augusto, riceveva per via di mare
60 milioni di modii all’anno, circa 5 milioni e 200mila ettolitri;
il consumo giornaliero era per Roma di 79000 wmodii all’ epoca
di Cicerone, di 75000 all’epoca di Severo, di gnisa che ecirca la
metd del grano importato serviva ai bisogni della capitale; Paltra
meta era venduta nel territorio finitimo. Dunque eravi un com-
mercio agrario per fini di Stato relativamente intenso, ma non an-
cora un grande commercio privato. Molti generi erano perfezionati
o completati in industrie di Stato e se talune industrie attinenti
al vestiario avevano assunto tale ampiezza, che si ebbero pure
piccole imprese distinte, che operavano anche senza commissione,
P’ambito maggiore era occupato dalla impresa domestica e da quella
di Stato, mentre il capitale si applicava o nei servizi inerenti
all’appalto delle imposte, e nei trasporti, nelle speculazioni alea-
torie marittime e nei prestiti. Anche negli ultimi tempi della
repubblica e dell’ Impero la tecnica & semplice: perdura nelle
case patrizie il Iaboratorio domestico per la tessitura e tali la-
boratori erano situati, di regola, in campagna perche gli schiavi
potessero oralavorare la terra, ora tessere, non rimanendo mai
disoccupati. Le grandi case avevano anche sarti, fabbri, carpen-
tieri, fulloni, possedevano il mulino, il forno, un sarto ed anche
un orefice, Varrone insegnava che non si acquistava ¢io che po-
teva nascere nel fondo ed il fondo sopperiva alla maggior parte
dei bisogni; certo pero si costruivano canfore, vasi, strumenti,
non solo per 1 esigenza dell’ azienda propria, ma anche per il
mercato.

Nel latifondo il proprietario era pure commerciante ; attorno
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alle case urbane v’erano botteghe in cui vendevasi il grano, il
vino, Polio. V’erano commercianti italiani che andavano nei vari
luoghi a ricercare i prodotti rari, ma non possono essere para-
gonati ai grandi commercianti moderni, sibbene a quei negozianti
che visitano le nostre fiere, portando le merci sulle loro spalle
o sopra dei biroeeini.

Anche il carattere delle finanze sempre largamente fondato
sull’economia naturale conferma questi caratteri e non contrasta
ad esso ’apparente sviluppo dell’industria bancaria. L’operazione
originaria degli argentari concerneva il cambio delle monete, poi
ebbero in mano gli affari de quaerenda, collocandae, utenda pecu-
nig e si ricorreva ad essi per ottenere somme a prestito, per fare
impieghi, per depositi e giro delle ricchezze depositate.

Bravi quel movimento bancario, che rispondeva ad una capi-
talizzazione limitata al prestito, ed agli investimenti in appalto
di imposte ed in qualche impiego in fondi urbani nelle grandi
citta. )

Ma ’economia naturale, specie nelle cittd lontane dal traffico
predominava, come del resto in Atene pure nel periodo della pit
grande sua potenza la fonte principale delle entrate dello Stato
erano le liturgie e le prestazioni in natura, dal che pud sempre
pitt confermarsi quel che dicemmo dei caratteri del suo commercio,
quantunque, come avvertimmo anch’essa avesse una importazione
notevole di cereali e prodotti di sussistenza dall’estero (1).

Se fosse stato nostro proposito di trattare di storia economica,
avremmo dovuto parlare di altri popoli, e pii distintamente dis-
correre delle vicende di quelli accennati, ma volendo soltanto
accennare le linee fondamentali della formazione ed estensione
del commercio, ¢ci basta avere per l'antichitd rilevati alcuni ca-
ratteristici tratti. Ma tosto soggiungiamo che lo sviluppo storico
economico non pud affermarsi sia sempre proceduto in linea ascen-
dente; anzi anche ben prima della caduta dell’impero d’occidente
WALVIOLI. — Le capitalisme dans le monde antique. Paris, 1906 in vari

luoghi : egli intende pienamente la costituzione economica santica, spec. pag.
114 e segg. 170, 189, 201, 274 e sgg.
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81 preparava un periodo di disgregazione e di ritorno a forme pit
rudimentali; quindi danno idea fallace del carattere del commercio
antico nel suc massimo elaterio coloro che ne ritraggono i linea-
menti, anche soltanto dal tempo di Diocleziano, nel quale gli
scambi divenivano gia meno frequenti ¢ si accentuava la dimi-
nuzione della circolazione monetaria., Ma quel che esponemmo
¢ sufficiente ad attestare come ad ogni modo il grande commer-
cio fu sempre limitato a taluni prodotti e centri: la signoria del
commercio mondiale, sulla soglia del Medio Evo, passd da Roma a
Costantinopoli.

I colla deteriorazione delle produzioni si ebbe quella del com-
mercio, anzi il decadimento continud per centinaia di anni: sin-
tomo n& & la restrizione degli scambi, non si richiese quasi piu
moneta, e si abbandond la stessa produzione dei metalli preziosi
rimanendo unicamente quella dei metalli piu rozzi: cosi che cer-
tamente taluni inizi del commercio moderno pitt trovano corri-
spondenza nell’ epoca romana, che nella prima parte del Medio
Evo. Ma a grado a grado per eventi che qui non possiamo nem-
meno richiamare, si riprende lo stadio dianzi raggiunto passando
per analoghe fasi; movendo ancora dal campo ristrettissimo della
timida navigazione da costa e da una cerchia limitata, si ritorna
ai viaggi in alto mare, impresi piu sicuramente, dopo che alla
direzione desunta dalle stelle si sostituisce la bussola. I ¢ol sor-
gere delle citta a liberi comuni, anche il commercio interno fra
citta e campagna assume indole piu regolare ed estensione mag-
giore, mentre l’esterno pur continuando precipuamente ad avere
per oggetto le produzioni, cui ciascun paese per circostanze na-
turali si dedicava, veniva a comprendere anche taluni oggetti di
piu generale consumo. Mentre che nel commercio antico i pro-
dotti principali erano costituiti, come dicemmo, da oggetti di
lusso, eccettuato il sale ed il grano e pure questo, solo per scopi
di Stato e per talune citta, tale classe di prodotti mirava a di-
venire pit numerosa; al sale e al grano si aggiungono, in pit
larga misura, le lane, le pelli, i lini, la canape, e costituiscono
poi materia prima di industrie di elaborazione e perfezionamento;
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inoltre hanno posto notevole negli scambi i legnami da costru-
zione, il bestiame cornuto e lanuto, i legni da far tinte e molti
altri prodotti di simili categorie. Egual progresso si ravvisa nelle
produzioni dell’ industria manifattrice che formano oggetto del
commercio.

Anche in quelle predominano in un primo momento i prodotti
di lusso; in una seconda fase alle stoffe di seta, ai tappeti si ag-
giungono i grossi panni per 'uso delle moltitudini, le tele per gli
usi domestici, ai vini sopraffini, agli olii di prima qualita, che soli
si trasportano nell’ antico commercio, si associano vini d’una
gran parte del mezzogiorno d’Europa, gli olii di seconda qualita, e
quelli ricavati dal grasso di balena. Il commereio dei pesci salati &
proprio piut del periodo di transizione all’etd moderna ed e quasi
esclusivo per il consumo delle moltitudini; piti Pindustria avanza,
pilt si raffina, cercando far sua base principalissima la piccola
classe dei pit ricchi, per giungere poi a quella grandissima dei
minori possidenti e delle moltitudini*lavoratriei (1). Caratteristica
di questa seconda fase € la connessione intima fra commercio e
trasporto, ’esercizio di quello in date localitd ed in dati periodi,
e la fusione degli affari di banca e di commercio nelle medesime
persone e compagnie. « E se nei paesi del Mediterraneo Costan-
tinopeli mantenne a lungo la posizione predominante accanto ad
essa sorse la potenza delle repubbliche italiane » (2) che istituivano
vere colonie commerciali specie in Oriente; Amalfi, Venezia, Pisa,
Genova ne ebbero da tempo relativamente remoto nell’Impero Bi-
zantino. Era impossibile esercitare la mercatura in paesi stranieri
per semplice corrispondenza epistolare, non fosse altro per la
poca diffusione dell’arte dello scrivere fra gli nomini, ¢he non fa-
cevano professione di erudizione e per la deficienza delle poste.
Né potevano affidarsi gli affari agli indigeni e per le diversita
del grado di cultura e per la differenza di trattamento fra ita-

(1) TorELLI. — Dell’ avvenire del commercio europeo, 1. ¢. pag. 175-176.
(2) H. Heyp. — Colonie commerciali degli ituliani in Oriente nel Medio
Evo. I. Venezia 1868.
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liani e stranieri avanti i tribunali. Quindi il mercante andava
allestero e dimorava nel paese straniero: quelli della medesima
citta o regione si stabilivano, di regola, nella stessa via o gquar-
tiere dell’emporio estero: ivi sorgevano stabilimenti comuni per
deporre e custodire le merei e per metterle in vendita e ne con-
seguiva la convivenza sotto un proprio capo e con istituzioni si-
mili a quelle della patria cittd; secondo le circostanze si aggiun-
gevano un ordinamento militare e-la fortificazione del quartiere ».
Avveniva per mezzo di questi commercianti lo scambio fra le
merei (’oriente e d’occidente: sin dal secolo X gli Amalfitani
recarono ai porti greci ferro, ambra, coralli, riavendo in eambio
drogle, sete, argento, gemme, opere di arbisti: « Venezia fin dal
secolo IX aveva relazioni coll’Oriente e racconta il monaco di S.
Gallo che mentre Carlo Magno dimorava in Italia, una parte di
quelli che lo circondarono si vestivano di magnifiche vesti ben
differenti da quelle rozzamente semplici dell’imperatore, vesti cont
prate a Pavia, ed aggiunge che i Veneziani avevano esposte lo
magnificenze dell’Oriente. Certo gli affari, come dicemmo, si liqui-
davano a tempi determinati: la fiera di Tessalonica nel centro deolla
via militare che andava da Durazzo a Costantinopoli in ottobre
attirava i negozianti dai Tuoghi pilt discosti... cogli abitanti della
Siria si trovava la gente che sedeva alle sponde del Danubio; ve-
nivano i greci da Costantinopoli colle merci della Morea e della
Beozia coi tessuti di seta: francesi, portoghesi, spagnuoli, italiani
coi prodotti dei varii luoghi (1). E nel secolo 13" le fiere di Sciam-

(1) P. Rora. — Storia delle banche. Milano 1874, spec. pag. 66 e sgg. Una
descrizione delle fiere di Sciampagna con considerazioni ragguardevoli in ’aoLr,
Siena alle fiere di Sciampagna. Siena 1898. Sempre importante il PERUZZI, Storia
del commercio ¢ dei banchieri di Firenze in tutlo il mondo conosciuto dal 1200
al 1345, Firenze 1868. B per le operazioni commerciali e finanziarie degli
italiani le diffuse notizie, giudiziosamente commentate nel 1° Volume del MEN-
GrzzI, Note storiche sul Monte dei Paschi. Siena 1891. Cfr. anche Sinigagliu.
Le compagnie bancarie senesi nei seooli XIIT e XIV megli Studi senesi. 1907 e
sgg. Varie memorie di G. Arias ed il suo libro sulla Costituzione economioa ¢

sociale dei comuni italiani.
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pagna erano particolarmente frequentate dai mercanti italiani, i
quali riunivano nelle loro mani, il commercio dei prodotti e P’in-
dustria bancaria, in tutte le sue manifestazioni, dalle operazioni
di deposito e di giro, e da quelle che confinavano coi modesti affari
del cambiavalute a quelle di prestiti anche a Stati, e che potreb-
bero dirsi le grandi operazioni finanziarie pubbliche del tempo. Si
sa che specie le compagnie mercantili di Firenze e di Siena ave-
vano assunto la riscossione delle rendite pontificie: la corte papale
manteneva lo splendore delle sue pompe imitate dalle corti orien-
tali, mediante tributi imposti alle nazioni d’ Europa: i principi
vassalli, i privati dovevano dare parte dei loro redditi; i con-
venti, le abbazie, i capitoli erano obbligati a fare doni annui
al pontefice. Le riecchezze che i negozianti riscuotevano in nome
del papa impiegavano in acquisti di lane, di panni grossolani e di
altre merci che servivano come materie prime delle fiorenti mani-
fatture di Firenze. E parecchi prodotti manufatti a Firenze ve-
nivano acquistati dalla corte pontificia, sicché pud dirsi, che in
parte colle decime comprasse Firenze una notevole quantita di
materie prime o strumentali come piombo, stagno, vetro, Si va-
levano i mercanti anche di titoli di credito, specie di ecambiali
tratte, le quali perd non presentavano ancora il carattere odierno
di titoli all’ordine. costituendo la girata un perfezionamento assai
posteriore. Ma queste operazioni bancarie consistenti nell’emis-
sione e nel negozio di titoli correlativi agli affari commerciali ed
alla percezione i pubbliche entrate, non esaurivano da sole Vo-
pera di intermediari del credito dei commercianti medioevali; essi,
come accennammo, concorrevano ai prestiti richiesti da consorzi
politici, e da privati, sia all’ interno che all’ estero. Sono noti i
prestiti delle compagnie fiorentine ai sovrani d’Inghilterra e si sa
che Edunardo III si valse di ingenti somme ottenute a mutuo
dalle dette compagnie per le guerre contro la Francia e che i
Bardi creditori di oltre 900 mila fiorini non poterono averne la
restituzione: il che determino il fallimento dei Bardi e con essi
dei Peruzzi nel 1345 e la ripercussione fu cosi grande nell’eco-
nomia fiorentina, che la repubblica, avendo alla sua volta bisogno

GRAZIANI. — Principii di economia commerciale. 2
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di aumentare le proprie entrate non poté trovare ricchezza a pre-
stito che al saggio del quindici per cento 'anno, coll’obbligo di
pagare il 300 per 100 del capitale ricevuto e questo fu chiamato
prestito del tre per uno (1). Né si dimentichi che le operazioni di
cambio materiale delle monete e quelle pilt generali di cambio,
ciog di trasferimento da luogo a luogo con pagamento in moncte
di specie diversa, cui gradualmente succedettero anche trasla-
zioni fittizie e mascheranti veri e propri mutui, oceupavano pure
lattivita dei nostri mercanti. Gia i1 Muratori osservava che lu
ricchezza da essi accumulata pit dipendeva dai negozi monetarii
e di prestito, che dal traffico commerciale propriamente detto, ma
nei commerci essi impiegavano parte delle somme depositate e
cosl veramente intrecciavano le une funzioni alle altre.

La ragione di questi fatti sta nel carattere di applicazione
della ricchezza, rivolta ancora ad impieghi per lo pilt consuntivi
od improduttivi, mentre per la stessa costituzione industriale
nella produzione il lavoro, del resto monopolisticamente orga-
nizzato, teneva un posto prevalente.

Non v’ era ancora separazione fra la classe capitalista e la
lavoratrice ed il capitale non poteva, indipendentemente dal la-
voro , direttamente investirsi nella industria. Tutti coloro che
facevano risparmi e non erano ne agricoltori né manifattori,
non potevano impiegare produttivamente i loro risparmi e gli
agricoltori e manifattori stessi impiegavano poco capitale nelle
proprie produzioni, poiché 'unica leva possente della depressa
produttivita del lavoro era la separazione ed associazione di atti
produttivi, e la divisione del lavoro, pure con quei limiti imposti
dal regime stesso delle corporazioni, si faceva strada e gradual-
mente veniva ampliandosi (2).

La sicurezza scarsa di molti territorii,i balzelli vari e molte-
plici che ad ogni tratto colpivano i prodotti rendevano piic diffi-

(1) Roxa op. cit. PERUZZI. — Storia del commercio e dei banchieri di Firente,
Firenze 1868.
(2) M. FANRO. — L’evoluzione degli istituti di credito nel periodo mercantile.

Genova 1909, pag. 4 e segg.




cile il trafiico terrestre del marittimo; eccezionalmente la via che
conduceva in Francia presentava maggiori garanzie pur nel tran-
sito delle Alpi, il servizio delle poste era ivi anche meglio orga-
nizzato : ordinanze regie proteggevano i negozianti, e cid spiega
1 intimitd pit frequente dei rapporti dei mercanti italiani colla
Francia (1).

Sia per questi ostacoli attinenti ai trasporti, sia per il carat-
tere stesso dell’industria dei trasporti e del commercio propria-
mente detto, in esso, a differenza delle altre produzioni gia mag-
gior quantitd relativa di capitale si esigeva ed i commercianti
lo raccoglievano ed impiegavano anche in operazioni bancarie
perché non ancora l’estensione degli affari esigeva una maggiore
specificazione di funzioni, e perche in questa guisa i capitali ve-
nivano con continuitd impiegati e diretti a conseguimento di lucro
ulteriore.

Una posizione analoga a quella che i negozianti italiani ave-
vano nel Mediterraneo, assunsero i tedeschi nel Mar del Nord, o
a dir meglio gli anseatici e le une compagnie erano in relazione
colle altre, per cui pure le merci orientali inviate dagli italiani
ai porti della Fiandra venivano inoltrate dagli anseatici in terri-
torii pin nordici. Ma per quanto un considerevole svolgimento
commerciale siasi manifestato e si siano elaborati i germi di
istituzioni commerciali presenti, e talune associazioni abbiano
avuto notevole importanza, purnondimeno ancora il commercio ri-
mase per lo pil limitato a quel che richiedevano le divergenze
naturali, salvo che per la manufazione di talune materie prime,
e sempre per cerchia relativamente ristretta di prodotti.

La terza fase del grande traffico interno ed internazionale
cominciata con sforzi isolati, sino da migliaia di anni addietro,
si inizia pin decisamente fra il 1400 ed il 1800 e si afferma vit-
toriosamente solo nel secolo XIX. La scoperta dell’America non
ravvivo subito notevolmente il commercio, perché da un lato le

(1) ZDEKAUER. — Il mercanie senese nel dugento. Siena 1900 e PaoL1, I senesi
alle fiere di Sciampagna. Siena 1898.
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merei curopee trovavano pochi richiedenti in Ameriea, dall’altro
le merci americane, come coceiniglia, cuoio, pelli, zucchero, ¢o-
tone avevano uno spaccio non superiore a quello delle droghe in-
diane, ¢ sempre erano oggetto principale degli scambi mondiali le
mercl prodotte in climi diversi. Le manifatture per lo pit sorge-
vano accanto ai campi produttivi delle materie prime; cosi Inghil-
terra filava e tesseva la lana prodotta dai suoi pascoli, ¢ le in-
dustric cittadine avevano per base I'agricoltura nazionale, che
forniva oltre le materie prime, viveri necessari ai manifattori.
Ma indirettamente ed in periodo successivo Uinfluenza «li tale av
venimento fu grande. La disposizione di metalli preziosi ottenuti
in quantitd cospicua ed a minor costo determmino nelle varie eco-
nomie europee gradualmente un rincarimento forte di derrate. e
se c¢io pose in difficili condizioni specialmente coloro che dove-
vano ricevere contribuzioni fisse stabilite in periodo anteriore,
perd I’ incremento del medio circolante e pii lestensione della
domanda concorsero a dare impulsi maggiori all’accumulazione, a
sostibuire a prestazioni personali, pagamenti pecuniari, a pro-
munovere una maggiore liberta del lavoratore; il ¢he fu in parte
c¢ausa ed in parte effetto di intensiticazione produttiva. Ne con-
segui la specializzazione degli istituti di credito, e delle case
comnierciali, onde anche una loro pilt estesa azione. Il capi-
tale si accrebbe e come la moneta dalla funzione di mezzo di
tesoreggiamento quasi passa a quella esclusiva di mezzo di cir-
colazione, cosl il capitale, pur conservando uffici di credito con-
suntivo, entra a sussidiare le imprese produttive; al controllo
degli ufficiali delle corporazioni, si comincia a sostituire la respon-
sabilitd dell’ imprenditore, e quanto pilt il mercato si allargava,
tanto pitt poteva la disposizione di capitale servire a potenziare
I’industria. « La scoperta della via marvittima alle Indie orientali
maturo altri eftetti. Per la conquista dell’Asia Minore e dellEgitto
da parte dei Turchi, erano cadute in loro mani le strade dirette alle
Indie: nel 1512 un ambasciatore veneziano deplorava le limita-
tazioni del libero movimento commerciale in KEgitto, che aveva-
no determinato una riduzione del commercio da 300000 a 140000
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dueati: il prezzo dello zenzero, che prima cra in media di 8-10
ducati, per la medesima quantita erasi elevato a 45 ducati. Per
la scoperta di Vasco da Gama si evito il pericolo di un rinca-
rimento ulteriore degli aromi e queste droghe indiane potevano
trarsi direttamente dai Imoghi di origine, senza duopo di inter-
mediari, il che impresse al commercio di oltremare uno slancio
cospicuo » (1).

Si trasformarono inoltre gli strumenti del trasporto, si perfeziono
la costruzione delle navi, si apprese ad usare in guisa pilt efficace
della forza del vento, si perfezionarono gli strumenti magnetici
ed astronomici, Papplicazione di metodi sicuri di determinazione
del punto delta nive in mare, si accrebbe la conoscenza delle cor-
renti aeree e marittime, e cosl poté piu e pitt percorrersi l'ocea-
no, smisuratamente sorpassando il relativamente limitato campo
dei mari mediterranei. Le vie del commercio mondiale si muta-
rono; le nuove strade marittime per.le Indie non pilt sbocearono
alle citta italiane, ma alle coste dell’Europa occidentale: ed an-
che nel commercio col continente americano ebbero prevalenza le
¢ittd sull’Oceano Atlantico; il Portogallo e la Spagna dapprima,
poi altri paesi, che economicamente erano dipendenti dagli italiani
e dagli anseatici, acquistarono autonomo sviluppo, e cosl la Fran-
cia, 1’ Inghilterra, 1’Olanda, la Danimarea reclamarono la loro
parte nel commercio mondiale: verso la meta del secolo XVII”
l’egemonia spetta all’Olanda, cui affluiscono le materie prime per
essere lavorate, e che pure ha commercio esteso di manufatti, ¢
che diviene Varbitra politica universale.

Sulla fine del secolo stesso le industrie olandesi decadono e
con esse i commerei ristagnano, Le grandi correnti commercia-
li, che convergevano in Olanda, venuta meno la suprema-
zia industriale, che costituiva il nodo possente che le allae-
ciava insieme, si sciolgono, si disperdono, prendono una Nuova

(1) W. MITSCBERLICH. — Der wirthschaftliche Fortschritl, sein Verlauwf und
Wesen. Leipzig 1910, pag. 71 e segg. — R. van der Borecut, Handel und Han-
delspolitik. Leipzig 1900, pag. 73 e segg.
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orientazione.... industrie, commerci, banche, marina mereantile,
un di monopolio dell’Olanda diventauo il patrimonio proprio del-
I'Inghilterra, della Francia, dell’Austria, e tutte queste nazioni,
dopo essersi ripartite le spoglie della sua potenza economica si
preparano a ripartirsi le spoglie del suo impero coloniale e poli-
tico..... Dalle guerrc del secolo XVIII la Francia e la Spagna
escono sconfitte, 1’ Inghilterra vittoriosa (1). Senza qui rilevare
le ragioni di queste vicende del commercio internazionale, no-
tiamo come in tutta questa terza fase sia progressivamente di-
minuita I’importanza delle fiere e siasi costituito il commercio
fisso: sorsero vere industrie di importazione e di esportazione,
§i fondarono nei principali centri, banche di sconto e di cambiv
e banche pubbliche, sia in eondizioni di concorrenza, sia in con-
dizioni di monopolio rispetto alle private. « Certo perd ancorw
nei secoli XVI e XVII talune fiere si mantennero fiorenti e ri-
masero grandi centri ove le nazioni si scambiavano i prodotti;
in Francia Beaucaire, Troyes et Saint-Denis, in Italia Sinigaglia,
nel Tirolo Bolzano, in Austria Ems e Vienna; in Germania, Au
gusta, Norimberga, Francoforte sul Meno, Lipsia, Colonia e Ma-
gonza, in Russia Nichney-Nowogorod, in Spagna Burgos ¢ Medina
del Campo, erano mercati ove i valovi degli oggetti permutati
salivano «a somme elevatissime, e segnatamente a Beaucaire, dove
i prodotti del’Oriente si scambiavano con quelli dell’Occidente;
a Francoforte, ove la Germania scambiava i suoi prodotti con
quelli della Francia, del Belgio, del’Olanda; ed a Nichney-Nowo-
gorol, ove la Russia permutava i suoi con quelli dell’Asia.
Altre innumerevoli fiere di una sfera pilt ristretta, ma sem-
pre ragguardevoli, come le fiere di Padova, di Bergamo, di Reggio
e di Alessandria in Piemonte, per non citare che quelle «’ Ita-
lia, facilitavano il commercio da provineia in provincia, del pari
che le piu grandi facilitavano quello da nazione a nazione (2).
« Perd, come dicemmo, nel secolo 18’ tali fiere diminuirono di ri-

(1) ToreLL. — Dell’avvenire del commercio europeo, vol. 1° pag. 335.
(2) Van der BoraHT, — Handel und Handelspolitik, op. cit. pag. 74-75.
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levanza perché cominciarono a sorgere in maggior numero le
case di commissione ed i centri ad essere provveduti in modo
piu costante; donde un commercio continuo e sistematico in lo-
calitd stabili. Inoltre sono a considerare quali fatti caratteristici
influenti sulla natura del commercio, il movimento politico di co-
stituzione degli Stati unitari, e la subordinazione dell’economia
delle cittd a quella di una regione pil vasta o di un paese e
percio ad un potere centrale, che valse entro ambito piu esteso
di territorio a renderc pit uniformi i diritti di sosta, di mercato,
i sistemi di pesi e misure: non certamente senza lotta ; tanto
che in Francia gli Stati generali nel 1614 richiedevano la rimo-
zione di questi ostacoli da provincia a provincia, ma senza suc-
cesso, e sottu Colbert soltanto fu adempito a questa esigenza per
le vecchie provincie della Francia.

Il governo interviene nella politica commerciale nel modo il piu
stretto ed ogni Stato cerca di precludele dal proprio territorio i
prodotti stranieri: il sistema del mercantilismo si trasforma in
quello egnalmente restrittivo del protezionismo, ma il commercio
interno ha maggiore ampiezza di garenzie e libertd ; anzi puo
dirsi che veramente il grande commercio interno allora si forma
e racchinda via via zone pill estese. Ed ancora si accentua la
tendenza per parte di diversi paesi, ad impadronirsi di colonie, a
misura che si sviluppano le loro produzioni industriali e se ne
accresce la popolazione, mentre st cerca di ottenere prodotti grezzi
e dare alle colonie prodotti manufatti, con riserva dei rispettivi
mercati. Sempre pilt si separa la funzione bancaria dalla com-
merciale; e sorgono, come dicemmo, banchi pubblici in condizioni
o di monopolio o di concorrenza alle banche private.

Nell'insieme la quantitd ed i generi degli oggetti del commer-
cio lontano si estesero. Prese certo sviluppo sul finire del secolo
18° il commercio del cacao, dello zucchero, del caffe, del tabac-
co, del legno da tinta, delle pelliccerie; si aggiunse a tali pro-
dotti il the; si trasportarono anche metalli non preziosi, come il
rame, non che prodotti del suolo, come riso e legname da co-
struzione. 11 commerecio delle pelli conciate divenne pure impor-
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tante e negli anni di scarsitd incomincio anche il grano ad es
sere oggetto di trasporto da paesi relativamente lontani.

In Europa poi furono prodotti di diffuso consumo che presero
il sopravvento; alle lane, al grano, al sale, gid oggetto del com-
mercio antico si aggiunsero i legnami da costruzione, la cana-
pe, il lino, il eatrame, lo zolfo, la cera.

Imoltre , metalli di ogni specie, e principalmente il ferro, il
carbon fossile, le bestie da tiro e da maeello, i pesci salati, il
vino e I’ acquavite, oggetti, un tempo presso che limitati allo
scambio dei paesi vieini, si scambiarono anclie coi pitt lontani o
nel loro complesso sommarono a valori superiori agli oggetti i
lusso. Pure le manifatture presero sempre pitt per base gli og-
getti di piu diffuso consumo, e le pilt gigantesclie che sorsero,
furono quelle che ebbero per iscopo di soddisfare i bisogni delle
grandi masse ; i panni grossolani, le tele comuni, le stoviglie per
le classi medie e basse, rappresentano valori superiori ai panni
finissimi, ai broceati e velluti ed alle porcellane: la base s al-
larga sempre piil, ma ancora non sussistevano paesi, clie potes
sero dirsi 1mportatori od esportatori, in linea normale, di grano,
poiche tutti lo importavano o lo esportavano, a seconda dell’en-
tita dei raccolti propri, delle annate favorevoli o sfavorevoli (1).

Profondi mutamenti avvengono nel secolo XIX e non solo re-
lativamente all'estensione ed al carattere dei possessi coloniali.
Gia nell'ultimo quarto del secolo 18° i Francesi dopo lunghe lotte
furono cacciati dagli inglesi dalle Indie e dal Canada: gli In-
glesi stessi perdettero il dominic nelle colonie nord americane,
che costituirono la repubblica federale degli Stati Uniti. Ma gne-
st’ultimo fatto anzi acerebbe i rapporti commerciali fra le anticlie
colonie e la madre patria. I trasporti commereciali marittimi diven-
nero pin liberi: furono rimosse asprezze e vessazioni contro le
navi mercantili ed in America stessa, in luogo di un territorio
coloniale dipendente, sorse un grande stato di coltura, presto fio-
rente, chie poteva fornire prodotti agli Stati d’Europa, ed era in-

(1) TORELLI, — L’avvenire del commercio europeo, op. cit. vol. 1v,
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dotto « chiederne altri; ¢ questo paese spiego con straordinarie
energie una iniziativa economica propria nel campo dell’agricol-
tura e pure in quello dell’ industria e del commercio. Anche i
paesi del’America meridionale e taluni di essi particolarmente
acquistarono importanza in questo rispetto, mentre il dominio in-
clese del Canada gia presenta uno sviluppo ragguardevole. Pure
I'Oceano Pacifico, il quale non era stato pel commercio mondiale
che un elemento isolante, fu, specie mediante una regolare na-
vigazione a vapore, fatto servire al commercio, ed attraverso ad
esso alla civilta oceidentale. E nello stesso tempo nell’Oceano, =«
lato dell’Oriente asiatico, nell’Australia sorgeva un nuovo mondo
prettamente europeo, e destinato, a parte le miniere d’oro, ad av-
venire economico pill alto. B I’Affrica stessa viene aperta al mer-
cato internazionale e sfruttata nelle sue naturali attitudini da
popoli vecchi, che precipuamente a scopi di guest’ordine ne im-
prendono la conquista politica, mentre nell’Asia medesima movi-
menti e fatti significanti si verificano e cosi si accresce con-
tinnamente il campo di azione commerciale, e si manifestano
sempre in pit larga misura tutte le condizioni per un grande
commercio internazionale, che effettivamente si svolge in guisa
ragguardevolissima,

Ma pit ancora che Pestensione del territorio ed il sistematico
incremento delle conoscenze geografiche sono notevoli i perfe-
zionamenti tecnici e primo quello della macchina a vapore, che
potenziando le industrie in tanti loro rami ed i trasporti terrestri
e marittimi e determinando anche sulle dimensioni delle imprese
influenze spiccate, concorse alla moltiplicita e varieta delle pro-
duzioni, all’estensione dei rapporti fra produttore ¢ consumatore,
sia per riguardo alle relazioni personali, che a quelle di tempo e
di Tuogo. Si aggiunsero le influenze delle applicazioni elettriche e
specie delle elettro-dinamiche, d’onde « un incremento del commer-
cio nella entita dei suoi servizi, nell’ampiezza del suo territorio di
spaccio, nell’abbondanza dei prodotti. Non pii lo spaccio di pochi
prodotti di gran valore con profitto singolo relativamente elevato,

ma wna gran quantitc di prodotti da spacciarsi in notevoleZoopia
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con profitto relativamente lenue sopra ciascun prodotto e sopra cia-
scuna specie di prodotti ».

Un’altra conseguenza dell’applicazione dei miglioramenti pro-
duttivi intesi nel pitt largo senso & che effettivamente nei mede-
simi territori di spaccio oggi competono prodotti del medesimo genere,
tratti dai luoghi pin diversi di produzione (1),

I vero che ad un periodo di relativa liberta commereiale in-
ternazionale, prevalso verso la seconda meta del secolo XIX, ¢
negli ultimi trent’ anni in molti paesi succeduto nn sistema di
politica protettiva, ma questa politica, della quale diremo piu
innanzi con qualche diffusione, non toglie gli effetti della faci-
litd delle comunicazioni e dei trasporti ¢ della specificazione cosi
progredita delle oceupazioni; limita, ma non annulla i vantaggi
del commercio internazionale: preclude ingresso di certa quan-
titd di prodotti stranieri, ma pilt ancora ne aggrava i costi per
i naziomali, giacche i dazi difficilmente ricscono proibitivi, al
punto da impedire assolutamente il commercio di talune ricchezze.
Insomma & attenuato lo slancio che potrebbe altrimenti avere il
commercio internazionale; non cangiano perd i cavatteri, che di
esso son costitutivi nel periodo odierno.

I3 divenuto pil energica l'utilizzazione dei mezzi, che valgono
pure alla disposizione delle occasioni di spaccio e questi mezzi
si sono differenziati, estendendosi cosl quelli che potrebbero chii-
marsi reali, come quelli personali. La specificazione della fun-
zione commerciale si & accresciuta e cid d’altro canto facilita
Popera del commerciante attuale, che trova Paiuto di una serie di
altri mtermediari. Inoltre lo stesso carattere dei mezzi di trasporto
restringe le dimensioni dei magazzini e dei depositi, potendo
aversi la disposizione di merei, che tuttora non appartengono al
commerciante e darsi ordini alle navi durante il viaggio medec-
simo. Si sviluppano le borse, dove le merci od almeno taluni pro-

(1) TORELLI, op. cit. vol. 2° e van de BORGHT, — Handel und Handelspolitik,
op. cit. pag. 73 e segy.
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dotti si eontrattano sopra campioni, e dove si negoziano gli effetti
pubblici, e si diversificano e moltiplicano tutti gli strumenti del
credito. L’ elemento speculativo si afferma in piit larga misura,
mentre tuttavia i rischi della speculazione sono diminuiti dalla
facilitd di trasmissione delle notizie. Le relazioni internazionali
fra i paesi varii si accrescono e si tolgono molti ostacoli che si
frapponevano al passaggio da luogo a lnogo, e ’emigrazione pure
assume dimensioni elevate, e sorgono anche grandissime citta con
popolazione densa ed ingente.

Ne deriva una solidarietda pin continua fra gli iuteressi di
vari popoli, separati dalle pit grandi distanze geografiche e dalle
pit recise differenze di razza, di religione, di civilta. « Vi fu uu
tempo in cui Cartagine poteva cadere e Tiro essere distrutta, sen-
zache quelle immense rovine quasi facessero sentire il loro con-
traccolpo alle altre nazioni. La rivoluzione commerciale, che nello
scorcio del secolo XV tolse alle citta.italiane il dominio dei mari,
apportava bensi un turbamento momentaneo negli ordini e nelle
vie del traffico, ma se ne togliamo pochi mercanti della supe-
riore Germania, lasciava intatta la prosperita dell’ Europa cen-
trale e creava quella delle potenze marittime occidentali. La ge-
losa politica coloniale, che s’inauguro dopo la scoperta dell’ America
¢ del passo alle Indie pel Capo di Buona Speranza, consacrava
un sistema di esclusione, di isolainento. Oggi invece tutto & per-
fettamente mutato : niuno Stato pud cingersi del muro cinese,
e come vedemmo — non ostante la politica protettiva di molti
paesi — le variazioni economiche che nell’ uno si manifestano
hanno influenza segnalata sugli altri; una perturbazione che colpi-
sca una nazione, fa sentire i propri eftetti nelle altre. Apresi una
esposizione dei prodotti dell’industria e non & piu soltanto questa
o quella provincia, non e piu la nazione che & chiamata a con-
corrervi, ma spesso i prodotti di tutta la terra accorrono a quelle
olimpiadi della scienza, del capitale e del lavoro. Il commercio
odierno & pervenuto a quel supremo stadio degli organismi per-
fetti, nei quali secondo la famosa legge di Spencer, la pienezza
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della vita risulta dalla massima divisione degli organi ¢ dalla
massima integrazione delle funzioui » (1).

Anche un altro carattere del commercio moderno ¢ la conti-
uuitd e la resistenza alle pitt gravi convulsioni. Non gia che crisi
ingenti non si verifichino ed anzi certo con maggiore frequenza
di quel che nel passato, ma il commercio, anche durante le guerre
¢ le perturbazioni pitt formidabili non interrompe veramente il
suo corso ¢ delle perdite colossali, dopo periodo di tempo rela-
tivamente breve, quasi pitt non rimane traceia; la capitalizzazione
si rinnova e cerca investimenti rimunerativi ed il sistema pro-
duttivo cosi non subisce che temporanei decrementi, non veri e
propri arresti. Quindi estensione grande, universalitd nella qua-
lita, dei prodotti, continuitd, sono i pilt specifici elementi del com-
mercio odierno, in rapporto al passato (2).

Il commercio in una fase primitiva si restringe, mediante scambi
esteri, a completare la produzione domestica ed & nell interno
del gruppo o del paese sostituito dallo scambio di prestazioni per-
sonali. B per lunghi periodi di tempo esso si limita a fornire pro-
dotti di lusso, consumati da poche classi, e quei prodotti, per
ragioni geografiche, climatologiche proprii di ciascun paese; @
scambio di ricchezze in base alla divisione territoriale del la-
voro. Col costituirsi della vita cittadina, coll’addensarsi della po-
polazione il commercio interno gradualmente si sviluppa, specic
fra il centro urbano e rurale e si estende in seguito il commercio
estero, comprendendo anche prodotti di pin diffuso conswmo. In-
fine e dopo lunghissime evoluzione, si intrecciano i rapporti di
scambio fra pilt e piu paesi e si addiviene a commercio anche di
prodotti, che sono ottenibili direttamente, ma in cui vi ha dif-
ferenza comparativa di produzione e come si allarga il territorio
di spaccio, cost si specificano le merci e pure le persone addette
alle singole operazioni commerciali. Il numero dei prodotti e la
qualita di essi si moltiplica indetinitamente e variano gli oggetti

(1) BocCARDO. — Manuale di storia del commercio. Torino 1886, pag. 112 e segg.

(2) BocCarDO. — Manuale di storia del commercio, cit. pag. 415.
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del commercio, perché bastano divergenze minime di costo re-
lativo a dare vantaggio all’ ottenimento di un bene per via di
scambio, anzich® per produzione diretta, ed anche nell’ interno
del paese, benche d’altro lato non manchino tentativi ed atti in-
tesi a diminuire la necessitd dei commercianti, ’azione del com-
mercio. si estende progressivamente.



CAPITOLO TERZO.
| fattori della produzione nell’industria commerciale.

It osservazione comune che nel’impresa commerciale il capitale
La, rispetto al lavoro, nna proporzione pitt elevata di quel che nelle
imprese manifattrici e di quel clie nelle agricole. Fu dimostrato
che non vi sono forse due industrie, nelle quali il rapporto fra la
quantitad del capitale e del lavoro sia costante e che anche il me-
desimo prodotto pud conseguirsi con proporzioni diverse dell’uno
¢ dell’altro elemento. Quindi per parlare con tutta esattezza di
queste correlazioni, bisognerebbe distinguere ogni singola pro-
duzione, ma pud affermarsi — entro limiti di sufficiente appros-
simazione — che nel commercio il capitale tiene un posto pre-
valente rispetto al lavoro, od in altri termini, che il capitale
totale viene distribuito per la maggior parte in capitale tecnico,
e per parte considercvolmente inferiore in capitale saluri. 1S non
solo & tenue la parte applicata in pagamento di mercedi, ma i
lavoranti, tranne pochissimi, quali imballatori, facchini, hanno
carattere di ausiliari, di impiegati, piuttosto che di salariati in
senso stretto. La loro posizione sociale ed economica & differento
da quella degli operai dell’ industria, e richiede, specie nelle piit
grandi aziende, attitudini e preparazione teenica speciale, cost che
essi per lo pit appartengono alla schiera dei lavoratori qualili-
cati. Il numero degli imprenditori nel commercio & proporzio-
nalmente elevato o cid rende anche relativamente ad essi meno
esteso quello dei lavoratori, che, come dicemmo, & pur rispetto
al capitale, piceolo. Per esempio in Italia, secondo il censimento
del 1901, risultavano occupate alla vendita di merci ¢ derrate
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494.614 persone, delle quali 275.500 padroni e direttori e 209.114
impiegati, commessi e viaggiatori. Come vedesi il numero degli
imprenditori ® superiore nel suo complesso a quello dei lavora-
tori, sicch® nemmeno 8i ha un lavoratore per ogni imprenditore (1).
I1 contrasto parziale di interessi fra la classe imprenditrice e la
lavoratrice nemmeno si manifesta nell’ industria commerciale
« che, come dice il Lexis, rimane al di fuori dei econflitti sociali
diretti; ivi la lotta fra capitale e lavoro ben puo, ora da que-
sto ora da quello essere gravemente sentita, ma non addurre ad
una vera e propria opposizione di classe. I1 contratto di eser-
cizio che gli ausiliari stipulano coll’ imprenditore &, di regnla,
nell’ intenzione di entrambe le parti, costituito per un periodo
abbastanza lungo e se un commerciante riduce talora in momenti
difficili il suo personale ausiliario, difficilmente gli riduce lo sti-
pendio, specie per quei posti, in cui I'impiego suppone fattori in-
dividuali ¢ di fiducia. Certo taluni commessi di negozio si consi-
derano quali proletari, e si nniscono in“associazione di resistenza,
ma sono una frazione tenue dei lavoratori di commercio, e gli
operai delle industrie sogliono riguardare anche questi, come ap-
partenenti a classe diversa dalla propria (2). Veramente in ta-
luni minori esercizi di vendita la condizione dei commessi puo
essere assal modesta. Ivi le operazioni attinenti alia corrispon-
denza, alla contabilitd , al movimento del denaro e delle merci,
sono compiunte quasi soltanto dal proprietario e poichd non si
esigono particolari attitudini nei commessi, questi si scelgono fra
lavoratori comuni, che non potendo optare per altre professione,
si adattano a4 lunghi orari, a meschine retribuzioni. Spesso en-
trano e rimangono guali apprendisti per lungo tempo e quindi
per un periodo iniziale di durata non breve, nemmeno ricevono
mercede 0 ne percepiscono una insignificante. Lia legislazione sul

(1) Cfr. per le condizioni dei commessi la pubblicazione dell’Ufficio del La-
voro. Materiali per una legge sul riposo festivo: inchiesta sul riposo festivo in
Italia, Roma 1906.

(2) LEX1S. — op. cit., pag. 528-529. Van der BorGur, op. cit., 93 e segg. 118
e segy.
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ripnso festivo ha contribuito a migliorare le condizioni di appli-
cazione di questi garzoni e commessi, assicurando loro anche per
quegli esercizi in cui & ammessa Papertura nei giorni di dome-
nica, un corrispondente congedo in altro giorno della settimana,
per quanto dovunque I’ ispettorato commerciale sia deficente, sc
non inesistente, e quindi per mancanza di eftettiva sanzione, lo
violazioni elle norme legislative possano essere frequenti. Anche
prescrizioni particolari la legge ha stabilito in aleuni paesi. In
Inghilterra gia dal 18386 la legge fissava per i commessi di com-
mercio inferiori a 18 anni in 74 ore la durata massima del la-
voro settimanale, ma per 1’ assenza (i controlli la disposizione
rimase di fatto inesegnita. Con altra legge del 1890 si impose
che laddove alla vendita fossero impiegate donne, dovessero porsi
delle sedie almeno in numero rispondente al terzo di quello delle
commesse, ¢ si estese Pobbligo della chinsura non piu tardi delle
otto a molti esercizi. Con legge del 1912, oltre alla vacanza do-
menicale si assicura al commessi una mezza giornata di congedo
settimanale, e si obbligano i padroni a dare liberta per la cole-
zione, oltre mezz’ora per 1l the ai commessi stessi, che pure a
turno potranno riposarsi non piu d’una volta ogni tre ore. Di-
sposizioni relative ai periodi di riposo vennero pure legislativa-
mente imposte in Austria, ina rimasero, per assenza di controlli,
quasi inapplicate : in Germania e Irancia vi ha qualehe orga-
nizzazione dei commessi; dove il movimento inteso alla loro tu-
tela consegul il massimo eftetto & in Australia e specie nell’An-
stralia occidentale: nelle pin grandi eittd i negozi debbono stare
chiusi dalle 6 pom. alle 8 ant. tranne il mercoldl ed il sabato,
in cui la chiusura puo protrarsi alle 10: tutti i commessi hanno
inoltre un’ora libera per il pranzo, una mezza giornata di va-
canza settimanale, il sabato un’ora per il the, ed i fanciulli e le
donne non possono essere occupati piu di 48 ore settimanali.
Nella Nuova Galles del Sud, in Vittoria, nella Nuova Zelanda
disposizioni non identiche, ma analoghe si sono sancite (1).

(1) G. ADLER. — Handlungsgehilfe nell Handworterbuch de Staatwissenschafien
di Jena, 3 vol. 3* ed. 1910.
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11 fatto medesimo che questi commessi ottennero una tutela
legislativa prima degli artigiani impiegati in industrie a domi-
cilio, dimostra che la situazione loro, benché non sia lieta, & tut-
tavia meno triste della situazione di quelli e d’altronde, come
dicemmo, tali commessi costitniscono una parte non rilevante della
classe lavoratrice impiegata nelle aziende commerciali, mentre la
parte maggiore abbraccia individui, che prestano opera qualifi-
cata e rimunerata adeguatamente.

Percio nel periodo, che potrebbe designarsi come la prima fase
dell'economia capitalista, nella quale i salari sono bassi e I’im-
prenditore cerca di mantenere od aumentare il profitto , specie
mediante il pilt stretto risparmio nel pagamento della forza del
lavoro, nell’industria commerciale gia si avverte invece la tendenza
a fondare piuttosto i lucri normali sopra elementi obbiettivi e ma-
teriali, inerenti rispettivamente all’acquisto ed alla vendita dei
prodotti. Come vedewmo mnel capitolo precedente , il capitale
storicamente entra prima nell’ industria commerciale, che nelle
intraprese di produzione materiale diretta : il commercio, il pre-
stito, il trasporto costituiscono le forme principali e quasi esclu-
sive di impiego (i capitali per lungo tempo, in cui 1’ industria
procede per virta di lavoro sussidiato da pochi strumenti. Nel
periodo attuale, nei paesi di cultura il capitale invece trova largo
impiego nell’industria e quindi una parte sola e non la pil cospi-
cua di esso si investe nel commercio, ma quella parte vi serba
una posizione ragguardevole e preponderante rispetto agli altri
fattori della produzione, senza che perd siavi tendenza a fondare
Pincremento del profitto sulla riduzione del salario. Anzi 1a politica
degli alti salari fu in certo limite adottata prima nel commercio
che nelle industrie, almeno per gli ausiliari pil specificati, per-
che civ venne imposto alla convenienza degli imprenditori dalla
natura delle funzioni, che tali lavoratori debbono esercitare , e
per le quali, in dati confini. una retribuzione elevata significa mi-
glioramento di prestazione.

II chiarimento del profitto commerciale fu 1a pietra d’inciampo
della dottrina socialista, riducente in ogni caso il valore di seam.

GRAZIANL, — Principii di economia commerciale.



bio ai rapporti rispettivi della guantita di lavoro contenuta nei
prodotti. Invero se si ammettesse c¢he solo il lavoro presente ri-
producesse oltre alla sussistenza del lavoratore un plusvalore,
tutta la parte applicata dal commerciante all’ acquisto dei pro-
dotti che vende, dovrebbe essere improduttiva di profifti e quindi
il commerciante, avrebbe, a parita di condizioni, un profitto infe-
riore al manifattore, ed a qualsiasi produttore. E non pofendosi
conciliare questa illazione colla realtd dei fatti economici si @
asserito da taluni sostenitori della dottrina accennata che il ma-
nifattore ceda al commerciante il prodotto ad una ragione di scam-
bio inferiore a quella determinata dalla quantitd di lavoro, il che,
mentre & in contradizione colla legge proclamante I’ universale
uguaglianza dei rapporti fra i valori e le quantitd di lavoro, &
poi sinonimo della proposizione contraria ad essa, che oltre al
lavoro, altri elementi influiscano, ed & identico anzi allPaminet-
tere che la merce od il danaro dati dal commerciante abbiano
ottenuto in iscambio una quantitd di prodotto maggiore di quella,
che resulterebbe dai semplici rapporti delle quantitd di lavoro (1).
Non vi ha dubbio, del resto, che il commerciante non appliche-
rebbe questo capitale tecnico se non ottenesse rispetto ad esso,
come rispetto alla parte applicata in salari, almeno il profitto
ordinario. Tl Marx ha analizzati minutamente i lavori singoli, in
cui le attivitd dell’industria commerciale possono distribuirsi e
li ha poi raggruppati in due categorie: gli uni servono alla tra-
sformazione del danaro in prodotto e del prodotto in danaro, in-
somma alla compra ed alla vendita, gli altri a conservare la
merce: 1 primi concernono la forma, i secondi la sostanza della

(1) Per una critica efficace della dottrina socialista del valore e dei tenta-
tivi di spiegazione del profitto commerciale in hase ad essa efr. A. Lowia,
Analisi della proprietd capitalisia, vol. 1° pag. 146 e segy. Come giustamente
avverte I'A. il caso del manifattore e del commerciante non & che uno dei
molteplici casi, nei quali si hanno di fronte due produttori, di cui 1'uno pro-
duce la materia grezza e 1'altro la mette in essere; e lo stesso vale del pro-
duttore di macchine, rispetto a colui che le impieghera in produzioni sucees-

sive ecc.
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riccliezza, @ veramente accrescono il valor d’uso del prodotto o
ne impediscono od attenuano il decremento, che altrimenti si ve-
rificherebbe (1).

Ora non & esatto il rappresentare come una mutazione di forma
lo scambio di prodotti con moneta o di moneta con prodotti: il
fatto saliente & il trasferimento del prodotto o I’avvicinamento
di esso al consumatore e questo passaggio da persona a persona
qumenta 1 utilita della merce, come la sua conservazione. Pre-
scindendo perd dalla conseguenza, che il Marx ritrae dalla ac-
cennata distinzione in rapporto alla sua dottrina del valore, egli
mette ginstamente in rilievo che oltre la cura occorrente per
acquisto ¢ la vendita dei prodotti, bisogna provvedere al loro
mantenimento ed alla’ loro riserva, sino al momento in cui ver-
ranno vendunbi.

Sono necessarii edifici, strumenti, prestazioni di lavoro, che con-
corrono appunto alla custodia ed alla preservazione delle mereci.
Toiche i bisogni dei consumatori possano essere prontamente sod-
disfatti, occorrono quantita disponibili di prodotti presso i com-
mercianti e questo fenomeno della riserva di merci non & proprio
coltanto dell’economia capilalista odierna, ma & comune, in quan-
titd pitt o meno grande, 0sServa Marx, ad ogni sistema di pro-
duzione sociale.

Certo che quando la produzione & per la massima parte ri-
volta alla soddisfazione dei bisogni del produttore ed in minima
parte alla creazione di prodotti di scambio, questa riserva sard
evanescente , perche prodotti, che abbiano carattere di merei,
quasi non esistono. Invece colllincremento della specificazione del
lavoro e degli scambi e coll’ampliamento delle merci e della do-
manda, tende ad aumentarsi anche la quantitd della riserva com-
merciale di merci. Ma il suo ammontare & correlativo non solo
alla domanda presumibile in periodi determinati di tempo, sib-
bene anche ad altre circostanze, quali la rapidita maggiore o
minore del processo di produzione ed elaborazione delle ricchezze,

(1) C. Marx. — Das Kapital. 2* vol., 2" ediz. Hamburg 1893, pag. 100-123.
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la deteriorabilita maggiore o minore dei prodotti nel tempo in
rapporto ai mezzi tecnici di conservazione, e per i singoli com-
mercianti sono pure condizioni ragguardevoli, la disposizione di
capitali in connessione al credito che possono ottenere ed alla
celeritd pit o meno estesa della circolazione dei prodotti (1). I
tutti questi elementi poi si coordinano alle stato attuale ed alle
presunzioni relativamente al futuro stato dei prezzi. Infatti, a
parita di condizioni, quanto pitt rapido sard il processo di pro-
duzione della ricchezza, tanto minore sard la necessitd della vi-
serva, perche questa potra venire prontamente integrata.

Intendiamo qui processo di produzione in senso ampio, inclu-
dendovi anche l’eventuale periodo di maturazione, occorrente per-
che il prodotto sia consumabile, e pur tenendo conto dei tra-
sporti. Quanto alla disponibilitd di capitali propri od ottenibili
a credito & evidente che concerne il commerciante singolo, men-
tre per la societa in complesso, c¢io che in questo riguarde ha
importanza & l’esistenza di capitali che consentano il rifornimento
del prodotto : tuttavia, per la distribuzione di esso ai consuma-
tori chre lo desiderano, non & indifferente il modo con cui fra i vari
commercianti la merce stessa ¢ ripartita. E d’altro canto quanto
piu celere e la vendita, tanto pitt avviene in periodo breve la rico-
stituzione del capitale, che serve alla provvisione-merci. Ma non
bisogna obliare che domanda e prezzo sono in correlazione stretta,
come offerta e prezzo e che quindi la riserva puo essere deter-
minata dalla speranza di vendita a prezzi maggiori, non da rap-
porti inerenti alla produzione delle ricchezze. Ed il Marx che
con tanta minuzia analizza le ragioni della riserva di merce, ha
trascurata, in questa sua analisi, la considerazione di questi fon-
damentali rapporti, che ora soltanto accenno, perche dovro pin
precisamente esaminarli, allorche diro della speculazione com-
merciale in guisa specifica.

Avverto tosto un effetto assai ragguardevole della preponderanza
del capitale tecnico relativamente al capitale-salari nell’industria

(1) C. MARX. — Das Kapital. 2° vol., art. cit. spec. pag. 110 e segg.
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commerciale. Se la proporzione fra capitale tecnico e lavoro fosse
uguale in tutti i prodotti, ed uguale il logoro del capitale tecnico
ed uguale la durata della produzione ed elaborazione comples-
siva, il valore normale di quelli che sono in condizioni di libera
concorrenza potrebbe affermarsi uguale al rapporto della quan-
tita di lavoro occorrente alla produzione respettiva e quindi ogni
mutazione nel saggio del profitto o del salario sarebbe priva di
qualsiasi efficacia sulle variazioni del valore. Ma, data diversita
di proporzione fra capitale tecnico e capitale-salari, & chiaro che
ogni diminuzione di saggio del profitto tende a diminuire il valore
dei prodotti, che hanno richiesto prevalente quantitd di capitale
tecnico e ad elevare relativamente ad essi il valore di quelli, che
hanno richiesto prevalente quantita di capitale salari. Viceversa
ogni elevazione di saggio del profitto tende ad aumentare il va-
lore dei primi ed a decrescere relativamento il valore dei secondi.
Per contro una elevazione di saggio dei salari tende ad aumen-
tare relativamente il valore dei prodotti ottenuti con grande
guantitd di lavoro in rapporto al capitale tecnico ed a diminuire
relativamente il valore dei prodotti conseguiti con uso prevalente
di capitale tecnico, mentre un decremento di saggio delle mercedi
avrebbe conseguenze perfettamente opposte. I vero che il capi-
tale tecnico in ultima analisi & anch’esso risultato di lavoro,
ma la sua esistenza suppone una precedente produzione, che ha
richiesto anticipazione di capitale e quindi per una parte pitl o
meno grande il suo valore reintegra dei profitti , sicche su di
esso i movimenti dei salari hanno influenza sempre minore che
sul capitale-salari (1).

Poiche nell’ industria commerciale la prevalenza & del capitale
tecnico , a paritd di altre condizioni, una elevazione di salari
tenders relativamente a decrescere il valore dei prodotti, che sono

(1) Questo retto concetto dell’influenza delle variazioni di salari e profitti
sul valore dei prodotti ® dovuto & RiCaRDO: cff. i suoi Principles ;: mi per-
metto rinviare alle mie Istitusioni di Economia Politica, z= ed. Torino 1908,

pag. 237 e segg.
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oggetto di pitt ampio commercio e trasporto rispetto agli altri,
ed una diminuzione di profitti agird nel medesimo senso.

Posti due paesi, nei quali un prodotto fosse ottenuto da solo la-
voro o dalla stessa o non troppo dissimile proporzione fra eapitale
tecnico e lavoro, e dato che questi paesi esportassero ad un terzo
quest’unico prodotto, essi dovrebbero aggiungere alle comuni spese
di produzione soltanto spese di commercio e di trasporto, in cui
la quantita del capitale tecnico & rispetto al lavoro preponderante.
« Quindi una diminuzione del saggio del profitto od una cleva-
zione del saggio del salario in uno dei paesi dovrebbe scemarc
il valore del prodotto esportato di fronte al prodotto estero ed
assicurerebbe cosl al paese, ove il saggio del profitto & scem:to,
un decisivo vantaggio nel commercio internazionale (1) ».

Avremo occasione piut innanzi di studiare se e quale efficacia
abbiano le divergenze dei salari nazionali nel commercio inter-
nazionale, ma & bene notare tosto che una elevazione di mercedi,
ol una declinazione di profitti , lungi dal diminuire, a paritd

’altre circostanze, accresce la potenza d’un paese rispetto ad
un altro nella competizione in un mercato neutro, concorrendo a
determinare una diminuzione dei costi commerciali. Gia il Mac
Culloch spiegava anche in base a questo fenomeno la preminenza
commerciale dell’Inghilterra sopra la Francia, che paga salari mi-
nori della prima in via media ed in cui quindi il costo commerciale
sarebbe, nelle circostanze supposte, maggiore. Se non che, come
afferma il Loria, egli che, forse meglio d’ogni altro scrittore, lu-
meggia in taluni suoi effetti, ’influenza delle variazioni del saggio
dei profitti e delle mercedi sui rapporti di valore di scambio, erra
in questa conclusione. Ritiene che nel paese, ove i salari si ele-
vano, se il valore dei prodotti ottenuti con proporzione maggiore
di capitale tecnico scema di fronte agli altri prodotti ed al pro-
dotto importato, quello dei prodotti ottenuti con produzione
minore di capitale tecnico si elevi di fronte agli altri prodotti
indigeni, ed ai prodotti ottenuti nell’altro paese con egunale pro-

(1) A. LORIA. — Analist della proprieta capilalista, vol. 1° pag, 125.



— B —

porzione di capitale tecnico. Per tal modo il primo paese avrebbe
upa preminenza sul secondo nella vendita dei prodotti ottenuti
con maggior proporzione di capitale tecnico, ma il secondo paese
avrebbe una preminenza sul primo nella vendita dei prodotti,
in eni il capitale tecnico interviene in proporzione minore... Ora
se i prodotti ottenuti cen minore proporzione di capitale teenico
incariscono , col scemare del saggio del profitto , rispetto agli
altri prodotti indigeni, essi conservano perd un valore invariato
{di fronte ai prodotti esteri, poiche questi rincariscono nello stesso
rapporto di fronte ai prodotti indigeni ottenuti con maggior pro-
porzione di capitale tecnico : quindi nel paese ove i salari si
elevano non vi ha alcun prodotto, che divenga meno esportabile
per una elevazione del suo valore.

In un caso tuttavia. aggiunge il Loria, potrebbe verificarsi il
fenomeno enunziato dal Mac Culloch. Se la domanda conseguente
alla diminuzione di valore del prodotto esportato aumenta piu
che proporzionalmente, il valore di esso tende a crescere di nuovo,
ciod la diminuzione sard infine meno grande che rispetto a pro-
dotti interni, ciodé questi rincariscono di fronte al prodotto estero.
« Posto che la diminuzione del valore della tela di fronte allo
zolfo estero accresca la guantita di tela richiesta dal paese estero,
pilt che proporzionalmente alla diminuzione del suo valore, 1l
valore della tela in zolfo cresce di nuovo, ossia per ultimo la
tela deprezzera di fronte allo zolfo in un rapporto minore che
di fronte al grano: quindi il grano rincarira di fronte allo zolfo,
il che fard che il paese, in cui il saggio del profitto ¢ scemato,
e che vince i paesi competitori nella vendita della tela all’estero,
ne rimanga vinto nella vendita del grano» (1).

Si noti che questa & conseguenza eventuale e non necessaria,
collegata a speciali atteggiamenti della domanda e nell’ ipotesi
che per altre ragioni il costo comparativo del grano rispetto

(1) A. LorIa. — Analisi della proprietd capitalista, vol. 1° pag. 125-127. Le
osservazioni del Mac CULLOCH molto interessanti e diffuse sono esposte nel
cap. 4° 2* parte dei suoi « Principii » spec. pag. 78 e segg. della trad. fran-
cese col titolo; Principes d’économie politique, tomo 20, Bruxelles, 1851.
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al prodotto estero fosse pitt favorevole al secondo pacse. Quai-
to pit a noi interessava di rilevare &, che il capitale com-
merciale, essendo peculiarmente capitale tecnico, nel paese in cui
Pelevazione dei salari o la diminuzione di profitti si manifesta,
potra, a paritd di circostanze, il costo commerciale , ¢ssere mi
nore che nell’altro, in cui tale decrescimento di profitto non si
¢ verificato. Bisogna che le condizioni per lo scambio del pro-
dotto con altro od altri di un paese dato esistano, che un se-
condo paese competa con esso sopra questo mercato nello spaceio
di quelle ricchezze medesime ¢ che si tratsi di prodotti ottenuti
con rapporti identici od aftini di capitale tecnico e lavoro in en-
trambi i paesi concorrenti; allora pud dirsi che la diminuzionc
di profitto rafforzi nella competizione la posizione del primo paese,
decrescendo in sostanza il costo commerciale. I quale & pur de-
cresciuto cosi relativamente ai prodotti conseguiti con maggior
proporzione di capitale tecnico, come rispetto ai prodotti otte-
nuti con minor proporzione di capitale tecnico, i quali in forza
della diminuzione di profitto si sono elevati di valore rispetto ai
prodotti interni ottenuti con maggior proporzione di capitale
tecnico. K quindi la potenza di competizione rispettiva dei due
paesi rimane modificata, a favore di quello in cui il decremento
i profitto si & verificato, naturalmente riguardo al prodotto, che
in ipotesi costituiva I’ articolo esclusivo o precipuo di esporta-
zione al paese neutro. Sulla possibilitd poi che paesi, che pagano
salari elevati hanno (i vendere prodotti a paesi che pagano sa-
lari minori od anche bassissimi dovremmo intrattenerci, come gid
Lo dichiarato, in altro capitolo; la questione & diversa da quella
pit speciale, che qui abbiamo considerata.

Il capitale tecnico nell’ industria commerciale ¢ in prevalenza
circolante e la porzione circolante rispetto alla porzione che co-
stituisce capitale fisso va anzi aumentando, a misura che la spe-
cificazione del lavoro si svolge. Non solo la distinzione del com-
mercio dal trasporto toglie al commerciante la necessitd di avere
materiali fissi notevoli quali per il trasporto si richieggono, ma
la formazione anche di imprese speciali di spedizivne, lo esenta
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dal bisogno pure di altre quantitd di beni, di cui il logoro ¢ par-
ziale in ogni singola produzione. Si aggiunge che P’esistenza di
magazzini generali e di analoghe istituzioni pubbliche o private
dispensa il commerciante, specie nelle grandi piazze, dalla spesa
di parecchi locali propri di custodia e conservazione delle merci,
tanto pitt potendosi, sotto P’osservanza di certe condizioni, com-
piere operazioni materiali trasformatrici e di credito sopra i prodotti
immessi in quei depositi. Quindi il capitale fisso del commerciante
quasi si riduce, a quei pochi locali, che pur data Vesistenza di
depositi pubbliei e privati, si richieggono per la custodia, la presen-
tazione, ed eventualmente 'esposizione delle merei, e pei lavori di
contabilita, mentre la rimanente parte costituita dalla ricchezza,
impiegata in maggior misura nell’acquisto delle merci, ed in mi-
nore nisura nel capitale-salario ¢ stipendi, & circolante. Quindi colla
vendita della merce @ al commerciante reintegrata una porzione
ragguardevolissima del suo capitale. e solo nna porzione relati-
vamente piccola gli e reintegrata per gradi, a seconda del logoro
che subisce. Cid ha una conseguenza importante rispetto alla
natura del credito commerciale, che, del resto & concordemente
rilevata da tutti gli scrittori di cose bancarie. Il commerciante
pud obbligarsi a pronta restituzione dei capitali ottenuti a pre-
stito, puo accettare cambiali a breve scadenza, ed il portafoglio
costituito di cambiali commerciali & conveniente per una banca,
di cui I'operazione precipua passiva sia il ricevimento di somme
in deposito a vista, o ritirabili con brevi preavvisi, nonché per
una banca di emissione. La piu semplice e sicura norma di ge-
stione bancaria & la subordinazione della qualitd e quantita delle
operazioni attive alla qualita e quantita delle passive. Ora le ban-
che, che accolgono depositi a vista od a breve scadenza o rim-
borsabili in seguito a brevi preavvisi o che emettono biglietti
si trovano esposte a rapida restituzione di depositi od a rapido
rimborso di biglietti; percid lo sconto della cambiale del com-
merciante, che per ragioni medesime della sua industria ha d’uopo
di capitale circolante e puo rimborsarlo a breve scadenza, si ma-
nifesta come linvestimento piit acconcio e conforme all’indole di



tali istituti (1). Certo non solo mediante sconto di cawmbiali il
commerciante si procaccia somme a credito ; ricorre anche al cre-
dito sotto forma reale, o dando in pegno merci, o sopra docu-
menti rappresentanti merci che trovausi, ad es., nei magazzini
generali, o lettere di carico. Dicemmo che la riserva di merei ha
lo scopo di profittare di un presunto accrescimento di prezzi in
un successivo periodo; onde un commerciante ricorre al prestito
sopra pegno di merei, anche allorgquando pensa che durante il
tempo in cui i prodotti rimarranno depositati anmenteranno di
prezzo in grado maggiore di quello che risponde all’interesse, che
dovra soddisfare al sovventore. Pure devesi aggiungere che altra
forma di credito & quella che si potrebbe dire di merci, ciod del
credito che sotto forma di concessione di un termine per il pa-
gamento del prezzo della merce acquistata, il produttore fa al
consumatore, il venditore al compratore. Queste concessioni di
credito possono ricorrere tanto pitt numerose, quanto Dilt sono
le operazioni di compra-vendita intermedie di cui la merce &
oggetto ». Se si compiono questi affari mediante emissione i
cambiali, il prenditore delle cambiali puo ottenere I’anticipazione
della somma, scontandola presso un istituto bancario e cosl il
credito sopra merci 8 intreccia al credito bancario propria-
mente detto. B la bunca appunto in questi sconti impiega le ric-
chezze ottenute a titolo di deposito, cioé quelle somme che I'in-
dividuo, il quale le ha accumulate, non potrebbe o saprebbe
direttamente investire in quel momento e che in tal guisa ot-

(1) C. FERRARIS, — Principii di scienza bancaria , Milano 1892, pag. 109 :
« cosi al commerciante, che in breve giro di tempo, vende la merce ed in-
cassa il suo prezzo e pud pagare piu sicuramente scadenza, 8i pud conce-
dere lo sconto di cambiali anche con la creazione di biglietti, che pur souno
debiti a vista, meglio che all’ industriale, che ha gia lunghi periodi per gli
incassi e deve quindi essere sovvenuto con mezzi ricavati da operazioni pas-
sive di meno rapido giro, come i depositi a lunga scadenza ». E parlando dello
sconto a pag. 122 scrive: « hisogna distinguere, secondo il carattere della pro-
fessione economica di colui che richiede il eredito e quindi, ad esempio, di-
stinguere le cambiali commerciali, le industriali o le agrarie, dando prefe-

renza alle prime, essere wmeno corrivi nelle seconde » ecc.
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tengono una destinazione produttiva, senza che il capitalista sia
partecipe dei rischi dell’azienda. Certo la quantitd del capitale
da conseguirsi a credito o da accumularsi sara maggiore, ove i
consumatori che acquistano dai negozianti a dettaglio abbiano
Pabitudine di pagare la merce con lunghe dilazioni, poiche al-
lora i dettaglianti dovranno o richiedere alla loro volta differi-
menti ai commercianti all’ingrosso per il pagamento dei prodotti,
o firmare cambiali a scadenza pili lunga, o provvedere con altri
capitali propri od ottenuti a credito a scadenze mono prossime.
Cid « induce una rilassatezza nell’ intero commercio, che perde
il suo movimento regolare e spedito... e se il credito si trascina
di anno in anno in ogni stadio della circolazione considerevoli
interessi vanno perduti, i consumatori solvibili finiscono non solo
col dover pagare queste perdite di interesse, ma anche le perdite
di capitale, alle quali il dettagliante va necessariamente incontro,
tanto pit che coll’eccessiva facilitd*di far credito, attira clienti
definitivamente insolvibili » (1). E vedremo pia innanzi, trattando
del commercio al dettaglio, come fra i mezzi di migliorarne le
condizioni, specie nell’interesse dei consumatori, siavi quello che
costituisce norma assoluta dei grandi magazzini e di quasi tutte
le cooperative di consumo, di vendere a prouti contanti.

Dicemmo che ciascuna vendita successiva fra produttore e com-
merciante e fra commerciante e commerciante pud concludersi
mediante cambiale e se questa & a scadenza breve p.es. a 80,
a 90 giorni, il giro dei capitali pud egualmente essere regolare
e rapido.

La quantitd totale del credito rappresentato da queste cam-
biali pud essere tante volte maggiore del prezzo della merce,
quanti sono i passaggi di esse dall’'una all’altra persona. Per es.
A vende a B una merce determinata per il prezzo di lire due-
mila, e B mediante cambiale si obbliga a pagare a tre mesi data
la detta somma, B vende a C la stessa merce per la medesima

LEX1s. — Il commercio. 1. c., pag. 541,
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somma, donde altra cambiale Jdi C a favore di B per lo stesso
ammontare. C vende a D Ja stessa merce per la medesima som-
ma, donde una terza cambiale di D a favore di C per lire due-
mila. In complesso si hanno in circolazione cambiali per I’ am
montare di lire seimila, mentre il prodotto unico, che costituisce
le basi della contrattazione ha il valore di lire duemila. Ma tut-
tavia le duemila lire rimarranno nelle economie di B, C e di D
solo per breve tempo, perché C dovra trasmetterle a B e B ad
A, cosl che & come una cambiale fosse stata sottoscritta a fi-
vore di A colla garanzia di C e di D e colla principale obbli-
gazione di B e mentre la merce entra nell’ economia di D, il
danaro entra in quella di A, per quel che si riferisce a que-
sta contrattazione. Certo gli intermediarii riceveranno il loro
profitto, dal quale si & fatta astrazione per semplificare la que-
stione : di regola il prezzo a cui ciascun commerciante succes-
sivo vende la merce non ¢ identico a quello al quale I’ acqui-
sta, ma c¢id0 non immuta Pessenza del fenomeno. Si suole citarc
questo caso di un’ obbligazione, che pud ascendere ad m volte
il valore della merce, per affermare che in fondo le cambiali
fittizie hanno colle cambiali reali questo punto di aff nita, che
¢io¢ rispondono ad un ammontare di credito, di fronte al quale
non sta alecuna Dbase costituita da un corrispondente valore di
prodotti. Ma anzitutto, allorché la cambiale & fittizia non cor-
risponde ad un negozio commerciale, ne ad un qualsiasi rap-
porto economico effettivo; la garanzia dei creditori riposa 8ol
tanto sulla generale solvibilita dei debitori, sul loro patrimonio
o sui loro redditi generali, mentre allorché la cambiale & realo
ha per fondamento i lueri lordi e netti ritratti nella operazione
commerciale, industriale, professionale, che P’ha determinata. F
vero che il rapporto di credito pun ascendere sino ad nna som-
ma infinite volte maggiore di quella che & I'oggetto del rapporto
economico effettivo, ma ciascuno dei crediti parziali & collegato
intimamente al credito, che dipende da questo effettivo rapporto
economico e la somma definitivamente uscita da una economia,
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od entrata nell’ altra, ad esso solo si commisura (1). Certo po-
trebbe uno degli acquirenti o potrebbero piu di essi avere con-
sumata improduttivamente la ricchezza , mentre la obbligazione
persiste: tuttavia, sempre a parita di condizioni, nella cambiale
reale & un maggiore fondamento di garenzia, che nella fittizia.

(1) Cfr. per questo rapporto fra la cambiale fittizia e la reale, le dottrine
esposte mnelle mie Istitutioni di economia politica , 22 edizione. Torino 1908,
pag. 622-623.



CAPITOLO QUARTO.
Forme dell’impresa commerciale.

12 impresa commerciale puo essere individuale o collettiva, ed
il problema della relativa estensione fruttuosa dell’unn o dell’altra
forma non puo ricevere una soluzione assoluta, ma soltanto con-
tingente e subordinata. I vantaggi propri dell’ impresa indivi-
duale si manifestano nel commercio, quasi in guisa pin spiceata,
che in qualsiasi altra industria, perché 1 iniziativa, la rapidita
di azione, la cura e la sorveglianza eccitate dalla coincidenza pilt
perfetta fra 1’ interesse personale dell’ imprenditore e quello del-
I’ impresa , sono elementi d’importanza anche pit decisiva nel
traffico che nella produzione. Tuttavia I’ impresa individuale non
pud eccedere certi limiti specie per quel che concerne 'iinpiego
dei capitali, cosi che oltre date dimensioni deve cedere il posto
all’ impresa collettiva. E fra nqueste imprese collettive la no-
tevole campo di applicabilitd nel commercio la societd in nome
collettivo, che pud dirsi « wolsiplichi la personalita dell’ impren-
ditore », specie se « occorra in diverse localitd o in rami distinti
(i servizio 1’ intervento di individui pienamente interessati e li-
beri di prendere determinazioni decisive ». Certo la stessa illi-
mitata responsabilitd dei soci non comporta che grande ne sia
il numero, e pilt ancora ne restringe 'ampiezza la fiducia illimi-
tata ed il pronto accordo fra tutti, che & il presupposto di questa
forma (i impresa, la quale per la sua elasticitd e per la sua ido-
neita alle operazioni pitt svariate, si approssima all’impresa in-
dividuale, al pari di questa destando quell’energia e quella celerita,
che particolarmente nelle aziende commerciali sono fattore pre-
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cipuo del buon andamento degli aftari (1). Sovente la societd in
nome collettivo ¢ costituita da persone strette da vincoli di pa-
rentela, e di parecchi appartenenti alla stessa famiglia od a gruppi
familiari constavano le pin note societa commerciali e bancarie
del Medio Evo. Nelle sue origini questa forma di impresa pro-
mana invero dalla comunione domestica. Da questa discende na-
turalmente la norma della responsabilita illimitata, che & conse-
guenza prima della indivisione del patrimonio. Piti tardi soltanto, lu
stessa norma si fonda sopra la comune utilita, escludendosi da re-
sponsabilitd via via quei congiunti, che non partecipano all’azienda
e sommettendovi quegli estranei, che vi prestano la propria opera
direttrice (2). Ma quel che importa & che attraverso alla varieta
delle persone sia mantenuta 'unita di azione e fin che questa si
conserva, la societd in nome collettivo manifestasi idonea e ri-
spondente ai fini, cui & diretta.

La societd in accomandita, come si sa, consta « d’uno o pin
gerenti indefinitamente respousabili, ¢” d’uno o pitt accomendanti
tenuti pei debiti sociali soltanto fino al’ammontare del capitale
conferito, e presenta la doppia garanzia della responsabilita per-
sonale del gerente e del capitale degli accomendanti. Cosl per-
mette la combinazione, che talora pud riuscire molto proficua,
della capacita tecnica ed amministrativa di persone, non a suf-
ficienza provviste di mezzi, e del capitale d’ altre persone, che
per pill eagioni non sanno, non vogliono o non possono dirigere
una impresa, e che rifuggendo dal pericolo di perdere tutto il
loro patrimonio, sono pero disposte ad affidarne una parte de-
terminata ad un gerente di piena loro fiducia, che puo essere
talvolta un antico socio, od un fidato commesso. Riesce quindi
possibile di radunare un fondo di operazioni, col quale avviare
imprese, che sia per la loro estensione, sia pel rischio a cui pos-
sono andar soggette, trascendono gli angusti confini dell’impresa

(1) L. Cossa. — Prime linee di una teoria delle imprese industriali nei Sagyi
dell’A. Milano 1878 spec. pag. 210 e segg.

(2) A, ScrarLosa. — Sull’origine delle societd commerciali, negli Studi Sencsi,
Vol, 39, 2+ Serie. Torino 1911.
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in nome collettivo ». Tuttavia, ¢ noto, che il divitto @ ispezione
degli accomendanti & praticamente quasi inefficace, anche laddove
¢ consentito dalla legislazione in larga misura o che poteri molto
estesi debbonsi lasciare al gerente : donde pure la necessita della,
fiducia estesa dei primi verso il secondo. Questa forma di im-
presa nel commercio pud, come nelle industrie, se limitata a po-
chi accomendanti, conferire il beneficio dell’ investimento i ca-
pitali notevoli, senza che siano tolti i pregi dell’ iniziativa e
celeritd propria dell impresa individuale ed in nome collettivo.
12 talora uno dei mezzi di estensione d’una impresa sorta (uale
societd in nome collettivo, talora invece costituisce unw forma
transitoria, per dar modo al gerente di istituire pilt tardi nn’im-
presa a conto proprio (1), Invece di una societd in accomandita
potrebbe del resto erearsi un’impresa individuale, anche con par-
tecipazione occasionale di capitali per parte di terzi, oppure ot.
tenendo il corrispondente capitale, anziché da soci, da capitalisti
puri e semplici, o da banchieri. B poiche nel commercio, come
dicemmo, il giro dei prodotti & relativamente rapido, al commer-
ciante possono venire prestati dagli istituti di credito quei ca-
pitali che afflniscono pure per impieghi di breve durata: la scelta
dell’una o dell’altra specie &’ impresa dipenderd anche dalla in-
clinazione dei capitalisti ad impieghi che presentino maggiore o
minore grado di rischio, dalla loro tendenza a preferire interessi
stabiliti nella loro precisa entitd , o profitti eventualmente pilt
alti, ma non predetcerininati e correlativi alle risultanze concrete
dell’azienda commerciale. Le disposizioni legislative dei vari paesi,
diversamente regolando per esempio le attribuzioni delle vurie
categorie di soci ed in ispecie 1’ ingerenza degli accomendanti

(1) Per I'applicabilita relativa delle varie forme d’ impresa cfr. le inie Inti-
tuzioni di economia politica, 2* ed. Torino 1908 e le opere ivi citate, partico-
larmente SCHARFFLE. Die Anwendbarkeil der verschiedenen Unternehmungsformen
nella Zeitschrift fiir die gesammie Staatsw. di Tubinga 1869. Inoltre il trattato
pil volte citato del van der BORGHT, Handel ecc. e G. CoHN. Nationaltkono-
mic des Handels und des Verkehrswesen. Stuttgart 1898 (3 vol. del System der
Nationalokonomie dell’A.), spec. pag. 121 e segg.
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nell’amministrazione, o le modalitd di costituzione dell’accoman-
dita in confronto all’amonima, possono concorrere a determinare
nei vari casi talora la preferenza dell’nna o dell’altra. E si noti
che ove il gerente fosse sprovvisto di beni, la sna responsabilita
sarebbe solo apparente, e quindi gli accomendanti avendo re-
sponsabilitd limitata alle quote conferite, in tali ipotesi la so-
cieta sarebbe anonima in effetto, e solo nominalmente in acco-
mandita. E si sa che le varie quote possono essere, come nell’a-
nonima, anche nell’accomandita, rappresentate da azioni; nel qual
caso anzi essa assume il nome di societd in accomandita per
azioni. In altri periodi conferi al formarsi delle societd in acco-
mandita anche il divieto delle usure, senza che possa affermarsi
perd che questa sia stata la ragione fondamentale de! loro gor-
gere e del loro estendersi: la partecipazione del capitale alle im-
prese poteva cosl avvenire senza incorrere nelle sanzioni proibenti
il mutuo ad interesse. In altri lnoghi, p. es. in Francia, la so-
cietd in accomandita talora divenne un mezzo per attirare nel
commercio il capitale dei nobili, i quali non potevano esercitare
in nome proprio la mercatura sans déroger (1). I’ intreceio fra le
operazioni bancarie e le commerciali, che dicemmo caratteristico
del Medio Evo, pot® esercitare qualche influenza sulla formazione
di accomandite, le quali perd, per quel che riflette la limitazione
di responsabilita di taluni soci, traggono le loro origini dal con-
tratto di commenda, in cui il tractator agiva rispetto ai terzi,
come se tutto il capitale fosse proprio e non anche, almeno in
parte, degli anonimi suoi sovventori.

Nel commercio propriamente detto ha ininore applicabilita che
in altri rami la societdh anonima, la quale perd & la sola possi-
bile in talune operazioni colossali ed eccezionalmente aleatorie,
e che in cosl larga misura si & estesa alle pit svariate indu-
strie nel periodo contemporaneo, per la concentrazione dei ca-
pitali che permette, in virti della divisione del rischio e della li-
mitazione di responsabilitd di ciaseun socio all’entitd delle quote
conferite.

(1) Cfr. art. cit. dello SciarLoja. — Sull origine delle societd commerciali.
GRAZIANI. — Principii di economia commerciale, B
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Anche in industrie affini od ausiliarie alla commerciale, come
nell’organizzazione e nell’esercizio dei principali trasporti, delle
principali comunicazioni terrestri e marittime, ferrovie, linee di
navigazione, tramviarie, telegrafiche, telefoniche, nella costruzione
di porti e di docks, nelle grandi banche di emissione, di credito
commerciale in genere, di credito fondiario ed agrario molte im-
prese assumono il carattere di societd anonime. II pure societd
per azioni furono le compagnie commerciali coloniali del secolo
XVI e le nuove che hanno od ebbero in recenti anni analoghi
fini. Devesi tuttavia considerare che lo scopo commerciale di
tali compagnie non era il solo scopo economico, associandovisi {ini
di sfruttamento agricolo ed industriale e che inoltre agli scopi eco-
nomici si sovrapponevano e prevalevano scopi d’indole militare
e di conquista politica. Non giovarono al fine commerciale i pri-
vilegi, di cui furono presidiate. Dice Mac Culloch c¢he fin quando
la Compagnia delle Indie Orientali ebbe il monopolio, il com-
mercio dell’ Inghilterra colle Indie non era tanto grande quanto
quello con Jersey o coll’isola di Man; dopo ’abolizione del mono-
polio invece esso si accostd per rilevanza a quello cogli Stati Uniti.
I membri della compagnia ritraevano guadagni da altre parti e
ritornati in patria acquistarono seggi in Parlamento coi mezzi pin
riprovevoli di corruzione, ma la compagnia pose le fondamenta
dell’ ingrandimento territoriale e dell’ Impero britannico. Altre
compagnie fallirono agli scopi commerciali per cattiva ammini-
strazione ¢d Adamo Smith ne documenta gli insuccessi nella sua
classica opera(1). Egli forse anche in parte impressionato da que-

(1) J. 8. NICHOLSON. — Principii di economia politioa, tradotti nella Biblio-
teca dell’Economista 5% serie, vol. 2¢, Torino 1908 pag. 110 «essi (gli azio-
nisti della compagnia delle Indie Orientali) si aprirono la strada in Parlamento
con un tale torrente di corruzione che nessuna fortuna ereditaria privata po-
teva resistere... il governo patrio considero la compagnia non come un corpo
commerciante, ma come un corpo conquistatore ». E, ¢fr. ancora pag. 560 e segg.
Intorno alle nuove compagnie, oltre quanto serive lo Btesso autore in questo
capitolo leggasi: R. DaLLa VoLTA. Le grandi compagnie coloniali inglesi nei Saggi
economici e finanziari sull’ Inghilterra, Milano-Palermo 1912,
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ste resultanze di fatto, ritenne che una societd anonima la quale
agisse in condizioni normali di liberta e fosse sprovvista di privi-
legi non potesse riuscire se non in quei rami in cui Pamministra-
zione fosse riducibile a metodi semplici, uniformi e schematici e
¢id per la mancanza di interesse personale nei direttori e per la
deficenza di economie di dettaglio: riconosceva perd che tale forma
diveniva indispensabile quando doveva tendersi ad un fine quanti-
tativamente cospicuo e raccogliersi un capitale tanto grande, che
in altra specie di imprese, sarebbe stato impossibile conseguire.
L’opinione di Adamo Smith deve ritenersi I’ esagerazione di un
prineipio vero, poiché mediante le alte retribuzioni e partecipa-
zione ai profitti si possono richiamare alla direzione dell’impresa
persone dotate di alte qualitd tecniche superiori alla media e la
loro cultura ed abilith pud compensare il grado minore d’inte-
resse, che esse hanno di fronte a quello del proprietario esclu-
sivo dell’azienda. Le loro conoscenze superiori e lesattezza abi-
tuale di percezione e di giudizio possono preservarli da errori,
anche negli affari che eccedono quelli della ordinaria rowtine (1).

D’altra parte & dalla esperienza successiva sempre pil apparsa
la scarsa influenza degli organi, che possono dirsi costituzionali della
societd anonima. Gli azionisti medesimi, potendo facilmente alie-
nare le proprie azioni, si curano soltanto dei dividendi presumi-
bili in breve periodo di tempo, in rapporto alle condizioni gene-
rali dei profitti. T da notare, d’altra parte, che allorché I’ im-
presa individuale assume una vastissima portata, la sorveglianza
dell’imprenditore non pud pil esercitarsi sopra tutte le partico-
larita dell’azienda, ed egli deve avvalersi di personale stipendiato
guale collaboratore nelle stesse funzioni direttrici.

Perd nel commercio propriamente detto, come dicemmo, questa
forma di impresa, nemmeno raggiunse quella espansione, che ebbe
in altre industrie, dove la ingente quantitd di capitale assoluto
richiesto e talora anche la uniformitd e schematicitad delle opera-
zioni ne consigliano od impongono una pid larga applicazione.

(1) J. StuaRT MILL. — Principles of political economy, libro 1° Cap. IX, pag.
86 e seg. dell’edizione popolare del 1873.
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Gia menzionammo le imprese di trasporto, e le banche dove & cosi
frequente, da ritenersi quasi esclusiva la societd anonima. I8 pure
grandi magazzini e talune grandi cooperative per la vendita al
dettaglio sono condotti mediante imprese di questa specie, ma ivi
appunto la regolarita della gestione e dell’amministrazione sono
elementi anche piu importanti della iniziativa individuale, e la
quantitd di capitale, richiesta specie nei primi, & anche notevole.

Del resto le forme accennate non sono le sole di societd com-
merciale : a parte I’ esistenza di societd irregolari, che ciod non
adempiono alle prescrizioni legislative fissate per una delle dette
specie di societd, anche altre forme intermedie di societd col-
lettive vanno istituendosi, in armonia agli atteggiamenti diversi,
che i rapporti economiei richieggono. Cosi talune legislazioni disei-
plinano la societa a responsabilita limitata, costituita di pochi indi-
vidui, per guisa che non sembrano necessarie né le preserizioni
intese a salvaguardare gli interessi di numerosi soci o quelli dei fon-
datori rispetto agli acquirenti successivi delle azioni. 1 quindi una
sorta particolare di societa di poche persone, che tuttavia rispon-
dono solo per la quota che versarono o si obbligarono a versare
nell’industria o nel commerecio. Rispondono anche solidalmente per
il completo soddisfacimento del capitale da parte dei rimanenti
partecipanti all’impresa: possono statutariamente essere obbligati
al pagamento della parte non versata della loro quota, ma non
al di 1a della quota promessa.

11 patrimonio commerciale & distinto da quello destinato alle ob-
bligazioni civili e private dei soci: la societd & simile all’anonima,
salvo che non si costituiscono gli organi dell’anonima, come assen:-
blea generale, consiglio di amministrazione, e salvo una maggiore
responsabilitd di alcuni per il versamento di quota dei successivi
partecipanti, che sono pero pochi ed i soli, che interessati imme-
diatamente al successo dell’ impresa, la dirigono. Si vorrebbero
riunire i vantaggi dell’ impresa in nome collettivo con quelli del-
’anonima: 1a produzione od il commercio potrebbero avere il bene-
ficio dell’ iniziativa , dello spirito di speculazione alacre ¢ della
concentrazione di capitale anche di fronte a rischi forti, colla
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limitazione della responsabilita alla parte destinata all’impresa,
¢ senza gli inconvenienti di quelle guarentigie apparenti che
hanno i soci ed i terzi nelle societd anonime e che riducono di
fatto le guarentigie effettive (1). Pero & da considerare che la
limitazione di responsabilita pud rendere meno serupolosi i soci
nell’assunzione delle obbligazioni, specie difettando quel controllo
che per la stessa pubblicita, cui le anonime sono astrette, ha pur
qualche efficacia, nonostante le difficolta di esercitarlo in guisa
penetrante e sicura.

I’ impresa commerciale o individuale o collettiva pud avere
colle imprese industriali rapporti diversi, che variano da quello
di semplice correlazione tecnica a quello di preponderanza econo-
mica. La specificazione del lavoro induce una coordinazione fra le
varie industrie, inconscia, ma stretta, che se pure non procede per
accordi singoli, vale a collegare, di fatto, saldamente i vari anelli
della catena produttiva delle merci. Le quali debbono giungere
a disposizione di quegli, che ne usa: e quindi il commercio, pur
valendosi di diversi mezzi di quelli propri della produzione di-
retta, concorre alla soddisfazione del bisogno ed in questo rispetto
rappresenta uno degli stadi produttivi che non hanno fra di loro
gerarchia, tanta essendo 1’importanza dell’uno, quanto quella del-
Paltro, data la loro indispensabilita al raggiungimento dello scopo
finale. Ma la posizione sociale dei vari imprenditori pud essere dif-
ferente e talora I’indipendenza economica di qualche imprenditore
¢ soltanto apparente, cosi che egli di fatto, & un salariato che ha
ottenuto qualche premio ulteriore, in aggiunta alla mercede ordi-
naria. Tipico esempio di questi rapporti ci offre la manifattura in
senso stretto, quel sistema di grande industria decentrata, nel
quale gli artigiani agisecono a domicilio per commissione di un in-
dustriale. Quando questi fornisce la materia prima, o gli strumenti
produttivi, od entrambi gli elementi, gli artigiani sono di fatto

(1) G. CouN. — Nationalokonomie des Handels 1. c. e per un largo riassunto
dello stato della dotitrina e critiche acute E. SOPRANO. Cenni sulla tecnica au-
tonomistica del patrimonio commerciale, S. Maria di Capua V. 1912.
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in condizione di operai, che ricevono un salario a cottimo. Ed &
noto che 1’ imprenditore risparmia con questa forma d’impresa
impieghi di capitale in stabilimenti, in maecchinari, in derivazioni
di forza motrice, in jlluminazione, riscaldamento; sottrae pili age-
volmente ai controlli la produzione e purtroppo & nell’industria
a domicilio che gli orrori del sweating system pill spesso si veri-
ficano (1). Ma se pure solo parte delle materie prime vengono
anticipate, la posizione rispettiva degl’imprenditori e degli arti-
giani non & realmente modificata. © se anche I’ imprenditore
non fornisce n& i viveri, ne le materie, né gli strumenti, e 1’ar-
tigiano ha scarse accumulazioni e non puo altrimenti alienare il
prodotto , senza attendere le richieste o le commissioni del-
U imprenditore medesimo, la sua industria minuscola, insidiata
pure dai continui bisogni di prestiti, ha soltanto la parvenza del-
Pautonomia. Ora quando anche il grande imprenditore non compie
alcun atto direttivo e si limita a spacciare i prodotti di piccoli
industriali, che non saprebbero in guisa diversa trovare un mer-
cato, egli acquista un predominio sociale sopra di essi. Si tratta
di industrie in piccolo che producono per il mercato in grande;
e per la loro scarsa agiatezza gli artigiani, & come agissero per
conto dei commercianti, che faranno pervenire ai dispersi e piu
lontani consumatori, le merci da essi acquistate (2). Oosi nella Rus-
sia centrale, riferisce il Lexis, i contadini, per impiegare i luoghi
inverni, durante i quali non & possibile alcun lavoro agricolo,dovet-

(1) C. BucHer. — Die Entstehung der Vollswirthschaft e art. Gewerbe nel-
1’ Handworterbuch der Staatwissenschafien.

(2) Serive il Loria. — Costituzione economica odierna, Torino 1899 « questa
industria rachitica, che per tal modo si viene svolgendo, si differenzia sostun-
zialmente dall’industria capitalista a domicilio, colla quale pure alcuni scrit-
tori sogliono a torto accomunarla... infatti I’ industria capitalista a domicilio
non richiedendo dagli operai alcuna accumulazione di capitale, si costituisce
anche se quelli non risparmiano e lunge dall’ esser dovuta all’ iniziativa dei
lavoratori ® una creazione spontanea del grande capitale ». Invece tali piccole
industrie sono dovute ai risparmi ed all’iniziativa operaia « che pero il ca-
pitalista riesce indirettamente a sfruttare » pag. 665-666.
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tero darsi ad una larga produzione domestica, non indirizzata sol-
tanto al soddisfacimento del bisogno locale: condizioni analoghe
provocarono nel piano delle Foresta Nera la svariata industria de-
gli oggetti di legno e pitt tardi quella degli orologi. La difficolta
dello smercio fu vinta in modo primitivo col ricorrere a mercanti
girovaghi. Ma una condizione pill normale si ha quando persone
fornite di capitale sufficiente comprano per proprio conto i pro-
dotti. I1 piccolo capitale d’esercizio dell’ artigiano deve pronta-
mente ritornare in forma disponibile in sue mani, perche egli possa
continuare a lavorare e d’altra parte questi commercianti, specie
e stanziati in distretti rurali, sono pochi e spesso fra loro coaliz-
zati ed anche talora minacciano gli artigiani di non pitt provve-
dersi da essi, se facciano affari con altri. Certo quanto ¢ maggiore
Pagiatezza degli esercenti le piccole industrie artigiane e mag-
giore I’ importanza che !’ industria della loro regione ha per l’e-
sportazione e per il commercio mondiale, tanto piu viva diventa,
a poco a poco, la concorrenza fra i commercianti intermediari
per la vendita e tanto minore & la loro preponderanza (1).

I questo del resto un caso particolare del pill generale rap-
porto che intercede nell’ economia sociale odierna fra le grandi
e le piccole organizzazioni: la piccola impresa, se fornita di ca-
pitale adeguato, pud, in certi rami ed in date condizioni soste-
nere vittoriosamente la concorrenza della grande impresa, ma
quando ha capitale insufficiente, o soccombe, o permane quale
un’appendice, un’appartenenza della grande.

Anche nell’agricoltura, dove i vantaggi specifici della piccola
impresa sono pin sensibili che nelle industrie e minore applica-
zione relativa possono avere le economie insite all’ esercizio in
grande , la proprietd inadeguata alla capacitd di lavoro & ele-
mento funesto nel rispetto tecmico e sociale. E la scarsitd del
capitale che impedisce autonomia delle imprese e che le rende
di fatto subordinate economicamente ad altre imprese manifat-
trici o commerciali , mentre aziende delle dimensioni piu varie

(1) Lexis. — Il Commercio cit., pag. 532-533.
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hanno un campo proprio di utile azione, sia per la differenza dei
bisogni cui soddisfano, sia per Pampiezza maggiore o minore della
richiesta dei beni che forniscono (1).

Nel periodo contemporaneo, dicemmo, la circolazione si esteude
ed intensifica, quindi I’ incremento del commercio e la sua 8po-
cificazione da altre industrie ed attivitd. Ma questo medesimo
movimento di diversificazione, congiunto al perfezionamento dei
mezzi di trasporto e di comunicazione, determina d’ altro canto
anche la possibilitd e la tendenza di relazioni meno mediate fra
produttori e consumatori di ricchezze. Mentre dapprima, nel com-
mercio d’ oltremare passavano mesi prima che si potesse avere
risposta ad una lettera ed i viaggi presentavano difficoltd note-
voli, oggi si pud disporre della merce con ordini telegrafici ; il
trasporto, & mediante il perfezionamento degli istituti di assicu-
razione, spogliato del rischio, che, a dir cosi pud eliminarsi so-
stenendo I’onere di un premio di garanzia ; i costi di quello si
possono con precisione calcolare in precedenza, anche per gli ac-
cordi fra varie societd vettrici che consentono il pagamento di
una tariffa complessiva ad una di esse; la conoscenza dei mer-
cati esteri ed interni ¢ pitt diffusa. Cosi dalle fabbriche possbno
passare le materie prime, talora direttamente alle industrie, che
la elaborano successivamente e talora i prodotti compiuti al com-
merciante al dettaglio od al consumatore. Si formano anche or-
ganizzazioni per la compra e la vendita diretta delle merci in
grandi partite, senza 1’ intermediario del grande commerciante.
Nel commercio al dettaglio, gia da tempo, in molti paesi, societa
cooperative di consumo provveggono allo spaccio di derrate e di
merci attinenti pure al vestiario, all’ammobiliamento, ed esse so-
venti acquistano direttamente dal produttore, od almeno da com-
mercianti, i quali sono in rapporto immediato coi produttori; cosi
hanno non solo influenza diminutrice degli esercizi al dettaglio,
correggendone, come vedremo, ’eccessivo numero, ma pure hanno

(1) Per questi rapporti v. anche le considerazioni di A. Loria nel Corso
completo di Economia Politica. Torino 1910 pag. 179 e segg. 183 e segg.
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efficacia decrescitrice degli stessi esercenti all’ ingrosso, che ren-
dono pro parte superflui (1). Ed analoghi effetti al riguardo hanno
i grandi magazzini di spaccio al dettaglio. Si producono anche
concentrazioni, ed aggruppamenti di vendita di certi oggetti, per
comodo del compratore, che danno vita quindi a nuove aziende
commerciali , mentre altre si riducono quali distinti esercizi di
vendita. Certo pure specializzazioni relativamente allo smercio
di dati prodotti si manifestano e tanto pit quanto piit ciascan
bene deve individualizzarsi rispetto a dati clienti od a date ca-
tegorie di essi. Si aggiunga che nella vita industriale moderna
I’intensita con cui variano i bisogni & grande, e percid occorrono
larghe iniziative ed ardimenti cosl nella produzione, come nel com-
mercio e quindi sia per le sempre pilt elevate esigenze dei con-
sumatori, sia per le decisive influenze su taluni rami d’industria,
delle mutazioni della moda e di analoghe congiunture, rimane un
ricco campo di attivita al commerciante specifico ed operante in
sfera propria, a proprio rischio, e libero da ogni occupazione di
direzione della produzione in senso stretto (2).

Questa concorrenza commerciale esteriore ed interiore, ciod fra
industriali e commercianti, che si disputano Vaccesso pill pros-
simo ai consumatori, e fra commercianti e commercianti concorre
a migliorare il processo di distribuzione dei prodotti fra gli acqui-
renti, e recide gli extraprofitti commerciali, che temporaneamente
si formassero. La competizione esteriore & diversa per diversi pro-
dotti e in diversi luoghi e talora difetta completamente, ma dove
agisce, tende ad acuire le qualita del commerciante professionale,
ad accostare il prezzo di rivendita a quello di vendita, e quindi

(1) Anche si formano cooperative centrali, ciod societd composte di pili coo-
perative per 1’ acquisto in comune, le quali gid sono sviluppate pure nell'a-
gricoltura, specie per il commercio di materie fertilizzanti, di foraggi. Cfr.
Part. sullo sviluppo delle cooperative centrali di compra-vendita in Germania mnel
Bollettino dell’ Ufficio delle Istituzioni Economicke e sociali pubblicato dall’Istituto
Internazionale di Agricoltura, n. 3° Marzo 1912.

(2) V. MaTAJA. — Articolo, Handel nel Handworterbuch der Staatswissens-
chaften di Jena. 3% ed. Jena 1909, 49 vol.
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a beneficare il consumatore nel rispetto della rispondenza del pro-
dotto allo stato dei suoni bisogni. E mentre le pitt dirette relazio-
ni fra consumatore e produttore possono addurre ad un risparmio
di costi della merce nel suo insieme, pud anche la concorrenza
dei commercianti temperare talvolta 1’azione dei sindacati indu-
striali , sempre col medesimo finale risultato del vantaggio dei
consumatori. Invero ove produttori sindacati di dati beni domi-
nino gran parte dell’offerta, pud essere interesse di un commer-
ciante di recare nel mercato beni conseguiti da imprese non sin-
dacate, se havvi la possibilita di offrirli a prezzo inferiore. I
sindacati fra commercianti sono rari, perché essi presuppongono
la disposizione di molta parte dell’oflerta, mentre gli accordi tem-
poranei per lofferta d’un prodotto sono nel nostro periodo meno
frequenti ed ineflicaci. La concorrenza potenziale pud essere aiu-
tata a divenire effettiva dall’opera dei commercianti, ¢ questi cosi
facendo, mentre allargano la propria clientela, apportano generale
utilita.

Ed & tanto vera questa efficacia della concorrenza professio-
nale tra commercianti ed industriali, che non sono mancati tenta-
tivi pure recenti di rinnovare restrizioni stabilite in altri tempi per
legge o consuetudine all’estensione della relativa attivita degli uni
o degli altri (1). £ noto come—dato il sistema delle maestranze—
fosse inibito a ciascuno di esercitare opera attinente ad un di-
verso mestiere e come sui confini professionali sorgessero inter-

(1) Si hanno esempi anche di accordi fra commercianti e produttori intesi
a delimitare la sfera d’azione di ciascuno al proprio territorio professionale,
Cosl per l'accordo (cartello) stipulato nel 1911 fra varie societd siderurgiche
italiane la Societd Ferro-Acciaio di Milano ha assunto il disciplinamento della
produzione e della vendita dei loro prodotti, Ora i grossi negozianti si sono
impegnati di acquistare dalla Ferro-Acciaio tutti i laminati in ferro ed ac-
ciaio occorrenti per il loro commercio, con I’ assoluto diviete di acquistarne
da altri sia in Italia che all’ estero. Per contro la Ferro-Acciaio assumo in
proprio l'obbligazione dei suoi mandanti di non inieressarsi né direitamente, né
indirettamente in Agiende commerciali per la vendita di ferri laminati, Cfr. R.
Bachi. L’ Italia economica nel 1911, nella Riforma Sociale, fasc.® di supple-
mento al n.° Gingno 1912. pag. 98,



e R

minabili controversie. La vendita avveniva in dati luoghi e tempr:
e del resto, il diritto industriale anche in tempi pit recenti tento
di porre limitazioni alla sosta dei fabbricanti nei luoghi di ven-
dita al dettaglio. Bd in momenti di agitazioni per il caro viveri
si affaccia anche ora la pretesa per certe merci di stabilire Iora-
rio del mercato e di precludere la vendita di certe derrate al di
fuori di esso; talune ordinanze municipali si ispirano a tali me-
schini concetti. Ora queste artificiali restrizioni sono perniciose,
in guanto decrescono gli stimoli all’esplicazione di quell’egoismo
personale, che & condizione di raggiungimento migliore degli scopt
comuni. I invece utile quanto sprona ognuno a rendere il servizio
proprio in guisa pilt acconcia, e tale competizione, appunto in-
duce a perfezionare i mezzi, ed infine a quella economia massima
di sforzi, che & compatibile colla soddisfazione piu completa dei
bisogni della popolazione. I limiti della eircolazione delle merci
operata direttamente dal fabbricante e di quella compiuta dal
commerciante professionale vengono determinati da un complesso
di eircostanze, ma guando la libera concorrenza & ampia, addurra
a proporzionare l’azione delle varie imprese alle esigenze con-
crete. Ora diremo di istituti ausiliari della produzione e del com-
mercio.



CAPITOLO QUINTO.
L’'intermediazione nel commercio.

Il commercio & industria intermediaria fra la produzione ed il
consumo; ed ha carattere produttivo, in quanto concorre a porre
il bene a disposizione di ¢hi ne usa. Ma intermediari commer-
ciali in senso pin stretto sono quei professionisti che facilitano i
rapporti fra produttori e consumatori, commercianti e commer-
cianti, commercianti e consumatori. Iissi debbono distinguersi da
taluni impiegati del commerciante, che possono anche esercitare
funzioni tecniche analoghe, ma che hanno funzioni economiche
differenti. I1 commesso viaggiatore p. es., agisce per il commer-
ciante o per il produttore, ricercando il consumatore, o mante-
nendo le consuetudinarie relazioni fra una casa commereciale ed
un’altra, o fra una casa commerciale ed acquirenti per diretto
consumo, e tentando di estendere la cerchia di vendita dell’a-
zienda dalla quale dipende. Col perfezionamento dei mezzi di
trasporto sempre piu si estende ’azione del viaggiatore: il com-
merciante dei piceoli paesi che prima si recava ai mercati ed
alle fiere o nel capoluogo di provincia per provvedersi di dati ar
ticoli & visitato dal viaggiatore delle grandi case e sospinto agli
acquisti. I viaggiatore sostituisce il proprietario, ma non ha
indole di autonomo imprenditore, che si interponga fra esso
ed altri come i rappresentanti, i mediatori, i commissionari, che
costituiscono altrettante tipiche categorie di veri e propri in-
termediari commerciali. T primi si occupano della vendita di
prodotti d’ una medesima azienda od anehe di piu aziende, in
luoghi di solito lontani da quello ove la casa ha la propria sede,
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i secondi si limitano a mettere le parti in correlazione, gli ul-
timi invece, pure agendo nell’ interesse di un committente, trat-
tano in nome proprio ed assumono responsabilitd, personale di
fronte ai terzi. L’azienda del rappresentante pud avere i pilt di-
versi gradi di estensione, a seconda della zona, nella quale si
espliea la sua attivitd e della entitd di affari che compie. Pud
anche contrattualmente impegnarsi a rappresentare una sola casa,
ed a non esercitare per proprio conto un’industria od un ramo
di commercio identico od analogo. I, di solito, retribuito con
provvigione proporzionale all’ importanza del negozio concluso, la
quale tuttavia varia a seconda del genere di merci, e talora della
clientela con cui contrae (p. es. nuovi clienti od antichi), delle
condizioni del contratto (pagamenti a contanti od a credito). Tal-
volta anche diversifica la percentuale relativamente all’entita del-
Paffare, nel senso che al di 13 di certa somma ne varia la misura:
talvolta alla percentuale si aggiunge un onorario fisso, od una
partecipazione ai profitti, od una garanzia di un minimo guada-
gno annuo, od anche in qualche caso, la divisione fra l'impresa
e 'agente della parte, che eccede il risultato della vendita a
prezzo normale, ciod del vantaggio derivante all’azienda dalla ele-
vazione del prezzo sopra un saggio stabilito (1). Quanto meno
¢ agevole Desito della merce, tanto piu alta potra essere la prov-
vigione del rappresentante. In talune industrie speciali la prov-
vigione appunto attinge vertici culminanti; p. esempio I’assicura-
zione sulla vita presenta ancora in molti paesi grandi difficolta,
sia perché la previdenza in questo rispetto non & ancora diffusa
ed intensa, sia perché gli assicurati debbono trovarsi in buone con-
dizioni di salute e costituire in tale riguardo una élite in rap-
porto alla popolazione in genere. Iibbene le societd elevano non

(1) Per questi concetti v. tutti i trattati di diritto commerciale e qualunque
libro di tecnica commerciale. Per una esposizione minuta per quel che riflette
l'esportazione ed importazione in quanto sono agevolate dagli intermediari del
commercio cfr. J. HELLAUER. System der Welthandelslehre, 1° vol. Berlin, 1910.
W. Sombart. Der moderne Kapitalismus. 2.° vol. Leipzig. 1902, pag. 40 e segg.
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di rado la provvigione del rappresentante od agente sino al to-
thle del premio del primo anno soddisfatto dall’ assicurato. In
operazioni commerciali difficilmente esso ragginngerd tali mas-
simi, ma vi ha una graduazione rispondente alla variazione degli
affari ed alle condizioni accennate.

I mediatori, dicemmo, si limitano a porre in relazione le parti,
delle quali provocano le dichiarazioni, aintandone I’ intesa. Quelli
di loro, che si occupano di effetti pubblici si denominano agenti
di cambio, e di questi avremo ocecasione di accennare Popera
trattando delle negoziazioni di borsa; la loro funzione economica,
come quella dei mediatori di affari bancari & di concorso ad in-
vestimento di capitali, mentre quella degli altri mediatori riguar-
dati come intermediari del commercio, & di concorso a compra-
vendita di prodotti. Del resto, tranne che per determinati uffiei
pubblici, per i quali si richiede I'opera di mediatori pubblici o
di persone, che nemmeno & sempre necessario abbiano qualita di
mediatore, ma occorre siano iscritti in certi registri ed 0sservino
certe prescrizioni per ottenere 'autorizzazione di esercitare tali
funzioni, quali vendita all’incanto, accertamento dei corsi ece,,
in Italia 'nfficio di mediatore pud da chiunque essere professato,
senza autorizzazione o sorveglianza , n& dello Stato, né dei Co-
muni, né delle Camere di Commercio ece. I1 sistema della me-
diazione privilegiata & del resto ormai un anacronismo e laddove
non si & giunti al sistema della liberta, vanno prevalendo metodi
di transizione fra quello della mediazione autorizzata e quello
della liberta. Nel Medio Evo la mediazione sorse per agevolare
i rapporti degli stranieri coi cittadini e la professione ebbe le-
gali privilegi in molte citta: era proibito di stipulare contratti
senza il loro intervento e si attribuiva particolare fiducia alla
loro testimonianza. Ma si rese poi grave il beneficio del mono-
polio, sia limitando il numero dei mediatori, sia loro proibendo d’u-
nirsi in societd, sia vietando ad essi di esercitare il commercio.
Questa incompatibilita dell’ufficio di mediatore con guello di com-
merciante rimase sancita anche in talune leggi moderne , che
ricuardano 1’ ufficio di mediatore, come ufficio strettamente com-
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merciale, ma che sembra ravvisino una inconciliabilitd di interessi
fra il commercio per conto altrui e quello per conto proprio (1).

Quando si rammenti come estesa sia la categoria degli atti che
il diritto considera commerciali, si scorge che tale divieto include
pure quello di ogni attivitd industriale. Il codice di commereio ita-
liano non contiene questa proibizione diretta, ma con una indiretta
sanzione colpisce, nel caso di dissesto finanziario, il mediatore di-
chiarandolo per il solo fatto del fallimento colpevole di banca-
rotta sewmplice (art. 858 del Codice di commercio). E poiche senza
attivitd industriale o commerciale ed attenendosi al solo ufficio
di mediatore & impossibile che egli possa fallire, la disposizione &
intesa ad accrescere la responsabilita del cumulo delle due pro-
fessioni od a restringerlo, di fatto (2). Altre norme vengono pre-
scritte in aleuni paesi per impedire che per altra guisa il me-
diatore trascorra i limiti propri della sua professione : la legge
austriaca, in taluni easi soltanto, permette al mediatore di tacere
ad un contraente il nome dell’altro: ’art. 51 del Codice di com-
mercio italiano del 1865 pure imponeva al mediatore P’ obbligo
di manifestare, prima della conclusione del contratto alla parte
che ne facesse richiesta, il nome dell’altra. Il codice vigente in-
vece (art. 31) dispone che il mediatore, il quale non manifesta
ad uno dei contraenti il nome dell’ altro si rende responsabile
dell’esecuzione del contratto, ed eseguendolo resta surrogato nei
diritti verso l’altro contraente. Nonostante la perfezione maggiore
delle comunicazioni & utile e talora indispensabile I’ azione del
sensale, specie, per case d’importazioni di prodotti diversi, che
sempre non possono conoscere i luoghi di spaceio e le persone
acquirenti delle varie ricchezze.

I1 commissionario, fra questi intermediari, & quegli che piu si

(1) C. VIvaNnTR.—Tratiato di diriito commerciale, vol. 1°, 32 ed. spec. pag. 323.

(2) I1 NaVARRINL. — TDrattaio di diritio commerciale, Titiene che tale sanzione
debba colpire solo il mediatore in quanto tale e nel caso in cui sia incorso
nella condizione di cessare i pagamenti avendo taciuto il nome di una parte
all’altra, ma egli stesso avverte che (uesta interpretazione non & in armonia
colla generale dizione della legge.
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accosta al commerciante per proprio conto: in aleuni casi, nel
grande commercio d’oltremare ha bisogno di maggior capitale e
di credito piu alto di ecommercianti pure ragguardevoli di piazze
continentali , cui abitualmente concedono credito i fabbrieanti
stessi. B indifferente che il commissionario dichiari o no il no-
me del committente, poiché contratta in nome proprio ed a lui
possonsi solo rivolgere, o dal committente, col mezzo suo, re-
clami sulla qualitd della merce ecc.. Invece egli non & vespon-
sabile dell’ adempimento delle obbligazioni delle persone colle
guali ha contrattato, salvo che si assuma, per convenzione spe-
ciale, questa obbligazione che dicesi dello « star del credere », nel
qual caso ottiene una provvigione aggiunta e specifica. Quindi
il committente ha tutti i vantaggi che ritrarrebbe da nn ausi-
liario stipendiato, mentre poi il commissionario pit di questi &
interessato all’estensione degli affari, ricevendo una provvigione
proporzionale alla loro entitd. Inoltre se il commissionario gode
molto credito in commercio, il committente puo anche per proprio
conto avvantaggiarsi del credito ed ottenere in tal guisa ricchezze
a prestito, alle condizioni che si consentono negli affari mercantili
a persone di maggiore solvenza. I’ Inghilterra deve il posto co-
spicno che tiene nel commercio mondiale anche al fatto, che i
suoi commissionarii possono anticipare parte del prezzo, facendo
affluire a se 1 prodotti dei tropici e dei paesi poveri di capitali.
Le anticipazioni sono garantite dalle merci stesse o dalle rela-
tive lettere di carico, che spesso sono spedite prima sopra navi
a vapore, se le merci vengone inviate sopra navi a vela (1), I
questo un esempio cospicuo di commissione esercitata da impor-
tatori ; nella stessa gnisa gli esportatori di prodotti possono as-
sumere qualitd di commissionari verso gli acquirenti, specie se
questi sono sparsi in localitd varie e non possono avere diretta
relazione coi primi commercianti o coi produttori: raccolgono da
compratori esteri le commissioni di acquisto delle merci. E talora
sono commissionari di vendita o di vendita e di acquisto insieme.

(1) Lexis. — Il commercio, op. cit. pag. 534 e seg.
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Nel commercio di paesi d’Europa fra loro, le grandi case com-
missionarie , senza esercizio di commereio proprio, vanno dimi-
nuendo o trasformandosi in aziende di commercio diretto, ed anche
lo stare del credere ha una applicazione limitata. Ora mira piut-
tosto a rassicurare il committente che il commissionario non si
lasciera troppo facilmente indurre ad eccedere nella vendita, per
il desiderio di incassare forti provvigioni e tale scopo & raggiunto,
restringendo lo star del credere ad una frazione totale della somma
dovuta dal terzo contraente. Mentre ancora il codice di commercio
italiano disciplina lo star del credere soltanto nella sua forma pri-
mitiva, gia la vita commerciale ha indotto tale frequente appli-
cazione di uno star del credere con fine diverso (1). Possono poi
esservi agenti che strettamente non rimangano nei confini pro-
pri d’ognuna di queste specie di intermediazione e che talora
funzionino quali mediatori, talora quali commissionari o rappre-
sentanti ed uniscano anche il commercio per conto proprio. Si
costituiscono agenzie di affari i piu differenti, e naturalmente il
carattere e 1’ estensione dell’ opera degli intermediari si collega
alla natura delle merci e dei luoghi di produzione e di spaccio
dei prodotti.

Ma accanto a questi sistemi di intermediazione personale, ve
n’ ha di intermediazione reale: la réclame nelle varie sue forme
e specie & un mezzo di ricerca e conquista del mercato adot-
tato e da produttori e da commercianti. E questo mezzo ap-
punto consente in parte di sostituire !’ opera di ausiliari, va-
lendo talora anzi piu efficacemente a propagare la concorrenza
dei prodotti anche nuovi ed a stimolare il desiderio dei consu-
matori. « Incorporando in simboli mnateriali, liberamente trasmes-
sibili e suscettivi della piu larga diffusione e moltiplicazione, le
cognizioni e le valutazioni riferentisi ai singoli beni e I’ incita-
mento all’ acquisto, tende ad universalizzare nel tempo e nello
spazio 1’azione della pubblicita ». Una inserzione o un articolo

(1) A. SRAFFA. — Del mandato commerciale e della commissione nel Commen-

tario al Codice di Commercio, Milano, Vallardi.

GRAZIANIL. — Principii di economia commerciale. 6
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riportati in un grande giornale, dei eataloghi spediti su vasta
scala, degli affissi sapientemente distribuiti nei maggiori centri
urbani, possono, in una stessa giornata essere letti da migliaia
e milioni di consumatori » (1). Certo piu facilmente 1’ annunzio
menzognero od almeno non perfettamente veridico pud essere dato
mediante questo strumento di carattere impersonale, che mediante
l’azione degli ausiliari od intermediari. Ma 1'inganno o l'esage-
razione trovano la propria sanzione nel diseredito, ¢lie in periodo
non sempre lontano colpisece la casa produttrice che vi ha ri-
corso e che la minaccia tanto pint quanto maggiore ¢ la concor-
renza. Anche pud dirsi che la cognizione dei prodotti, la quale
si diffonde nel pubblico, per mezzo della réclame, non & siste-
matica, ma unilaterale; essa ha talora il fine immediato di to-
gliere i clienti all’una casa, perche accorrano allaltra; i rapporti
del mercato non vengono presentati nella loro reale condizione.
Questi inconvenienti non possono negarsi; tuttavia ¢io non co-
stituisce una particolaritd del sistema della réclame, sibbene &
fatto insito alla presente organizzazione economica, in cui la
soddisfazione dei bisogni & affidata al libero giuoco delle forze
individuali. E da questo libero giuoco puo attendersi pero una par-
ziale correzione di queste lacune ed esagerazioni, essendo interesse
dei concorrenti di dare notizia di prodotti migliori o succedanei o
pitt adatti ai gusti del pubblico in correlazione ai prezzi ed ai red-
diti singoli. N® sarebbe piu sicura la completezza e la veridicita
delle notizie, se fosse affidata ad istituti sociali indipendenti, che
mai potrebbero in linea esclusiva arrivare allo scopo cosl com-
plesso e che toglierebbero insieme gli infiniti vantaggi della ini-
ziativa singola. Nel suo romanzo « Illusions perdues » il Balzac
ritrae a foschi colori le condizioni della letteratura e del giornali-
smo a Parigi nel periodo della Restaurazione. Gli annunci di libri
da parte degli editori non erano ancora usati; solo si poteva ri-
correre ai giornali per dar notizia della pubblicazione di un libro
ed i giornali quindi decidevano della vita o della morte di un’o-

(1) C. CassorA. — La réclame dal punio di visla economico, Torino 1909, pag. 7.



— B e

pera. Indicibili erano gli sforzi, le bassezze, gli intrighi, cui erano
costretti gli editori e gli autori; o gli inviti, le adulazioni, i doni
che essi rivolgevano ai giornalisti per ottenere il cenno biblio-
grafico. I librai tentavano di contrapporre a questa tirannia, gli
avvisi, che pero apparivano soltanto nei negozi e nelle vetrine
e che avevano quindi azione assai ristretta; mentre oggi tale ti-
rannia & diminuita dalla pubblicita esercitata in tanti altri wmodi (1).

Si aggiunga, che contrariamente a quanto potrebbe sembrare
ad una prima considerazione, la réclame, meno si rivolge alle classi
pill misere o piu ignoranti, e pitt a quel ceto medio, che veramente
& I’ insieme d’una serie di persone esercitanti professioni diverse,
ed aventi ricchezze o redditi ben differenti, ma che ha il comune
carattere di tendere ad una elevazione costante nel tenore di vita
e nella gerarchia sociale, e ad assumere funzioni dirigenti nella
arena economica e nella politica. Questi uomini sono sensibili al
miglioramento delle proprie soddisfazioni in maggior grado di
altri; i loro consumi hanno una elasticita spiccata , sia per la
qualitd, che per la quantita, in correlazione ai prezzi, mentre gli
appartenenti alle piu umili eategorie economiche debbono limi-
tarsi all’indispensabile, ad una sussistenza, che difficilmente po-
tra rialzarsi al disopra di un minimo fisico. D’altro canto le classi,
che trovansi al sommo apice della ricchezza non hanno duopo,
considerate, in via media, « degli allettamenti della réclame per
rendere sempre piu varii ed armonici i propri consumi ed inclu-
dervi i nuovi prodotti che la tecnica perfezionata va via via fog-
giando ». Anche la tradizione raffina in essi il senso dell’ inno-
vazione: « quindi non porgono in via diretta ed immediata al-
cuno stimolo all’espansione della réclame, ma rientrano nel campo
di studio dei grandi advertisers moderni »: poiché indirettamente
danno impulso all’incremento della pubblicita, in quanto costi-
tuiscono come il focolaio da cui si irradia quella corrente di
imitazione ed emulazione, che la réclame si studia appunto di ali-
mentare e che agisce senza posa ad eliminare talune delle diffe-

(1) V. MaTasa. — Die Reklame. Leipzig 1910, pag. 77-79.
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renze, che i vari stati sociali presentano nei sentimenti, nei co-
stumi, nelle idee ».

E come differente & I’ azione della réclame in varie eclassi di
persone, cosl lo & in varie classi di merci, in parte anzi per ra-
gioni analoghe. I prodotti strumentali, che si chieggono princi-
palmente da tecnici, per elaborarli e confezionarli, o da commer-
cianti specializzati, che a questi li forniscono, sono in minore
misura, in linea generale, oggetto di réelume diretta, in confronto
al beni di consumo meno mediati, anche perche i loro acquirenti
ne controllano spesso con esame apposito la bonta, e di semplici
annunzi abbisognano per conoscerne l’esistenza. Invece i beni di
consumo immediati e quelli, in ispecie, che si attengono al con-
forto della vita e che rientrano nel campo del mobilio, dell’ali-
mentazione, del vestiario, della ricreazione, dell’igiene, sono su-
scettivi di ampliamento e di smercio pit notevole, in base anche
alle cognizioni, che la pubblicitd fa giungere in tanti dispersi
Iuoghi. Certo pure tra i prodotti strumentali, taluni che vengono
domandati da produttori meno evoluti e meno organizzati, come
macchine utensili serventi all’agricoltura, coneimi, si giovano lar-
gamente per il loro smercio della pubblicita, « e cosi pure spese
rilevanti assorbe lo spaccio di quei beni strumentali, che con P’au-
silio di numerosi intermediari, giungono non gia a veri e propri
industriali, ma nelle mani del gran pubblico, delle singole eco-
nomie domestiche. B questo il caso ad esempio delle macchine
da scrivere o da cucire, degli apparecchi per fare il ghiacecio e
le conserve, degli utensili ed attrezzi domestici, delle biciclette ».
D’altra parte quei beni di consumo immediato che, rispondono a
bisogni di maggiore necessitd, quali il pane, le uova, i legumi,
le patate, i generi pitt usnali di droghe e di spezie « non porgono
di regola, che scarso incentivo al febbrile sviluppo della pubbli-
citd odierna, e cosl deve dirsi di altri beni, gid entrati nelle abi-
tudini della popolazione, come sale, zucchero, spirito di qualita
comune, petrolio e che sono conosciuti dalla massima parte dei
consumatori o possono essere esaminati con procedimenti relati-
vamente semplici ». Del resto anche il medesimo prodotto, a se-
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conda di circostanze diverse, di ambiente fisico ed economico puo
essere proficuo oggetto di maggiore o winore réclame, ma discor-
rendo in linea normale e media, ’accennata classificazione da idea
dell’ influenza che I’ indole della merce, per rispetto ai suoi con-
sumatori, esercita sopra l’estensione ¢ sopra lefficacia di questo
sistema di diffusione commerciale (1). Imprese speciali sorgono e
si organizzano per la pubblicitd, e pure intermediari, colla spe-
cificazione crescente, si interpongono fra le imprese produttrici e
le commerciali che abbisognano di pubblicita e le imprese che
offrono questi servizi. Le quali tendono sempre piu a sviluppare
e perfezionare la tecnica, attentamente studiando la psicologia
delle persone cui la pubblicitd & diretta e conformandovi in guisa
piu propria ed efficace i mezzi e le forme di rappresentazione e
propagazione.

Col diffondersi della stamnpa periodica, la réclame di questa si
avvale in larghissima misura, e mentre il giornale ¢ mezzo di
pubblieita, trae dalla pubblicitd i pin larghi utili. Talora il ti-
more di perdere gli annunzi di qualche grande casa commerciale
ed industriale scema 1’ indipendenza stessa di reputati periodici.
Nel 1894 una ragazza entrata in uno dei pit importanti grandi
magazzini di Parigi, mentre stava contrattando per lacquisto di
un oggetto, venne incolpata del furto di due metri di trina del
valore di una lira e mezzo. Perquisita, segnita a casa dai com-
messi che frugarono in tutti gli armadi, minacciata, pel timore
di un procedimento giudiziario, protestando la propria innocenza
s’ammald e mori dopo due giorni. La stampa parigina benché sol-
lecitata dalla famiglia non volle dar notizia del fatto: solo due
giornali fecero eccezione: il « Petit Journal » e la « Libre Paro-
le », secondo quanto narra Funck-Brentano nella « Réforme So-
ciale.» del 1899, A Berlino due commessi di nn grande magazzino
vennero incolpati di furto dal loro principale: dopo lunga proce-

(1) C. CassorLa. — La réclame, op. cit. pag. 19-33. In questo acuto libro
sono molto bene lumeggiate le varie influenze della réclame sulle classi sociali

ed in rapporto alle varie categorie di merci.
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dura furono assolti. Ogni tentativo inteso a dar notizia del fatto
nei giornali di Berlino fu inutile: si pretendeva il consenso della
Ditta , secondo quanto scrive Massimiliano Harden nella « Zu-
kunft » del 2 Dicembre 1905. B cosi si tacciono infortuni au-
tomobilistici, per timore di perdere annunzi di societd esercenti
tali servizi o produttrici di automobili. Ma uesto asservimento
del periodico ad interessi di private imprese dipende non dal si-
stema della réclame, sibbene dalle condizioni economiche del gior-
nale in rapporto a quelle di certe grandi aziende. Da quanto
esponemmo relativamente alla réclame si scorge come essa siasi
sviluppata e come grandi siano i costi che inelude (1). Pero ¢io non
significa che adduca necessariamente ad incremento dei prezzi dei
prodotti. Gia osservammo che se pure in vari casi potrd non rag-
giungere lo scopo, eui gli utenti la dirigono, tende veramente, di
regola a determinare un incremento di spaccio, e quindi ove tale
incremento si verifichi diminuisce onere unitario sopra ciascun
prodotto. Se la réclame & adottata da persone o case, che eserci-
tano un commercio di beni di vario genere, non sempre puo in-
dividuarsi la quota di costo la quale si riferisce a ciascun pro-
dotto. Ma quand’anche & possibile, di distinguere la spesa che
concerne ogni singolo prodotto, non conviene in ogni caso di di-
stribuirla in modo uniforme fra le diverse merci, sibbene giova ag-
gravare relativamente quelle che hanno maggiore capacita di con
sumo e alleviarne relativamente altre, che 1’ hanno meno ele-
vata. B questa una applicazione del prezzo « classi, di cui diremo
successivamente, ma che qui accenniamo, per avvertire come la
réclame si manifesti, anche colla cessione a prezzi minimi, o pure
a prezzo zero di oggetti (che si regalano) a chi ne acquista altri.
Naturalmente il costo inerente alla cessione a prezzo minimo od
al dono s8i riparte sopra una moltitudine di altre merci, in ar-
monia alle reazioni rispettive, che incrementi e decrementi gene-
rano nella domanda. I riparto vario dei costi supplementari & pero
tanto pit possibile, quanto pit & limitata la concorrenza: anche

(1) V. MATAJA. — Die Reklame, op. cit. pag. 2b3-255.



tuttavia in condizioni di illimitata concorrenza, quando la réclame
allarghi lo spaccio, 1 suoi costi unitari decrescono per la distri-
buzione d’una cifra costante o poco pilt grande fra maggior quan-
tita di prodotti. Inoltre le spese di réclame sono generalmente
compensate da altri risparmi. Essa sostituisce, come dicemmo,
commercianti intermedi ed altri intermediari personali, e pitt con-
tribuisce ad eliminare I’ eccesso dei dettaglianti, o a rendere i
loro servizi pitt economici, dando modo ai consumatori di veri-
ficare 'autenticitd, I’ identitd del prodotto, che viene inviato in
speciali involucri, contraddistinti da segni e marchi, i quali in-
sieme al prezzo, son portati a notizia del pubblico. Del resto, il
fatto che imprese, le quali adottano una réclame maggiore di al-
tre, vendono i prodotti al medesimo prezzo, conforta appunto il
concetto che le spese di pubblicitd non si ripercuotano sugli ac-
quirenti, senza che si evitino corrispondenti riduzioni di altri
costi. Anzi pud aversi una diminuzione di prezzo, come quando
s’ introduce una macchina, che e per la durata e per la quantita
dei prodotti, che assicura, importa relativamente a ciascuno di
essi una entitd di costi meno grande, delle forze di lavoro che
ha surrogate. Infine la stessa diffusione dei progressi della tec-
nica e dei prodotti nuovi in schiere di individui che non avreb-
bero potuto conoscerli che assai piut tardi, ha pur valore, oltre che
nell’ordine dei fenomeni intellettuali, in quello stesso degli econo-
mici, poichd concorre ad accrescere gli scambi, che, come si sa,
includono, con aumento di soddisfazioni e di utilitd per entrambi
i contraenti, a migliorare i consumi ed il tenore di vita di pa-
recchie categorie di persone (1).

(1) C. Cassona. — La réclame cit. in vari punti ed anche MATAJA, Die
Reklame.



CAPITOLO SESTO.

L’esercizio del commercio. — Formazione del prezzo
al dettaglio.

Le funzioni tecniche degli imprenditori sono ditferenti nei vari
rami di produzione, ma la loro funzione economica & identica
nelle sue fondamentali caratteristiche. Si tratta sempre di acqui-
stare una serie di prodotti e di servizi produttivi, di trasformarli
in un prodotto, ottenendolo in quella quantita e potendolo fornire
a quei prezzi che rispondano alle esigenze dei consumatori e val-
gano almeno a reintegrare 1’ insieme dei costi sostenuti. I1 com-
merciante ha gli stessi uffici ed incontra analoghe difficoltd, poichd
se non modifica la sostanza delle ricchezze deve rivenderle in
altro periodo, ed anzi, essendo una parte cospicua del suo capitale
impiegata nell’acquisto delle merci, tanto piti grande & la pru-
denza e diligenza che richiedesi in questa manifestazione prima
della sua attivitda. La scelta del luogo e del tempo della compra
delle merci dev’essere coordinata a circostanze che solo prospet-
tivamente possono calcolarsi, ai prezzi futuri del prodotto, ai pro-
babili costi di conservazione per il tempo, in cui rimarrd in magaz-
zino, agli interessi correlativi, nonch® ad altri elementi, pia esatta-
mente valutabili di regola, quali le spese di trasporto, sia del pro-
dotto sia del denaro o d’acquisto dei titoli di credito che sostitui-
scono la trasmissione della moneta nei pagamenti internazio-
nali. Ed il problema dell’estensione dell’ impresa si presenta al
commerciante come a qualsiasi altro imprenditore. Conviene, p. es.
importare il prodotto a in quel paese determinato, od esportare
il prodotto b in quell’altro, in quel dato momento, in quella data
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quantita ? B meglio in alcuni casi restringere lo spaccio della merce
in una zona limitata per certo tempo, ma possono piit tardi presen-
tarsi circostanze che consiglino un allargamente dell’industria.
Occorre una cognizione larga delle condizioni di produzione della
merce nei vari luoghi e di quelle dei mercati di essa e di pro-
dotti succedanei e connessi, specialmente per il grande commer-
ciante, ma sibbene in minor grado, di regola spesso anche per
il piccolo commerciante. I grande commerciante molte volte pud
rivolgersi direttamente ai produttori. Ma se la produzione & molto
frazionata, bisogna talora che preceda una raccolta delle piccole
quantita in maggiori, per mezzo di intermediari. Il grano, p. es.
¢ dai singoli coltivatori o proprietari venduto a piccoli commer-
cianti , commissionari, o a rappresentanti, od anche agenti di
grandi commercianti, laddove non possa essere recato in depo-
siti locali e da questi trasferito in depositi regionali situati presso
grandi stazioni ferroviarie o presso~grandi vie marittime o flu-
viali. Certo i produttori maggiori possono anche venire in diretta
relazione coi grandi commercianti (1). Talora grandi mercati spe-
ciali servono a concentrare la produzione frazionata , come per
gli animali, la lana, il lino, e taluni grandi commercianti di al-
cune piazze adempiono questo ufficio raccoglitore: « cosi Londra
costitul per lungo tempo il centro di tutto il commercio grana-
rio mondiale, ed ha sempre importanza in questo rispetto, quan-
tunque anche Liverpool ed Anversa abbiano una posizione rag-
guardevole per il commercio internazionale di tali derrate. Per
I metalli preziosi Londra & tuttora il mercato centrale; nel cafte

(1) Cfr. RUELAND. — Della formarione del preszo dei cereali tradotto in ita-
liano da E. Castelbolognesi, Roma 1904, M. PANTALEONI. — A proposito del-
UIstituto internazionale permanenie di agricoltura. Nel Giornale degli Economisti,
Febbraio 1905. G. DEL VEccHIO. — I’ unione agricola internazionale e le pro-
poste del prof. Ruhland nel volume : L'iniziativa del Re d’Italia e I Istituto in-
ternazionale di agricoltura, Roma 1905. Tralascio di riferire le osservazioni del
Ruhland sui contratti a termine, dei quali dico nel capitolo successivo; ma
parmi certo che una parte notevole di agricoltori ha imperfetta cognizione
dello stato del mercato.
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il gran eommercio & in Amsterdam e Rotterdam per quello pro-
dotto nelle Indie neerlandesi, in New-York, Londra, llavre, An-
versa ed Amburgo per quello prodotto nel Brasile, nell’ America
Centrale e nell’Africa. I grandi commercianti di queste piazzo
comprano o direttamente nei luoghi di produzione o da esporta-
tori, od anche assumono la vendita diretta di queste merei in-
viate senza commissione, dai paesi di produzione. In parte i grandi
commereianti comprano anche a grande pubbliche aste, che sono
in uso in taluni porti per certi oggetti: come a Londra per le
lane coloniali, in Amsterdam, Rotterdam e Londra per il cafld ».
I1 piccolo commerciante poi se pud trovare per ciascuna merce
aperta la via dall’ opera del grande commerciante, &, di regola,
meno specializzato del primo e quindi deve conoscere i rapporti
di produzione e di spaccio attinenti ad una serie di merci. D’al-
tronde anche pud in pid ecasi acquistare direttamente dal pro-
duttore, o da maggiori dettaglianti; in singoli rami anzi ¢ fre-
quente la relazione immediata fra produttori e commercianti al
dettaglio , particolarmente se i prodotti possono ottenersi nella
stessa localitd od in localitd prossima a quella di spaccio, ¢ I'in-
termediazione , sia personale, sia reale, puo riuscire, come ve-
demmo, a rendere inutile I'opera del pit grande commerciante,
come talvolta anche a sopprimere quella d’ogni commerciante (1).
Gli oggetti finiti di fabbricazione d'uso pil comune sono quelli
nel cui spaccio il commercio interviene pill largamente e con
maggior numero di commercianti ed intermediari; ma in ogni caso
il commerciante, che deve provvedersi di data merce o di date
merci, sceglie la combinazione, fra le possibili, che si presenta la
pilt vantaggiosa per ottenere col minimo dispendio i beni nel pro-
prio magazzino (2). E si tratta di regolarsi sopra clementi ob-
biettivi, pid o meno sicuri, ma che non dipendono dall’arbitrio
di lui. Per quel che riflette il prezzo sia di acquisto, che di ven-
dita valgono le leggi generali regolanti il prezzo delle merci.

(1) Van der BorGHT. — Handel und Handelspolitik, 1. ¢. pag. 167-169 ¢ segg.
(2) W. Lexis. — Il commercio, 1. c. pag. 558-559.
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Tuttavia talune applicazioni speciali di esse debbonsi attenta-
mente considerare. 12 noto che se la libera concorrenza & illi-
mitata, in un medesimo mercato, per la stessa merce, in dato
momento prevale un prezzo unico per tutti i contraenti. Ogni ten-
tativo di elevare il prezzo per taluno o per talune classi di com-
pratori si infrange per la competizione di altri venditori. Ma se
invece la concorrenza & limitata alquanto, anche quando non
siasi costituito un vero monopolio o di fatto o di diritto, & pos-
sibile, differenziando artificialmente I’offerta, di cedere lo stesso
prodotto a prezzi diversi a varie categorie di persone. B special-
mente ¢ frequente quella particolare specie di prezzi multipli,
che pud dirsi pit propriamente a classi. Non & il prodotto me-
desimo che si vende a prezzi differenti, ma sono prodotti ottenuti
con un medesimo processo produttivo, o che soddisfano in grado
pitt o meno raffinato, un bisogno identico od aftine nella sua na-
tura sostanziale, che si spacciano.a prezzi non proporzionali ai
loro costi parziali, esigendo dai consumatori piit capaci contri-
buti pit alti. La concorrenza impone la conformitd del prezzo
totale al costo di produzione, ma non essendovi competizione piena
fra gli acquirenti delle classi varie dei prodotti, possono taluni
costi comuni gravarsi sopra le merci richieste dai consumatori
pitt agiati, i quali cosi ottengono una soddisfazione piu perfetta,
ma pagando un prezzo proporzionalmente pitt alto. I nel com-
mercio al minuto che si manifestano questi fenomeni in guisa no-
tevole e spiccata. I richiedenti sono costituiti da « altrettanti
gruppi o classi, che avendo diverso potere acquisitivo e abitu-
dine, cultura, gusti diversi seguono una condotta pure differente
nei loro acquisti. Vi hanno consumatori che si ispirano sul mer-
cato all’unica norma di emergere e distinguersi ed altri che se-
guono pil serie e pratiche considerazioni; vi hanno consumatori
che amano mercanteggiare e sottoporsi a qualsiasi disagio pur di
conseguire una economia anche minima nella spesa, ed altri che
si adattano senza reagire anche a prezzi elevati ». B quindi il
fatto di trovarsi il medesimo oggetto in negozi diversamente ubi-
cati e di maggiore o minore lusso & condizione per gli uni asso-
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lata, per gli altri indifferente ed i primi sono disposti a pagare
di pitt per la veste estrinseca migliore del prodotto. Ma inoltre
spesso la qualitd pil raffinata si trova nel magazzino di lusso e
poiche il consumatore dei beni di pit elevata categoria non passa
alla richiesta della qualita meno raflinata, se la differenza di prezzo
non & assai grande, pud la prima eccedere nel valore di scambio
la quantitd che sarebbe determinata dal rapporto dei costi. In ta-
lune macellerie di Londra di secondo o terzo ordine, i varii pezzi
di carne si vendono quasi allo stesso prezzo, mentre in quelle dei
guartieri aristoeratici, i pezzi piu scelti sono venduti a prezzi assai
pitt elevati. Inoltre nel commercio al dettaglio, di regola si as-
socia una seria di prodotti differenti. Ora la parte di spese gencrali
che si riferisce a ciaseun prodotto, non viene ad esso imputata
per la determinazione del prezzo, sibbene si tende soventi a di-
stribuirla in guisa che le merci di lusso o in genere pitt capaci
di scambio a prezzo piu elevato, ne sopportino una parte mag-
giore, ed una relativamente meno grande colpisca quelle merci, che
sarebbero meno capaci di scambio a prezzi pi alti. Vi sono articoli
venduti al quasi primo costo o costo specifico di produzione (al di
fuori delle spese di smercio) « e che risultano quindi esonerati dal
rimborso delle spese generali dell’azienda, ed articoli che costitui-
scono una fonte di guadagno notevole e che operano un comjpenso
nellinterno di ciaseun reparto » (1). Per quel che riflette la réclame
gia abbiamo avuto occasione di accennare che taluni prodotti nella
cerchia del minuto traffico vengono persino regalati, chiedendo il
rimborso dell’intera spesa generale e supplementare agli altri ar-
ticoli contemporaneamente smerciati. Anche altre spese generall,
qnali quelle di trasporto e di assicurazione sono di regola diversa-
mente distribuite, ed aggravandosi le merci di valore piit elevato
si permette un pit largo trasferimento di quelle di valore meno
alto, il che in ultima analisi puo addurre ad un totale costo, il quale

(1) V. per tutto cid spec. le acute considerazioni. di C. Cassora, La forma-

zione dei prezsi mel commercio, Milano 1911.
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essendo relativo a massa piu grande, diviene unitariamente minore.
E cio quindi puo determinare in seguito una riduzione nel prezzo
degli stessi prodotti consumati dai piu riechi. I commercianti
traggono cosi partito dalle valutazioni pitt alte dei maggiori ab-
bienti, detraendo una parte delle loro rendite di consumatori,
ma estendendo quelle dei minori richiedenti, che in tal guisa pos-
sono accedere alla domanda di taluni prodotti od estenderne la
portata. II loro interesse in questi casi & coincidente coll’ inte-
resse generale; ¢ una diminuzione di prezzi che in sostanza per-
mette una soddisfazione di bisogni pilt larga, un incremento di
appagamenti nelle classi inferiori, pur lasciando un sufficiente
margine di vantaggi utilitari nello scambio pid frequente per le
classi superiori, le quali sarebbero certo disposte a pagare anche
prezzi pin alti di quelli che loro vengono effettivamente richiesti,
anziché astenersi dal consumo di quei prodotti. Ma altre e non cosi
favorevoli peculiarita della formazione dei prezzi nel commercio
al dettaglio dobbiamo rilevare. Non solo fra le varie schiere di
consumatori la concorrenza & ivi meno efficace, ma pure la me-
desima schiera paga prezzi differenti per lo stesso prodotto, men-
tre la cognizione del mercato & di solito da parte degli acqui-
renti assai imperfetta. B talora avviene per questa ignoranza
delle condizioni di offerta e produzione della merce un feno-
meno opposto a quello che abbiamo or ora considerato: che nei
quartieri pilt poveri si paghino prezzi pit alti e per generi me-
no scelti, verificandosi cosi una diversificazione inversa pro-
porzionalmente alle condizioni sociali degli acquirenti. Vi sono
taluni guartieri eccentrici in alcune grandi cittd quasi separati
dagli altri: la merce subisce costi di trasporti pil gravi, mentre
1 consumatori non possono facilmente e colla frequenza che sa-
rebbe necessaria provvedersi in altri punti della citta, e per le
loro medesime condizioni nemmeno sono in grado di apprezzare
certe differenze di qualitd di dati prodotti. Cosi per esempio a
Genova si nota che il latte, la verdura, le frutta, distribuendosi
dai mercati centrali negli opposti quartieri della citta, di mano
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in mano che dal centro passano alla periferia, moltiplicano di
prezzo e peggiorano di qualitd (1).

Il prezzo al minuto — indubbiamente a grandissime linee —
subisce le vicende di quello all’ ingrosso, poich¢ deviazioni troppo
gravi ecciterebbero in periodo pitt o meno lungo a piu diretto
conseguimento del bene per parte dei consumatori, ma le oscilla-
zioni di esso sono meno frequenti e meno rapide per 'inerzia degli
acquirenti, ¢ per 'insensibilita loro a divergenze non gravi. I’abi-
tudine ad un determinato prezzo lo consolida per pitt tempo di quel
che risponderebbe alle esigenze della produzione. N& soltanto la
diminuzione dei prezzi all’ ingrosso non & seguita du pronta di-
minuzione di quelli al minuto, ma talora anche 1’ aumento dei
prezzi all’ ingrosso non induce tosto quello dei prezzi al minuto.
Il consumatore, ignaro delle circostanze che hanno prodotto I'au-
mento , cerca di resistere alla variazione di prezzo ed il detta-
gliante, per non perdere o diminuire la clientela, talvolta, gia
ritraendo un sufficiente profitto dal prezzo primitivo, lo conserva,
e pud spesso adottare questo sistema anche’ senza suo danno,
avendo provviste della merce a prezzi anteriori. Certo pero ¢io

pud avvenire per spazi di tempo limitati e per variazioni non

(1) Per la determinazione dei prezzi al dettaglio v. le ricerche della Verein
fur Sozialpolilik riassnute dal van der Borgt nel citato libro: Handel ecc. pag.
202 e seg. Leroy-Beaulien, Trattaio di Economia Politica, Vol. 2- nella 4* Serie
della Biblioteca dell’Economista, Torino 1898, le indagini dell’Ufficio del La-
voro americano. Riflessioni generali e speciali in rapporti relativi ad alcune
cittd; quel che diciamo nel testo relativamente a Genova & riferito nella Re-
lazione del Dr. Felice Guarneri. Il recenie rincaro delle carni e il problema della
minuta vendita. Bolleltino della Camera di Commercio di Genova, fascicoli di lu-
glio e agosto 1910, Per Torino e per analisi anche di carattere generale v. la
Relazione della Commissione incaricata di studiare i provvedimenti adatti a
risolvere il problema del caro dei viveri. Presidente e relatore il Prof. Achille
Loria, Torino 1910. Per Napoli: dppunti sul prezzo di alcuni prodotti nel mercalo
al dettaglio di” Napoli, relazione presentata il 18 luglio '1807 ‘al R. Istituto di
Incoraggiamento di-Napoli da una commissione eletta dallo stesso istituto (com-

missarii Frojo, Nitti, Baldassarre, Bordiga, Colajanni, Graziani relatore),
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molto significanti, ché se il rialzo fosse notevole, si risentirebbe
per nelle vendite al dettaglio.

L’eccessivo numero di dettaglianti nello spaccio di aleuni pro-
dotti, & stato gid da tempo segnalato come una delle cause di
elevazione antieconomica dei prezzi al minuto. Qui la coneorrenza
¢ apparente; non funziona a scemare il prezzo, ma a dividere i
consumatori fra i vari esercizi. Lo smercio di ciascun esercizio
essendo limitato, le spese generali gravano sopra un ristretto nu-
mero di prodotti; 1l capitale investito circola lentamente e percio
prezzi maggiori conferiscono profitti minori di quel che prezzi
minori, nell’ipotesi di circolazione pii rapida del capitale. Quindi
mentre tali dettaglianti traggono vita stentata, i prezzi sono esa-
cerbati in ragione di questa circostanza. N puo dirsi che si tratti
di fenomeno ormai sorpassato, perche I'incremento delle mercedi
hia consentito accumulazioni ad alcuni salariati, che per assur-
gere a condizione indipendente, aprono un nuovo spaccio (1). Tut-
tavia & a notarsi che le cooperative di consumo ed i grandi ma-
gazzini hanno giovato a scemare questo eccesso di dettaglianti
¢ tanto pilt quanto meglio potevano estendere la loro azione nella
zona, nella quale lo stesso eccesso si deplorava. Invero la coopera-
tiva od il grande magazzino, ripartendo sopra pitt grande massa di
affari le spese, e dando al capitale un pilt celere movimento pos-
sono ridurre i prezzi e costringere gli esercenti minori od a riu-
nirsi o ad abbandonare ’azienda. Questa competizione effettiva
fra cooperative, grandi magazzini ed i privati esercenti che ri-
mangono, & stata talvolta vantaggiosa anche in piu larga sfera.
Ha confribuito a migliorare il modon di distribuzione al dettaglio,
stimolando i privati esercenti ad imitare i procedimenti coopera-
tivi, che risultano a far partecipare i consumatori in parte ai di-
videndi- dell’azienda, in proporzione ai consumi, o sotto forma di
premi od in altri modi.

(1) Cfr. la citata relazione del prof. Loria per la commissione di Torino. Il
Cairnes analizza Dene gli effetti dannosi di un eccesso di esercizi di spaccio.
V. Principii di economia politica nella Bibl. del’Economista, 32 Serie, vol. 4°,
pag. 76-73.
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La restituzione che sogliono fare le cooperative ai consuma-
tori, in misura percentuale agli acquisti, e quindi senza distin-
zione sulle varie ricchezze, di eni il prezzo pagato contiene un
margine diverso rispetto al costo, rende in sostanza i prezzi an-
che meno conformi ai costi specifici dei prodotti (1). Ma, a parte
la considerazione che, non essendo di regola gli acquirenti, con-
sumatori di una sola specie di prodotti, vi ha un compenso comn-
plessivo, & questo un altro dei tamti mezzi, i quali convergono
al fine sopraenunziato di profittare in quella misura, che dalla
competizione & consentita, della capacitd di scambio piut elevata
di talune classi di richiedenti (2). Le imprese cooperative non si
distinguono dalle imprese speculative nel loro effettivo contenuto,
ma riescono a beneficare minori redditieri, che ebbero Didea vi-
rile della organizzazione e possono, cowe del resto il grande ma-
gazzino al dettaglio, rendere pin economico lo smercio del pro-
dotto e quindi accostare in maggior misura il prezzo al dettaglio
a quello all’ingrosso. Anche garantiscono di solito la qualitd ed
il peso esatto della merce, ed abitnando al pagamento a contanti,
sottraggono i consumatori alle elevazioni ingenti di prezzo, che
si collegano al pagamento a credito. Per liberare il consumatore
dall’obbligo (i continnare a servirsi presso il dettagliante verso
il gnale trovasi in debito, la cooperative prestano le somme oc-
correnti attingendo ai fondi di riserva, ma le maggiori e migliori
cooperative, praticano nell’esercizio normale la vendita a contanti
ed al piu in altre sezioni e con altri mezzi fanno eredito, o questo
ufficio riservano alle cooperative di credito, che tanti benelici po-
terono conferire fornendo capitali a piceoli propriefari e professio-
nisti, a saggi (i interesse relativamente miti. Questi capitali loro
pervengono in molta parte dai depositi di tenue entitd, che raccol-
gono e cosi fanno fluire alle pitt grandi correnti dell’accumulazione
ed agli investimenti produttivi anche le accumulazioni minori. La

(1) PANTALEONL. — Esame critico dei principii teorici della cooperazione, megli
Scritti vari di economia. Palermo 1904, vol. I, pag. 203-280.
(2) Cfr. C. CassorLa, — La formarione dei prezzi nel commercio, 1. ¢. pag. 61

e segg. 67 e segg.
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vendita a pronti contanti semplifica ’amministrazione e permette
quel pit rapido giro di capitale che, come dicemmo, & uno dei mezzi
di realizzazione di economie nei costi di distribuzione al detta-
glio (1).

E del resto tutte le ricerche compiute nelle varie citta intorno
al rincaro viveri hanno condotto alla risultanza che si debba
agire non direttamente sui prezzi, ché sarebbe assurdo, ma sui
costi e sulla cognizione dei consumatori. Quindi specie per quel
che riflette i viveri, (ed & nella offerta e domanda di questi prodotti
che pit particolarmente si nota e l'eccesso dei dettaglianti e la
minore perizia dei richiedenti), si propone che siano obbligati gli
esercenti p. es. a tenere affissa nei loro negozi la tabella dei prezzi,
che si favorisca la relazione piu diretta fra produttori e consuma-
tori, richiamando la concorrenza di quelli di fronte ai commercianti
al dettaglio, che si ordinino all’ uopo le taritfe dei trasporti, e si
aiuti il movimento cooperativo. Vista I’azione antitermica o de-
pressiva dei prezzi esercitata dalle cooperative, laddove si veri-
fica un eccesso di dettaglianti, il prof. Loria, presidente d’ una
commissione eletla dal Municipio di Torino, aveva proposto che
si colpissero con una imposta speciale i nuovi esercizi che si
aprissero e che le somme per tal guisa raccolte si dedicassero a
sussidiare 1 nuovi distributori via via fondati dalle cooperative.
In tal guisa il Comune non subirebbe alcun aggravio limitandosi
a trasmettere ai nuovi distributori il provento dell’ imposta; gli
esercenti subirebbero una maggior concorrenza da parte delle
cooperative, ma vedrebbero diradata la concorrenza di nuovi eser-
centi sul mercato. E se crescessero di numero, il loro atto me-
desimo virtualmente elevatore dei prezzi, appresterebbe 1’ arma
adatta a deprecarne l’aumento. All’obbiezione che la nuova im-
posta creerebbe una specie di monopolio alle aziende gia costi-
tuite e le indurrebbe ad una immediata elevazione di prezzi, il
Loria risponde che questo avverrebbe se tale wumento di prezzi
rispondesse al tornaconto dei rivenditori e ne accrescesse i pro-
Wla letteratura copiosissima sulle cooperative di consumo & sempre

chiaro il libro di L. Pizzamiglio, Le societd cooperative di consumo, Milano 1891.

GRAZIANI. — Principit di economia commerciale. 7
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venti. Ma soggiunge che in fatto l’aumento dei prezzi mei mer-
cati al minuto sarebbe in questo caso in antitesi al tornaconto
dei rivenditori, di cui assottiglierebbe lo spaccio: essi vi si in-
durrebbero per compensare la riduzione del traffico dovuto al
cresciuto numero dei concorrenti, mentre ove questo non aumen-
tasse, non avrebbe motivo di elevare ulteriormente il prezzo (1).

Perd questo provvedimento sarebbe di assai difficile applica-
zione, perché supporrebbe che potesse gindicarsi quale elevazione
di prezzo fosse attribuibile all’eccesso dei dettaglianti e potesse
cosl conformarvisi la misura dell’imposta. D’altronde se la coope-
rativa esiste nel luogo, l’allargamento della sua sfera d’azione,
Pestensione del numero delle sedi di distribuzione sarebbe de-
terminato dall’ interesse suo medesimo, che la spingerebbe ad
offrire a prezzi decrescenti il prodotto per allargare la clientela.
Ove la cooperativa non esistesse, non sarebbero soccorsi ricavati
mediante tale imposta che la farebbero sorgere, ma dovrebbe in
altre condizioni generali, nella volontd d’un gruppo di consuma-
tori di emanciparsi dagli intermediari, trovare le basi della sua
formazione. Ed anche grandi magazzini speculativi potrebbero
giungere allo sterso risultato.

(1) Per questa proposta cfr. la relazione succitata del prof. Loria, per la
commissione di Torino: tale proposta non fu approvata dalla maggioranza

della commissione.



CAPITOLO SETTIMO.

La speculazione sui prodotti e sui titoli di credito.

La speculazione in senso largo & insita in qualsiasi impresa
commerciale , ma da essa si distingune Ia speculazione in senso
pit stretto e proprio, che caratterizza talune specifiche opera-
zioni sui prodotti e sui titoli di credito.

Come gia dicemmo, certo ogni commerciante considera il pro-
babile prezzo della merce in un momento futuro: dalla vendita
del prodotto deve ottenere la reintegrazione dei costi ed il pro-
fitto normale. Ma lo speculatore basa i suoi profitti sulle diver-
genze presenti e future dei prezzi; sul fondamento delle previ-
sioni dei prezzi avvenire acquista o vende od acquista e vende
simultaneamente od in una serie di momenti prossimi. Mentre
il commerciante , pur considerando le condizioni di produzione
della merce, tiene pit immediato conto dello stato dei bisogni
dei consumatori del prodotto, lo speculatore, cosi di questi ul-
timi, come delle generali condizioni di produzione e di disposi-
zione del bene tiene immediato caleolo, avendo precipuo rignardo
all’esame prospettivo dei prezzi (1).

(1) Sal concetto di speculazione vi ha ancora qualche incertezza nell’ eco-
nomia politica: quelli, che, a partire dal Mac Culloch la confondono eolla
previsione, vi attribuiscono un significato troppo largo. Nemmeno pud affer-
marsi che il commercio supponga differenze di prezzi nei vari luoghi e la spe-
culazione differenze di prezzo nel tempo, perchd da un canto di queste deve
tener conto pure il commerciante, e di quelle talora anche lo speculatore.
Non basta a costituire speculazione in senso stretto 1’acquisto p. e. di grano,
dopo la raccolta, fatta da un commerciante che prevede in primavera un in-
cremento di prezzo. Cfr. W. SoMBART, Die Juden und das Wirthschaftsleben,
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Perche la speculazione su prodotti abbia estensione e svi-
luppo considerevoli, occorre che la merce si negozi in mercato
ampio, internazionale e risponda quindi a consumo diffuso e va-
sto. Inoltre si richiede che presenti omogeneitd, e che possa ri-
dursi a categorie e qualita agevolmente discernibili e designabili,
che la produzione non sia monopolizzata da parte di uno o di
pochi fra loro associati, che le divergenze di prezzo abbiano
qualche durata e non si manifestino d’indole assolutamente tran-
sitoria. Taluni dicono che la speculazione suppone l’alea; ora un
dato grado di rischio accompagna qualunque azione economica
e certo un rischio notevole & incluso in operazioni di specula-
zione. Ma la previsione dev’ essere possibile, per quanto rive-
stita di incertezza e la ragione per la gquale & rara la specula-
zione effettiva in articoli monopolizzati sta nella piu arbitraria for-
mazione dei prezzi, che rende difficile quel calcolo razionale pro-
spettivo, il quale in condizioni di concorrenza e pilt sicuro.

Quando la produzione esigesse un periodo assai breve le va-
riazioni di prezzo corrente sarebbero tosto eliminate, e quindi
pitt frequente ed anzi quasi esclusiva & la speculazione sui pro-
dotti agricoli, in cui per la durata del processo di produzione,
il prezzo corrente pud deviare dal normale per tempo maggiore,
di quel che nelle industrie.

Se tuttavia la produzione deve avere una certa durata, tanto
pit & ececitata la speculazione, a paritd di condizioni, quanto pilt
agevole & la riserva della merce e la sua trasferibilita ed in ge-
nere la presentazione di essa sul mercato. Bisogna inoltre si tratti
di merce dotata di conservabilitd e che sia possibile ritenere e
trasportare senza gravi costi.

Leipzig, 1911, pag. 95 e seg. Per un esame di varie dottrine sulla speculazione
cfr. il libro di A. LaBrIOLA, La specularione economica. Napoli 1906 spec. pag.
27 e segg: I'A. conclude che la speculazione & commercio di simboli economici. I
vero, che come pur noi sosteniamo nel testo, la speculazione auche su prodotti
considera la cosa qual bene fungibile ¢ lu riguarda in astratto, piui che nella
individualitd concreta, ma questo dinota una conseguenza, piuttosto che 1'es-

senza stessa della speculazione.
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La condizione della distinzione in classi tipiche, in qualitd a
dir cosl prefissate, ¢ imprescindibile in queste negoziazioni, che
avvengono al di fuori della presenza della merce. Le consuetu-
dini anche determinano spesso per ogni qualitd una quantitd
che si assume quale unitd ; cosi che le contrattazioni si fanno
per quella quantitd o per un multiplo di essa. Al prodotto in-
dividuale , concreto, ¢ sostituito il genere, il bene astratto; la
c0sa, per esprimerci con un termine familiare alle scienze giu-
ridiche, & riguardata come fungibile. Le convenzioni si strin-
gono sopra campioni, documenti, od anche semplice designazione
di qualitd e quantitd note. Pel grano, per esempio, vi ha grande
varieta di produzione, anche perchd proviene da punti cosi dif-
ferenti e da terreni situati cosi diversamente, ma le organizza-
zioni commerciali tentano di acerescerne la fungibilitd mediante
istituti specifici, che consentono poi di procedere ad una clas-
sificazione: in Liverpool pero quasi tnito il commercio a termine
va concentrandosi sopra una singola qualitd (grano della Califor-
nia n. 1). Laddove & frequente il deposito in magazzino, il certi-
ficato di deposito (Warrant), che esprime con garanzia di auten-
ticita il contenuto e la quantitd del prodotto prende il posto della
merce medesima ed in base ad esso si compiono operazioni com-
merciali ed operazioni di speculazione. In America appena dalle
campagne il frumento & portato in cittd, viene di solito posto in
magazzini che emettono titoli con pieno valore giuridico.

La lettera di porto pud anch’essa rappresentare la merce, ma
quando il trasporto & eseguito, non serve pilt all’uopo. Il rap-
porto fra volume e peso & indice, a paritd di circostanza, della
qualitd del grano, superiore quanto piit & il peso del litro o del-
Pettolitro: si ammettono poi tolleranze entro certi limiti e vi sono
varii modi di assaggio (1).

(1) E. SBELLA. — La speculazione commerciale ¢ le crisi di produzione. Torino
1905. — G. Pravo, Gli insegnamenti di una regolamentazione arbitraria di prezzi
nelle borse del colone americano. Estratto dalla Riforma Sociale, luglio-agosto
1910. — C. JaracH. Appunti sulla teoria della speculazione. Estratto dalla Ri-
forma Sociale, 1912 — Per esempi relativi alla speculazione sui prodotti e per
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Nelle contrattazioni sui cotoni con fine di speculazione non
viene determinato talora in modo categorico la qualita della
merce, ma si lascia al venditore la facolta di consegnare qua-
lunque qualitd, od anche un certo numero di qualitd diverse en-
tro determinati limiti, senza che al compratore competa qual-
siasi diritto di scelta.... Vi sono qualitd riconosciute e classifi-
cate in ordine di pregio; alla qualitd media che forma in so-
stanza la base costante delle stipulazioni risponde il prezzo pat-
tuito. Se il venditore preferisce fornire merci di altri gradi, il
prezzo verrd conseguentemente modificato in pitt od in meno,
secondo che questi si trovino nella scala al disopra o al disotto
del tipo medio.

11 venditore & anche libero di fornire, anzich® un solo lotto
di merce uniforme, un assortimento di tipi ed in questi con-
tratti d’indole speculativa anzi sono piit frequenti tali miscele,
in guanto gli industriali acquistano anche con premio le grosse
partite uniche (1).

Analoghe consuetudini vanno prevalendo nel commercio di
speculazione relativo al caffe, e nella lotta fra le borse di Havre
e quella di Amburgo per accrescere la relativa partecipazione
al commercio di questo prodotto, si ando determinando nella con-
trattazione la facoltd al venditore di fornire non pit una sola
qualitd di caffé, ma altre in luogo di quelle designate, mediante
corrispondente variazione di prezzo (2).

La speculazione pud compiersi mediante contratti a contanti,
ma la forma caratteristica ¢ il contratto a termine. Veramente ne-
goziando a contanti si pud attuare una serie di operazioni dirette
a trarre beneficio delle divergenze di prezzi, mentre un contratto
a termine pud avere anche solo lo scopo della certezza della

le sue caratteristiche G. CORN. Nationalokonomie des Handels und des Verlers-
wesens. Stuttgart 1897, spec. pag. 257 e segg.

(1) PRATO. — Gli insegnamenti di una regolamentazione arbiiraria dei prezzi,
art. cit.
(2) BAYERDGRFFER. — Der Haffee — Terminhandel nei Jahrbiicher fir N. u.

S., 1891, ed anche Coun, l. c.
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provvisione di dato prodotto per dato momento e dato prezzo.
Ma il pit comune mezzo di speculazione sistematica & il con-
tratto a termine, il quale suole stipularsi in mercati particolari,
generalmente in borse, con specificazione piti 0 meno larga, nelle
quali prevalgono rapporti che possono dirsi assolutamente imper-
sonali. Anche nel grande commercio ordinario le relazioni perso-
nali fra i contraenti non hanno grande o nessuna efficacia sulla
contrattazione economica, ma nelle borse, come all’individualita
del prodotto si sostituisce il genere di esso, cosl i rapporti di
affari si costituiscono fra persone ignote le une alle altre, spesso
a mezzo di rappresentanti od agenti intermediari, ed il credito
che la ditta ha in borsa tiene luogo delle valutazioni fiduciarie
singole ; & la notorietd astratta che si sostituisce alla notorieta
concreta (1). Lia tendenza pit recente & verso la costituzione di
borse speciali per-i prodotti, distinte da quelle per i titoli, ma
persistono molte importanti borse in c¢ui gli uni e gli altri sono
oggetto di negozi di speculazione, mentre dall’altro canto anche
si formano mercati per speculazioni su prodotti e su titoli par-
ticolari. Le forme delle contrattazioni sui prodotti e sui titoli sono
simili, salvo che mentre tali operazioni si fanno per una serie nu-
merosa di titoli, per i prodotti si restringono a quelli che rivestono
i requisiti di rispondere a bisogni diftusi, di avere conservabilita,
stabilitd di valore e sopratutto fungibilita: grano, cotone, lana,
ferro, caffé, zucchero, spiriti e pochi altri. Questo carattere di fun-
gibilita & piu spiccato nei titoli che possono distinguersi in due
grandi classi: obbligazioni ed azioni, documento gli uni di un
semplice prestito di capitale, gli altri di impiego di capitale in
un’ impresa. Le obbligazioni possono essere emesse da enti pub-
blici come lo Stato, la Provincia, il Comune, ma anche da imprese
industriali, minerarie, agricole, commerciali ecc. Esse danno di-
ritto ad un interesse fisso, mentre le azioni danno diritto ad un
dividendo, cioé ad una quota parte dei profitti dell’azienda. Ta-
lora l'impresa che abbisogna di capitale maggiore, anziché emet-

(1) W. SOoMBART. — Die Juden und des Wirtschaftsleben, 1. c. pag. 94 e seg.
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tere nuove azioni pud avere convenienza ad emettere obbliga-
zioni, cio® a richiedere a prestito la ricchezza a persone, le quali
non amano correre i rischi specifici dell’impresa, ma volentieri
compiono un impiego puro di capitali.

Il rapporto fra le azioni e le obbligazioni emesse da una sin-
gola impresa dipende da una serie di circostanze attinenti cosi
alla natura dell’impresa come alle condizioni del mercato, alla
fiducia che quella ispira, alle inclinazioni delle varie classi econo-
miche. Dicemmo che nelle obbligazioni l'interesse & fisso, poiché
Dnon se nme muta I’ammontare pagato, che & prestabilito; ma il
saggio di esso effettivamente varia, riferendosi ad un valore ca-
pitale diverso, in ragione delle variaztoni di corso del titolo. Se
si paga b di interesse per un titolo che ha valore nominale e
reale di 100, il saggio & del 5°/,, ma se si paga egualmente 5,
allorché il corso & 80, il saggio dell’ interesse & effettivamente
del 6 */,. Vedremo fra breve quale fra questi elementi & determi-
nante e quale determinato.

Del dividendo delle azioni varia anche I’ammontare, e quindi
esso & soggetto anche a maggiore incertezza.

Certo i rischi dei prestiti si collegano a quelli delle imprese,
poiché la possibilita di pagare gli interessi e di restituire il ca-
pitale sard fornita agli enti obbligati dai proventi dell’impresa.
E se si tratta di obbligazioni di Stati, cioé¢ di prestiti pubblici
anche contratti per fini improduttivi, la garenzia del pagamento
degli interessi e del definitivo ammortamento del prestito sta
nelle entrate dello Stato costituite, per la maggior parte delle impo-
ste, soddisfatte mediante il reddito individuale, il quale de-
riva dalla produzione del paese. Qui la correlazione ¢ molto
meno diretta: dovunque, malgrado la dipendenza e talora anche
la connessita dell’ uno all’ altro rischio, le azioni quale investi-
mento definitivo saranno desiderate da persone animate da in-
clinazione pit grande agli affari e che preferiscono un lucro
maggiore, anche accompagnato da alea pill elevata, ad un lucro
pil tenue e soggetto a minori incertezze.

I’una e Paltra categoria di titoli sono negoziati da varie spe-
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cie di persone. Taluni acquistundo obbligazioni od azioni inten-
dono soltanto di fare un’applicazione di capitale od un investi-
mento produttivo; invero forniscono i propri capitali ad un ente
politico o ad una impresa o partecipano all’applicazione dei ca-
pitali allimpresa medesima , ritraendo un interesse od un divi-
dendo, che & in sostanza una quota di profitto.

Ma acecanto 'a coloro che acquistano titoli per compiere un in-
vestimento definitivo, vi sono coloro che li acquistano e ven-
dono principalmente per fare guadagni inerenti alle oscillazioni
di corsi. Il negozio di arbitraggio in senso stretto concerne il
trasferimento di impiego da un titolo all’altro. Il corso dei vari
effetti pubblici pud non essere sempre proporzionale al saggio
d’interesse che danno, o se si tratta di azioni a quello del pro-
fitto che conferiscono ; laonde in dato momento la vendita del-
Puno o degli uni per acquistare 1’altro e gli altri e la successiva
ricompra pud apportare lucri considerevoli. Se sono emessi pre-
stiti di uno Stato in 3 ed in 4 */, °/,, ed il 3 & quotato ad 85,
mentre il 4 '/, a 105, il possessore di L. 1500 °/, vendendo ad
85 il 3, ottiene in capitale L. 42500. Con tale somma riacquista
rendita 4 '/, a 105 e cioé 1818 lire di rendita al prezzo di 42420
lire ; la rendita si & accresciuta di 318 lire ed ha guadagnato
lire 80 sul capitale. Se poi lo speculatore ha acquistatoil 4 */,,
sperando che esso salga di corso, ed abbassi il 3, vendendo per
es. a 107 le 1818 lire 4 '/, ottiene 43228 lire e puo riacquistare
ad 80 1500 lire 3 !/, ciog per 40000 lire; consegue cioé un profitto
di lire 3228, che, aggiunte alle 80 della prima operazione danno
un guadagno utile di lire 3308, pure rimanendo lo speculatore,
possessore di 1500 lire 3 °/, (1).

La speculazione, anche prescindendo dell’arbitraggio, pud su
questi effetti pubblici compiersi a contanti, ma pure pei titoli,
puo ripetersi quel che dicemmo per i prodotti: essa & caratte-
rizzata piu spiccatamente dalle operazioni a termine. Le quali
consistono anche nella compravendita di azioni od obbliga-

(1) PrROUDON. — Manuel du spéculaieur o le bourse. Paris 1869, pag. 89.
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zioni a prezzo determinato, mentre la consegna dei titoli con-
tro denaro si verifica in momento futuro, stabilito per la liqui-
dazione. Tanto nel contratto a termine sui prodotti quanto in
quello sui titoli, puo limitarsi da una parte o dall’altra conven-
zionalmente il rischio incorso. Si stabilisce un premio, che viene
versato anticipatamente e che & perduto in caso di oscillazione
di corso meno conveniente. « Comprare un titolo a cento, con
premio uno (domt, d¢ cui uno) vuol dire dare uno di premio per
avere facoltd nel giorno e nell’ ora stabilita per la risposta dei
premi (giorno precedente di congruo termine quello della liquida-
zione) di ritirare il titolo se il prezzo & conveniente, o di abban-
donare il premio. Nella compra a premio 100 di cui 1, il prezzo
di 99 (ossia 100 meno 1) dicesi base del premio. It il corso che
provoca, appena perduto, ’abbandono del premio nel giorno sta-
bilito ». Se il prezzo & al disotto di 99 il compratore non ha in-
teresse a ritirare i titoli, poiché anche abbandonando il premio
avrd sostanzialmente i titoli a minore corso che acquistando a
cento, B in fondo il premio un assicurazione contro il ribasso.
Ma pud pure il venditore convenire il pagamento di un premio
per consegnare o no i titoli o la merce. Vendere a premio a 100
di cui 1, significa dare 1 per avere facoltd di consegnare la merce
riscuotendo 100, vendendo ciod realmente a 99 o di abbandonare
il premio. Se avviene un ribasso, il venditore consegna a 99
netto, ma in caso di elevazione del corso della merce o dei ti-
toli, egli abbandona il premio e vende ad altri. Se il prezzo p.
es. sale a 102 egli cosi agendo realizzerd effettivamente 101.
Il premio per consegnare ¢ in sostanza un assicurazione con-
tro il rialzo, fatta da uno speculatore al ribasso (1). Gli stessi
scopi possono rispettivamente raggiungersi con altre combina-
zioni, « associando p. e. una vendita a premio ad una compra
ferma, quando lo scarto dei premii sia molto teso e si prevegga
un rialzo, o viceversa pud farsi un acquisto a premio insieme

(1) E. D MONTEL. — Fisiologia della borsa. Bari 1908. — D. SupiNo. Le ope-
razioni di borsa secondo la pratica, la legge e Ueconomia polilion. Torino 1876.—
E. STRUCE. Die Effectenborse. Leipzig, 1881.



— 107 —

a una vendita ferma; si pud fare una compra ferma seguita da
una doppia vendita a premio, se c¢i si vuole garentire contro i
rischi d’ un ribasso eguale a due volte il premio e d’ un rialzo
uguale a due volte lo scarto tra il prezzo del titolo fermo e il
medesimo a premio ecc. ». Inoltre si fanno convenzioni per cui
un contraente ha la facoltd o di consegnare i titoli od i prodotti
ad un prezzo determinato o di riceverli a prezzo pilt basso, pa-
gando un premio » (1). Compro un’ opzione di grano a 26 di cui
1, cioé pago 1 lira di premio per essere o compratore o vendi-
tore, sborsando o riscuotendo 26, che & quanto dire compratore
effettivo a 27, venditore reale a 25. Ed anche & usata in borse
estere Vopzione a doppia base (Spread), la quale da facoltd al-
loptante, in compenso di un premio, di dichiararsi o venditore
o compratore e di abbandonare il premio, rimanendo inattivo (2).

Per prolungare un’ operazione a termine soccorre il riporto,
che & una vendita a contanti col patto di ricompra a termine:
dicesi pure riporto la differenza fra i due prezzi che & 1’ aggio
pagato al capitalista per I’anticipazione. Suppongasi ehe uno spe-
culatore al rialzo abbia comprato a termine un lotto di titoli a 98;
se al termine invece 1 titoli si quotano a 97, ove egli abbia fonda-
mento a ritenere che nella successiva liquidazione il corso sard piit
alto, puo anziché vendere definitivamente i titoli, venderli a con-
tanti a 97 e ricomprarli a termine a 97,50. In questa guisa se
alla liquidazione successiva il corso dei titoli & 99, egli pagando
un interesse di L. 0,50 puo realizzare 99 sui titoli, che dovette
acquistare a 98. Quando invece uno speculatore al ribasso abbia
venduto a termine un lotto di titoli a 98 e questi valgano 99
nel giorno della liquidazione, ove egli abbia fondamento di rite-
nere che nella liquidazione successiva il corso decresea, puo, an-
ziche ricomprare definitivamente i titoli, riacquistarli a contanti,
per rivenderli a prezzo minore a termine, dando cosi un com-
penso al capitalista per questo prestito di titoli. Questa opera-
zione dicesi deporto e deporto il compenso pagato. Se li riacqui-

(1) C. SupriNO.—La borsa ¢ il capitale improduttivo. Milano 1898, pag. 81 e segg.
(2) E. DE MoNTEL. — Figiologia della borsa, cit.



— 108 —

sta a 99 col patto di rivenderli a termine a 98,50, ed alla pros-
sima liquidazione il corso dei titoli ¢ 96, egli mediante sacrifi-
cio di 0,50 ha gunadagnato 2,50, ciod 2. Ad un primo riporto pud
succedere un secondo, come ad un primo deposto pud succedere
un secondo e cosi di seguito, ma naturalmente la convenienza del
riporto o deporto & in funzione del saggio di essi, ché se questo
fosse tanto elevato da precludere ogni lucro, naturalmente diver-
rebbe proibitivo. Se dal punto di vista degli speculatori di borsa
il riporto e un mezzo di prolungamento delle operazioni, dal punto
di vista del capitalista-banchiere & un mezzo di impiego di capitali
fluttnanti, che appunto per la sua breve durata si concilia con ope-
razioni passive a breve termine. Intervengano o no i riporti le
operazioni a termine sono raramente isolate, cosi clie in una horsa
sempre possono compensarsi in parte almeno debiti e crediti e
liquidarsi mediante pagamento di differenze: al che tauto nclla
liquidazione delle operazioni su titoli, quanto in quelle delle ope-
razioni su prodotti conferiscono le stanze di liquidazione o com-
pensazione (1).

Si noti che la liquidazione mediante pagamento di differenze
¢ il risultato finale delle operazioni e di regola nemmeno & stabi-
lito nell’intenzione dei contraenti da prineipio, come la liquidazione
effettivamente si verificherad. Ad ogni modo mai nella convenzione
¢ esplicitamente dichiarato che le parti si limiteranno al pagamento
delle differenze, si che le leggi, le quali sanciscono la nullita o la
validitd, del contratto differenziale, a seconda che siano adempite
date formalitd, considerano contratti imaginari, i quali almeno
mai rivestono tale figura esplicita. Innanzi di venire alla natura
economica ed agli effetti delle operazioni speculative sui prodotti
e sui titoli, dobbiamo vedere quali sono gli elementi fondamentali,
che determinano il corso dei titoli. B bene prima proporsi il que-

(1) Per le stanze di compensazione nelle operazioni a termine sui prodotti
f. Comx. Nationalokonomie des Handels, cit. pag. 358 ¢ segg. — BAYKRDORFFER.
Der Kaffee-Terminhandel nei Jarhbiicher fiir Nationalokonomie und statist:ik di Jena,

1891, spec. la 1* parte del lavoro.
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sito relativo al corso degli effetti pubblici, facendo astrazione
dalle operazioni di borsa, e considerando gli effetti stessi nella
loro finale entita di documenti d’impiego di capitali, domandarsi a
quali fattori il loro corso si colleghi. Per i prodotti non & neces-
saria questa ricerca preliminare perchd essi seguono le leggi gene-
rali del valore. Il certo che se si prescinde dalle oscillazioni fran-
sitorie e correnti, siccome nelle obbligazioni Pammontare d’inte-
resse & fisso, il prezzo dei titoli resultera dal quoziente di esso
per il saggio effettivo di interesse negli impieghi capitalistici
di quella natura.

Vi ha in ciascun momento ed in ogni paese un determinato
saggio d’interesse, che risponde ad impiegi i quali presentano un
determinato grado di sicurezza. Se p. e. il saggio degl’ investi-
menti che presentano uguali condizioni della rendita italiana,
3,50 °/, & il 3°/ , il corso di essa sard di lire 116,66 che al
saggio del 3 °/, appunto danno le lire tre o cinquanta di rendita
annua. Ma siccome gli interessi della rendita e degli altri titoli
si pagano in dati periodi dell anno, ¢ siccome il tempo ha un
considerevole valore economico, 1’ utilitd finale di chi possiede
una di tali obbligazioni & molto maggiore per chi la goda in un
periodo prossimo al soddisfacimento degli interessi, di quel che
per chi la goda in un periodo piit lontano. Laonde il corso piu
alto della rendita fine mese rispetto alla rendita a contanti; co-
lui che & pilt vicino a realizzare i benefici della propria appli-
cazione capitalistica deve assoggettarsi a prezzo piu alto, che
se cosl non avvenisse, egli avrebbe nella realtd un interesse
superiore di coloro che debbono pili lungamente attenders il rea-
lizzarsi dei benefici.

Nelle azioni il corso normale sard in funzione del dividendo che
si potra presagire e del saggio del profitto relativo alle imprese
di quell’ordine. Conoscendo il saggio del profitto, la determina-
zione del corso delle azioni non & cosi semplice come nelle ob-
bligazioni, perché il dividendo non & fisso come la rendita e bi-
sogna determinarlo prima del tempo. Tuttavia la natura degli
affari impresi dalla societa, I’ esperienza di industrie consimili,
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le condizioni economiche generali, potranno indurre a tale de-
terminazione con precisione sufficiente; e certo nel calcolo del
dividendo si tiene conto dell’incertezza e della distanza quali
coefficienti di riduzione, che si applicano ai valori cosl presunti,
per tradurli in valori attuali.

Supponendo che si prevegga un dividendo annuale di 10, e che
per I’incertezza e la distanza Pattuale valore sia 9, ed il saggio
del profitto sia 20 °/,, il valore odierno delle azioni sarebbe di
lire 450 e s’accrescerebbe via via che il termine della percezione
del dividendo si avvicinasse, se tutte le altre condizioni rimanes-
sero costanti.

Perd potrebbe sembrare ed & sembrato a taluni insigni, che
la forma di compra-vendita, che assume il negozio de’ titoli, non
sia senza conseguenze e che siccome i titoli di borsa si scam-
biano o con denaro — o con merei — o con altri titoli di credito,
cos) dalle oscillazioni di valore del denaro, delle merci, degli al-
tri titoli di credito dipenda il corso degli effetti di borsa, e che
alle cause normali di mutamento di prezzo inerenti al saggio
degli interessi o dei profitti debbansi aggiungere altre cause nor-
mali inerenti al mutamento di valore di quelle ricchezze (1). E
tale opinione pare molto plausibile, poiche riguardando come un
vero prezzo il corso degli effetti di borsa, esso potrebbe ritenersi
che mutasse e per cause che influiscono sugli effetti stessi e per
cause che influiscono sulle merci colle quali gli effetti si scam-
biano. Ma una pit attenta disamina dimostra che queste ultime
circostanze hanno importanza solo in quanto esercitano variazioni
sul saggio dell’interesse e sul saggio del profitto e quindi sem-
pre a questi soli fatti puo attribuirsi la variazione normale nel
corso dei titoli.

Infatti la moneta influisce a rimutare il corso dei titoli di cre-
dito o degli effetti i borsa in generale, solo nella ipotesi in cui
eserciti influenza sull’ ammontare degli interessi o dei profitti
pagati. Ma il deprezzamento che eolpisce 1’ interesse od il pro-

(1) GIFFEN, Stock Exchange securities. London, 1879, pagg. 5, 6 e sogp.
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fitto colpisce del pari il valor capitale ed entrambi rimangono
nominalmente identici. Se le 5 lire di rendita che sono pagate
a ciascun detentore d’una obbligazione avente capitale nominale
di 100, per la diminuzione del valore della moneta in un secondo
periodo hanno la stessa media potenza di acquisto di 4 lire nel
precedente periodo, le 100 lire hanno la stessa media potenza di
acquisto di 80 nel periodo precedente ed il corso rimane nominal-
mente immutato, come il rapporto fra corso ed ammontare di in-
teressi & sempre del 5 °/,.

In quanto avvenga una diminuzione od un aumento di valore
delle derrate, si dice dal Giften. che ove il saggio del profitto o
dell’interesse non siano al minimum, deve verificarsi un aumento
od una diminuzione del corso degli effetti di borsa. Sembra che
nel concetto del Giffen si tratti d’un vero scambio fra queste
derrate ed i titoli di credito, e che quindi Paumento o la dimi-
nuzione di valore d’una delle merei provochi un inverso movi-
mento dell’ altra. Ora se la conclusione del Giffen & vera, non
lo & punto I’ argomentazione colla quale la sostiene. Colui che
compra un effetto di borsa non acquista una merce ma compie
un’applicazione di capitale, un investimento, ed il confondere il
titolo colla cosa, & come confondere la cifra col nuinero che rap-
presenta. Tuttavia la conseguenza designata dal Giffen si veri-
fica per altri motivi (1).

La diminuzione di valore delle derrate ed in genere di beni
di consumo, fa st che con una quantitd di ricchezza minore, il
soggetto economico soddisfi ai medesimi bisogni, i quali appa-
gava dapprima e percio gli rimane una maggiore quantitd di
ricchezza da applicare produttivamente; il margine della accu-
mulazione si accresce. Quanto piu le derrate sono di consumo
esteso, tanto pitt si aumenteranno i risparmi, perchd tutte le
clagsi profittando della diminuita spesa, potranno nella misura
dei Joro bisogni e desideri, estendere la quantitd di ricchezza
sottratta al consumo. Ora questo accrescimento di accumulazione,

(1) GIFFEN, op. cit.
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risolvendosi in ultima analisi in un’ aceresciuta dimanda di la-
voro, provochera un aumento di mercedi possibile, ove i profitti
non siano al minimum, ed un successivo decremento del saggio
dei profitti e degli interessi. Ma quosto decrescimento promuove
un aumento di domanda dei titoli; laonde questi si aumenteranno
di prezzo ; perd soltanto percheé la diminuzione di valore delle
derrate ha influito sul saggio degli interessi o dei profitti. Al-
lorché invece le derrate crescono di prezzo per un accresciuto
costo di produzione, per un raccolto mancato, o per qualunque
motivo, i soggetti economici costrett1 a spendere maggiormente
per la soddisfazione dei bisogni immediati, dovranno diminuire
i risparmi, e quindi le accumulazioni; il che si risolverd in ul-
tima analisi, in un decremento di mercedi, in un aumento del
saggio dei profitti e degli interessi, che addurrd infine ad una
diminuzione del corso degli effetti di borsa.

Consideriamo ora lo scambio d’un titolo di credito con un al-
tro titolo di credito. Se trattasi dello scambio d’un effetto por-
tante interesse, con un altro effetto portante del pari interesse,
i contraenti reciprocamente cangiano ’applicazione produttiva dei
propri capitali; p. es. invece che prestarli allo Stato, 1i prestano
ad una societd privata, oppure, chi li prestava sotto forma di
titoli 3 °/,, 1i presta allo Stato sotto forma di titoli 6 °/,.

Anche possiamo supporre uno scambio fra due effetti, 1’ uno
dei quali dia un interesse, l’altro dei guali dia un profitte. Colui
che permuta un titolo di debito pubblico con un’ azione, ritrae
il capitale che aveva prestato allo Stato e lo applica ad una
industria, da capitalista puro diviene imprenditore e viceversa;
colui che avendo un’azione la cede in cambio d’un titolo di de
bito pubblico, da imprenditore diviene capitalista. La divisione
del lavoro e lindole diversa dei possessori di capitale determinano
I’esistenza di due categorie di persone, I'una delle quali soltanto
presta ad altri il proprio capitale, la seconda lo applica essa
stessa ad una produzione. Certo fra queste classi non vi & se-
parazione assoluta, poiché un saggio di profitto molto elevato
rispetto al saggio dell’ interesse , potrebbe indurre molti a pas-
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sare dalla classe dei capitalisti in quella degli imprenditori,
ed un saggio d’interesse elevato rispetto al saggio del profitto
potrebbe indurre molti a passare dalla classe degli imprenditori
in quella dei capitalisti. E Pesistenza delle societd anonime faci-
lita questo passaggio da una classe all’ altra, poiché il posses-
sore d’un’azione di codeste societd, per quanto imprenditore, si
accosta assai alla classe puramente capitalista. Infatti 1’azionista
& quasi esente dal lavoro di direzione, cui partecipa solo indiret-
tamente, mediante la nomina del comsiglio di amministrazione,
I’ approvazione dei bilanci e simili atti; perd sottosta ai rischi
dell’impresa ed in cio differenziasi dal puro capitalista.

Quindi i soli fondamentali elementi, cui il corso dei titoli si
collega, sono 'ammontare dell’interesse o del dividendo ed il saggio
dell’interesse o del profitto negli investimenti del medesimo or-
dine. Il rischio ha influenza in quanto & differente nei diversi
impieghi ; altre circostanze anche producono una divergenza di
corso. Per es. fra gli stessi titoli di debito pubblico d’un mede-
simo Stato le rendite basse fanno aggio sulle alte, di regola, in
periodi normali, poiché sono in minore grado soggette a conver-
sione, e per cio in sostanza il loro corso & proporzionalmente pin
alto, od il saggio di interesse di qualche poco piit lieve. La va-
riazione di corso di titoli che presentano rischi maggiori, se grande
in un senso o nell’altro pud non essere senza influenza sul corso
dei titoli che presentano rischi men grandi o che si ritengono
avere il massimo grado di sicurezza, per le trasformazioni nell’in-
vestimento rispettivo di eapitali che vengono determinati. La pro-
spettiva d’un luecro piu elevato induce alla vendita p. e. dell’una
sorta di titoli ed all’acquisto degli altri e queste operazioni ten-
dono ad equilibrare i corsi, per modo che le divergenze propor-
zionali riflettano soltanto le differenze di utilitd e di pericolo dei
vari impieghi, o a dir meglio lo speciale rapporto cui Vofferta e la
domanda possano uguagliarsi.

Ora esaminiamo se le operazioni di borsa abbiano influenza
sul prezzo dei prodotti e dei titoli, quale sia il loro contenuto

GRAZIANIL. — Principii di economia commerciale. 8
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economico e la loro eventuale efficacia a perturbare il corso na-
turale dei fatti sociali.

Anzitutto per quel che concerne i prodotti si pud affermare
che la speculazione apporta taluni benefici generali, i quali sono
analoghi a quelli che conferisce il commercio in geuerale e che
vengono anzi ottenuti con tecnica pil raffinata (1). Tali van-
tagei non stanno soltanto nella maggiore garanzia che ha un
commerciante od un produttore contro l'incremento od il ribasso
di prezzo d’una merce, che debba fornire ad altri od elaborare
ulteriormente. Essi si riassumono in una maggiore rispondenza
fra i termini della produzione e quelli del consumo, cosi nella
quantitd e qualitd , come nel tempo, in un equilibrio fra 'uno
e U’ altro pilt pronto e sicuro. Talora la produzione & intermit-
tente , mentre il consumo & continuo, ma se quella pure non &
intermittente non pud variare di entitd, nelle stesse proporzioni
in cni varia il consumo in vari momenti. E se in guisa diffe-
rente procedono le loro variazioni, la speculazione giova ad ar-
monizzare, a dir cosl, queste divergenze dinamiche, opera una
distribuzione che attenua le troppo stridenti diversita di valore
e ne sostituisce delle pit ristrette, apportando cosi una maggiore
stabilita complessiva. Se si prevede p. es. che il bisogno fu-
turo di dabe derrate anche a prezzi crescenti sara maggiore, si
cercherd di comprare a prezzi presenti per quantita ben pit
grandi del bisogno attuale. Cio certo contribuisce ad elevare il
prezzo attuale delle derrate, ma impedisce insieme, guando la
previsione sia giusta, una divergenza troppo grande, un rialzo
troppo pronunziato nel futuro, quasi ripartendo l’elevazione di
prezzo tra il momento avvenire ed il presente. Si noti come in
qualunque piccolo mercato di villaggio, dove pure & ignoto an-
che il commercio a termine, nella formazione del prezzo di un

(1) G. CoHN. — Nationalokonomie des Handels cit. pag. 359 « ¢ib che il
commercio generalmente conferisce, conferisce la borsu con una tecnica piit
ratfinata... Le tendenze attuali contrarie alla borsa mirano piit alto, & il mer-
cato mondiale, la sua inflnenza sulle antiche forme dell’ economia, della so-

cietd, dello Stato, contro cui si rivolge la corrente reazionaria ».
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Prodotto ha influenza non solo la quantitd di esso recata al
mercato in correlazione al bisogno, ma si considera anche quale
quantita potra trarsene dai mercati vicini, quanta apportarvisi,
ed a quel prezzo. L'opinione quindi dei permutanti sulla dispo-
sizione della ricchezza nei luoghi donde pud essere trasportata
entro certi limiti di tempo, e dove pud essere apportata ha ef-
ficacia sul prezzo corrente. Se in un mercato di una grande citt)
si pensa che la raccolta prossima del grano sara scarsa, il va-
lore del frumento attuale, benché esso esista in quantita copiosa,
sard pin elevato, che se si ritenesse invece la prossima raceolta
abbondante. Se si pensi che una guerra vicina accresca straor-
dinariamente la richiesta del grano, perturbi i trasporti consueti,
i prezzi attuali si atteggeranno ben diversamente che se si pre-
sumesse la continuazione della pace. Il perfezionamento dei mezzi
di trasporto e di conservazione delle derrate consentono che
questi processi equilibranti si svolgano, allargano il mercato nel
tempo e nello spazio, ma la speculazionhe promove gli atti econo-
mici che traggon partito dai metodi tecnici pilt squisiti. B nel-
Pinteresse proprio gli speculatori studiano le circostanze che de-
terminano le variazioni di disposizione delle merci e dei prezzi
e provocano 1’ incremento o la diminuzione dell’ offerta in varii
momenti. Se errano nelle previsioni invece di ottenere lucri sof.
frono perdite, cosi che la stessa sanzione dei loro errori & ecci-
tamento a perseguire quella linea pitl retta e prudenziale, che
giovando ad essi, insieme avvantaggia ’economia sociale.

Il commercio a termine piu direttamente riguarda il prezzo,
astraendo dalle qualitd concrete dei prodotti. « All’intervallo dello
spazio e del tempo corrisponde il differimento della consegna in
un termine futuro; la convenzione economica che considera di-
stanze di luogo e di tempo, nell’intervallo fra la conclusione del
contratto e la consegna del prodotto, trova occasione ad esplicare
liberamente la propria efficacia, senza l'appendice della effettiva
presenza della merce concreta, che in questi casi & piuttosto un
onere che un beneficio. La moltiplicita e varietd dei giudizi, che
8i basano sopra fatti molteplici e vari determina risultanze di-
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verse quasi di giorno in giorno e modificazioni correlative di
prezzi. 1o del tutto superfino a questo fine che i prodotti passino
di mano in mano; basta che passino da nna ad altra persona gli
assegni sopra questi prodotti. E per gli scopi del grande com-
mercio & indifferente che si trasferiscano guantitd materiali di
merei in corrispondenza al contrasto dei gindizi e delle opinioni
o soltanto assegni sopra le merci medesime.

Quanto piu facilmente e con minori attriti si compie questo
processo di determinazione di valore cui partecipano anche varie
migliaia di persone tanto piu grande e il vantaggio sociale » (1)
Gli individui che non hanno diretta cognizione della condizione
dei bisogni e della produzione, dal raffronto del prezzo a termine
col prezzo a contanti possono farsi una idea delle presunzioni degli
specialisti e della corrente predominante fra essi. Ma cio che pilt
importa, questo sviluppo delle contrattazioni a termine contribui-
sce a diminnire 1’ ampiezza delle variazioni di prezzo; le quali
sono pilt frequenti, ma pit tenui; «la frequenza delle piccole
variazioni & il mezzo di ridurre ampiezza di pill rare oscillazioni
di prezzo ». La valutazione di tutti gli elementi e di tutte le cir-
costanze che hanno influenza sul prezzo per parte anche di questi
gruppi scelti, che studiano assiduamente le circostanze influen-
ti, determina oscillazioni continue, poiché incessanti sono i mo-
vimenti che fanno presumere incremento o diminuzione di prez-
zo, mentre quanto minore & la partecipazione dei negoziatori,
quanto meno sviluppato & il grande commercio, tanto pilt brusche
e forti sono le variazioni di prezzo, che rompono la calma perio-
dica dei valori (2). La speculazione sui titoli, specie se di im-
prese produttive, oltre che concorre a ritenere le variazioni dei
corsi in quei limiti differenziali, che son determinati dalle prefe-
renze specifiche dell’ uno o dell’ altro effetto pubblico, aiuta la
formazione medesima degli investimenti stabili di capitali ed il

(1) G. Conn. — Nationalokonomie des Handels cit. pag. 360 e segg. e spec,
362. — E. SuLra. La speculazione commerciale e le erisi di produzione, 1. ¢, spec.
pag. XVII-XXI.

(2) G. ConN. — Nationalokonomic des Handels cit, pag. 363.
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loro passaggio da un impiego ad un altro. Quando i titoli ven-
gono emessi, non possono facilmente ed integralmente essere as-
sorbiti dal risparmio che ama di invertirvisi con qualche durata,
e penetrano poi grado a grado in questi canali di cirecolazioni
piu tranquilla, dopo avere attraversato correnti pill tempestose.
Il riporto, che considerato dal punto di vista degli speculatori
di borsa, ¢ un mezzo per prolungare 1’ operazione, considerato
dal punto di vista di taluni istituti bancari & mezzo di applicazione
attiva di eapitali a breve scadenza. L’istituto bancario corre un
rischio indiretto, relativo alla variazione di valore dei titoli, ma
se puo confidare che ulla scadenza il riportato ricompri il titolo
medesimo, pud impiegare in questa operazione depositi ripetibili
a richiesta o con termini brevi di preavviso. Una certa quantita
di titoli, mutando di possessore rimane perd sempre a riporto
presso certi istituti di credito mobiliare, cosi che in sostanza
tali banche fanno fluire i depositi che ricevono ad imprese pro-
duttive, od a consorzi politici, che hanno emesse obbligazioni, so-
stituendo questi capitali a quelli dei primi soscrittori., B si con-
sideri come p. es. un forte rialzo di titoli possa indurre anche
capitalisti, che fanno per indole impieghi duraturi, ad alienarli,
aumentando cosl il fondo dei titoli speculativi soggetti a riporto.
Per contro un ribasso pronunziato di effotti pubblici pud indurre
parecchi capitalisti, che sogliono compiere investimenti durevoli,
ad acquisti e scemare cosi le quantitd di titoli riportati; laonde un
flusso e riflusso che continua finche non siasi ricostituito il rapporto
normale fra i prezzi dei vari titoli. Certo tali oscillazioni sono ge-
neralmente prevenute dagli speculatori che prospetiivamente stu-
diano gli avvenimenti, mentre i capitalisti le conoscono dalle loro
resultanze e, come dicemmo, dal rapporto fra i prezzi a termine ed
a contante (1). Quindi le operazioni a termine sussidiate dai
riporti nelle loro varie forme facilitano glimpieghi dei capitali
e le loro trasformazioni e riescono pure ad accelerare e distri-

(1) Per una fine analisi dei riporti e dei loro effetti veggasi lo scritto di
M. FaoNo. La funsione dei riporti nelle operazioni di borsq. Genova 1907,
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buire pitt equamente nel tempo le mutazioni, che debbono ve-
rificarsi nel corso degli effetti. Nessuna variazione duratura di
corso possono di per s& medesime determinare, perch® non eser-
citano infiuenza sul saggio dell’interesse o sul saggio del profitto,
e, come vedemmo il corso dei titoli & in linea normale il quoziente
dell’interesse delle obbligazioni o del dividendo presunto per il
saggio dell’interesse o del profitto prevalente negli investimenti
capitalistici rispettivi.

Ma se si ammette ormai generalmente che la speculazione com-
merciale sui prodotti e sui titoli arreca il benelicio della circo-
labilitdh maggiore di essi, pure non si consente universalmente
nell’enumerazione degli specifici vantaggi che abbiamo enunziato
e si rilevano gravi danni,i guali promanano da quella parte di
speculazione, la quale pure assumendo forme identiche alla reale,
si riduce sostanzialmente ad un puro ginoco. Si afferma che quegli,
il quale senza avere interesse in un impresa, specula al rialzo od
al ribasso, ® spinto a moltiplicare le ragioni che possono determi-
nare variazioni in un senso o nell’ altro: gli & indifferente di sapere
che cosa succeders del titolo in avvenire lontano, gli basta di pro-
vocare variazioni e fluttuazioni in periodo piu prossimo. Il se nel
mercato dei prodottila speculazione, si dice, trova limiti nel tempo
e nello spazio negli uomini e nelle cose, e le cause clte possono
tar variare i prezzi sono meno numerose, sicehe gli apprezzamenti
sulle variazioni future dei prezzi corrispondono piu di frequente
a quello che realmente succedera, la speculazione sui titoli puo
estendersi senza limiti, anche perché vien fatta spesso da incom-
petenti ; quindi variazioni fortissime, che si manifestano specie
in periodi caratterizzati da avvenimenti straordinari (rivoluzioni,
guerre), e che concorrono a determinare o ad aggravare le crisi.
Si aggiunge che se i riporti varrebbero ad attenuare le perdite
prolungando !’ operazione in periodo successivo, gli speculatori
sono in balia dell’alta banca, che elevando il saggio del riporto
pud precludere !’ adito alla negoziazione medesima, mentre tal-
volta decrescendolo, puo sospingere ad ulteriore speculazione. In
generale si sostiene che le contrattazioni fittizie hanno efficacia
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porturbatrice sul corso corrente dei titoli, e quantungue in winor
grado anche sul prezzo dei prodotti (1).

Ora, senza negare che taluni imprendano operazioni sui titoli
e talora pure sui prodotti, quasi come facessero una scommessa
0 partecipassero ad un giunoco di pnro azzardo, & indubitato pero
che gli speculatori professionali si determinano in base a previ-
sioni fondate sopra elementi obbiettivi. Come dicemmo, se pure
non posseggono i prodotti od i titoli, che promettono di conse-
gnare a dato termine, pensano di acquistarli a prezzo pill conve-
niente nel periodo precedente il termine. Quindi vi ha sovente il
proposito della consegna reale dei prodotti e la liquidazione delle
differenze, gia dicemmo, costituisce il risultato finale. D’altronde
in qualunque vendita a credito la domanda & piu ampia della
potenzialita economica attuale effettiva dei contracnti ed inoltre
alla domanda fittizia risponderebbero offerte fittizie, cosi che la
loro efficacia sarebbe neutralizzata. Si” afferma che gli speculatori
si interessano soltanto delle oscillazioni di corso, ma essi non
hanno potenza di provocarle, e quindi solo se correttamente le
preveggano, potranno avvantaggiarsene. Una notizia falsa, ad arte
diffusa, puo certo momentaneamente mutare il corso corrente
d’uno o piu titoli, ma si tratta di frodi, che possono manifestarsi
in ogni campo della vita economica e che d’altronde hanno effetto
limitato e temporaneo.

Quanto alla potenza dell’alta banca rispetto ai riporti non bi-
sogna dimenticare che non & arbitrario il saggio del riporto, il
quale tende del resto a porsi in correlazione col saggio dello
sconto o dell’interesse per 'anticipazione a breve termine, salvo
certo talune deviazioni correnti, ma che anch’esse dipendono da
circostanze relative a questo speciale territorio di domanda e di
offerta. Il massimo della domanda di riporti & dato dal prezzo
totale dei titoli che potrebbero chiamarsi fluttuanti, ed il massimo
dell’offerta dalla quantita dei capitali applicabili a breve scadenza,

(1) C. Sueixo. — La borsa € il capitale improduitive cit. Milano 1898, spec.
2% parte.



che alla sua volta & in funzione della quantitd complessiva del-
l’accumulazione, della entitd e natura degli investimenti fissi, degli
altri impieghi analoghi a scadenza breve. Fra questi massimi si
costituisce normalmente una concreta domanda ed offerta e solo
potrebbe la banca spostare da talun impiego a breve scadenza ad
un altro una quantitd di capitale, sebbene pur qui le differenti
conseguenze della varia distribuzione di capitale, l’entita delle
operazioni passive in concorso colle altre circostanze sopra ac-
cennate sono gli elementi determinanti. Un forte rialzo nel saggio
dei riporti pud talora precipitare ribassi di titoli, cit avviene
di regola, quando le industrie ed i commerci reclamano una
partecipazione pit ampia di capitali ed i prezzi dei titoli fu-
rono spinti ad ampiezze sproporzionate al reddito c¢he conferi-
scono. Ne possono derivare rovine economiche estese, ma & que-
sta la tarda ripercussione nel mercato dei titoli di gravi pertur-
bazioni, di crisi. Le quali crisi si svolgono in sfere pit profonde,
in quella della distribuzione e produzione, e si manifestano an-
che nelle borse, e non sempre nello stesso tempo in cui si svol-
gono nelle zone dell’ industria. I8 nei momenti in cui gli effetti
si spingono a vertiginose altezze, che sogliono partecipare a spe-
culazioni di borsa persone incompetenti ed abitualmente esercenti
le professioni piu diverse (1), ma non & il contraito a termine
colpevole né della elevazione dei valori, ne dall’accorrere alle
borse di questi womini, che per lo pit perdono, in breve ora,
le fortune faticosamente accumulate.

Si sono tentati provvedimenti legislativi per impedire il con-
tratto a termine, cui si attribuisce talora influenza elevatrice e
talora intluenza diminutrice relativamente al prezzo dei prodotti
o dei titoli. Generalmente si considerava dail governi (e non &
ancora scomparso il pregiudizio in proposito), con sfavore la spe-
culazione al ribasso sui titoli, quasi che lo speculatore al ribasso
producesse esso la diminuzione di corso degli effetti di Stato e

(1) Cfr. il citato scritto del FANNO. La funzione dei riporli ecc.
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non invece prevedesse che diminuzioni dovessero necessariamente
verificarsi. Del resto gli sforzi diretti ad elevare i corsi, mediante
acquisti di rendite fatti per conto dello Stato, riescono quasi sem-
pre frustranei.

Quando il Re di Francia si decise a convocare 1’ Assemblea
dei notabili nel 1787, Calonne senti la necessita di sostenere i
corsi delle rendite pubbliche. Un prestito recente di 125 milioni
era ancora nelle mani degli speculatori; in tre giorni egli anticipd
11 milioni di lire ai banchieri, che inearico di comprare fondi di
Stato ed azioni della compagnia delle Indie; il tentativo falli com-
pletamente, gli agenti del Tesoro acquistarono 32500 delle 40000
azioni della compagnia delle Indie, ma dovettero rivenderle a
prezzo inferiore e la perdita del Tesoro fu di circa 15 milioni
di lire.

In una delle conversazioni col finanziere Mollien, Napoleone I
gli pose il quesito se chi offre di consegnare fra un mese a 38
lire un titolo di rendita che oggi vale 40, non prepari il discre-
dito dello Stato. Mollién cerco di dimostrare l'influenza modera-
trice sulla speculazione dei venditori allo scoperto, ma senza con-
vincere Bonaparte. Allorche i corsi, in seguito alla rottura della
pace di Amiens, declinarono il governo fu sollecitato a venire
in aiuto del mercato; Bonaparte insistette, nonostante le proteste
di Mollien, affinche si impiegassero i fondi del tesoro ad acqui-
stare rendita fino alla concorrenza di 10 milioni di lire per giorno,
ma lo scacco fu completo e la rendita ribasso del 10 °/,, nono-
stante si fossero spesi 37 milioni di lire: analoghi fatti avven-
nero dopo il 1818. I1 governo della Restaurazione tentdo di so-
stenere artificialmente i titoli di rendita con c¢uni dovevano pa-
garsi agli alleati 100 milioni. La speculazione fece salire i corsi
ad 80: Corvetto intervenne come compratore dall’ottobre di quel-
P’anno : l'operazione si protrasse per parecchi mesi ma la ren-
dita ricadde perfino a 67 ed il Tesoro ebbe a soffrire una per-
dita considerevole (1).

(1) CONANT. — Monnaie et banque, trad. R. G. Lévy, Paris, vol, 2° (1908),
pag. 400-2.
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Un esempio recente di proibizione diretta del commercio a
termine ¢ quella che riflette il traffico dei cereali durante il biennio
1898-1900 nella borsa di Berlino. Non solo il divieto fu parzialmente
violato, in quanto si conclusero per mezzo di altre borse contratti
a termine e con contratti a contanti collegati a prestiti si conclu-
sero effettivamente contratti a termine per via pitt complicata, mna
gli stessi agrari, che avevano invocato il provvedimento ne recla-
marono I'abolizione, perchié le variazioni di corso furono anche pitt
sensibili e si resero piu difficili i rapporti fra produttori, commer-
cianti e consumatori. Certo la prova statistica non pud in questa
materia avere efficacia decisiva, poich® tante altre circostanze al
di fuori della speculazione possono determinare variazioni od atte-
nuare quelle che ad essa fossero inerenti. Anche il raffronto fra le
vicende dei prezzi in prodotti soggetti a speculazione ed in pro-
dotti che ne sono esclusi, nemmeno ha valore assoluto, in quanto
anzi potrebbero quei prodotti, per le oscillazioni di corso che
naturalmente presentano, essere stati preferiti dalla speculazione
medesima. Ma allorquando, come in questo caso, gli indizi che
derivano dallo svolgersi dei fatti suffragano le resultanze del ra-
gionamento deduttivo, acquistano importanza significante, al cle
si aggiunge, come dicemmo che le parti stesse, le quali avevano
invocato il provvedimento, ne riconobbero il danno (1).

N8 quelle norme che modificano il contratto a termine arbi-
trariamente, possono avere benefico effetto.

Oitiamo solo fra queste il diritto di sconto per cui con varie
modalitd si da facoltd al compratore di richiedere la consegna
anticipata dei prodotti o dei titoli, nonostante il termine stabilito
nel contratto. Con decreti reali del 13 e 14 novembre 1907 fu
stabilito che nelle borse di commercio di Milano, Roma, Genova,
Livorno, Firenze, Napoli, Torino, possa il compratore esigere
dal venditore a termine la consegna anticipata dei titoli contro
il pagamento del prezzo convenuto, purché siano trascorsi al-
meno sei giorni dall’ultima liguidazione di borsa.

(1) E. 8BLLA. — Studi sugli effetty della speculazione cerealicola. Torino 1904.

La speculasione commerciale cit,
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Il compratore deve prevenire il venditore, prima dell’apertura
della borsa, con avviso vidimato da un componente il sindacato
di Borsa ed al piu tardi entro il terzo giorno dall’avviso od en-
tro il quinto, a seconda della trasmissibilitd pitt o meno facile
dei titoli, debbono questi consegnarsi. Fu spiritosamente osser-
vato che trattandosi di prodotti la disposizione legislativa non
puod avere la virth di farli sorgere, di anticipare per es. la produ-
zione del grano. Ma il vizio fondamentale del diritto di sconto
sta nella perturbazione del contratto a termine a solo vantaggio
degli speculatori al rialzo, e sarebbe ad ogni modo pit logico con-
cedere anche al venditore il diritto di richiedere l'anticipato pa-
gamento del prezzo. Tuttavia anche se applicabile ad entrambe
le parti il diritto di sconto non si concilia col contenuto fonda-
mentale del contratto, di cui il termine ¢ condizione essenziale.
La legislazione deve limitarsi alla repressione delle frodi, ma non
deve pretendere di distruggere o regolare quei rapporti chie sono
sorti per la necessitd stessa della vita economica. Anche i tenta-
tivi di una fissazione regolamentare di prezzi, tentati in alcune
borse americane per il cotone, benché non basate sopra coerci-
zione legale, ebbero effetti perniciosi (1).

I vantaggi della speculazione libera superano di gran lunga
¢li inconvenienti che vi si collegano, e nell’economia attuale essa
ha un ufficio raggnardevole di impulso e di equilibrio.

(1) Cfr. il cit. articolo di G. PRATO. Gli insegnamenti d’una regolamentazione

arbitraria di prezzi ecc.



CAPI1TOLO GTTAVO.
Il commercio internazionale.

Il commercio internazionale richiede particolare considerazione,
sia nel riguardo delle condizioni che lo determinano, sia in quello
della formazione dei prezzi. Sono due punti fondamentali, intorno
al quali si raccolgono varie e ragguardevoli questioni.

IE noto che la specificazione del lavoro apporterebbe vantaggi
anche se le attitudini personali originarie degli individui, degli
strumenti, di cui dispongono, delle localita in eui agiscono, fos-
sero identiche. L'esercizio svilupperebbe se non altro in ciascuno
maggiore facilita e rapiditd di esecuzione in quel ramo d’indu-
strie, al quale si fosse peculiarmente dedicato. Sarebbe indiffe-
rente quindi il modo di distribuzione dei singoli fra le diverse
professioni e si avrebbe il beneficio della destrezza acquisita, in
una al risparmio di tempo inerente alla continuita delle opera.-
zioni. Ma un vantaggio ulteriore presenta la specificazione degli
impieghi, quando richiedendosi capacita differenti, o potendosi
con maggiore profitto istituire in dati luoghi I’ industria, con-
sente di ripartire le occupazioni in ragione delle attitudini per-
sonali e topografiche. « Vi sarebbe uno spreco manifesto di forza
produttiva nel costringere ad un lavoro puramente meccanico o
comune un uomo che potesse ben riuscire in un impiego professio-
nale e nel medesimo modo se un ramo (’industria fosse stabilito in
un luogo che offrisse maggiori facilitd per un’industria d’altra
specie, si avrebbe uno spreco i carattere analogo. Mentre un gran
numero degli impieghi cui gli uomini si dedicano sono tali, che
mediante un’adatta preparazione, potrebbero essere ugualmente



esercitati da qualunque persona, od in qualunque d

cui sono rispettivamente stabiliti, ve ne sono altri, “v.

sere efficacemente esercitati esigono speciali qualitd person.
speciali condizioni locali; e I’ efficienza generale dell’ industria
produttiva, a paritd di eondizioni, sard proporzionata alla mag-
giore o minore perfezione con cui si verifica la corrispondenza
fra la natura dell’ impiego e le attitudini degli individui e dei
luoghi ». B questo secondo ordine di vantaggi « della separazione
degli impieghi, attinente cioé¢ all’adattamento delle operazioni in-
dustriali alle circostanze speciali delle persone e dei luoghi » che
il commercio internazionale tende a sviluppare (1). Gid vedemmo
come i benefici derivanti dalle attitudini dei luoghi a produzioni
determinate siano decisivi per il commercio internazionale in pe-
riodi primitivi e poi come si aggiungano a queste diversity di
carattere topografico, quelle di carattere personale e sociale (2).
Cosi che considerando vari paesi e riguardando le varie produ-
zioni si scorge come generalmente per un complesso di circostanze
materiali e personali, originarie ed acquisite, siavi una differenza
di potenza produtfiva relativa nelle une e nelle altre. Anche se
per ipotesi vi fosse da parte dell’un paese una prevalenza quasi
universale di efficacia e potenza produttiva, questa prevalenza
sarcbbe difficilmente uguale in tutti i rami d industria.

Un altro elemento importante & ’azione effettiva della concor-
renza negli scambi interni e negli scambi internazionali. B parlo
non di quella che in senso strettv dicesi concorrenza commerciale,
attinente cioe al passaggio dei prodotti da un luogo ad un altro,
ma alla competizione industriale, attinente ciod al passaggio del
capitale e el lavoro. Certo nei limiti di un medesimo paese vi
ha nna notevole mobilita di questi fattori, che invece piit diffi-
cilmente si muovono da un paese all’altro. Non & perfetto il mo-
vimento nemmeno nei confini d’uno Stato, non & assolutamente
manchevole al di 14 di essi; pur tuttavia, parlando in termini

(1) J. E. CAIRNES. — Principii fondameniali di economia politica tradotti nalla
Bib. dell'Economista. Vol, 40, 3+ Serie.\ Torino 1878 spec, pag. 201-203.
(2) Cfr. il capitolo secondo di questi Principii.
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di approssimazione, pud dirsi che in generale la concorrenza in-
dustriale internazionale & meno efficace di quella nazionale od
esige per rendersi effettiva, prospettive di lucri maggiori. Per
quel che concerne il capitale la parte fluttuante si investe al-
I’estero senza grandi ostacoli, specie mediante acquisto di azioni
¢ di obbligazioni, ed il movimento internazionale di capitali &
considerevole : capitalisti di paesi economicamente vecchi volen-
tieri investono i loro risparmi in paesi nuovi, e parecchi miliardi
si sono impiegati da cittadini inglesi, francesi, ecc. in ferrovie
di paesi lontani, in lavori di vario genere, in prestiti anche a mu-
nicipi, ed altri consorzi politici minori (1).

Tutto cido non vale pero ancora a dimostrare che il capitale
passi da un impiego interno ad un estero cnlla stessa facilita con
cui si trasferisce da un impiego interno all’altro. Mentre per il
trasferimento di capitale da un impiego interno all’altro — data
uguaglianza di sicurezza ¢ natura analoga di applicazione — basta
una tenue differenza di reddito, per il trasferimento di capitale
da paese a paese si richiede forse Pattrattiva di luecri pin alti,
tanto vero che permangono divergenze nel saggio di interesse e
pitt in quello del profitto in vari paesi in investimenti di carat-
tere affine. Ed & poi certo che allorquando 1’impiego di capitale
richiede la personale presenza del capitalista le difficoltd sono
pitt grandi ancora, trattandosi di investimenti all’estero. Per quel
che riflette il lavoro, se in certa zona nel medesimo paese la pos-
sibilitd di concorrenza & effettiva, in altra, prescindendo pure d:
ogni monopolio, sia legale, sia insito nel carattere stesso della produ-
zione, non & del tutto efficace per le troppo differenti capacitd
che si esigono nei vari rami, e se si classificano le attivita profes-
sionali in gruppi, si scorge che vi & competizione quasi perfetta
entro limiti di dato gruppo, minore competizione fra gruppo e
gruppo. Ma fra paese e paese anche coloro che appartengono allo
stesso ordine di occupazioni non si trasferiscono da uno Stato al-

(1) Cfr. il mio scritto: Movimento inlernasionale di capitali e di prodotti, nel

mio libro: Teorie e faiti economici, Torino, 1912.
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I’altro per un guadagno lievemente maggiore. La ingente emigra-
zione che si verifica da paese a paese e della quale uno dei pit cospi-
cui esempi ¢ offerto dal passaggio di numerosissimi operai italiani
in America nell’nltimo trentennio, non attesta che siavi nguale fa-
cilitd di trasferimento che all’interno. La differenza cospicua delle
mercedi fra i paesi di emigrazione e quelli di immigrazione, la
disponibilitd maggiore di terra nei paesi nuovi, la condizione dei
nostri contadini in talune regioni, la costituzione della proprieta,
hannpo influenza sull’entita dell’emigrazione, la quale sebbene vosl
numerosa si restringe a poche categorie di lavoratori, specialmente
agricoli, e certo piccole divergenze di mercedi non basterebbero
a determinare l’esodo di vanta parte della popolazione. Insomma
il trasferimento del capitale e del lavoro richiede compensi mag-
giori perché avvenga dall’ interno all’estero, che nei confini del
paese. « I pilt importanti impedimenti al movimento internazio-
nale sono la distanza geografica, la differenza di linguaggio, di
religione e di costumi sociali — nella forma della civiltd: ciascuna
di queste circostanze & di ostacolo pil o meno grande ed infatti
limita in estensione maggiore o minore il libero movimento del
lavoro e del capitale. Quanto alla loro importanza relativa, le
cause politiche e sociali sono probabilmente, nel mondo contem-
poraneo , piu potenti delle fisiche, pii particolarmente quando
sono connesse con differenze di razza; mentre la distanza geogra-
fica & quella che frappone I’ impedimento minore » (1).

Il carattere stesso di questi ostacoli dimostra che le parole :
commercio internazionale od estero debbono intendersi con certa
larghezza di significato. Possono esservi regioni di confine di dae
paesi, fra cui il commercio sia piu facile che fra regioni discoste
di un medesimo paese. E, pur prescindendo dalle zone di con-
fine, si osservi come p. es. ’Australia ed il Canada siano paesi
sottoposfi, per quanto con notevoli differenze e con grado elevato
di autonomia, alla sovranitd inglese; ma gli ostacoli ehe si frap-
pongono al libero trasferimento delle forze di capitale e di lavoro

(1) J. E. CAIRNES, — Principii, cit. pag. 20].
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dall’uno all’altro sono pit grandi di quelli che esistono fra altri
paesi politicamente distinti. Lo stesso deve dirsi in coerta misura
almeno del commercio fra gli Stati del Pacifico e quelli dell’At-
lantico nell’Unione Americana. Il Cherbuliez riteneva che dovesse
classificarsi internazionale il commercio fri alcuni cantoni della
Svizzera : 8i tratta indubbiamente di fatti storicamente mutevoli,
ma includendo il commercio delle colonie fra loro e colla madre
patria, in linea generale, fra il commercio internazionale, e dando
a queste parole un significato non rigorosamente preciso, si puo,
in termini di approssimazione, rignardare il commercio estero come
caratterizzato da mobilitda meno perfetta di capitale e lavoro del
commercio interno (1).

Appunto per la minore mobilitd delle forze produttive puo svol-
gersi un commercio estero, anche in qualche caso in ¢ni non sor-
gerebbe invece il commercio interno. Suppongasi che in due paesi
siavi possibilita di produzione di due ricchezze a e b, ma che il
primo paese avesse superioritd produttiva in entrambi i beni.
Ove questi due paesi fossero d’un medesimo Stato ed i produt-
tori potessero facilmente trasferirsi dall’ una all’altra regione, i
produttori del secondo paese si trasferirebbero nel primo per pro-
fittare delle condizioni migliori e pitt favorevoli all’industria. Ma
se per contro tra guesti due paesi il passaggio delle forze di ca-
pitale e di lavoro incontrasse ostacoli, purché la superiorita pro-
duttiva del primo paese fosse diversa e maggiore relativamente
al prodotto a di quel che relativamente al prodotto b, esso si de-
dicherebbe principalmente alla produzione del bene in cui la sua
superioritd fosse pilt grande (a) ed otterrebbe laltro (b) o parte
per via di scambio dal secondo paese.

Il massimo beneficio generale sarebbe certo rappresentato dal
trasferimento dei produttori, ma poiché questo trasferimento non
pud avvenire, giova pilt della produzione isolata per parte d’ogni
paese, che si compia lo scambio dei prodotti fra loro. Il primo paese

(1) J. E. CairNgs. — Principii, cit. e Bastable. The theory of international
trade. Dublin, 1887, cap. 1° spec. pag. 12 e segg.
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dedicandosi alla produzione di a, che ottiene con minori costi
relativi pud conseguire la quantitd di b che gli oceorre, a €on-
dizioni piu favorevoli, di quel che producendolo direttamente.
Basta percheé il commercio estero possa sorgere che siavi una
differenza di costo comparativo fra le ricchezze scambiate, cioe
che il rapporto dei costi di produzione fra le merci nei due paesi
sia differente. Se 'Italia da alla Germania seta per ottenere in
iscambio macchine elettriche bisogna che il rapporto fra i costi di
produzione della seta e delle macchine elettriche in Italia sia di-
verso dal rapporto fra i costi di produzione della seta e delle mac-
chine elettriche in Germania, e questa condizione che & neces-
saria & pure sufficiente perch® lo scambio avvenga. B del resto
evidente che una differenza nel costo assoluto di produzione di
una delle ricchezze od anche di tutte non darebbe lnogo a com-
mercio internazionale, se non quando tali differenze cagionassero
od esprimessero anche differenze di costo comparativo. Se per
esempio con una unitd di forza produttiva si ottenessero 100 mi-
sure della ricchezza @ o 200 misure della ricchezza b in Italia e
50 misure della ricchezza @ o 100 misure della ricchezza b in
Gerwania, nonostante la differenza dei costi assoluti di entrambe
le merci non potrebbe fra PItalia e la Germania avvenire lo scani-
bio della ricchezza a colla ricchezza b, poich® i costi compara-
tivi sarebbero uguali, essendo il rapporto di 100 a 200 uguale a
quello di 50 a 100. Ed invero in Italia 1 misura di @ si scambie-
rebbe con 2 di b e cosl pure in Germania 1 misura di ¢ si scam-
bierebbe con 2 di b e n¢ la Germania potrebbe dare piu di 2
di b in iscambio di 1 di ¢ né I’Ttalia pit 1 di & in iscambio di
2 di b. Invece se con una unitd di forza produttiva si ottenes-
sero in Italia 100 misure della ricchezza a o 200 misure della
ricchezza b ed in Germania 100 misure della riechezza ¢ o 150
misure della ricchezza b, nonostante 'uguaglianza dei costi as-
soluti della riecchezza a lo scambio avverrebbe, poiché il rapporto
da 100 a 200 & diverso da quello da 100 a 150 e sarebbe inte-
resse di entrambi i paesi che I’Ttalia producesse b e la Germa-
nia a. Infatti, in assenza di scambi esteri, in Italia 1 misura di a

GRAZIANI. — Principii di economia commercials,
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si scambierebbe con 2 di b, in Germania 1 di « con 1 ‘_/2 di b. E
percid qualunque ragione di scambio intermedia frala e1'/,-2
b sarebbe vantaggiosa ad entrambi i contraenti; ove 1 Italia
desse 13/, b per 1 a la Germaniu otterrebbe 1 °/. b cogli stessi
sforzi produttivi eon cui dapprima otteneva 1 '/, b, ciot mediante
scambio di 1 a e I'Italia avrebbe 1 a mediante 1%/, b, mentre
producendo direttamente ¢ avrebbe dovuto impiegare gli stessi
sforzi produttivi che le occorrerebbero a produrre 2 b.

11 caso, che come dicemmo, principalmente differenzia il commer-
cio estero dall’interno @& il paradosso ricardiano gid aceennato di un
commercio che avvenga fra due paesi, di cul uno abbia superioritd
decisiva nella produzione d’entrambe le ricchezze, ma superiorita
diversa. La diversitd di superioritd & divergenza di costo comparato
e restringendosi il paese che ha questa prevalenza produttiva alla
produzione della ricchezza in cui la superioritd & maggiore, quasi
proietta la propria pitt grande superioritd anche nella produzione
dell’altra. Ripetiamo che se il trasferimento delle forze di capi-
tale o di lavoro dall’una allaltra localitd fosse possibile od age-
vole si verificherebbe con beneficio generale, ma non essendo
possibile tale trasferimento, il maggior beneficio & conferito dal -
commercio, dallo scambio dei prodotti, mentre l'isolamento com-
merciale appunto toglierebbe questo incremento utilitario, che ¢
inerente allo scambio. Un esempio concreto che & stato dyhlglito
dal Qairnes, ad illustrazione i questo caso, mi pare il "pitt si-
gnificante che possa trarsi dalla storia economica, quantunque
non sia certamente il solo e perciv qui pure lo riproduco, come
in altri miei scritti, avendo .una singolare forza di evidenza e/
di convinzione. Si consulert{‘« il commercio esterno dells umhM Lf
pali colonie australiane prima e dopo la scoperta delle miniere
d’oro.@’rima di quella scoperta, la quale avvenne nel 1851, non
producendosi oro nel paese, il costo dell’oro che circolava nella
colonia consisteva nel costo inerente alla produzione di quegli
oggetti mediante lo scambio dei quali coi paesi stranieri I’Au-
stralia ottencva il suo oro. Certe quantitd di lana, di sego e di
cuoio venivano esportate: e vendute nei paesi stranieri per data
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quantita di metalli preziosi..... in media con un giorno di lavoro
i si otteneva quella quantitd d’oro che rispondeva a quattro scel-
lini..... In tali circostanze avvennero le scoperte d’oro.....ad un
tratto lo stesso operaio che prima con un giorno di lavoro non
poteva gunadagnare che il valore di 4 scellini in oro, poteva poi
lavando le sabbie aurifere guadagnare da 15 a 20 scellini al
giorno. Lo stesso sforzo poteva ora procurargli una quantita di
oro da quattro a cinque volte maggiore, ossia il costo dell’ oro
era scemato nella proporzione da 4 o 5 ad 1. Ma mentre il costo
dell’oro era cosl diminuito nella colonia, nessun cambiamento era
avvenuto nel costo di produzione delle altre cose, guali, grano,
carne, lana, seta. Ne seguniva che il costo di produzione compa-
rativo dell’ oro e di altre cose era stato alterato nell’ immensa
proporzione indicata dalla dimninuzione nel costo assoluto dell’oro;
in altri termini si erano verificate le condizioni nelle guali, se-
condo la teoria di Ricardo, un immenso cambiamento avrebbe dovuto
manifestarsi nel commercio esterno della colonia e questo fu pre-
cisamente quanto accadde. Da quel tempo, finche non furono di
nuovo modificate le condizioni del commercio, in parte per il gra-
duale esaurimento dei depositi pitt ricchi d’oro, ed in parte per
il rialzo dei prezzi nei mercati stranieri, periodo di circa quattro
0 cinque anni, ’Australia importd ogni cosa che per natura sua
si potesse importare e questo & specialmente da notarsi, fra le
cose cosl importate, ve ne furono molte che avrebbe potuto pro-
durre essa stessa con costo molto minore... p. es. dal Baltico fu
importato del legname, benche vi fossero in Australia delle fo-
reste che potevano dar legname buono altrettanto, almeno pei
bisogni delle miniere, per le quali piut si cercava il legname. Il
burro fu importato in grande quantita dall’Irlanda, ed anche dal-
I'Inghilterra e daill’Olanda, benche i vantaggi che aveva I’ Australia
per il caseificio nelle sue pasture incomparabili e nel suo abbon-
dante bestiame fossero eccezionalinente grandi. E cosi con aree
illimitate di terra coltivabile essa lmportava materie alimentari,
e col cuoio pit a buon prezzo che in qualsiasi altro paese imn-
portava scarpe. La spiegazione sta appunto nel principio del costo
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comparativo. I’Australia aveva vantaggi considerevoli rispetto
agli altri paesi nella produzione del legname, del burro, del ¢ibo
e delle scarpe, ma aveva un vantaggio anche maggiore rispetto
all’loro e cost era nel suo interesse di ottenere tali ricchezze, per
via di scambio, mediante oro >>-ﬁf

Puo anche avvenire che un paese principalmente produca una
ricchezza, la quale per lui abbia costo assoluto maggiore, sempre
quando I’ inferioritd comparativa dell’ altro sia rispetto ad essa
meno grande. Poniamo che con 100 giorni di lavoro il paese A
ottenga o 100 misure di lana o 200 di zolfo ed il paese BB o 50
misure di lana o 150 misure di zolfo. Il paese A ha una supe-
riorita nella produzione di entrambe le ricchezze, ma il paese B
in dati giorni di lavoro consegue il triplo di misure di zolfo ri-
spetto a quelle di lana ed il paese A soltanto il doppio, cosi che
al paese B converrd di procacciarsi la lana, mediante scambio
con zolfo, il che pure gioverd al paese A. Il quale quindi otter-
rebbe zolfo cedendo lana, benchd il costo assoluto della lana sia
per lui superiore al costo assoluto dello zolfo, dacché con 100
giorni di lavoro consegue doppia quantita di zolfo che di lana.
18 questo un easo anche piu speciale di quello del commercio {ra
paesi, di cui l'uno abbia superiorita produttiva in tutte le merei,
ma di grado diverso. Qui il paese che ha superioritd assoluta
I’ ha minore relativamente alla merce, in cui Vinferiorita dell’al-
tro e invece meno pronunziata : sempre e la superioritd compa-
rativa che decide della divisione del lavoro internazionale, in
quanto il primo si dedica alla produzione della ricchezza, in cui
la sua superioritd comparativa & pit grande, quantunque la fa-
cilita ‘assoluta di produzione sia minore di quella con cui diret-
tamente potrebbe conseguire il bene, che si procaceia per via di
scambio.

In ognuna delle ipotesi di superioritd di produzione in tutte le
merei per parte d'uno dei paesi, dopo il commercio internazionale
& accresciuta la quantita totale d’uno dei prodotti, mna & decresciuta

(1) J. E. CAIrRNES. — Principii, cit. pag. 211-213.
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quella dell’altro, se si suppongono le stesse forze produttive ope-
ranti, cio¢ la medesima quantitd di capitale e di lavoro che prima
dello scambio. Cosi se in 100 giorni di lavoro nel paese A si otten-
gono 100 di lana e 200 di zolfo e nel paese B 50 di lana e 150
di zolfo, prima dello scambio in totale si producevano 150 di lana
e 350 di zolfo e dopo lo scambio, a parita di sforzi produttivi
totali, 200 di lana e 300 di zolfo, ciod 50 misure di pitt di lana
e 50 misure di meno di zolfo. Ora, osserva il Pareto che non si
sa se siavi compenso fra l'aumento ad es. di 50 misure di lapa
e la diminuzione di 50 di zolfo, in quanto cio dipende dai gusti
individuali e per ¢id nemmeno pud dirsi che il commercio estero
in tal caso avvantaggi entrambi i paesi (1).

Ma questa conclusione del Pareto & inammissibile ed & facile
scorgere, senza entrare in una analisi subbiettiva dei gusti indi-
viduali, come per entrambe le classi di centraenti sia, nelle con-
dizioni supposte, un reale guadagno utilitario, 1’ ottenimento di
50 misure di lana, di fronte alla perdita di 50 misure di zolfo.
Infatti nel primo paese occorrono 50 giorni di lavoro per pro-
caceiarsi 50 misure di lana, poichd 100 giorni sono necessari per
ottenerne 100, mentre bastano 25 giorni per procacciarsi 50 mi-
sure di zolfo, laonde si avrebbe un gnadagno di 25 giorni di la-
voro se il totale incremento della lana andasse a suo vantaggio
ed il totale decremento dello zolfo fosse da lui sopportato; nel
secondo paese occorrono 100 giorni di lavoro per ottenere 50
misure di lana, mentre ne bastano 33,33 per ottenere 50 misure
di zolfo (100 giorni di lavoro fanno ottenere per ipotesi 150 mi-
sure di zolfo): laonde si avrebbe un gnadagno di 66,66 giorni di
lavoro, se esso acquistasse le 50 misure di lana e perdesse le
50 di zolfo. In qualunque modo si distribuisse, a seconda della
ragione di scambio prevalente, un guadagno per entrambi i con-
traenti si avrebbe nell’ incremento di tante misure di lana, di
ifronte alla perdita di altrettante misure di zolfo.

Ma, nella realtd, non rimarrebbe immutata dopo lo scambio

(1) V. PARETO. — Manuale di economia politica. Milano, 1906, pag. 468-470.
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Ientitd della produzione. Invero ove il primo paese dedicasse
200 giorni di lavoro alla produzione della lana, ed il secondo 200
giorni alla produzione dello zolfo si avrebbe, come dicemmo, una
produzione totale di 200 di lana e di 300 di zolfo. Se non mu-
tassero le esigenze del consumo nel primo paese, (uesto vor-
rebbe esportare 100 misure di lana, producendone 200. Ora poi-
che nell’interno 100 misure di lana si sarebbero scambiate con
200 di zolfo, e nel secondo paese 100 misure di lana si sareb-
bero scambiate con 300 misure di zolfo (100 : 300 :: 50 : 150), 100
misure di lana si scambierebbero fra un paese e l'altro in una
ragione intermedia fra 100-200 e 100-300: sia p. es. 100-250.
Ma se il secondo paese dovesse dare 250 misure di zolfo delle
300 prodotte, dovrebbe ridurre il proprio consumo da 150 a 50.
Ove questo paese volesse conservare intatto il consumo prece-
dente di 150 misure di zolfo non si acconcerebbe a scambiare
pitt di 150 misure di zolfo, le quali al rapporto 100:250, da-
rebbero 60 misure di lana. Percio il primo paese lungi dal pro-
durre 200 misure di lana ne produrrebbe 160 soltanto: alla lana
applicherebbe guindi in totale 160 giorni di lavoro. Dei 100 giorni
primitivamente applicati alla produzione dello zolfo ne distrar-
rebbe soltanto 60, siceh® ne rimarrebbero applicati ad essa ancora
40. Con 40 giorni applicati alla produzione dello zolfo otterrebbe 80
misure di zolfo, poiche in ipotesi con 100 giorni di lavoro ne con-
segue 200. Cosi si avrebbe da parte del primo paese una produ-
zione di 160 misure di lana ¢ 80 misure di zolfo e da parte del
secondo una produzione di 300 misure di zolfo : in totale 160
misure di lana e 380 misure di zolfo, mentre prima dello scam-
bio si ottenevano 150 misure di lana e 350 misure di zolfo. Con-
siderando quindi la produzione effettiva che necessariamente Je-
riva da diversa distribuzione delle forze di capitale e di lavoro,
rispetto a quella prevalente prima dello scambio, si rileva che
si ha un aumento tanto nella produzione della lana, quanto in
quella dello zolfo, e precisamente di 10 misure di lana e 30 mi-
sure di zolfo, il che esprime un incontestabile beneficio del com-
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mercio internazionale (1). II primo paese continua a produrre pro
parte anche il prodotto, che pro parte si procaccia dal secondo
mediante scambio.

Questo ottenimento di parte di un medesimo prodotto a mezzo
di produzione diretta e di parte a mezzo di scambio non & fatto
eccezionale o speciale al caso supposto di superiorita di un paese
nella produzione d’ entrambe le ricchezze. Anche quando cia-
scuno dei paesi ha relativa prevalenza nella produzione d’ una
ricchezza, puo darsi che 1’ abbia entro certi Iimiti della produ-
zione medesima. Se la produzione ¢ vincolata a dati punti del
territorio o se in generale obbedisce alla legge dei compensi de-
crescenti, si sa che incrementi necessari di prodotto al di la di
certi confini non si ottengono che a costo crescente. Ed allora
pud avvenire che sopra i terreni piu fertili si continui la produ-
zione d’una derrata, anche se si consegua dall’estero un’altra parte
della stessa derrata occorrente al consymo, mediante scambio di
un bene prodotto a condizioni relative piut favorevoli di quelle,
le quali sarebbero richieste per la produzione della detta derrata
sopra terreni piut sterili. Se per esempio con 100 giorni di la-
voro sopra terreni pitt fertili si ottengono 100 misure di grano,
e sopra terreni pitt sterili con 100 giorni di lavoro si ottengono
60 misure di grano, mentre con 100 giorni di lavoro pure si
producono 40 misure di seta, che si possono scambiare all’estero
con 100 misure di grano, & evidente che le prime 100 misure di
grano si produrranno direttamente, mentre converra, in assenza,
s’intende, di altri ostacoli, di dedicare gli altri 100 giorni di la-
voro alla produzione delle 40 misure di seta, colle quali, me-
diante scambio, si conseguiranno 100 misure di grano, anziche
soltanto 60 , come darebbe la produzione diretta del grano. Neé
questa scelta alternativa della produzione diretta o dello scam-
bio deve sorprendere; si tratta di seguire sempre la legge del
minimo mezzo, procacciarsi le massime soddisfazioni cogli sforzi
minori.

(1) A. Loria. — 4 proposito di un trattato di economia politica nella Riforma
Sociale del 1907, pag. 863 e segg,
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Quanto pit sono differenti i costi comparativi di due ricchezze
fra vari paesi, tanto pitt puo svolgersi il commercio estero, e nella
concorrenza sopra un dato mercato vince quel paese in coi la
divergenza dei costi comparativi & piu grande. Se per esempio
nel paese C un’unitd di forza produttiva fa ottenere o 10x o
15y, nel paese B o 10x o 18y, e nel paese A o 10x o 20y, basta
che il paese A offra al paese C per 10x, 19y per escludere il
paese B dalla competizione nel mercato C. Invero a B /non o
possibile di dare piu di 18y per 10x, mentre A si avvantaggia
offrendo 19y per 10x, costandogli 10x come 20y, ¢ C pure gua-
dagna, conseguendo per via di scambio 19y, mentre la produzione
diretta non gli darebbe che 15y.

Puo chiedersi se e quali siano le influenze di una differente
scala di salari nazionali sul commercio internazionale. 1% facile
dimostrare che un paese con salari generali piu elevati non solo
pud commerciare con paesi a salari meno elevati, ma anche puo
competere sopra altri mercati con paesi che paghino mercedi in-
feriori.

L’opinione contraria, non abbandonata ancora nemmeno da qual-
che scrittore insigne (1), si fonda sul concetto che il piu elevato
salario renda impossibile ’offerta a prezzi che possono essere ac-
cettati da paesi, i quali paghino salari inferiori, o che possano
essere inferiori a quelli richiesti da paesi a mercedi meno alte.
Ma & evidente che se i salari alti sono comuni a tutte le indu-
strie, vengono soddisfatti cosi per produrre il bene esportato, co-
me verrebbero soddisfatti per produrre qualsiasi altra ricchezza,
e quindi. per quella importata, qualora si sostituisse la produzione
diretta al conseguimento della merce per via di scambio. Se un
paese esporta seta ed importa lana, posto che i salari alti siano
generali, deve pagare elevate mercedi nella produzione della seta,
come dovrebbe pagarle nella produzione della lana e percido ove

(1) P. es. LEROY-BEAULIEU teme che 1’elevazione dei salari europei possa
determinare la rovina di industrie di fronte a quelle delle concorrenti orion-
tali. Cfr, Traité d’éeconomie politique, 111, 464.
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abbia, rispetto ad altro paese in cui prevalgono mercedi inferiori,
una superioritd comparativa nella produzione della seta in rap-
porto a quella della lana, tale superioritd non & punfo attenuata
dalle maggiori mercedi, che concernono entrambe le industrie.
Anzi in un caso speciale la differente scala di mercedi gene-
rali puo essere condizione a che si sviluppi un dato commercio
estero. Supponiamo che in due paesi A e B occorrano per la
produzione delle merci a e b le stesse quantita di lavoro e di
capitale respettivamente per ciascuna di esse, ma che la propor-
zione fra la quantita di capitale e di lavoro necessario alla pro-
duzione dei due beni sia differente, ¢ i processi tecnici ed eco-
nomici adottati dai due paesi siano gli stessi. Ove i saggi dei
salari e dei profitti fossero pure i medesimi, non potrebbe svi-
lupparsi lo scambio della merce & colla meree b fra i due paesi,
per la spiccata uguaglianza dei due costi assoluti che induce
quella dei costi comparati. Ma se il saggio del salario ¢ diverso
nei due paesi e quindi differente a parita di condizioni, il saggio
del profitto, una divergenza di costo comparato si manifesta e puo
verificarsi lo scambio, essendo effettivamente nel paese, avente
un pit alto saggio di prolitto, pit oneroso 1’ impiego del capitale
e pit alto, in relazione al prodotto che esige minor quantitd di
capitale teenico, il valore di quello che ne esige una qnantitd
maggiore. Se per esempio in entrambi i paesi il prodotto a esige
soltanto 100 giorni di lavoro per la sua produzione ed il prodotto
b 100 giorni di lavoro ed una macchina a logoro zery prodotta con
100 giorni di lavoro e la produzione dura un anno, ed il saggio del
profitto & nei due paesi dell’8 °/,, i costi relativi dei due prodotti
si possono rappresentare con 100, e 100 —- 100 8/, =108, e non
potrebbe avvenire uno scambio fra i due paesi del prodotto a
col prodotto b. Se invece il saggio del profitto fosse differente e
nell’un paese si ragguagliasse all’ 8 per cento, nell’altro al 6 per
cento, nell’uno i rapporti dei costi sarebbero da 100 a 108, nel-
P’altro da 100 a 106 e quindi potrebbero scambiarsi fra i due paesi
questi due prodotti e quello in cui il saggio del profitto fosse
minore produrrebbe la ricchezza in cui occorre capitale tecnico o
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quantita di capitale tecnico maggiore relativamente al lavoro ap-
plicato. Si noti pero che questa ipotesi di perfetta corrispondenza,
anzi identita della quantitd di lavoro applicato e della quantita
di capitale tecnico nella produzione delle varie ricchezze nei due
paesi & assolutamente eccezionale e che percid I’influenza della
varia scala dei salari a determinare per s¢ stessa un commercio
internazionale & insignificante: tuttavia questa divergenza, in caso
di scambio di prodotti che esigonn diversa quantitd di capitale
e di lavoro, contribuendo a differenziare ulteriormente la differenza
comparativa di costo fra tali ricchezze nei due paesi, tende ad
ampliare la sfera del commereio internazionale. Del resto la mi-
sura del profitto ® essa stessa sintomo e conseguenza d’una serie
di fatti, indice del grado di potenza effettiva di accumulazione,
e spesso un saggio relativamente basso i profitto designa inecli-
nazione ad impieghi duraturi di capitale, anche a scadenza lon-
tana, tendenza a progresso economico, che a loro volta esprimono,
di regola, una superioritd produttiva pit grande in tante pro-
dnzioni, specie dovuta non a condizioni naturali del terreno e
dei lnoghi, ma a conquista personale e civile dei produttori, a
sfruttamento efficace delle forze e delle materie naturali.

Una elevazione generale di salari, che implichi una diminu
zione di profitti, decresce il valore dei prodotti nei quali il e¢a-
pitale tecnico ¢ prevalente rispetto al capitale salari, relativa-
mente al valore degli altri nei quali il capitale-salario & preva-
lente rispetto al capitale tecnico. Poiche il commercio ed il tra-
sporto constano di industrie in cui il capitale tecnico predomi-
na, a paritd. di condizioni, i prodotti esportati dopo 'elevazione
dei salari possono cedersi a prezzo inferiore, donde la possibilitd
di una estensione del commercio correlativa all’elevazione stessa
delle mercedi, e di una concorrenza vittoriosa sopra un paese
neutro nella esportazione di dati prodotti rispetto ad altro paese,
nel quale fossero rimaste costanti le condizioni primitive e non
si fosse verificata la variazione di mercedi (1). Anche questo

(1) Per questa ipotesi quanto scrivemmo a pag. 54-55 di questi Principii
e cfr. le opere ivi citate. V. anche il libro del DE FRANCISCI GERBINO. — Com-
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caso perd non & frequente, appunto perche difficile & che possa
presentarsi fra due paesi una perfetta identita di condizioni pro-
duttive ed una variazione unica nel saggio dei profitti.

Una differenza di salari in varie industrie in uno stesso paese
determina una differenza di prezzi, perche il profitto non pud
essere minore nelle industrie che pagano maggiori mercedi. Ora
questa circostanza puo talora concorrere a rendere meno espor-
tabili i prodotti, nei quali si pagano le mercedi piu alte, e
determinare quindi piuttosto una trasformazione che una ridu-
zione del commercio estero, sempre quando per il complesso delle
condizioni fossevi quella divergenza di costo comparativo nelle
ricchezze prodotte dai due paesi, che & essenziale allo scambio
estero. Il caso pud presentarsi in guisa pilt frequente ed evi-
dente se p. es. le unioni operaie sono riuscite ad ottenere di-
retti incrementi di salari in taluni rami @ industria soltanto, o
provvedimenti legislativi che accreseonc il costo industriale, co-
me assicurazione obbligatoria dei lavoratori contro gl’ infortuni
sempre in territorio ristretto, in talune produzioni industriali,
¢ non nelle agricole. Allora, ove le merci in cui il costo uni-
tario & cresciuto fossero quelle di esportazione, puo darsi che
l’elevazione di costo renda necessaria una elevazione di prezzo,
la quale potrebbe diminuire la domanda del prodotto stesso. Se
la diminuzione della domanda fosse proporzionale all’aumento di
prezzo, il paese esporterebbe minor quantitd del detto prodotto,
ma otterrebbe la stessa quantitd di prodotti esteri in cambio, si
che la sua posizione sarebbe anzi migliorata. Se invece la do-
manda diminuisse pilt che proporzionalmente all’elevazione del
prezzo unitario, il paese dovrebbe inviare altri prodotti a saldo,
che sarebbero accolti evidentemente soltanto se deprezzati, op-
pure dovrebbe mandare una quantitd di moneta, non bastando il
valore delle sue esportazioni a pareggiare quello delle importa-
zioni. Ma la diminuzione dJella quantitd della moneta tende a
mercio internasionale e politica commerciale. Palermo, 1907 ed il mio articolo:

Due recenti libri sul Commercio internazionale e la politica commerciale nel Gior-
nale degli Economisti. Febbraio 1907.
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provocare un rialzo nel valore della moneta, ciod una diminuzione
di prezzi, comme un auwmmento si verificherd nell’altro paese cui lu
moneta & affluita; deprezzamenti e rincari, che continuerebbero
finché non fosse ristabilito Pequilibrio.

L’aumento relativo di prezzo del prodotto ottenuto nelle in-
dustrie, nelle quali & obbligatoria p. es. Passicurazione dei lavo-
ratori contro gli infortuni, & decremento relativo di prezzo del
prodotto ottenuto nelle industrie cui Pobbligatorieta non & estesa;
quindi c¢io potrebbe councorrere a reundere nell’ un paese compa-
rativamente minore il costo in queste ultime industrie di quel
che nell’altro paese. Si invertirebbe percio la qualita dei prodotti
esportati ed importati rispettivamente, nel senso che A che dava
il prodotto @ per ottenere b a B, gli dara b per ottenere a. An-
che questo & fatto eventuale e non necessario e si verifica solo
quando dal complesso di fattori operanti risulta invertito ’ordine
dei rispettivi costi comparativi (1).

Quanto diciamo dei salari puo ripetersi delle imposte.

Un paese tributariamente piu gravato puo commerciare con
paesi che sopportino una pressione meno lieve, € vincere sopra
mercati neutri, paesi che abbiano carico tributario meno grande.
Le imposte, se generali, gravano cosi sul bene il quale sarebbe
direttamente prodotto, come su quello che si esporta per otte-
nere il primo. Ora se la produzione di questo ¢ comparativamente
piu conveniente, tale rimane anche se si grava di tributo, dal
quale sarebbe ugualmente colpito il bene attualmente importato,
se fosse prodotto all’ interno. Solo quando particolari aggravi tri-
butari colpissero il bene esportato e da essi fosse esente il bene
importato, cio potrebbe far cessare la divergenza di costo com
parativo e distruggere il commercio internazionale, ma potrebbe
anche rendere eventualmente, qualora la divergenza di pressione
tributaria fosse assai notevole, esportabile il prodotto che dianzi

(1) Cfr. A. Lor1a. — II movimento operaio, 1903, pag. 110, ed anche Intro-
duzione al libro: I doveri della proprietd fondiaria e la questione sociale. Torino,
1912, pag. XIV-XV.
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8i importava ed importabile P’altro (1). Certo si tratta di conse-
guenze, le quali si manifestano in contingenze speciali, mentre
in generale la differente pressione tributaria non & di alcun osta-
colo al commercio internazionale.

Dicevamo in principio di questo capitolo che gli scambi inter-
nazionali differiscono dagli interni, anche per la legge del valore
cui obbediscono. Mentre quando vi ¢ libertd piena di competi-
zione 1 prodotti tendono a scambiarsi, in linea normale, in ra-
gione dei costi di produzione, questi costituiscono soltanto dei
limiti entro cui si aggirano i valori internazionali. Il valore cor-
rente si determina in base alla domanda reciproca, ciod alla do-
manda che un paese fa dei prodotti degli altri paesi comparata
a quella che gli altri paesi fanno dei prodotti suoi. Non & qui
il Tuogo di illustrare I’ azione del principio della domanda reci-
proca: solo voglio riferire alcune osservazioni del Cairnes inte-
grate da ricerche di altri, e che non sempre sono rammentate.
Esse appunto si riferiscono al controllo il quale nei valori inter-
nazionali & esercitato dai costi di produzione. Pud darsi che cia-
scun paese abbia un monopolio esclusive o quasi esclusivo per
una delle ricchezze scambiate, come nel traffico fra zone tropicaii
e glaciali nello scambio, p. es. di droghe e ghiaccio: in questo
caso, dice il Cairnes « I'influenza della domanda reciproca sul va-
lore & inqualificata ed assoluta, giacché in tali circostanze il con-
tratto & determinato solo dal desiderio di ambo le parti sostenuto
dai mezzi disponibili per tradurlo in atto (2). Perd pud soggiungersi
che in certa guisa la potenza economica di ciascuna delle parti
di imporre il prezzo viene delimitata, in quanto ognuna vorra
stabilire quel prezzo, che combinato coll’ampiezza della domanda
da il massimo provento netto, o il gnadagno massimo. B se si sup-
pone che i permutanti abbiano la medesima forza e che costitui-
Scano un gruppo compatto e concorde in ciascuno dei paesi, bi-
sogna ammettere che per concludere scambi accettino di fissare

(1) Percido cfr. il saggio di M. PANTALEONI. — Teoria della pressione tribu-

laria ingerito anche mnel 1° vol. degli Scrifti vari di Liconomia, 1904,
(2) CAIRNES. — Principii, cit. p. 236,
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il prezzo ad un punto intermedio fra i due, che assicurerebbero
il lucro massimo rispettivo a ciascuna delle parti. Se poi mnel
paese A od in entrambi,i produttori sono concorrenti e si dispu-
tano il mercato straniero, ciascuno per togliere all’altro almeno
parte dello spaccio tendera ad abbassare il prezzo sino al livello,
che combinato coll’offerta gli consenta il lucro maggiore compa-
tibile coll’ esclusione dei concorrenti, ed il costo di produzione
comparato all’utilita finale della merce acquistata designera i li-
miti, pur avendosi cagioni di instabilitd grande del valore (1).

Ma nel caso meno infrequente in cui il monopolio ¢ unilate-
rale, mentre dall’altra parte & qualificato, il controllo del costo
di produzione & efficace: p. es. se si suppone che 1’Inghilterra
non potesse trarre oro che dall’Australia, ove I’ Australia potesse
produrre cost I’ oro come le merci che ottiene dall’ Inghilterra,
la massima quantitd d’oro che sarebbe disposta a dare I’ Austra-
lia « per i prodotti inglesi si uguaglierebbe al costo diretto di
produzione delle medesime ricchezze in Australia: se i prezzi
in oro raggiungessero tal punto, il ribasso dell’ oro rignardo a
quella merce avrebbe toccato il suo limite estremo ».

Nel easo poi ancora pill frequente ed importante, in cui cia-
scun paese pud produrre entrambe le merei, con superioritd com-
parativa reciproca, rispetto a ciaseuna, si comprende come il costo
rispettivo di produzione diretta delle merci designi i limiti dello
scambio. Se entrambi i paesi possono produrre lana e seta ed
an’unita di forza produttiva nell’un paese da 10 x o 15 y, nel-
Paltro 10 x o 20 ¥, lo scambio potra stabilirsi a 10 x per 16 y
017y 0 18y 0 19 y; come si stabilira effettivamente dipende dalla
domanda reeciproca, nei limiti determinati rigorosamente dai co-
sti comparati. E si aggiunga che il commercio estero avviene
non soltanto fra due paesi, ma fra pin paesi, e percio, entrando

(1) A. Loria, — Il valore della moneta, pag. 60 e dello stesso autore, Mar-
shall and Edgeworth on value nell’Economic Journal. Sept. 1906. — EDGEWORTIL,
La teoria pura del monopolio nel Giornale degli Economisti, spec. n.° di Inglio

1907 e le mie osservazioni nelle [stituzioni di Economid Politica , 2* ed., pag.

288-290.
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in competizione vari paesi con costi comparati differenti, i limiti
designati dai costi si restringono ancora di pin. Quindi le va-
riazioni di valori si muovono come entro un circolo. Non pud
parlarsi esattamente di un valore normale internazionale, come
di punto cui tendono a convergere i valori di mcreato, ma si puo
affermare che le variazioni, concretamente determinate dagli in-
flussi della domanda reciproca, si svolgono entro limiti fissati dai
costi comparativi di tutti i paesi in relazione commerciale (1).

(1) CaIRNES. — Principii, pag. 237-238



CAPITOLO NONO.

Gli scambi internazionali nelle loro manifestazioni
concrete.

Abbiamo considerato il commercio internazionale quale uno
scambio di prodotti con prodotti fra paesi diversi. IBd in linea
delinitiva, come del resto negli scambi interni, sono i prodotti
che si permutano coi prodotti, mentre la moneta non ha che fun-
zione intermediaria, non presentando per s& medesima utilitd di-
retta. Si sa poi che ogni aumento di moneta in un paese tende
a determinare una diminuzione del suo valore, c¢iod un incre-
mento di prezzi, che ogni diminuzione di essa tende per converso
a determinare un aumento del suo valore, cioé una diminuzione
di prezzi. I’aumento di prezzi deprimera Dentitd delle esporta-
zioni dell’un paese, mentre la diminuzione dei prezzi nell’ altro
potra rendere esportabili prodotti che dianzi non lo erano; ecosl
Ia liquidazione delle obbligazioni internazionali in moneta non
& che transitoria, provocando, quando pure si verifica, quella in
prodotti.

Bisogna pero tosto soggiungere che non solo prodotti, ma an
che servigi entrano quali partite di commercio internazionale e che
non tutti i prodotti esportati ed importati sono visibili, ¢cio¢ non
tutti vengono enumerati e classificati nelle statistiche dell’ im-
portazione ¢ delVesportazione. Inoltre per c¢io che ritlette la mo-
neta devesi avvertire come una quantitd di essa passi definitiva-
mente da paese a paese affine di ristorare I'equilibrio delle sin-
gole circolazioni e di porre il medio circolante in armonia ai bi-
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sogni attinenti al movimento degli affari, ed al costo d’importa-
zione e di produzione della moneta medesima.

Tocchiamo rapidamente questi punti fondamentali. Anche pre-
scindendo dal contrabbando che generalmente si risolve in im-
portazione clandestina , si considerino per esempio le spese dei
viaggiatori esteri in un paese. Questi viaggiatori consumano pro-
dotti interni, che & come venissero quindi esportati e che sono
pagati mediante ricchezze estere. Ecco una categoria di espor-
tazione invisibile, che pud essere anche molto rilevante ; p. es.
in Italia annualmente si pud calecolare che le spese dei forestieri
si aggirino verso il mezzo miliardo e solo per questo rispetto 1’e-
sportazione italiana pud dirsi che di fatto superi di 500 milioni
circa la cifra designata dalla statistica delle esportazioni (1). Na-
turalmente & a mezzo di prodotti importati che i prodotti consu-
mati dai forestieri vengono pagati: se essi pagano mediante tratte
sullItalia, in sostanza si avvalgono di crediti che hanno produt-
tori o commercianti esteri per merci Spedite ai nostri o per altre
tause, che a questa poi il pit frequentemente si riducono. Vi sono
prodotti che non esigono una contropartita: p. es. se emigranti
fanno rimesse o per investirle o per averle piu tardi a disposi-
zione o per regalarle a loro congiunti od amici, ¢ pur questo pud
essere elemento assai ragguardevole. Si caleola in non meno di
500 milioni annui Yammontare delle rimesse dei nostri emigrati
negli ultimi anni. Vi sono altri prodotti che esigono contropartite
in periodo duraturo , ma successivo. P. es. un paese fa un pre-
stito, o a dir meglio, 1 eapitalisti di dato paese consentono allo
Stato estero od a cittadini esteri prestiti, od investono produt-
tivamente la propria ricchezza in imprese estere, in terrenj esteri
ece. In tutti questi casi la ricchezza capitale Viene inviata in un
periodo, ed in una serie di periodi gli interessi ed i profitti cor-
relativi vengono mandati dal paese in cui i capitali furono investiti,

(1) V. per un’analisi del bilancio dei Pagamenti internazionali dell'Italia lo
studio esatto ed acuto di B. STRINGHER.— Su la bilancia dei pagamenti fra UItalia
¢ Vestero negli atti della commissione reale per lo studio delle statistiche del
commercio coll’estero e nella Riforma Sociale 1912,

GRAZIANIL. — Principii di economia commerciale, 1o
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in altro periodo ancora, se non si segue il sistema dell’ammor-
tizzazione, vien restituito il capitale. T’entita quindi degli acere-
ditamenti effettivi od indebitamenti effettivi in dato anno o periodo
 diversa dall’entita delle esportazioni od importazioni: il paese
mutuatario in un primo periodo riceve ricchezze ed in altri inizia
il pagamento degli interessi, in altro compie quello del capitale;
e per la maggior parte questi invii di capitale da un canto, di nte-
ressi e profitti dall’altro, assumono lo stesso carattere di invii di
prodotti. Dicevo inoltre che accanto ai prodotti sono a calcolare i
servigi: p. es. i trasporti di merci e di persone sopra navi del
paese, trasporti che danno luogo alla percezione di noli. I noli
vengono soddisfatti mediante invio di prodotti o di moneta, na
per la maggior parte in prodotti; quindi la contropartita di questi
prodotti si trova in servigi ottenuti, non in prodotti muterial-
mente inviati, sibbene nel trasporto effettuato dal paese d’indivi-
dui e di beni: notevolissimi sono i profitti della warina inglese
in questo riguardo (1). Sono dunque molteplici e vari gli ele-
menti della bilancia commerciale internazionale: e per le espor-
tazioni e per le importazioni e per diversi fatsi, ogni paese
ha ragioni di debito e di credito verso altri. La correlazione fra
le persone, che sono rispettivamente creditori e debitori avvieue
pitt agevolmente per mezzo dei titoli di credito, in cui le obDIi-
gazioni rispettive, a dir cosl, si traducono. Quanto pitt le obbli-
gazioni dell’ un paese verso gli altri, e quelle degli altri paesi
verso di questo, si approssimano nel loro valore e nella loro sca-
denza, tanto meno & necessario linvio di metallo-moneta; se si
compensassero esattamente, non occorrerebbe aleuna spedizione
di essa.

1 banchieri o necgozianti speciali di questi titoli, fra i quali
tuttora tiene la cambiale un posto preminente, facilitano i rap-
porti fra i possessori ed i richiedenti i medesimi, anche favorendo
ana pit mediata coordinazione dei rapporti di un paese coll’altro:

(1) GoscHEN. — La {teoria dei cambi esteri tradotta in Italiano nella Biblio-

teca dell! Economisia, Serie a4+ vol. 2°, parte 2° e PikrsoN, — Traitato di Lico-

nomia politica spec., vol. 2°, cap. 3.
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Se un banchiere a Roma sa che a Parigi vi & una domanda elevata
ed urgente di cambiali pagabili a Lendra, le acquista e le invia al
suo corrispondente di Parigi. E se per esempio le cambiali su
Vienna siano abbondanti a Parigi e scarse a Londra puo conve-
nire al banchiere di accettare dal suo corrispondente di Parigi
cambiali- pagabili a Vienna, per il valore di quelle a lui rimesse
pagabili a Londra. Altrimenti potra trarre una cambiale su Pa-
rigi per "ammontare del suo credito e queste operazioni di ar-
bitraggio sopra le cambiali, al pari di quelle sulle obbligazioni
e le azioni negoziate in borsa, contribuiscono a diminuire le dif-
ferenze di prezzo delle cambiali nelle varie localitd. Questo in-
treccio di rapporti € tanto pitt necessario ed utile, in quanto taluni
paesi importano prodotti solo da pochi altri ed esportano i propri
prodotti in molti altri paesi. Una quantitd di prodotti europei
¢ inviata 2ll’India Britannica dall’Inghilterra, mentre una consi-
derevole parte delle esportazioniindiane, oltre che in Inghilterra
va in altri paesi d’Europa. Quindi questi altri paesi pagano le
loro importazioni indiane con esportazioni all’ Inghilterra e per
mezzo dei banchieri 'India puo poi trarre cambiali sull’Inghil-
terra e soddisfarsi cosl dei suoi crediti. Le esportazioni della Ger-
mania alPInghilterra pagano le sue importazioni dall’India Bri-
tannica, e cosl pure vengono coll’intermediario dell’ Inghilterra
saldate tante importazioni dei paesi europei anche dalla Cina e
dall’ Australia (1). Si sa che il prezzo di queste cambiali estere
¢ soggetto ad oscillazioni e ehe il loro corso corrente si denomina
corso dei cambi. Pure & noto che questo corso ha due limiti
ben definiti: la somma rappresentata dal titolo diminuita dalle

(1) Cfr. i citati lavori del GosCHEN e del PIERSON. — « In Svezia ed in Nor-
vegia molte cambiali si connettono ad esportazione di legno od a diritti per
trasporti marittimi: in India ed in Cina parecchi articoli di esportazione hanno
grande valore e si esige una notevole quantitd di capitale per acquistarli e
spedirli ad un mercato di consumo: le rimesse dall’Inghilterra per 10 e fino
a 200.000 sterline constano di tante piccole cambiali corrispondenti ad espor-
tazioni di animali, wova, burro, vino, frutta, legumi. La Francia paga molie
importazioni di seta dalla Cina, dal Giappone e dalla Turchia, mandando vino,
guanti ed altri suoi prodotti all’ Inghilterra ece.
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spese di spedizione, assicurazione del metallo (ninimo): la somma
stessa accresciuta dall’'ammontare delle medesime spese (massimo).
10 certo clie se acquirente offrisse un prezzo minore della somma
rappresentata dal titolo diminuita dalle spese &’ invio del me:
tallo, converrebbe al possessore del titolo di mandarlo a riscuo-
tere ¢ di importare il metallo, mentre ove il possessore esigesse
un prezzo maggiore della somma medesima aumentata di dette
spese, converrebbe al richiedente di esportare il mctallo. Se le
spese di trasporto, assicurazione, di 100 lire da Roma a Parigi
sono di L. 0,60, una cambiale di 100 lire pagabile a Parigi non
puo acquistarsi a Roma che ad un prezzo compreso fra questi
due limiti 100 — 0,50 = 99,50 ¢ 100 -1 0,50 == 100,50. Invero
ove il possessore della cambiale chiedesse p. es. L. 101, o soltanto
pitt di 100,560 converrebbe a chi deve fare rimesse a Parigi di
spedire le 100 lire, incontrando le spese di trasporto ece. di L. 0,50
ed ove l'acquirente il titolo offrisse meno di 99,560 converrebbe
al prenditore della cambiale di mandarla a riscuotere a Tarigi
e farsi spedire a Roma le 100 lire, sostenendo la spesa di spe-
dizione di L. 0,50. Questi due limiti estremi si chiamano punti
d’oro, il minimo, punto d’importazione del metallo, perché desi-
gna il punto al di la del quale conviene importare oro per riscno-
tere, i1 massimo. punto d’esportazione del metallo, poichd designa
il punto al di 1a del quale converrebbe per pagare, esportare il me-
tallo. Se Punitd monetaria & differente nei due paesi, il pari ¢
dato dalla quantitd di metallo fino che le monete rispettivamente
contengono. « Cosi se la lira sterlina del peso di circa 7%/, gv.
contiene metallo fino pari a fr. 25,22, un banchiere i Parigi,
per mandare a Londra 732 grammi d’oro spendera fr. 2522 piu
le spese e realizzerd 100 lire sterline: se se li fa venire da Lon-
dra, spenderd 100 lire sterline e realizzerd 2522 fr. meno le spese,
Por cui, calcolando queste a 10 centesimi per ogni sterlina po-
tremo stabilire a 25,32 il punto d’oro di esportazione dalla Fran-
cia all’ Inghilterra ed a 25,12 il punto d’oro d’importazione dal-
'Inghilterra in Francia. Le spese perd variano secondo le circo-
stanze e principalmente per le facilitazioni maggiori o minori,
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che hanno certi banchieri o per importanza delle spedizioni; pnd
darsi, p. es. che scendano a 8 centesimi per ogni sterlina in una
forte spedizione e salgano a 11 o 12 centesimi in una piccola,
ma in generale i punti d’ oro segnano il livello massimo e mi-
nimo delle oscillazioni del cambio (1).

Ove la cambiale sia pagabile non a vista, ma a data scadenza,
il suo valore attuale & uguale al valore nominale diminuito del
saggio dello sconto e quindi questo valore attuale costituisce la
somma , cul bisogna aggiungere o togliere le spese d’invio del
metallo per avere i punti d’oro. Cosl se il paese ha una circo-
lazione deprezzata, I'aggio esacerba il cambio, non il cambio ’ag-
gio, come taluni talora erroneamente affcrmano (2). Ma una volta
che si ¢ avuto il valore attuale espresso nella moneta del paese,
si ottengono sempre nel modo anzidetto i punti d’oro. Ed ¢ uni-
camente in casi eccezionali che il cambio pud superare tali li-
miti, se siavi sfiducia e timore di nom riscuotere che tardi o par-
zialmente il credito, p. es. in periodi di guerra; ma a ben riflettere
non si tratta di vera eccezione al principio, sibbene di minore
valore attuale della cambiale. Cosi nell’ipotesi di pagamento in
moneta deprezzata, il cambio alto & effetto dell’aggio e in sostanza
risponde al rapporto fra i medi cirecolanti e naturalmente la cor-
rezione del cambio non pub derivare che dal miglioramento at-
tuato nella circolazione. Quando il cambio si accosta al limite
massimo, per ragione di eccesso di obbligazioni effettive di fronte
al crediti, offre impulso alla esportazione dei prodotti , mentre
quando si accosta al limite minimo, per ragione di eccesso di cre-
diti di fronte alle obbligazioni effettive, offre impulso alle impor-
tazioni. Infatti espor tando si avranno crediti a riscuotere suc-
cessivamente, e se il corso dei cambi & alto si ottiene un premio,

(1) C. SupiNO. — Il mercato monetario internazionale. Milano 1912 pag. 98-99.

(2) Per tutte queste complicazioni cfr. i citati lavori del GoscHEN e del
PIERSON ed il citato libro del SUPINO. — Il mercato monetario internarionale :
non ci diffondiamo su di essi anche perchd nei trattati generali di economia
politica generalmente la guestione d sviluppata in taluni principali dettagli
cfr. pure le wmie Istituzioni di economia politioa, pag. 718 e segg.
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mentre nel caso di cambio basso dovendo farsi pagamenti all’e-
stero si paga poco pilt del valore del prodotto importato. «Se
in A il cambio su B & 2 per cento, A pagherd 2 per cento di
pitt la provenienza da B e B 2 per cento di meno la provenienza
da A. Questa differenza, che complessivamente ammonta a 4 per
cento, fara diminuire in A le importazioni ed accrescere le espor-
tazioni, onde a poco a poco si formeranno dei nuovi crediti e si
ridurranno i debiti provocando un ribasso nel cambio ». Quindi,
anche senza che i metalli preziosi escano e poi ritornino in un
paese, mediante i movimenti del corso dei cambi & promosso equi-
librio fra Dentita dei debiti e dei crediti internazionali; si produce
per Pazione degli interessi individuali una tendenza ad ulterior:
esportazioni od importazioni, che hanno la conseguenza di aumen-
tare rispettivamente il credito od il debito del paese, che aveva
relativa esuberanza nei debiti e nei erediti. Quando poi lo squi-
librio fosse temporaneo: «se ad esempio un paese, nei primi sei
mesi ha un eccesso di importazioni e negli altri sei mesi eecesso
di esportazioni», allora mediante un prestito per questo periodo
di tempo si aumentano in sostanza le importazioni, e mediante
rialzo di saggio dello sconto, il paese a cambio alto ottiene il pro-
lungamento del credito da parte degli stranieri (1).

Per questi processi,che abbiamo brevemente riferiti, adunque
il commercio internazionale si asside pure nel periodo economico
contemporaneo, sopra una base fondamentale di baratto. Tuttavia
dicevamo che un movimento di metalli preziosi si verifica non
solo in linea transitoria, ma che esso & richiesto dallo stato dei
prezzi; in linea stabile, in certe condizioni. La parte di moneta
che circola ® immensamente inferiore a quella dei prodotti trasmessi
da un paese agli altri, ma una parte nondimeno passa, ¢ dobbiamo
esporre quando e come questi passaggi si verifichino. E non ¢
esatto Daffermare che la moneta si manda per colmare l’eccesso
di addebitamenti di fronte agli accreditamenti, poiche appunto
si vuol conoscere per quali motivi anziché fare accettare un pro-

(1) C. SupiNO. — Il mercaio monetario internarionale, cit. pag. 109-110.
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dotto si invia moneta. Il motivo sta nella necessitd che per i bi-
sogni della circolazione dell’uno e dell’altro paese debba appunto
nell’uno diminuire e nell’altro aumentare la quantitd di moneta. Ed
& noto che la circolazione di credito si erige sopra un sotto-
suolo metallico e che quindi lIa riduzione della quantitd della
moneta determina una diminuzione di biglietti, e questa alla
sua volta una diminuzione dei cheques e di altri titoli di cre-
dito, come I’aumento di essa consente di accrescere la circo-
lazione dei titoli fiduciari. Supponiamo che per qualsiasi ca-
gione aumenti il volume degli scambi o entitd dei valori circo-
lanti; p. es. per incremento di produzione dovuto ad ineremento
di popolazione, od a perfezionamenti industriali. Ora perché si
soddisfi ai cresciuti bisogni della circolazione occorre aumenti la
velocita della momneta o la sua massa. Se Pincremento dei valori
circolandi ha carattere di permanenza e non si possa imprimere
alla circolazione una maggiore e sufficiente elasticitd, ¢ duopo
accrescerne la quantita, altrimenti la moneta aumenterebbe di
valore al disopra del suo costo, il che poi provocherebbe 1’ au-
mento dell’offerta di essa. Se il paese ha miniere, ¢id non dara
luogo immediatamente a redistribuzione internazionale dei metalli
preziosi ed ove si possu provvedere a costo uguale alla nuova pro-
duzione, non mutera il valore della moneta; ove invece la nuova
produzione imponga costi piui alti, crescera il valore della moneta
e Paumento definitivo di questa sard percid inferiore proporzio-
nalmente all'incremento degli affari. Se il paese & sprovvisto di
miniere dovra ottenere una quantitd di moneta mediante scambio
di prodotti nazionali, ma poiché appunto uscird una parte di pro-
dotti interni e scemerd per cid I’entitd dei valori circolandi, I’in-
cremento definitivo della moneta sard meno che proporzionale al-
I’ incremento del volume degli scambi. Dovra entrare nel paese
una certa quantita di moneta, e precisamente quella che con-
giunta all’esistente e dato il suo valore, dato il sistema di credito
e la velocita di circolazione risponde appunto alle esigenze con-
crete degli scambi (1).

(1) A. Lorta. — Il valore della moneta, Torino 1901, pag. 25-26.
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Un altro caso che merita considerazione speciale & quello che
si verifica quando fallisce il raccolto di un prodotto di esteso
consumo. Pud sembrare che debbasi mandare moneta all’estero
per acquistare la parte di prodotto mancata all’interno, e che
occorra un incremento di moneta per la circolazione dei prodotti
rincarati. Ma anzitutto potrebbe accadere che altri prodotti si
potessero inviare e venissero accolti tosto in iscambio del prodotto
che si richiede, e che i rapporti di valore fossero tali da non
alterare il complesso della bilancia eominerciale, ciod che le ob-
bligazioni dei vari paesi venissero, come dianzi, a saldarsi rispet-
tivamente, ed in questa ipotesi non vi sarebbe redistribuzione
internazionale di moneta. Ma dato che affine di provocare una
sufficiente richiesta di prodotti da parte di altri paesi si richie-
desse un deprezzamento dei prodotti da parte del primo, biso-
gnerebbe diminuire la quantita di monetu, allo scopo di accrescerne
il valore e mandarne all’estero in quella misura per cui si ade-
guasse nuovamente la domanda e lofferta internazionale. Se poi
I’incremento di prezzo del prodotto, di cui fu il raccolto deficien-
te, fosse pitt che proporzionale alla diminuita quantita, per que-
sto rispetto occorrerebbe una quantita pidt grande di moneta, e la
diminuzione e l’aumento rispettivi si compenserebbero fin che
possibile, e a seconda della prevalenza dell’una o dell’una o del-
l’altro la quantitd di moneta scemerebbe o si accrescerebbe.

Abbiamo dianzi accennata qualehe influenza dei prestiti sulla
bilancia dei pagamenti internazionali. Gia avvertimmo che quan-
do il mutuante fornisce la somma capitale—e puo fornirla pure
in varii periodi successivi—si determina una esportazione di pro-
dotti verso il paese mutuatario, il quale alla sua volta poi perio-
dicamente trasmette altri prodotti al primo, in soddisfazione de-
gli interessi, ed altri ancora corrispondenti al valore-capitale.

Non & aftatto vero che questi debiti internazionali si debbano
saldare in moneta, e che un paese di cui numerosi titoli si tro-
vino nelle mani di capitalisti esteri debba privarsi necessaria-
mente del sno oro. Ma da cio non bisugna dedurne che nessuna
redistribuzione internazionale di metalli preziosi si verifichi.
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Nel primo momento il paese mutuante ha esportato una quan-
tita di prodofti senza richiederne nei medesimi termini il prezzo.
Potrebbe darsi che per altre ragioni la domanda dei prodotti o
servigi del paese mutuatario si accrescesse in corrispondenza, ed
allora non si altererebbe la bilancia commerciale. Ma questo non
¢ probabile, e quindi in linea generale in quel paese scema la
quantitd dei valori circolandi che & aumentata nel paese mutua-
tario: percio cosl nell’uno diviene esuberante il medio circolante,
il che tende ad accrescere i prezzi, mentre nell’ altro é insuffi-
ciente, il che tende a diminuirli. Perché¢ non si arresti I’ espor-
tazione dei prodotti dal paese mutuante al mutuatario, e perche
anzi continui occorre un deflusso di moneta dall’un paese all’al-
tro. I1 quale deflusso, del resto, e in condizioni generali, il
presupposto del maggiore acquisto di prodotti da parte del
paese mutunatario, che non potrebbe accrescere la sua domanda
di merci del paese mutuante, senza-che fossero previamente de-
prezzate, e che deve aumentare la sua circolazione, quando non
possa accrescerne la velocitd, sinch® i suoi valori cireolandi au-
mentano.

Nel secondo caso le esportazioni dal paese mutuatario al mu-
tuante saranno accompagnate o precedute da deflusso di mone-
ta, reso necessario dalla diminuzione del volume della circola-
zione, e dalla necessita di deprezzare il valore dei prodotti per
farli accogliere dal paese mutuante in maggiore quantitd. Ma il
passaggio di moneta non sard punto equipollente all’ entitd del
debito capitale e del debito interesse: si attuera solo in quella
misura che occorre perche l'offerta e la domanda internaziouale
complessiva si equilibrino a dato prezzo e la circolazione risponda
alla massa dei valori circolandi.

E quando in generale la domanda di prodotti d’un paese per
parte d’altro o d’ altri paesi si accresce senza che la domanda
di questo paese, di prodotti d’altro o d’altri paesi si accresca cor-
relativamente alle condizioni per cui era in equilibrio la bilan-
cia dei pagamenti, dovranno gli altri paesi inviare moneta a saldo
o deprezzare i propri prodotti, il che solo in parte evitera il de-
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flusso di denaro. Cos1 il paese mutuante nel periodo di percezione
degli interessi e di restituzione del capitale, il paese, del quale
i prodotti son ritenuti a dato momento pilt utili e pit apprezzati
sul mercato, dovranno sottoporsi al danno di ricevere una mag-
giore quantitd di moneta in cambio di prodotti direttamente utili,
e ci0 per Pampliamento dei bisogni della circolazione, che in linea
normale nell’ economia odierna si soddisfano mediante una merce
costosa (1). It dunque sempre la modificazione nello stato dei
prezzi che determina quella della concreta costituzione della bi-
lancia dei pagamenti, ma 1’ esportazione, o a dir meglio la cir-
colazione dei metalli preziosi avviene nei limiti, nei quali & in-
dispensabile per la ricostituzione dell’equilibrio commerciale, in
funzione del costo d’importazione della moneta e del costo in-
tegrale richiesto nella circolazione dei varii paesi.

icordammo che le variazioni del saggio dello sconto giovano
a ristabilire 1’ equilibrio dei debiti e crediti; una elevazione di
esso tende a diminuire le domande di sconti e di prestiti interni,
a decrescere I’ applicazione di capitali alla produzione e quindi
a deprezzare i prodotti, mentre induce i creditori esteri a pro-
lungare le loro anticipazioni, e differire le richieste di pagamento.
Quindi per un lato contribuisce a provocare nel paese a camhio
alto un incremento di quelle esportazioni, eui corrispondono im-
portazioni di prodotti esteri e a limitare, per altro lato, le espor-
tazioni di prodotti destinati a pagamento di interessi. Inoltre 'ac-
cresciuta misura dell’ interesse sospinge i capitalisti esteri anche
a nuovi impieghi e quindi ad importazione di prodotti, a cui nello
stesso termine non rispondono esportazioni, e cosl I’ equilibrio
della bilancia commerciale si ricostituisce. Analoghe in senso in-
verso sono le conseguenze d’una diminuzione del saggio dello
sconto. Perd deve aggiungersi che queste variazioni di saggio
dello sconto possono influire anche sulla composizione del me-
dio circolante, e ad accrescere o diminuire le riserve monetarie
del paese.

(1) Cfr. DE Vir1.—Moneta e preszi. Citta di Castello 1885, apec. pag. 125 e seg.
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Tl rialzo del saggio dello sconto adducendo i debitori della banca
a soddisfare le proprie obbligazioni alla scadenza, senza rinno-
varle, determina una diminuzione dei biglietti filuciari in circo-
lazione, i quali, portati alla banca, non ne escono che in misura
pin tenue, essendo scemati gli sconti ed i prestiti, mentre i de-
positi si estendono, per l'interesse piu elevato che conseguono.
D’altra parte il rialzo dell’interesse cagiona una diminuzione nel
corso degli effetti pubblici, che li rende pill agevolmente alie-
nabili: la vendita maggiore di questi e dei prodotti estende la
quantitd di moneta circolante che prende in parte il posto dei
biglietti, che la rappresentavano. Diminunisce ’economia di mo-
neta che il sistema di credito consente di attuare, mentre la cir-
colazione totale rimane immutata, come per converso il ribasso
del saggio dello sconto, cagionando rialzo di prezzo dei prodotti
e del corso dei titoli, e facilitando la rinnovazione dei prestiti e
degli sconti scema la quantita \di moneta metallica circolante
rispetto alla quantitd di biglietti fidueiari (1).

Si comprende, come in certi momenti la fiducia diminuisca, in
altri si aceresca e come si esiga talora un rinforzo, talora una atte-
nuazione delle riserve metalliche. Laonde le variazioni del saggio
dello sconto agiscono sulla redistribuzione dei metalli preziosi fra
i varii paesi, sia modificando Ia quantita delle esportazioni e delle
importazioni di prodotti, sia direttamente promovendo il richiamo
di metallo-moneta o la sua uscita, a seconda delle modificazioni
necessarie nella costituzione del medio circolante complessivo.
Quando entra una quantitd troppo grande di moneta in un paese
se ne pud accelerare il passaggio ad altre circolazioni mediante
ribasso del saggio dello sconto, il quale anche pud consentire
un impiego pit efficace di titoli di eredito. Perd in ogni caso le
modificazioni del saggio dello sconto non sono il risultato di ar-
bitrario procedimento della banca, ma Deffetto delle alterazioni

(1) V. PIERSON. — Traitato di econ. politica, vol. 2°, pag. 159 e seg. o C.
SUPINO — Il mercato monetario internagionale. Milano 1910 spec. pag. 244 o segg.
280 e segg.
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nella bilancia internazionale o nel mercato dei capitali, o delle
circostanze che concorrono a determinare la concreta composizione
del medio circolante di un paese.

Anche per circostanze attinenti a fatti monetari pud determi-
narsi una redistribuzione di metalli preziosi fra paese e paese. Se
p. es. un paese acquista una grande facilitd nella produzione
del metallo-moneta ¢ vince altri che prima lo fornivano, o si
sostituisce ad essi pro parte o codendolo a minor valore induce
altri ad acquistarne, si modificano i rapporti di scambio e lo stato
dei prezzi pud esigere un movimento della moneta: il quale pre-
cisamonte si compie in quella misura che vale a mantenere a cia-
scun paese, quella quantita che & necessaria per i suoil bisogni
di circolazione.

11 deprezzamento dell’argento nel periodo del bimetallismo com-
pleto induceva a portare argento dai paesi mono-metallici in
paesi in cui la zecca lo accettava a condizioni piu favorevoli di
quelle del mercato generale. E quando in taluni paesi esso ¢
di fronte alle merci deprezzato in minor misura che di fronte
all’ oro, pure conviene di portarlo in tali paesi per ottenere in
cambio una maggiore quantitd di prodotti: questa medesima offerta
di argento concorre poi a ristabilire la proporzione fra il deprez-
zamento dellargento di fronte all’'oro e di fronte ai prodotti.

I movimenti di metalli preziosi e specialmente quelli dell’oro
« sono resi pitu rapidi e pit facili dall’ intervento di persone
apposite, per le quali T'oro, in verghe o monetato, & oggetto
di un traffico speciale ». I1 quale ha per mercato, si puo dire
unico, Londra, perché PInghilterra ha adottato da molto temnpo
il monometallismo aureo con un sistema monetario sano e vigo-
roso, da essa dipendono politicamente le due regioni che in pin
abbondanza producono oro ai nostri giorni (Transwaal ed Austra-
lia); a Londra fanno capo tutte le pitt importanti linee di navi-
gazione del globo, onde quella metropoli & il punto di arrivo pilt
diretto e pit breve delle spedizioni metalliche transoceaniche e
I’ Inghilterra infine ha il monopolio della coniazione di metallo
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giallo per tutti i paesi che hanno adottato 1a valuta inglese e
per quelli, che si trovano in continuo bisogno di sterline pei pa-
gamenti internazionali. Quindi a Londra afiuisce dai luoghi di
produzione Poro, che poi viene distribuito in tutti i paesi civili,
e si tratta di un movimento che negli ultimi anni fra esporta-
zione ed importazione d’oro ha superato i 100 milioni di sterline:
nel 1909, le importazioni si ragguagliavano ad oltre 54 milioni
6 mezzo, le esportazioni ad oltre 47 milioni. La spedizione dai
paesi d’origine & fatta dalle banche, che si trovano in rapporti
diretti colle miniere, ed il metallo, arrivato a Londra passa nelle
mani di banche speciali, che si assumono le funzioni inerenfi a
questo traffico e poi presso commercianti che si occupano di ar-
bitraggi e che distribuiscono Poro nei luoghi dove & pil richie-
sto, o presso intermediari detti bullion-brockers che si inecaricano
di comprarlo o di venderlo sul Iuogo stesso. Dal Transwaal Voro
viene spedito in verghe, mentre in Aunstralia & passato prima alla
zecca e spedito dopo essere stato trasformato in lire sterline. Ma
se si puo fare la distinzione fra paesi che hanno miniere e paesi
che non ne hanno, essa non coincide sempre con la distinzione
di paesi che esportano oro sul mercato di Londra e di paesi che
da esso ne importano, giacch® i movimenti continni che avven-
gono nella distribuzione internazionale dei metalli preziosi, ren-
dono lo stesso paese ora esportatore ed ora importatore d’ oro.
E cosl pure non ¢ tanto facile distinguere nel traffico dell’oro i
movimenti che si manifestano per pareggiare impegni interna-
zionali da quelli che hanno per iscopo la compra e vendita del
metallo come merce, giacché questa merce ha sempre in sé¢ la
proprietd latente di diventare moneta, e la diventa senza diffi-
colta e senza indugio, se & offerta alla Banca d’Inghilterra in ecam-
bio di biglietti o la & gia quando Poro viene esportato dai paesi
produttori gia coniato ». Notevole & il consumo dell’oro per scopi
industriali, ma ha certo piu importanza quello che si riferisce
alla sua funzione di medio ecircolante; molti paesi lo richieg-
gono in verghe per coniarlo, e taluni anche, in cui la moneta
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inglese non & moneta legale, 'accettano correntemente gual mo-
neta del grande commercio (1).

Questo traffico di metalli preziosi in verghe od in moneta &
veramente operazione di commercio in senso strefto; si tratta di
fornire riechezze senza trasformarle sostanzialmente e quindi se
questa funzione viene adempiuta da banche non immuta natura
e non diviene percid un atto di intermediazione del credito. Quando
pure Voro sia richiesto per esigenze della circolazione, come mo-
‘neta, & offerto in iscambio di una data quantita di prodotti e
dalla quantitd di prodotti che ottiene, si misura la sua potenza
d’acquisto nei vari momenti. I commercianti di metalli preziosi
certo dovranno valutare le circostanze che richieggono i movi-
menti di essi, da paese a paese e le variazioni della loro quan-
titd, ma questo si attiene alla tecnica specifica del loro cominer-
cio, come ciascun commercio di altri prodotti esige cognizioni
tecniche particolari.

Chiudiamo gquesta parentesi relativa al traffico dei metalli
preziosi e rivolgendo i nostri riflessi alle utilita del commercio
internazionale, possiamo riassumerle nella facolta di ottenere pro-
dotti, che non potrebbero assolutamente ottenersi all’interno, o
che non potrebbero conseguirsi senza costo pilt alto. Anche nel
caso di maggiore facilitd di produzione della ricchezza importata
rispetto al paese estero, o pure in rignardo altresi al prodotto
che si esporta , sempre si riesce mediante lo scambio a conse-
guire a costo costante una quantita pitt grande del prodotto im-
portato, di quella che si avrebbe, ove la stessa quantita impor-
tata si volesse direttamente produrre.

Ii quindi guadagno che non si pud tradurre in una cifra con-
creta, ma che si manifesta in una produttivith pitt cospicua, la
quale poi genera effetti, pur nel campo della distribuzione della
ricchezza, poiché consente una elevazione di redditi, cosl di profitti
che eccita a maggiore successiva accumulazione, come di salari,
che significa miglioramento di condizione della classe lavoratrice.

(1) Abbiamo riprodotto quasi letteralmente la bella esposizione di C. Sv-

PINO. — Il mercaio monetario internazionale, cit. spee. pag. 73-79.



CAPITOLO DECIMO.
| sistemi di politica commerciale: del mercantilismo.

I vantaggi del commercio estero, che abbiamo nei capitoli pre-
cedenti lungamente dimostrati, possono compararsi a quelli di
un perfezionamento industriale, poich® si concentrano, come ve-
demmo, in una diminuzione di costi, a parita di risultato, o ¢cio
che & il medesimo in un incremento di produzione, a costanza
di sforzi produttivi. Quindi la libertd degli scambi internazionali
appare la politica pitt conforme agli interessi generali; ogni osta-
colo che si frapponga alla possibilitd di questi scambii significa
riduzione di utilitd, attenuazione od eliminazione i miglio-
ramenti. Molti stati contemporanei adottano una serie di prov-
vedimenti contradittori; mentre da un lato intendono a pro-
muovere le comunicazioni pilt agevoli fra paese e paese, dall’altro
cercano con vari mezzi di scemare 'importazione di prodotti stra-
nieri. A questo scopo ne associano un altro - che & tuttavia in-
compatibile con questo-la tendenza ad estendere l’esportazione
dei propri prodotti. N& sono tuttora scomparse le preoccupazioni
monetarie, i timori di un’eventuale scarsitd di medio circolante,
e nella storia economica spesso si sono intrecciati i sofismi mo-
netari ai protettivi, e quale sistema il protezionismo deriva dal
mercantilismo nella fase di maggiore sviluppo.

1% vero che antichi sono i dazi su 'importazione di prodotti, ma
questi non avevano carattere di provvedimenti di politica econo-
mica, sibbene soltanto carattere fiscale. Cosl i dazi doganali nel-
I’antica Atene furono talora raggunagliati alla cinquantesima parte,
ossia al 2 per cento del valore delle merci che entravano nei porti
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dello Stato o ne uscivano; e si agginngevano diritti di ancoraggio, le
decime sul carico delle navi che attraversarono lo stretto di Risan-
zio, Pemporio, tassa pagata all’erario dai mercanti su tutte le merci
indistintamente in misura variabile, ma non sempre e non di
molto oltre 'uno per cento, ed altri tributi. « Nel regime finan-
ziario romano il dazio doganale era pagato generalmente in base
al valore della merce e la quota dell’ imposta varid, in ragione
percentuale, dal 2 al 12 per cento secondo i Inoghi ed i tempi; di
solito pero fu ritenuta dentro il limite del 2 ‘/, per cento, donde
la denominazione di quadragesima. La tariffa daziaria di Tadmor
(Palmira) del 137 dell’era volgare, aveva lo scopo anche di de-
terminare il dazio di aleuni articoli che si tassavano prima in base
alla consuetudine: i prodotti principali designati nella tariffa erano
gli schiavi provenienti dall’Asia minore e dall’Egitto, le lano tinte
in porpora e gli olii d’oliva della Fenicia, della Siria, della Gre-
cia; le pelli, il grasso e le carni salate delle tribit beduine, e
I’ olio aromatico che le carovane palmiresi andavano a cercare
nella Mesopotamia, in Abissinia, nella Fenicia, in Bgitto, il cui
transito arricchiva la cittd. Ma anche questa tariffa aveva fini
esclusivamente finanziari; il dazio che colpiva le mereci all’ im-
portazione era ugnale a quello che le colpiva all’esportazione, era
pitt lieve sui prodotti che venivano largamente importati, ed i
generi di lusso come l'olio aromatico che Tadmor importava in
recipienti di alabastro venivano in maggiore misura tassati degli
altri (1). Del resto nell’impero romano il commerecio fra i paesi che
lo costituivano (interno) aveva la piit grande importanza e la po-

(1) Cfr. COGNETTI DE MarTiS. — I due sistemi della politica commerciale: nella
Biblioteca dell’Economista 3* Serie, 1896, e le fonti ivi citate. « Il testo della
tariffa di Tadmor del 137 d.C. 3 scolpito su una stela in lingua aramaica e
in lingua greca: nel preambolo & detto che da gran tempo nuinerosi articoli
soggetti a tributo non erano compresi nella legge daziaria (vdpoc TEAWVIXOG)
e si tagsavano secondo la consuetudine (suy#¥eLy) e che questo duplice canone
dava luogo a controversie tra gli appaltatori delle gabelle e i commerciaunti
e che percid il Senato, gli Arconti e i Decurioni avevano determinato d’inserire
nel nuovo capitolato tutte le vooi non comprese nella legge antioa, ecc, »,
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litica del commercio estero passava in seconda linea. I maggiori
diritti che al tempo di Cicerone pagavano le merci esportate ad
hostem, il divieto assoluto di esportare oltre le linee doganali dei
dominii romani certi prodotti come il ferro grezzo e lavorato, le ar-
mi, il vino, Polio i cereali, il sale, oggetti per lo piu di monopolio
fiscale, nemmeno avevano indole di provvedimenti di politica intesa
a favorire ’industria nazionale; piuttosto in quelli concernenti la
proibizione dell’esportazione dei metalli preziosi si pud ravvisare
il concetto di impedire 'uscita del metallo oro, che naturalmente
si ritraeva dalla circolazione per le adulterazioni e diminuzioni
operate nella moneta argentea, che nemmeno pia in taluni pe-
riodi si ammetteva nei pagamenti pubblici (1). Nel Medio Evo
sono pure frequenti le proibizioni dell’esportazione della moneta
per analoghe ragioni inerenti agli effetti delle adulterazioni mone-
tarie, né mancano dazi con carattere protettivo, p. es. nelle repub-
bliche italiane, ma in piccolo territorio non potevano esplicare gran-
de effetto. B si noti che mentre dato il sistema corporativo, alle
restrizioni interne rispondevano necessariamente talune restrizioni
esteriori, perd pin la politica economica delle citta italiane ed an-
seatiche tendeva a conquistare mercati mediante opera guerresca e
convenzioni diplomatiche. ¥ veramente dopo la formazione dei gran-
di Stati nel secolo 16" che si inizia la politica restrittiva e che si
afferma cosi nella pratica come nella dottrina il concetto che sia
importante per ciascun paese di costituirsi un tesoro monetario e
di ottenere una cospicua quantita di danaro per la propria ecircola-
zione. Adamo Smith denomino questo sistema, quale sistema com-
merciale o mercantile ed & ora pure generalmente designato quale
sistema mercantile o mereantilismo. Ricorda lo Smith nella sua
analisi del sistema mercantile che per qualche tempo dopo la sco-
perta della America la prima indagine degli spagnuoli, quando
arrivavano ad una costa sconosciuta, era diretta a scorgere se ivi
e nelle vicinanze si trovassero miniere d’oro o d’argento: in base

(1) CooNETTI. — I due sistemi cit. ¢ MARQUARDT. — L’organisation financiere
cher les Romains. Paris, 1888,

GRAZIANI. — Principii di economia commerciale. 11
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alle informazioni che al riguardo ricevevano, gindicavano della co1-
venienza della conquista. Plano Carpino, un monaco mandato am-
basciatore dal Re di Francia ad uno dei figli del:famoso Gengis
Khan, riferi che i Tartari gli domandavano spesso se nel regno
di Francia vi fosse abbondanza di pecore e di buoi. La loro do-
manda aveva il medesimo scopo dell’ indagine degli spagnuoli;
tra i Tartari il bestiame aveva funzione d intermediario degli
scambi e di misura dei valori, come i metalli preziosifl’avevano
presso gli spagnuoli. « Se una nazione fosse stata isolata si pen-
sava che potesse essere indifierente rispetto alla quantitd di mo-
neta posseduta, ma il commercio estero ne esigeva; laonde in
tempo di pace doveva accumularsi oro ed argento. La Spagna ed
il Portogallo proprietari delle principali minicre, che fornivano
allPEuropa tali metalli, proibirono la loro esportazione colle pit
strette penalitd o le assoggettarono a dazi elevati ed analoghe
proibizioni vennero stabilite in altri paesi » (1).

La politica mercantile risolventesi nella proibizione dell’espor-
tazione della moneta e nel regolamento per legge del corso dei
cambi, rappresenta la prima fase del sistema. 1 commereianti
ben presto segnalarono gl’inconvenienti di questa proibizione,
pur consentendo nel generale concetto dell’utilita dell incremento
della moneta circolante. Essi osservavano che talora mediante oro
ed argento pilt agevolmente, che mediante altri prodotti potevansi
acquistare i prodotti esteri e che questa esportazione non sempre
diminuiva la quantitd di tali metalli nel paese. Al contrario poteva
anche accrescerla, poiché se il consumo deiiprodotti importati non
fosse aumentato, si sarebbero importati ad altii paesi, conseguendo
un profitto, e quindi ne derivava un ulteriore aumento di monetw
circolante. Rilevavano inoltre che la facilita del trasporto clande-
stino del denaro impediva Pefticacia di ogni proibizione della sua
esportazione, anche se presidiata di sanzioni penali gravi (2). Pro-

(1) A. SMITH. — An inquiry into the nature and causes of the wealth of nations,
libro IV, ed. Mac. Culloch. pag. 333 e seg.
(2) A. SMITH. — dn inquiry, 1. c. pag. 335.
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ponevano percio di agire indirettamente sulle esportazioni ed im-
portazioni di prodotti, per ottenere che il valore delle prime su-
perasse quello delle seconde, e si avesse in conseguenza um in-
cremento di moneta nel paese. Ma fra questa che ¢ D'ultima fase
del sistema mercantile e che ne costituisce il massimo sviluppo
si frappone, perd pare soltanto in Inghilterra, una fase interme-
dia detta della bilancia contrattuale, che trova la sua genesi anzi
in istituzioni medioevali. Specialmente per motivi fiscali, cioe per
la sicurezza della percezione dei dazi, I'esportazione della lana
e di altri prodotti doveva farsi, inviando i beni in alcune citta
che avevano il monopolio dell’esportazione stessa (1). Inoltre le leggi
« imponevano ai mercanti forestieri che vendevano le loro merci
in Inghilterra il dovere d’ impiegare nella compera di prodotti
inglesi il denaro ricevuto. Per garantire 1’esatto adempimento di
tali preserizioni i commercianti erauo sottoposti ad una speciale
vigilanza dei finanzieri (customers) incaricati della riscossione dei
dazi nelle staple towns; dovevano percio far cambiare in monete
inglesi coll’ intervento di un altro pubblico funzionario (Hoyal
exchanger) le monete forestiere di cui fossero detentori. Ma in
progresso di tempo varie circostanze, tra le quali il ricupero di

(1) 1l sistema accennato nel testo, per cui le pid importanti esportazioni
dovevano essere spedite in alcune cittd importanti all’estero e vendute sotto
la sorveglianza delle autoritd dello Siaple era gid sviluppato sotte il Regno
di Eduardo I (1202-1307): aveva, come dicevamo, carattere fiscale : i privi-
legi erano dati generalmente a paesi stranieri e quando furono fatti tentativi
per stabilirlo in Inghilterra, solo agli stranieri fu data facoltd di esportare:
« ofre NICHOLSON. —— Principii di economia politica trad. cit. nella Bibl. dell'E-
conomista pag. 547. Del resto non era lo Staple istituzione speciale all’ In-
ghilterra, ma talune cittd anche tedesche, p. es. Colonia, Magonza, Francoforte
sul Meno avevano dei diritti analoghi sin dul secolo XII o XIIT che per es.
le merci potessero essere trasportate pilt lontano solo dai cittadini di queste
cittd, o che dovessero prima di essere altrove trasportate, vendute in quella
cittd ». (W. ROSCHER, — Nationalokonomie des Handels und Gewerbefleiss cit.,
Stuttgars, 1882, pag. 116 e seg.): perd il caratfere dell’istituzione era fiscale
e non dette luogo che successivamente a quei processi diretti a serbare la
moneta nel paese.
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Calais fatto dai francesi, le alterazioni monetarie di Enrico VIIT
e 'uso frequente delie cambiali nei pagamenti dei debiti di com-
mercio, resero sempre pitt diflicile la rigorosa esecuzione degli
accennati provvedimenti. Finalmente I’ importanza acquistat. nel
traffico internazionale dalla famosa compagnia dei Merchant Ad-
venturers, i quali lottavano gagliardamente contro il monopolio
dei vecchi centri del commercio d’esportazione, contribul a ro-
vinare quasi totalmente il sistema, per dar lnogo all’ultima fase
del mercantilismo » (1).

La quale si ¢ contraddistinta colla designazione di bilaneia
commorciale, poiché appunto i provvedimenti che la caratteriz-
zano sono intesi precipuamente a procacciare ’eccedenza del va-
lore delle esportazioni su quello delle importazioni. Questa ecce-
denza dicevasi costituisse una bdilancia favorevole dovuta al pacse
dai paesi stranieri e pagata poi necessuriamente in oro ed argento,
mentre invece l'eccedenza del valore delle importazioni avrebbe
dato luogo ad wuna bilancia contraria dovuta dal paese ai paesi
stranieri e diminuente la quantitd della moneta. L'attenzione
dei governi si rivolgeva quindi particolarmente al commercio
estero, che poteva fornire copia di metalli preziosi, mentre il
commercio interno era considerato soltanto come sussidiario
ad esso. In Inghilterra ed in Francia si restringeva la proibi-
zione dell’ esportazione dell’ oro e dell’ argento a quello coniato
nella moneta del paese, mentre era libera Pesportazione del me-
tallo e della moneta estera; in Olanda ed altri paesi pure ora
libera l’esportazione anche della moneta del paese. 1§ si ponevano

restrizioni all’ importazione di quei beni che potevano prodursi

(1) Su questa fase del mercantilisino della bilancia contrattuale cfr. spee. il
JoNEs. — Primitive political economy of England nei Literary Remains ed. da W,
Whewell. London 1859 gli seritti di HuYKING., — Zur Geschichte der IHandelsbi-
langtheorie. Berlino 1880 e di ScHANZ. — Englische Handelspolitik gegen FEnde
ds Mitielalters. Leipzig 1881. A Luigi Cossa spetta il wmerito di aver fatto co-
noscere ai pitt questa fase della dottrina mercantile, che riassume sobriaente
ed esattamente, nei periodi che abbiamo riferiti. L. Cossa. — Introduzione allo
studio dell’economia politica. Milano 1892, pag. 221,
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nel paese, da qualungue Inogo fossero importabili, e restrizioni
all’ importazione delle ricchezze di qualsiasi specie, che prove-
nivano da quei paesi, verso i quali la bilancia si supponeva sfa-
vorevole. I mezzi adottati erano alti dazi e talora proibizioni as-
solute, [’esportazione si ineoraggiava talvolta con premi, talvolta
con trattati di commercio che assicuravano vantaggi specifici,
talora con colonie stabilite in paesi lontani, anche conferendo mo-
nopoli ai prodotti ed ai commercianti nazionali. N&é mancavano
esempi di drawbacks cio® restituzione di dazi, quando si riespor-
tava un prodotto soggetto a diritto doganale od anche allorche
un prodotto interno colpito da imposta veniva esportato. Cosl in
Inghilterra 1 proibizione di importare bestiame vivo o sale dal-
I’ estero assicurava un monopolio agli allevatori e mercanti di
bestinne; cosl alti dazi s’imponevano alllimportazione del grano,
e prevalse in vari momenti e per lunga durata il sistema della
scala mobile, di guisa che in caso diabbondante raccolta il dazio
diveniva proibitivo. B per quel che concerne i vari paesi, a se-
conda che si presumeva che la bilancia fosse pitt o meno favo-
revole, si noti che le tele fine di Slesia potevano essere importate
nella Gran Brettagna pagando certi dazi, mentre le tele pia fine
francesi non potevano importarsi che nel porto di Londra per
riesportarsi, che pitn alti dazi erano imposti sui vini di Francia,
che su quelli di Portogallo o di altri paesi: colla tariffa del 1692
era imposto un dazio del 25 ¢/, ad wvalorem su tutti i prodotsi
francesi, mentre quelli di altri paesi erano per la maggior parte
sottoposti a pilt lievi diritti, che raramente eccedevano il einque
per cento (1).

L’atto di navigazione di Cromwell si suole ricollegare alla po-
litica mercantile. Del resto Riccardo VI fin dal 1377 inaugurava
una politica d’incoraggiamento alla marina, al commercio, all’in-
dustria ed all’ agricoltura del paese che tentava di proteggere
contro gli stranieri con varie disposizioni. Fra le altre & note-

(1) A. SMITH. — An inquiry, ecc. libro IV. L’esposizione dello Smith della
legislazione e dottrina mercantile ¢ la sua ¢ritica sono sempre fondamentali,
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vole quella del 1381 relativa alla marina e che fu detta il primo
atto di navigazione. In questo atto si stabiliva che tutte le merci
importate od esportate dall’Inghilterra lo fossero esclusivamente
su navi inglesi: tale disposizione pero era temporaneca, e doveva
durare soltanto sino a Pasqua. Ed invero le condizioni della
marina inglese allora scarsissima non si prestavano ad una pro-
tezione cosl energica e si dovette permettere che in caso di in-
sufficienza, i commercianti potessero servirsi di bastimenti stra-
nieri. Poi si limitdo tale disposizione alle sole espobrtazioni dal-
PInghilterra ed al cabotaggio e finalmente si stabill che ove, gli
armatori, abusando della protezione, pretendessero noli indiscreti,
i commercianti potessoro noleggiare navi straniere. Altri tenta-
tivi successivi non sortirono effetto: Enrico VII (1463-1435-1489)
ed Bnrico VIII (1531) richiamarono in vigore le antichi leggi e
posero limiti al prezzo dei noli: invece sotto il Regno di Eli-
sabetta si abolirono tutte le restrizioni e si stabili che tutte le
merci potessero essere importate ed esportate sopra qualsiasi
bastimento , solo gravando gli stranieri con dazi speciali. Ben
presto si ritorno all’antico concetto. I’atto di Cromwell era di-
retto specialmente contro ’0Olanda, (1651) stabiliva che nessuna
merce prodotta in Asia, Affrica od America potesse essere im-
portata in Inghilterra eccetto che in bastimenti inglesi ed il cni
equipaggio fosse costituito per la maggior parte da inglesi: che
nessun prodotto d’Europa potesse essere importato in Inghilterra
eccetto clhie in bastimenti inglesi, in navi del luogo di produ-
zione o del luogo da cui guei prodotti erano attualmente espor-
tati e che nelle colonie inglesi le merci potessero essere impor
tate soltanto su navi inglesi e con equipaggio per le maggior
parte costituito da sudditi inglesi (1) ».

Anche nella legislazione commerciale degli Stati italiani nei
secoli XVI" e XVII° dominano gli stessi conecetti « di proibire la
esportazione di materie e di strumenti necessari all’ industria na-
zionale e llimportazione di materie estere che si fabbricano nel

(1) U. RABBENO. — Protezionismo americano. Milano 1893, pag. 11-14.
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paese » Giovanni Correr che era ambasciatore di Venezia presso
Emanuele Filiberto nel 1566, racconta che questo principe, ve-
dendo che il suo paese restava povero anzi spogliato di ogni de-
naro, solo per negligenza e dapoccagine dei popoli, i qualt privi m
tutto di ogni industria, per cosa minima che fosse, erano costrettl
a passar per le mani di mercanti forestieri, cercava con tuth 1
mezzi di introdurre nei suoi Stati le arti pill necessarie, promet-
tendo molte esenzioni a coloro che le avessero esercitate. Eid aveva
anche proibito di vendere lane e seta grezze ai forestierl, ordi-
nando ai suoi sudditi di non indossare panni di seta lavorat1 fuor:
dello Stato. Una legge toscana del 1558 « proibisce di vendere
o fur vendere oro e argento filato a chi ne fa traffico o la manda
fuori mercantilmente : vari editti del Piemonte proibiscono Pe-
sportazione dei metalli preziosi sia in woneta che in verghe, e
nel Napoletano la proibizione era estesa, oltre che alle monete
di ogni specie, ai vasi lavorati ». Nel 1560 il Granduca proibi-
sce lesportazione della seta e nel 1565 si pone una gabella sul-
I’esportazione degli stracci, bozzoli ece., mentre si 1nibisce I'im-
portazione delle saie all’Ascot tessute in Fiandra od altrove
nell’intento di accrescere le industrie nazionali e di riempire lo
Stato di tessitori, maestri e lavoranti: un bando del 1578 proi-
bisce l'importazione del ferro greggio per mantenere ¢ fare pro-
sperare una tale industria esercitata nel senese (1).

In Francia assemblea dei notabili che Enrico VI convocd a
Rouen nel 1596 domando che il re proibisse di nuovo I impor-
tazione nel regno alle merei manufatte d’oro, argento, seta e lana.
I commercianti di seta di Tours appoggiavano questa domanda,

(11 C. SUPINO. — La scienza economica in Ttalia dalla seconda meta del secolo
XVI alla prima del XVII. Torino 1888, pag. 45-48. Esiratio dalle Memorie della
R. Accademia delle Scienze. Il brano riferito di Giovanni Correr pud vedersl
nelle Relagioni degli ambasciatori veneti al Senato , Taccolte da Eugenio Alberi
gerie II. vol. V. Firenze 1839-61, le citate leggi toscane in CANTINI. —Lege-
slazione Toscana. Firenze 1800-1808, per il Piemonte ofr. Borelli, Editti antichi
¢ nuovi per Napoli, Pragmaticae , edicta, Decreta, interdicta, regiaeque, sanclio-

nes regni Neapolitani. Neapoli 1772,
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dichiarando che erano in condizione da poter soddisfare ai biso-
gni del paese. Ed il re emano 'editto del gennaio 1599, che proi-
biva 1’ importazione delle stoffe straniere e particolarmente di
quelle di seta, wentre permetteva 1’importazione ¢ vietava, com-
minando ai trasgressori pene severe, 'esportazione delle materie
prime, seta, burro, lana, lino, canapa. Perd non potendo i fab-
bricanti di Tours soddisfare al consumo e trovandoxi a Lione,
grande mercato delle sete d’Italia, sollecitato vivamento dai lio-
nesi, revoco editto I’anno successivo e limitd la proibizione ai
wanufatti d’oro e d’argento (editti del 1601 e 1602). Sully che
in favore dell’agricoltura reclamava la libertd di commercio comeo
un diritto naturale e che scorgeva i benefici della divisione del
lavoro internazionale, pero riteneva l’acquisto dell’oro e dell’ar-
gento guale il pitt gran vantaggio che potesse un paese ritrarre
dal commercio estero. Dopo la morte di Enrico IV nel 1614 il
terzo Stato richiese restrizioni all’ importazione di certi prodotti,
e dopo l’assemblea dei notabili del 1626 ’esportazione delle lane
e I’ importazione delle stoffc furono vietate: Richelieu nel 1639
tolse il divieto, che era solo causa di contrabbando (1). Come ve-
desi, il sistema mercantile in Francia & anteriore a Colbert e gia
anzi prima di lui aveva raggiunto un notevole sviluppo. E nem-
meno puod dirsi cosl spiccatamente conforme ai concetti mercantili
la sua politica, da considerarsi colbertismo come sinonimo di mer-
cantilismo. Non solo la politica di Colbert si svolse in campi pilt
ampi di quelli propri della politica commerciale, e ragguardevoli
sono le ordinanze che promosse pure in materia criminale, in
materia di acque e foreste, di warina, ma egli ebbe il merito in-
signe di aver tolto molte dannose restrizioni al commercio in-
terno, migliorati i mezzi di trasporto e ¢i comunicazione, unificati
i pesi e le misure, promosso l’incremento della marina. Tentd me-
diante privilegi di introdurre industrie nuove, rinvigori talune cor-
porazioni per assicurare la qualita dei prodotti, e le tariffe che egli
sancl (1664-1667) hanno piuttosto carattere di rappresaglia clie

(1) E. LEVASSEUR. — Histoire du commerce de la France 1¢ partie avant 1789.
Paris 1911, pag. 236-238.
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di provvedimenti definitivi: le qualificava anzi provvisorie, e come
dice il Cossa tali dazi sono ancora liberali in confronto alle recru-
descenze del protezionismo moderno. Il Colbert scriveva in una
lettera del 24 giugno 1669: Je suis un peu contrarié de tout ce qui
peut gesner le commerce, qui doit étre extrémement libre ». Ed
il 1° settembre 1671: « il y a dix ans entiers que S. M. travaille
4 establir dans son royaume une liberté entiére du commerce et
ouvrir ses ports & toutes le nations pour 'augmenter » (1).

E se il mercantilismo venne applicato praticamente in tanti
paesi trovo nei teorici del tempo sostenitori numerosi, quantun
que, come apparird da quanto diremo in seguito, non difettas-
sero contemporanei che ne rilevarono gl’inconvenienti gravi. Qui
nemmeno menzioniamo tutti i piit decisi partigiani del sistema
mercantile : c¢i limitiamo ad accennare che fra gli italiani il De
Santis ed il Lunetti (1605 e 1630) sostennero il divieto assoluto
di esportare le monete o la fissazione legale del cambio, quale
espediente atto a richiamare la moneta nel paese. Il discorso del
De Santis sarebbe sfuggito agli storici della scienza se non avesse
dato Inogo alla confutazione del Serra, che appunto dimostrd co-
me il saggio del cambio non dipende dalla volontd legislativa e
che esamind con molta penetrazione il sistema dei pagamenti
monetari fra i vari paesi. Il Serra non pud aseriversi nemmeno tra
I mercantilisti della terza fase, perché studia le cause per cui li
regni abbondano d’oro e d’argento, ma non afferma che nella copia
d’oro e d’argento stia un elemento di prosperita della nazione.
Intende anche come per agire sulla moneta bisogna agire sulle
merei, e non rilutta da provvedimenti diretti ad introdurre in-
dustrie nel Regno, ma non esplica -la natura di questi espe-
dienti (2). La bilancia contrattuale ha fautori nel Milles e nel

(1) L. Cossa. — Introduzione allo studio dell’economia polilica cit. pag. 231
e LEvasseUR. — Histoire du commerce de la France cit. pag. 296.
(2) Sul De Saxrtis cfr. T. FORNaRT. — Studi sopra Antonio Serra ¢ Maro.

Anionio De Santis. Pavia 1880 e per Serra oltre a questo stesso lavoro ed al-
I’opera di T. FORNARI. — Delle teorie economiche nelle province napolilane. Mi-
lano 1882, spec. U. GOBBI. — La concorrenza estera c gli antichi economisti ila-
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Malynes . che anzi deplora Puscita del denaro per le frodi dei
banchieri, mautre la sua tesi & combattuta dal Misselden nemico
di tali restrizioni, ed in Inghilterra nel secolo X'VII sono nume-
rose le scritture in un senso e nell’ altro. Della bilancia com-
merciale & teorico sistematico Tommaso Mun, che specie la pro-
pugna e Villustra nellopera Hngland’s Treasure by forraign Trade
pubblicata dal figlio nel 1664 ed alla quale, come agli scritti del
Locke, si riferisce principalmente Adamo Smith per confutare il
mercantilismo (1).

Sarebbe superfiuo diffondersi intorno agli errori teorici, da cui
il mercantilismo era viziato. Buasti osservare che 1’ incremento
della quantitd della moneta oltre i limiti, nei quali & necessario
per i bisogni della circolazione, & dannoso in quanto include una
applicazione di capitale e di lavoro, che avrebbe potuto dedicarsi
a prodotti idonei a qualche soddistazione diretta. B come diceva
Adawo Smith, perch® ogni paese abbia la quantitd di moneta in-
dispensabile non occorre 1’ ingerenza dei governi nel commercio
internazionale, del pari che non occorre per l'ottenimento di qual-
siasi altra ricchezza. I mercantilisti non tenevano conto inoltre
delle conseguenze del passaggio della moneta da un paese all’al-
tro e della sua guantitd in relazione al movimento degli affari.
Ogni incremento, tendendo a parita di circostanze, a determinare
un incremento di prezzi ed ogni decremento a determinare, a pa-
ritd di circostanze, un decremento di prezzi, promuove rispettiva-
mente o diminuzione (’importazione ed aumento di esportazione
o incremento d’importazione e decremento di esportazione, can-
giando cosi i termini della bilancia e provocandone l’equilibrio

liani. Milano 1884, pag. 49-60 e L’ economia politica negli scrittori italiani del
secolo XVI-XVII. Milano 1889, pag. 178 e segg. DE Virt DE MARco. — Le
teorie economiche di Antonio Serra nelle Memorie del R. Istituto Lombardo vol 18°
(IX della Serie 32) e nei Saggi dell’A.

(1) L. Cossa. — Introdusione allo studio dell’economia politica cit. pag. 224-
225 : in questo libro del Cossa sono esattamente riassunte le teorie dei princi-
pali meroantilisti ed ® data notizia anche delle idec di mercantillisti pitt mo-
derati quali il Temple, il Child, il Davenant, v. pag. 227 e segg.
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in prodotti: vedemmo in altro capitolo che i definitivi passaggi
di moneta avvengono in guisa che in ciascun paese rimanga la
quantitd, che circolando al proprio costo di produzione o d’im-
portazione adempie ai bisogni inerenti all’ entitd degli scambi.
Anche dell’esportazione avevano i mercantilisti un concetto ful-
lace: essa per s¢ medesima non apporta utilitd; Putilita sta nei
prodotti importati che si ottengono per via di scambio a costo
minore, di quel che mediante produzione diretta potrebbero con-
seguirsi.

Taluni scrittori perd hanno ritenuto che il mercantilismo possa
giustificarsi storicamente, nel senso che in quei periodi in cui
fu applicato conferisse vantaggi maggiori dei danni. Emilio Cossa
lo dichiard « un sistema coattivo di accumulazione del capitale
e di produzione sostituito ad una prevalente tendenza al consu-
mo improduttivo, un sistema coattivo di scambi proficui per en-
trambe le parti contraenti, sostituito allo sfruttamento dell’uno
a vantaggio dell’altro, che contribul alla elevazione dallo stato
agricolo al manifatturiero ed anche alla costituzione dell’economia
nazionale ». Bgli osserva che se dai paesi i quali non avevano
miniere fosse uscita la moneta indispensabile alla produzione, i
prezzi delle merci sarebbero discesi al disotto del costo di pro-
duzione , che i soli prodotti scambiati fra paese e paese erano
quelli di lusso o che eccedevano le necessitd del proprio consu-
mo, che coll’affluenza di moneta si poteva capitalizzare, e questo
ineremento di capitalizzazione poi apportava una diminuzione
successiva del saggio dell’interesse, ed una produttivitd piu grande.
Si riusciva cosi allo scopo di far convergere una parte del red-
dito annuale dal consumo improduttivo al produttivo, di mutare
le proporzioni fra il reddito ed il capitale in favore di quest’ul-
timo. Ed aggiunge che non essendovi allora né forme tecniche di
capitale, nd titoli o valori che costituissero oggetti di regolare
commercio internazionale, quei politici consideravano giustamente
Pesportazione annuale di medio circolante, come l'indice d’un con-
sumo superiore al reddito annuale del paese e l'esportazione di
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metalli preziosi e di moneta in corrispettivo di merei nazionali
come lindice d’'un avanzo su quel reddito » (1).

Queste considerazioni di Emilio Cossa non mi sembrano fon-
date. La moneta non & mai necessaria alla produzione in guisa
diretta; essa deve trasformarsi in materia prima o sussidiaria, in
strumenti, perché l'industria possa attuarsi e svilupparsi, D’altra
parte nemmeno puo dirsi che si impedisse importazione dei pro-
dotti di lusso, i quali non si sarcbbero, per la maggior parte,
potuti conseguire nei paesi, che applicarono la politica mercan-
tile; specialmente i dazi colpivano i prodotti che erano pure og-
getto di industrie interne, oppure a preferenza qnelli dei paesi
verso i quali la bilancia ritenevasi volgesse contraria. Vedemmo
come in pit paesi i dazi su taluni prodotti francesi stabiliti dal-
I'Inghilterra fossero pilt elevati dei dazi sui prodotti simili im-
portati dal Portogallo. Quindi manca la base di fatto a questa
spiegazione della politica mercantile, senza poi aggiungere che
anche in quei periodi di tempo, nei quali le esportazioni e le im-
portazioni comprendevano quasi tutte le partite del commercio in-
ternazionale, tale politica era inefficace allo scopo di mantenere,
in guisa permanente, una maggiore quantitd di moneta di quella
compatibile coi bisogni della circolazione. E la trasformazione del
reddito in capitale non aveva alcun rapporto colla quantitd di
moneta, ma dipendeva tutta dalla rispettiva utilitd degli impieghi
presenti ¢ futuri, dal desiderio effettivo di accumulazione alla
sua volta correlativo allo spirito di previdenza ed alla sicurezza
di godere i frutti del lavoro e del risparmio.

Altri scrittori tentarono per altre vie la giustificazione storica
del sistema mercantile. Il Supino rileva il grande aumento della
quantitd circolante di moneta alla fine del secolo XVI. Nel Medio
Evo la circolazione era scarsa e priva di mobilita: inoltre i prezzi si
regolavano in base alle esigenze del produttore, si stabilivano ad
un livello fisso ed immutabile dalla legislazione. Laonde la man-
canza di quella influenza sui prezzi, dell’uscita o dell’entrata della

(1) EmiL1o Cossa. — L' inlerpretazione scientifica del mercantilismo. Messina
1907 e Giornale degli Economisti. Maggio 1908,
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moneta, che nei paesi moderni provoca la successiva mutazione
della quantita e qualita delle esportazioni e delle importazioni.
Verso la fine del Medio Evo altre ragioni s’aggiungevano a. so-
spingere gli stati all’incremento della moneta; la trasformazione
dei vineoli feudali in pagamenti in moneta, la prevalenza sempre
pitt grande dell’economia monetaria rispetto all’economia naturale.
Infine la costituzione dell’economia nazionale induceva a provve-
dimenti protettivi; sicche la prima fase del mercantilismo risponde
alla scarsitd di medio circolante; la seconda, la bilancia contrat-
tuale, alla necessita di accrescere la quantita dei metalli preziosi
e di affrettare lo sfacelo del sistema feudale, la terza allo scopo
di eliminare il dislivello dei prezzi tra i vari paesi, accrescendo
le esportazioni di merei in quelli pint poveri di moneta ed al-
Popportunita di stringere i vincoli tra le economie individuali, riu-
nendole in una economia sociale, che meglio potesse lottare contro
gli stranieri (1).

Nemmeno queste considerazioni sano sufficienti a dar ragione
della politica mercantile. Se & vero che nel Medio Evo i prezzi di
taluni prodotti erano fissati dalla legge, parecchi sfuggirono in quasi
tutti i paesi ad ogni determinazione legislativa e per quelli pure,
per cui il prezzo si stabiliva, non veniva di regola prescritto
un valore immutabile, ma spesso in correlazione a quello degli ele
menti produttivi e di fatto poi il precetto legislativo, gia di per se
stesso dotato di qualche elasticita, veniva violato (2). Dopo la sco-
perta delle miniere americane non pud pitt dubitarsi dell’influenza
della quantitd della moneta sui prezzi, perchd & noto a tutti che i
considerevoli aumenti di prezzo che si verificarono nei vari paesi at-
trassero I’ attenzione degli scrittori contemporanei. Che via via
a tante relazioni di servizio personale si sostituissero rapporti
contrattuali & certo e che pur per I’incremento degli scambi Pam-
montare monetario dovesse avere una crescente espansione ¢ in-

(1) ©. SurPiNO. — La giustificasione siorica del mercantilismo nel vol.e Pestga-
ben fur Adolph Wagner. Lipzig 1905, pag. 99 e segg.

(2) Cfr. anche i miei Problemsi speciali di valore di scambio. Napoli 1910 pae,
29 e passim.
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dubitato, ma non & dimostrato che affine di procaeciarsi tal quan-
tita di moneta dovessero adottare i singoli paesi la politica mer-
cantile nell’una o nell’altra delle sue forme.

A me sembra che un reale interesse temporaneo potessero avere
i commercianti e taluni produttori ed anche ciascun paese di
fronte all’altro a provvedersi di una quantitd di moneta prima
che lincremento di essa si fosse generalizzato. Si sa —come or
ora ricordammo — che a misura che in ciascun paese entrava la
nuova quantithy di moneta si accrescevano i prezzi, ma non 8i-
multaneamente si manifestava lincremento dei prezzi in tuttii
prodotti, né in tutti i paesi. Ora coloro che acquistavano a costi
sostanzialmente minori la moneta, sin che i prodotti che richie-
devano non erano rincarati, conseguivano un reale vantaggio,
del pari che i paesi, nei quali il deprezzamento della moneta si
manifestava prima, avevano il vantaggio di ottenere dagli altri
a prezzi anteriori i prodotti che importavano, cedendo 1 propri
a prezzi pin elevati. Ogni paese doveva aumentare la quantitd della
moneta in ragione composta dell’incremento degli scambi e del
decremento di valore dei metalli preziosi. Il minor costo non dava
ad alcuno un definitivo vantaggio, poiche, a parita di circostanze,
doveva di tanto accrescere la quantitd per provvedere alla cir-
colazione, ma finché non era esteso ad altri paesi o prodotti questo
costo minore, ciascuno, cui prima la moneta era pervenuta, tro-
vavasi nella condizione di un venditore, che potesse alienare la
propria merce a €aro prezzo ed acquistare a basso prezzo Paltrui.

Nella terza fase il principio politico nazionalista si aggiunge
al preconcetto monetario per consigliare la formazione di indu-
strie anche con sacrifici pitt gravi di quelli che si incorrerebbero
ottenendo i prodotti per via di scambio e questi fatti soltanto
possono chiarire la affermazione e la persistenza di un sistema
inefficace ai fini stessi dell’accumulazione di moneta, che pareva
proporsi, fini dannosi all’economia sociale.



CAPITOLO UNDICESIMO.

Il sistema protettivo: sue applicazioni, esame critico.

11 mercantilismo nella sua ultima fase, gia lo dicemmo, si tra-
sforma in protezionismo. Al concetto di accrescere la quantita
della moneta esistente nel paese si sovrappone l’altro di accre-
scere le produzioni nazionali e 1’ entita delle esportazioni. Solo
I’importazione delle materie prime che possono essere lavorate
nella nazione si cerca di favorire, perche essa & considerata quale
il primo atto preparatorio della suecessiva esportazione di pro-
dotti compiuti. Quindi un intreccio di dazi e di premi e di altri
accessori provvedimenti, che non si distinguono quasi da quelli
propri dell’ultimo periodo della politica mercantile. Invero se i
mercantilisti propugnavano quei mezzi, che ritenevano idonei a
rendere il valore delle esportazioni superiore a quello delle im-
portazioni ritenendo in tale guisa di anmentare ’entita del medio
circolante, tali mezzi si richieggono dai protezionisti per il fine
diretto dell’estensione di talune industrie paesane. E del resto
alla derivazione storica del protezionismo'dal sistema mercantile
corrisponde la derivazione logica, poiché, come dicemmo, & insita
nel principio protezionista 1’opinione della possibilita d’una du-
ratura estensione delle esportazioni senza che ad essa si accoppii
una estensione delle importazioni. E questa opinione include a
sua volta un errore monetario :}si trascurano gli effetti dell’espor-
tazione di prodotti, che se pagati in moneta darebbero luogo ad
aumento di medio circolante e c¢io determinerebbe poi un rinca-
rimento di prezzi, il quale a sua volta promove le importazioni e
raffrena le esportazioni.
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In quasi tutti i paesi d’Europa la politica restrittiva continnd
a prevalere per tutto il secolo decimottavo. Rispetto alle colonie
disposizioni speciali avevano il fine di riservare alla madre pa-
tria taluni vantaggi particolari, cosl che la politica commerciale
non era che un aspetto della politica intesa a tvar profitto delle
colonie a Dbeneficio del paese colonizzatore. Gli atti di Carlo II
del 1660 e del 1663 mentre ripetono e completano talune norme
dell’atto di navigazione di Cromwell introducono veramente il
wonopolio coloniale, prescrivendo che taluni prodotti delle colonie
dovessero essere importati in Inghilterra soltanto. I prodotti che
in Inghilterra non si producevano o si producevano soltanto in
quantitd insufficiente, come zucchero, tabacco, cotone, lana, zen-
zero, ecc. tassativamente enumerati nella legge, erano riservati
al mercato inglese, mentre gli altri prodotti, che al dire di Adamo
Smith, erano i pit importanti quali grano, legname, pesce, che
all’Inghilterra non interessavano e di taluni dei quali anzi i pro-
duttori interni temevano la concorrenza, potevano dalle colonie
liberamente esportarsi dovunque. Le merci da importarsi nelle
colonie dovevano trasportarsi sopra bastimenti costruiti in In-
ghilterra e la maggior parte dell’ equipaggio doveva essere co-
stituito da sudditi inglesi. Rimaneva libero il traffico fra colonia
e colonia, e fu solo con atto del 1672 che si stabilirono gravi dazi
di importazione ai prodotti provenienti da una colonia ed espor-
tati in un’altra, e leggi successive consolidarono, con variazioni nel
saggio dei singoli dazi, il sistema. ¥ dal 1719 che si proibisce
«lo stabilimento nelle colonie di qualungue forno per la produ-
zione del ferro grezzo e la fabbricazione di qualungue manufatto
di ferro: nel 1732 si proibisce lo stabilimento nelle colonie di qua
lungue molino ad acqua per la lavorazione del ferro o fornace
per la fabbricazione dell’acciaio e per poco non si impone la di-
struzione di quelle esistenti; mentre essendosi la lavorazione del
ferro sviluppata in Inghilterra e d’altra parte riconosciuto impos-
sibile arrestare la produzione e l’esportazione della ghisa greg-
gia, cui le colonie, colla loro abbondanza di minerale ¢ di le-
gname erano assai atte, si abroga la proibizione del 1719 per il
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prodotto greggio ed anzi si eccita tale produzione, esentandone
da ogni dazio I’importazione in Inghilterra, per fornire materia
prima ai manifattori inglesi ». B si afferma sempre piu la po-
litica di « favorire la produzione della materia grezza nelle co-
lonie con premi ed incoraggiamenti» e di vietare la produzione
delle manifatture: p. es. si stabilivano premi all’esportazione di
materie greggie, di cui Inghilterra aveva bisogno. Sostanzial-
mente si volevano avere in guisa esclusiva le materie prime delle
colonie, obbligarle a fruirsi di manufatti inglesi, di cui proibivasi
la produzione diretta, e concentrare i trasporti pure in navi in-
glesi. Mentre per parecchi anni tali disposizioni non erano di fatto
rigorosamente applicate , quando gia I’autonomia delle colonie
nord-americane stava per proclamirsi, le restrizioni si accrebbero,
e si rinvigorl la vigilanza contro le violazioni, invano tentando
di sorreggere con artificiose misure di politica doganale la subor-
dinazione politica, che necessariamente ruinava (1).

Che questa politica fosse dannosa agl’ interessi generali non
vi ¢ dubbio aleuno : divergeva le forze di lavoro e di capitale
dalle loro naturali correnti. Le colonie avevano Svantaggi, che
potrebbero riassumersi nei due seguenti : vendere a pit buon
prezzo le materie prime ed acquistare le manufatte a prezzo piit
alto. Invero la proibizione di cedere ad altri paesi le materie
prune escludeva che potessero eventualmente avvalersi di condi-
zionl piu favorevoli di altri mercati. B se, per le loro condizioni
econoimniche, non avrebbero le colonie potuto direttamente pro-
durre con utilitdy taluni dei manufatti che conseguivano dall’In.
ghilterra, non & escluso che altri paesi potessero loro fornirle a
prezzo inferiore. I commercianti inglesi non traevano aleun be-
neficio specifico; la concorrenza interna era sufficiente ad impe-
dire i loro extraprofitti, Anche la produzione della madre patria
era 1n qualche parte deviata dalle sue applicazioni piu proprie,
perche dovendosi, ad esclusione di altri paesi, provvedere i co-

(1) Una esposizione esatia o chiara della politica commerciale coloniale in-
glese e nel libro di Uso RABBENO. — Proterionismo americano. Milano 1893
Spec. 1 due primi capitoli Pag. 19 e segg.

GRAZIANI. — Principt{ di economia commerciale., ra
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loni di dati manufatti, investivansi in tali industrie una quantitd
di elementi produttivi, che si sarebbe invece impicgata in altre,
nelle quali forse la loro efficacia sarebbe stata pitt grande.

Non pud negarsi perd che qualche benetizio abbia da gquesta po-
litica coloniale potuto ritrarre I’ Inghilterra, e che in generale la
riserva di un mercato alle proprie merci, possa conferire al paese
che ne gode, qualche guadagno. Gia il Ricardo osservava che se
un paese potesse far pagare un premio di esportazione su certi
prodotti ad una propria colonia, avrebbe un vantaggio. Si sup-
ponga, egli diceva, che IInghilterra fosse una colonia della Fran-
cia e che fosse obbligata a pagare un premio di esportazione sul
grano, sulla tela o sopra gualche altro prodotto. Ove il grano in
Inghilterra si vendesse al prezzo di 4 1. st. al moggio, ed il pre-
mio di esportazione fosse di 10 scellini per moggio, il prezzo del
giano in Francia verrebbe ridotto a 3 1. st. e 10 scellini. Ora
se dapprima in Francia il prezzo del grano fosse stato di L. 3
e 15 scellini, il consumatore francese avrebbe risparmiato b scel-
lini per ogni moggio di grano importato, e se il prezzo fosse stato
di 4 lire avrebbe guadagnato 1’ intero premio di 10 scellini per
moggio. La Francia cosl avrebbe guadagnato precisamente quanto
avrebbe perduto I’Inghilterra. Soggiungeva il Ricardo che un pre-
mio, che & provvedimento di politica interna, difficilmente puo es-
sere imposto da un paese alle proprie colonie; pero la facolta esclu-
siva di vendere i manufatti poteva far fluire qualche guadagno alla
madre patria, consentendole di venderli a maggior prezzo alle
colonie, di quel che se avesse incontrata la concorrenza di altri
paesi, od in altri termini, di ottenere coi minimi sforzi possibili
una maggiore quantitd di materie prime (1). Non si dimentichi tut-
tavia che anche il capitale ed il lavoro nazionale ricevevano una
ditezione artificiosa ed inoltre si avverta che la madre patria ri-
traeva gli stessi vantaggi che avrebbe conseguito prelevando un
tributo sulle colonie. Ma volendo prelevarlo, pitt avrebbe giovato
di richiederlio manifestamente, astenendosi da provvedimenti che

(1) D. Ricarpo. — Principles of political economy and taxation nelle Worke
by, M. Culloch. Londra 1888 cap. XXV, pag. 204 e segg.
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cagionano, per altro rispetto, larghe perdite. Qualora poi la madre
patria si fosse sottomessa a restrizioni corrispondenti ognuna delle
parti avrebbe perduto molto, affinche 1’altra avesse guadagnato
]poco e sarebbe stato in fondo per tutti aceresciuto lo sforzo totale
rispetto al risultato. Del resto non ultima fra le ragioni dell’indi-
pendenza delle colonie americane fu 1’ intollerabilitd dei vincoli
frapposti dalla madre patria, nel periodo in cui le manifatture
potevano instaurarsi nelle colonie, mentre allorché le condizioni
locali ne impedivano una produzione sistematica e di certa am-
piezza, i divieti legislativi erano attuabili, non contrastando alla
condizione delle cose (1).

Nella dottrina, dicemmo, che non era incontrastato il favore
pei provvedimenti restrittivi, neppure quando la politica mercan-
tile si affermava prevalentemente. Perd non bisogna da frasi iso-
late desumere il pensiero degli scrittori; talune proposizioni possono
ingannare sul concetto ispiratore, p. es. anche a tacere dell’olan-
dese Graswinkel & noto che il Boisguillebert era avversario dei
privilegi concessi alle manifatture , fautore dell’abolizione delle
dogane interne, patrocinatore dell’assoluta libertd di esportazione
dei cereali, ma bensl persuaso della necessitd d’impedire con alti
dazi d’ importazione la concorrenza delle derrate estere. Errano
quindi quei biografi, che avuto riguardo a qualche sua espres-
sione lo considerano come liberista assoluto. Lo stesso deve dirsi
del Pascoli e pure del Bandini, che per quanto abbia a dir cosi
preparvata la strada alle riforme leopoldine e propugnata 1’aboli-
zione di vineoli annonari, pure propone dazi d’importazione alle
derrate agrarie, in determinate condizioni, a tutela della produ-
zione interna. Essi erano protezionisti agrari, ma che anche non
riluttarono totalmente ad una protezione di taluni prodotti indu-
striali (2). Invece tra i precursori della teorica del libero commercio

(1) RABBENO. — Protezionismo americano cit. pag. 102, A. LORIA. — Analisi
della proprieia capitalista, vol. 2° pag. 31.

(2) Per la storia del protezionismo agrario, anche come reazione al sistema
annonario e per un apprezzamento esatto delle idee degli scrittori citati nel

testo cfr. spec, Cossa. — Introduzione allo studio dell’economia politica, cit. pag.
235 e segg.
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internazionale merita un posto distinto. « Alberto Struzzi, italiano
d’ origine, ma suddito spagnuolo, e gentilnomo di camera della
Infante Donna Isabella, che pubblico nel 1624 un Dialogo sobre
el comercio de estos reinos de Castilla, nel quale, con molta copia
di ragioni, si fa a dimostrare che il commercio & libero pel di-
ritto delle genti e che avendo la terra varie attitudini nei di-
versi paesi, & necessaria la permuta dei rispettivi prodotti. Ag-
giunge che la liberta del traffico procura Pabbondanza delle derrate
e delle merci, che la natura stessa del commercio porta con se
ln compensazione delle merci che escono dal Regno..... che non
bastando le fabbricazioni spagnuole ai bisogni delle Indie, il
proibire le mercanzie estere sarebbe come privarsi della mety
delloro e dell’argento, che viene da quelle purti o permettere che
le altre nazioni lo prendano nelle loro mani ». Ma in guisa an-
che piu efficace combatte i principi restrittivi Sir Dudley North
nell’opera intitolata : Discourses upon trade. Londra 1691. « I temi
st cui versano i discorsi del North, che¢ fu negoziante ed oratore
valente nella Camera dei Comuni cui appartenne, sono la teoria
della moneta e quella dell’interesse, gia trattate nell’Inghilterra
medesima da altri distinti economisti, quali furono Tomaso Cul-
peper e Giosia Child, anteriori al North e i suoi contemporanei
Guglielmo Petty e Giovanni Locke. Dei quali ultimi ¢ da osser-
vare, che se superano il North per la dottrina e per la piu pro-
fonda discussione di molte quistioni economiche, gli sono pero
infeviori nello svolgere la teorica degli scambi internazionali, os-
sendo essi tuttora imbevuti dal pregiudizio della bilancia mer-
cantile ». Il North parte dal concetto che il lavoro dell’uomo &
la prima fonte della ricehezza: il denaro & una merce che ha
ufficio di agente degli scambi e di conservazione dei capitali, ma
« il suo flusso e riflusso si regola da s&, senza intervento di pub-
blica autorita. Quando la moneta e scarsa e si nasconde, la zecea
deve lavorare molto per colmare quella lacuna: quando invece
gli ammassi formati in tempo di guerra, ritornano in circolazione
e vi & esuberanza di moneta, allora cessa non solo la moneta-
zione, ma s8i fonde anche la parte della moneta che sopravanza,
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sia per adoperarla altrimenti in paese, sia per esportarla. Per cid
un popolo non pud, pel suo traflico ordinario, aver durevolmente
una quantitd di danaro inferiore o superiore ai suoi bisogni.....
Per gli affari del traffico, tutto il mondo forma come un solo po-
polo, di cui le varie nazioni sono gl individui. Le perdite che
si hanno nel commercio con una nazione sono quindi da consi-
derarsi come una perdita corrispondente nel commercio mondiale.
L’importazione della moneta non & preferibile a quella delle altre
merci, se non perché & pit facile disfarsene quando & soverchia.
Nessun popolo quindi deve angustiarsi per timore di restar privo
di moneta: ove vi & abbondanza di beni il danaro non pud man-
care: il commercio esterno ¢ necessario alla riechezza dei popoli,
ma non quello soltanto, ché anche I’ interno non ¢ meno indi-
spensabile » e continua affermando che « la pace, la giustizia, il
lavoro, la liberta sono I'anima del traffico ¢ che riprovevoli sono
le leggi, le quali proteggono una-classe di fronte alle altre, un
ramo di commercio a preferenza di un altro: con esse si rovina
il traffico in generale » (1).

Anche il marchese Renato Luigi Voyer d’Argenson « antore
di varie opere politiche ed economiche e dell’importantissimo ar-
ticolo pubblicato nel 1751 nel Jouwrnal Oeconomique » & deciso
nemico d’ogni vincolo frapposto al commercio internazionale. Gli
si attribuisce il motto ne pas irop gouverner ed il famoso lasciar
fare : per «lui il passaggio delle mercanzie dall’uno all’altro Stato
dovrebbe esser libero, al pari di quello dell’aria e dell’acqua ;
tutta I’ Buropa non dovrebbe essere che una sola fiera, la liberta
costituisce l’equazione, la polizia, la bilancia del commercio » (2).

I fisioerati, per quanto benemeriti del progresso scientifico,
specie in quel che concerne la natura delle leggi economiche,
traviati dal fallace concetto del prodotto netto, non intesero bene
il carattere dello scambio e del commercio. Veramente il Turgot
espose con acutezza i fondamenti dello scambio nel saggio sul

(1) L. Cossa. — La teoria del libero scambio mel secolo XVII, nei Saggi del-
P’A. Milano 1878, pag. 47-48-59-63.
(2) L. Cossa. — Introduzione cit. pag. 272,
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valore e le monete, ma non pervenne all’ analisi specitica degli
scambi internazionali. La liberta dai fisiocrati veniva invocata,
in quanto, mediante la concorrenza, diminuendo le spese della
classe produttiva si sarebbe aumentato il prodotto netto, ma essi
insieme propugnavano I’ alto prezzo delle derrate agrarie ed il
Quesnay sosteneva che dovesse permettersi la libera introduzione
dei grani in Francia, soltanto quando il prezzo interno avesse su-
perato un determinato limite (1).

Adamo Smith fa una critica sagace dei provvedimenti restrit-
tivi e dimostra come essi impediscano di trarre i vantaggi inerenti
alla divisione internazionale del lavoro. Minutamente analizza cia-
scun provvedimento, ed eccezioni alla liberta degli scambi esteri
ammette per motivi politici, non per motivi economici. Riconosce
che pure il protezionismo marittimo & dannoso dal punto di vista
dell’ economia, ma lo giustifica in guanto vale a provvedere di
soldati e marinai il paese (2).

Ricardo muove dalla dottrina del costo comparativo, che pri-
ma svolge e presenta e quindi asside sopra basi secientifiche 1'u-
tilita del commercio internazionale. Il concetto della libertd di-
scende non da premesse arbitrarie di politica sociale, ma dalla
analisi penetrante delle condizioni necessarie e sufficienti, che de-
terminano gli secambi esteri (3).

Memorabile & nel campo pratico, quasi del pari che ’opera di
Ricardo in quello scientifico, la riforma inglese del Peel. Certo
non & soltanto o prevalentemente per la convinzione della verita
dei principi, cos!t Inminosamente dimostrati dai classici, che la li-
bertd commerciale esteriore si attuo in Inghilterra. Gia la classe

(1) 11 Turgot ha precorso i moderni teorici del valore subbiettivo designando
le circostanze psicologiche che inducono allo scambio ed i fondamenti econo-
mici di esso, ma non ba ravvisato le conseguenze del principio dell’ utilitd
comparativa.

(2) Interessantissima anche nel rispetto storico & la disamina dello Smith,
che attribuisce la politica restrittiva alla prevalenza di interessi speciali di
mercanii su quelli generali, cfr. i cit. cap. della Ricchezza delle naziont.

(3) B principalmente nei Principles of political economy che il Ricardo espone

il principio del costo comparative ed i suoi concetti di politica commerciale.
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capitalista industriale andava rinvigorendosi economicamente e
politicamente ed i1 suoi interessi apparivano contrastanti a quelli
della classe dei proprietari di terre. I contrasti fra queste frazioni
del reddito dominante furono benefici doppiamente alla classe la-
voratrice, perché i proprietari terrieri promossero provvedimenti
intesi a tutelare nelle fabbriche la salute e Vintegritd del lavora-
tore, i capitalisti provvedimenti intesi a togliere quei balzelli, che
elevavano i prezzi dai prodotti. Una circostanza straordinaria acce-
lero il trionfo della politica liberista negli scambi esteri : la malattia
delle patate che contribul ad immiserire anche piu le condizioni
dei lavoratori irlandesi e che rendeva anche piu urgente la libera
introduzione di prodotti necessari alla sussistenza, a costo minore.
Indubbiamente questa circostanza non fu che 1’occasione ad ap-
plicazione di provvedimenti gia maturi nella coscienza pubblica,
altrimenti come eventi simili anteriori, non avrebbe generato al
pitt che atti d’indole transitoria (1).

Vigeva il sistema della scala mobile, ciogé di dazi variabili a
seconda del prezzo del grano e la protezione aveva raggiunto ri-
guardo ai cereali il suo culmine nel 1815. La legge di Giorgio ITI
del 23 Marzo di quell’anno vietava I’iinportazione del grano dal-
I’estero, allorché il suo prezzo non raggiungeva 80 sh. il moggio
(quarter), circa lire 35 Pettolitro. « Nel 1822 il prezzo rimunera-
tore fu ridotto a 70 scellini ed abbassata la gabella di introdu-

(1) CavouRr. — Dell’ influenza che la nuova politica commerciale inglese deve
esercitare sul mondo commerciale e sull’ Italia in particolare nell’Antologia italiana
del 31 Marzo 1847 e nella 2* dispensa delle Opere; ed. di Cuneo 1855. « Un
nuovo fenomeno fisiologico, la malattia delle patate, bastd a compiere I'intera
rovina di quell’edifizio protettore cosl solidamente costrutto in Inghilterra e
che pareva, or sono pochi anni poggiare sulle basi indistruttibili dell’aristo-
crazia fondiaria e dei pregiudizi popolari... La malattia delle patate dell’anno
scorso fu un fatto grave bens), ma non maggiore per le sue conseguenze ma-
teriali delle piogge del 1828 o degli scarsi raccolti delle biade del 1839 e 1840.
Onde non dubitiamo di asserire che il fato del sistema protettore in Inghil-
terra era inevitabile e che a segnare 1’ultima sua ora avrebbe Dbastato, ove
la Provvidenza le avesse fatto grazia dell’nlti.no flagello agricolo, il ritorno
periodico di un anno di scarsitd, come quelli che abbiamo ora indicati ».
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zione imponendo il dazio d’uno scellino se il prezzo corrente mon-
tava a scellini 85, di 5 seellini se a 80 e di 12 scellini se scendova
sotto 80. Tl ministro Canning aceolse la proposta dell’Huskisson
nel 1827 sostenendo il bill clie riduceva il prezzo rimuneratore
a4 66 scellini il moggio, aboliva la proibizione e concedeva DIin-
troduzione del grano forestiero con dazi graduati sul prezzo cor-
rente in Inghilterra. La Camera dei Comuni Iapprovo, lo respinse
la Camera dei Lordi accogliendo il temperamento del duca di
Wellugton , che elevava il prezzo rimuneratore a 72 scellini e
snaturava del tutto il bill proposto dal Canning. Si sa quanta
opere di propaganda a favore dell’abolizione delle leggi restrit-
tive abbia dato il Cobden, coi suoi valorosi collaboratori, Bright,
Thompson, Villiers, come dal 1838 si iniziasse la lega contro le
leggi dei cereali e come gli oratori percorrendo c¢ittd e campa-
gne riuscissero a persuadere mercanti ed alfittainoli e nel gingno
1846 finalmente venissero approvate le leggi abolitrici. H consi-
derevole che fu allegato alla Camera dei Comuni un rapporto,
del quale era stato incaricato il Bowring sulle riforme toscane
edl il Bowring specie attinse notizie dal Fossombroni, che tanta
parte era stata di esse.

Queste iniziate per impulso dei protezionisti agrari si compirono
poi seguendo principii di libero scambio: « alla legge del 1767, re-
golatrice dell’introduzione e dell’estrazione, succedette la legge di
perfetta libertd del 1771 e questa fu dal legislatore inglese consi-
derata nella introduzione delle viforme del 1846 (1). Oltre alla abo-

(L) V. il- bel Discorso storico ed economico di Abele Morena premesso agli
Soritti di pubblica economia del Fossomnbroni dal Morena stesso editi. Arezzo
1896, vol. I, ed anche R. DALLA VOLTA. — Per il centenario di Roberto Cobden
nei Saggi economici e finanziaru sull’ Inghilterra. 1912. Il Cavour nello scritto ci-
tato nella nota precedente rileva giustamente come i pochi dazi rimasti in
Inghilterra avessero carattere fiscale e non protettivo e molto minutamente
esanvinava i vantaggi che le riforme inglesi avrebbero apportato all’ Italia.
Quanto a Roberto Peel diceva che per operare la rifurma commerciale aveva
sacrificato il potere come ministro, 'autoritd di capo di parte, la riputazione
di consistenza cosi cara agli inglesi e che la storia difficilmente registra esempi

pit salutari e pitt grandi di quello che diede quel grande ministro nel mira-
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zione del dazio sui cereali si dichiard libera Iintroduzione di quasi
tutti i prodotti agricoli, degli animali in vita e delle carni prepa-
rate, e furono ridotti a misura semplicemente di diritti fiscali, i
dazi sul burro, sul cacio, sui bozzoli ece. Le riduzioni daziarie si
estesero pure a manufatti, cosi alle stoffe di lana, di cotone, di
lino, di seta. Ed il Russell successore del Peel tolse anzitutto le
ingenti sopratasse che colpivano gli zuccheri esteri e via via si
prosegui in quest’ordine da lui e dai successori; nel 1849 fu abo-
lito Patto di navigazione; dopo il trattato di commercio colla
Francia nel 1860 si verificarono altre riduzioni daziarie, e quindi
fu da allora sgretolato completamente il sistema protettore. B le
riforme inglesi ebbero influenza in tutta Europa: la Franecia pa-
reva entrare nella stessa via; la lega doganale tedesca abbas-
sava le tariffe, seguita dalla medesima Russia: mediante trat-
tati si andavano temperando le taxiffe generali e la clausola della
nazione pill favorita estendeva via via ad altri i benefici doga-
nali concessi convenzionalmente ad un paese. Negli Stati Sardi
dal 1851 si inizia la riforma proposta da Cavour; il dazio sul
grano ¢ prima ridotto da L. 9 a L. 2,560 ; viene completamente
abolito colla legge del 16 febbraio 1854: nel 1856 si temperano
le tariffe sui prodotti delle manifatture e si riducono i dazi di
entrata: nel 1860 altre riduzioni sui diritti d’entrata delle mani.
fatrure si attuano: il 1. gennaio 1861 la tariffa sarda si applica
in tutto il Regno ed era la pitt mite fra quelle degli ex-Stati
1taliani: elevata la Lombarda, pili elevata quella degli Stati della
Chiesa, altissima, quasi proibitiva quella delle Due Sicilie: per
csempio sulla canapa e sul lino pettinati la tariffa sarda era di

bile discorso con cui iutrodusse nel Parlamento le nuove leggi annonarie e nel
(uale proclamd al cospetto del mondo intero i lunghi suoi errori economici,
confessando che edneato alla moda della protezione egli si era gravemente in-
gannato quando resisteva agli insegnamenti della scienza economica, guando
seguiva a mala pena Huskisson nei primi suoi tentativi di riforme daziarie,
quando cowmbatteva gli sforzi dell’ emulo Canning per estenderle ai prodotti
agricoli, e quando poco tempo prima tratteneva ancora il ministero Melbourne
nella via della libertdh commerciale ».
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L. 2,50 al quintale, quella delle Duc Sicilic di L. 23,87; sui fi-
lati di canapa e di lino la sarda era di L. 10, quella delle Due
Sicilie di L. 47,75: e per alcuni prodotti perfino di L. 119,38:
per certi tessuti la sarda di L. 2,50, la lombarda di L. 13,05,
quella delle Due Sicilie di L. 127,50 al quintale. Quindi Pesten-
sione della tariffa piemontese significava una moderazione potente
di protezionismo: il 17 gennaio 1863 venne sottoscritto un trut
tato colla Francia altrettanto notevole, quanto quello stipulato
fra la Francia e I’ Inghilterra nel 1860 e che coronava, come
dicemmo, le riforme britanniche.

In Francia tale trattato fu reso pubblico dal decreto di Nu-
poleone TTT del 10 Marzo successivo, e 1’ imperatore si era pre:
valso di un senatoconsulto del 1852 per conchiudere quel trat-
tato senza il voto del Parlamento, tanto che in Francia esso fu
giudicato un audace colpo di stato economico.

Il trattato del 1863 fra 1’ Italia e la Francia era particolar-
mente ragguardevole pei prodotti agricoli italiani: il dazio sul
riso veniva scemato da L. 2. a L. 0,50 per quintale: quello sull’olio
ridotto da 15 e L. 30 lire per quintale, secondo le qualita, a 3 lire;
quello sulle paste da 7 a 3 lire, sugli aranci da 11 a 2 lire:
quindi il vino, il formaggio, l'olio, la frutta, Ia pasta all’ ingrosso
in Francia erano colpiti da lievi dazi, esenti taluni prodotti
manufatti, le pelli, i marmi, la canape pettinata, la seta greggia
e torta, il sugo di limone e tolta la proibizione su 56 specie di
prodotti italiani. Concessioni ottenne la Francia, specie per tes-
suti di seta, di lana, per le pelli conciate, le porcellane bianche,
le lastre di' vetro, gli articoli di moda, e i prodotti chimici (1).

« T1 decennio trascorso tra il 1860 ed il 1870 si puo conside-
rare come letd aurea dei trattati in tutta Europa e PItalia vi
contribui con ardore giovanile, desiderosa di affrettare anche nel
campo degli interessi materiali Papplicazione pilt ampia di quei

(1) B. STRINGHER. — La politica doganale degli ultimi trent’ anni. Bologna
1889 o Gli scambi coll'estero e la politica commerciale italiana dal 1860 al 1910.
Roma 1912 nel III vol. di Cinquant’anni di sloria ilaliana spec. pag. 9-10.
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principii di liberta, che segnatamente per mezzo dei pensatori
brittannici erano divenuti il e¢redo comune » (1).

E sembrava che la tendenza libero scambista nel comimercio
internazionale dovesse avere duraturo e sempre piu largo trionfo,
tanto.che il List, il quale pure, come fra breve vedremo, ammetteva
il protezionismo in talune condizioni speciali soltanto « avvilito
dallinsuccesso della propria teoria, si suicidd. Ma se la morte non
I'avesse rapito cosi presto, avrebbe invece assistito, nel giro di
pochi anni, alla prevalenza pratica completa delle sue vedute » (2).
Gia dal 1861 gli Stati Uniti d’America o pitu ancora dopo il 1868
avevano applicata una tariffa protezionista, che fu in seguito esa-
cerbata benchd con alternanze frequenti. Forti aggravi furono in-
trodotti nel 1870 (bill Mac-Kinley): pero la clansola della reciprocita
lasciava adito a convenzioni future di commercio; la tariffa del 28
agosto 1894 determind una certa moderazione doganale , ma di
nuovo nel 1897 (legge Dingley) si esacerbod la protezione, bencha
accordi commerciali con vari Stati si siano conclusi. La Germa-
nia dal 1879 inaugurd il ritorno in Buropa ad una politica ri-
solutamente protezionista; perd tanto essa, quanto 1’ Austria-Un-
gheria, del pari che I'Italia non abbandonarono il regime dei trat-
tati che riesce a temperare almeno per alcuni prodotti la prote-
zione stabilita delle tariffe generali. La Russia nell’ultimo qnin-
dicennio attenud taluni diritti proibitivi nelle convenzioni con
alcuni Stati, ma pur sempre la sua politica & ispirata a concetti
protettivi.

La Francia dal 1892 attud un sistema di autonomia doganale,
stabilendo una tariffa massima da applicarsi agli Stati con cui
non ha convenzioui ed una minima da accordarsi in cambio di
altre concessioni; si che le trattative non possono svolgersi che
sulla base della tariffa minima e sulla clausola del trattamento
della nazione pitt favorita. ¥ noto che una guerra di tariffe fra
I'Italia e 1a Francia si inizio il 1.* Marzo 1838, durd aspra sino al 1.°
Gennaio 1890 da parte dell’Italia e sino al 1.° Febbraio 1892 da

(1) B. STRINGHER., — Gli scambi coll’estero, cit. pag. 10.
(2) A. LoRIa, — Corso completo di ecomomia politica. Torino 1910, pag. 568.
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parte della Francia, subentrando in Francia ai dazi differenziali
quelli della tariffa massima ed in Italia per i prodotti francesi
al trattamento differenziale quello della tariffa generale. Fu sti-
pulato poi un accordo nel 1898 fra 1'Italia e la Francia sulla
base della clausola della nazione pill favorita e dell’applicazione
della tariffa minima francese ad alcuni prodotti nostri: 1’ Italia
consentiva riduzioni daziarie all’entrata nel Regno di numerosi
prodotti francesi, come vino in bottiglie, cognac, sapone, profu-
merie, vari tessuti, mercerie, molteplici lavori in pelle, di niche-
lio e oro battuto ecc. ece.: rimasero esclusi da una parte e dal-
Paltra dall’ accordo i filati e tessuti serici, ed & un accordo sine
die che potrebbe cessare quando piacesse all’ una od all’ altra
parte. Si sa come parte dell’esportazione nostra che si dirigeva
in Francia abbia trovato mercati in Austria, Germania, Svizzera
e negli Stati Uniti: notevoli furono i trattati del 1891 colla Gor-
mania e coll’ Austria e colla Svizzera, specie per le riduzioni da-
ziarie ottenute sopra nostri prodotti agricoli, che non si poterono
mantenere integre nella rinnovazione di essi nel 1904-1906. Per
oltre il settanta per cento del valore complessivo delle nostre
esportazioni in Germania ed Austria-Ungheria si confermd il re-
gime precedente, ma poi a trattamento piit gravoso dovettero
sottostare aleune specie di ortaggi freschi, i semi di trifoglio,
le piante vive, le paste alimentari, i guanti di pelle, i filati di
canapa grezzi, le calzature: in compenso si ottennero riduzioni
sull’uva da tavola, esenzione per gli agrumi all’entrata in Austria-
Ungheria ed in Svizzera: in Germania la franchigia fu ammessa
per i limoni ed agli aranci fu accordato un dazio ribassato. Ridu-
zioni vennero stabilite al’importazione di tessuti, di alcune spe-
cie di macchine e di molti prodotti, ed anche pei tessuti di seta
il trattato italo-svizzero concede riduzioni pit notevoli (1). Ora
questi ed altri tratbati temperano il rigore delle tariffo generali
od in sfera abbastanza estesa, ma pure IItalia ha improntato,
sin dalla tariffa generale del 1878, la sua politica di an carat-

(1) B. STRINGHER. — Gli scambj all’estero, cit. spec. pug. 80-87.
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tere protettivo. E pitt pronunziato si manifesta tale carattere nella
tarifta del 1887: certo mediante Ia tariffa del 1878 si corressero
anche errori tecnici della tariffa precedente: nella quale, p. esem-
pio si ponevano in una medesima categoria i girarrosti ed i mo-
vimenti di orologeria: si imponeva con minore dazio il prodotto
compiuto delle merci sue componenti nel loro insieme: cosi le ma-
terie prime necessarie a costruire un vagone di merci pagavano
L. 375 di dazio all’entrata in Italia, il vagone compiuto L. 150. B
se nella tariffa del 1878 si eliminarono queste incongruenze perd si
accrebbe il dazio sul totale, piuttosto che diminuire quello sui sin-
goli elementi (1). La tariffa del 1887 & anche in grado maggiore pro-
tezionista. Si aggiunga poi che, seguendo l'esempio di altri Stati
@’Europa, impressionati dalla concorrenza nella produzione dei
cereali per parte di paesi nuovi, si elevo il dazio sul grano nel
1893 a L. 7 al quintale e nel 1894 a L. 7,50, cosi ragginngendo
una misura pitt alta di quella di qualsiasi altro paese. Per modo
che soltanto PInghilterra e qualche *minore stato, il Belgio, 1’0-
landa continuano Ia politica liberale, ed in Inghilterra stessa tale
politica fu fortemente contrastata negli ultimi anni: sono note le
proposte del Chamberlain, che sotto pretesto di rinvigorire i vincoli
politici fra I'Inghilterra e le sue colonie voleva ristabiliti taluni
daz1 protettivi. Certo simili proposte furono respinte e la politica
liberale ebbe per due volte di recente la sanzione dei comizi elet-
torali e della Camera dei Comuni. Abbiamo accennato ai dazi come
mezzo di attuazione di politica protettiva, ma oltre che di essi e dej
premi e di provvedimenti transitori deliberati in apparenza per
motivt di igiene, si avvalgono gli stati delle tariffe ferroviarie e
marittime, colle quale anche talora si neutralizzano od attenuano
gh effetti dei dazi. P. es. i nostri grandi industriali affermano
che la Germania, d’accordo con I’ Austria-Ungheria e Ia Svizzera,
abbia conseguito una tariffa cosi mite per il trasporto dei ma-
teriali metallici destinati all’Italia, che i grandi centri della si-

(L) Cfe: L. LuzzaTri, — 4 nehiesta industiriale ed i trattaii di commenrcio,
Roma 1878.



— 190 —

derurgia tedesca li possono mandare qui a condizioni migliori
di quelle che gli stabilimenti italiani situati nelle provincie set-
tentrionali sopportano per far ginngere i prodotti rispettivi nel-
I'Ttalia centrale e meridionale (1).

Senza discutere specificamente la questione generale ci limitia-
mo a notare che il protezionismo in tutte le sue forme diminuisce
lo sviluppo sociale: esso non consente, come dicemmo I’applicazione
degli sforzi e dei capitali produttivi nella guisa netla gnale dareb-
bero il maggiore risultato. La produzione interna non puo avero
danno dalla concorrenza estera perchd l’industria straniera pre-
tende in cambio dei prodotti che importiamo, altri prodotti: quindi
la differenza fra il protezionismo ed il libero scambio sta soltanto
in questo: che il protezionismo determina la produzione diretta di
ricchezze le quali meglio si conseguirebbero per via i scambio,
mentre il libero seambio consente che il paese si dedichi alle
produzioni, che con maggiore economia di costo gli fanno ottenere
i prodotti di cui abbisogna. I dazi evidentemente non creano
capitale : se, per ipotesi fosse proibita o resa dilficile 1’ intro-
duzione dei tessuti di cotone in un paese, probabilmente una data
quantitd di capitale o di lavoro si dedicherebbe alla produzione
medesima, mentre prima si applicava p. es. alla produzione di
teesuti di seta, colla gnale si ottenevano a minor costo i pro-
dotsi i cotone. Quindi mentre il protezionismo non aumenta ’im-
piego dei lavoratori, accresce gli sforzi del lavoro per ottenere
an medesimo risultato, dd una fallace direzione all’attivita indu-
striale nazionale (2). Il protezionismo agricolo anche determina
la cultura di terreni meno fertili sui quali quindi la cultura ¢ pilt
costosa, e con cid tende ad accrescere la rendita fondiaria, men-
tre il protezionismo industriale implicando il trasferimento di ta-
luni capitali all’industria pure dall’agricoltura, se determina I’ab-
bandono di talune colture agrarie meno efficaci, cagiona costi an-
che pitt gravi di quelli prima inerenti alle produzioni agricole, senza

(1) B. STRINGHER. — Gli scambi all’estero ecc. Roma 1912, pag. 152-153.
(2) Per qualche caso eccezionale ofr. il mio scritto: Di alcuni aspetti della

questione protezionisia in Teorie € fatli economici. Torino 1912,
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conferire extraredditi ad alcuna classe (1). I1 prodotto protetto
diviene di regola pitt c¢aro, e: quindi rimane un margine minore alla
accumulazione ed alla capitalizzazione: il che in ultima analisi da
adito a minore domanda di lavoro. Avviene perfettamente il con-
trario di quanto potrebbe a prima vista credersi e di quanto dai
propugnatori del protezionismo si afferma e ciod ben lungi dal
diminuire la domanda di lavoro, il libero scambio tende ad ac-
crescerla.

Gli argomenti, che a difesa del protezionismo si pongono ora
innanzi, derivano da una estensione arbitraria di una proposizione
dello Stuart Mill, e da concesti di Federico List. Lo Stuart Mill
afferma che il solo caso «in cui, secondo i principii delPeconomia
politica, possono difendersi i dazi protettivi, & quello, nel quale
essi siano imposti temporaneamente (in specie nei paesi giovani
€ progressivi) nella speranza di naturalizzare una, industria estera,
per sé stessa perfettamente idonea alle condizioni del paese. La
superioritd di un paese sopra un altro in un ramo di produzione
Spesso deriva dal solo fatto che esso ha iniziato pilt presto I’indu-
stria. Non vi ha un vantaggio o svantaggio specifico da una parte
0 dallaltra, ma solo una superiorita attuale, che deriva da abilita
ed esperienza acquistata. Un paese che deve ancora acquistare
questa abilita ed esperienza, pud per altro rispetto, essere me-
glio adatto alla produzione di quelli che prima avevano impresa
tale industria, ed un esperimento, a nuove condizioni, ha la piu
grande tendenza a promovere miglioramenti in un ramo di pro-
duzione, Ma non pud aspettarsi che individui a proprio rischio e
perdita introducano una nuova industria e la mantengano e re-
chino a quel punto raggiunto da coloro, per cui ’industria & tra-
dizionale. Un dazio protettivo continuato Dber un periodo ragionevole
sara il mezzo meno sconveniente per la nazione di tassare sé stessa
affine di compiere tale esperimento. Ma la protezione sard ristretia
ai casi in cui vi sia fondamento sicuro di sperare che Vindustria

(1) A. Loria. — On the effects of ihe import duties nel Journal of the Stati-
stical Society, 1887,
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dopo certo tempo possa prosperare Senza di essa, nd i produttori
interni dovranno attendersi che sia continuato oltre il tempo ne-
cessario per un equo esperimento di guel che siano capaci di
compiere (1).

Abbiamo voluto riferire integralmente le parole del Mill, per-
ché si vegga con quanta riserva egli ammettesse un dazio tem-
poraneo per industrie giovani ed in paesi nuovi. Ora, anche con
tali riserve, il principio & contestabile perchié gquando an paese
ha veramente forze ed attitudini per imprendere una industria
non ha duopo, nemmeno nei primi momenti, di protezione. Ditli-
cilmente la inferioritd comparativa si presenta pur relativamente
a tutta una produzione, solo per cagionc di mancanza di espe-
rimento. Ma & importante notare che in nessun ¢aso il dazio do-
vrebbe perdurare al di la dei limiti di questo tirocinio; invece in
nessan caso le industrie protette, di fatto, hanno assentito che
dopo certo periodo la protezione non gia pill necessaria: anzi
hanno accampato Padattamento avvenuto alla protezione, per chie-
dere una protezione maggiore. Il che si verifica anche perché il
protezionismo non sospinge a perfezionamenti, che altrimenti la
concorrenza estera avrebbe indotto ad apportare.

11 List nell’opera : il sistema nazionale dell’economia politica con-
trappone all’economia cosmopolita di Smith I’economia nazionale
affermando che debbasi tendere allo sviluppo delle forze produttive
del paese. Le quali, in una prima fase che potrebbe dirsi agricola,
possono svolgersi senza alcuna protezione ed anzi Pagricoltura &
favorita dall’ importazione dei manufatti stranieri e dall’esporta-
zione delle derrate. Nella seconda fase, quando i popoli posseg:-
gono le qualita materiali e morali richieste per stabilire presso
di loro una industria manifattrice, potrebbero essere arrestati nel
loro progresso dalla concorrenza straniera. Presso tali popoli le
restrizioni commerciali per creare € sostenerc una industria mani-
fattrice sono legittime e le nazioni anzi debbono sottoporsi a que-

@) J. 8. MiLL. — Principles , libro 5¢, cap. X, § I, pag. 556 della Peoples’
edition.
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8t0 necessario sacrificio per raggiungere completamente Ia loro
individualitd e la loro autonomis politica ed economica (1),

Come vedesi, la stessa teorica del List non & che una difesa
relativa del protezionismo in talune condizioni; perd fu prin-
cipalmente dopo un viaggio in America, che egli si convinse di
questi concetti, e come senti 'influenza dell’ambiente americano,
nel quale trascorse quattro anni; esercitd poi su altri scrittori ame-
ricani una propria influenza (2). I1 Carey attribuisce il malessere
sociale non a leggi naturali, ma ad errori dj politica economica,
cioe alla mancanza di adeguata correlazione fra le industrie e
Pagricoltura. Perché un paese non si restringa solo a produzioni
agrarie e non si limiti alla cultura delle terre pit povere che non
richieggono ne disboscamento, né drenaggio, occorre che si crei
un mercato interno, formando una domanda stabile di lavoro e
sottraendosi alla tirannia dei prezzi, che nellipotesi di esporta-
zione, gli stranieri impongono. Il commercio interno ha maggiore
importanza dell’ internazionale e bisogna impedire che il paese
sia esclusivamente agricolo od esclusivamente manifatturiero, men-
tre la protezione promuove appunto quella associazione economica
complessa fra agricoltura ed industrie , che & fonte di generale
interesse. 11 Carey poi soggiunse che le spese di trasporto cadono
a carico del produttore e cid sarebbe un ulteriore aggravio insito
al commercio internazionale (3).

E in fondo questa dottrina una riproduzione di quella del List
frammista ad errori relativi alla rendita; per quel che riflette le

(1) F.LisT. — Das national System des politischen Oekonomie. Stuttgart 1883,

(2) Il RABBENO. — Protezionismo americano , cit. pag, 420 e segg. ricorda
che il List quando nel 1818 prepard un corso di ecomomia politica, accettd
in generale il principio della liberta di commercio , ma si persuase che era
vero soltanto se applicato da tutte le nazioni. Si reco nel 1825 negli Stati
Uniti, trovandosi in mezzo a quel che poteva sembrare il trionfo del protezio-
nismo, al quale pensd dovesse attribuwirsi la formazione dell’industria americana,

(3) Le idee del CAREY trovansi esposte in molte opere: Principles of social
science. The past, the present and the future ed altre : ottimamente le riassume
11 RABBENO in Protezionismo americano, cit. spec. pag. 449 e 8egy.

GRAZIANIL. — Principii di ecomomia commerciale.
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spese di trasporto & ovvio, e gia il Mill P osservava, che que-
st’onere, quando lo scambio internazionale avverra, ® piu che su-
perato dai vantaggi dello scambio stesso.

Fra i pit recenti che collegano il loro pensiero a queste teo-
riche deve menzionarsi il Patten che ha tentato di presentare
una dottrina dinamica del proteziomismo. Egli pure insiste sul-
I’ importanza del commercio interno rispetto all’internazionale e
sulla necessitd di assicurare una varietd di produzioni. Ma se ®
certo che come notammo in altro capitolo, quanto pilt grande &
il pacse e tanto minore & proporzionalmente l'entitd del commer-
cio estero rispetto a quella dell’interno, e negli Stati Uniti d°A-
merica si ha un grande territorio liberista, pure Putilita del com-
mercio estero, quando spontaneamente si svolge, & incontestabile.
E non & vero che il libero scambio imponga Puniformita ed esclu-
sivitd delle produzioni, poiché la capacitd produttiva non & cosl
uniforme, come suppongono i difensori del sistema protettivo. Non
potranno, p. es. resistere alla concorrenza estera i coltivatori che
producono sui terreni inferiori, o non potra proseguire 'estraziones
del minerale dalle miniere meno efficaci, ma rimarranno pure al-
I’ interno produzioni di quelle ricchezze, che in parte si ottengono
per via di scambio. I Inghilterra produce grano anche in assenza
di protezione e se si togliesse in Italia il dazio sul grano, pro-
babilmente continuerebbero ad essere coltivati a grano soltanto
quei terreni pit adatti, sui quali si consegue un alto risultato e
sarebbero ad altre produzioni dedicate le terre meno fertili, nelle
quali il rendimento & esiguo. E d’altronde bastano modificazioni
anche relativamente tenui nel costo comparativo, per rendere espor-
tabili prodotti, che dianzi non lo erano.

Certo non bisogna ascrivere esagerata importanza alla politica
doganale; le forze che agiscono sono tante e complesse che sa-
rebbe erroneo attribuire al liberismo o la prosperitd inglese od
anche soltanto I’elevatezza dei salari in Inghilterra; puo tuttavia
dirsi con fondamento che la libertd dei traffici internazionali con-
correndo alla ripartizione pilt economica delle forze di capitale
e di lavoro, alla diminuzione dei costi, alla maggiore accumula-
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zione, ha impresso pur maggiore efficacia alla produttivitd indu-
striale, ha concorso al miglioramento delle condizioni delle classi
operaie. Il protezionismo americano non ha impedito un imponente
accrescimento di ricchezza negli Stati Uniti, né che le mercedi
vi attingessero alti culmini, ma bisogna pensare alle grandi ri-
sorse naturali del paese, alla stessa grandezza del territorio in-
terno, in cui prevale una politica liberale. E senza anche asserire
che talune depressioni industriali sarebbero state attenuate dalia
possibilita di estendere il mercato, in assenza di vincoli protet-
tivi, non & temerario affermare che gli sforzi produttivi avreb-
bero conseguito anche risultato pitt cospicuo, che i salari si sa-
rebbero anche piit potuti elevare, dato un regime doganale, che
non avesse frapposto ostacoli cosi gravi al commercio estero.
Sulle conseguenze generali del protezionismo non possono es-
serv. dubbii. Piu difficile & intendere per quali ragioni la poli-
tica protettiva, che & incontestabilmente perniciosa agli interessi
generali, tuttora persista in tanti Stati. Il Ricea-Salerno, in un
acutissimo e dotto studio dedicato all’argomento, esserva che se
i produttori costituissero una sola classe, i loro interessi coin-
ciderebbero sempre cogli interessi generali. Invece, quando la
classe dei capitalisti & distinta da quolla dei proprietari del texr-
reno e da quella dei lavoratori, possono esservi divergenze fra
gli interessi di queste varie classi e gli interessi generali. E men-
tre il protezionismo aggrava il costo di produzione universal-
mente, puo, in talune contingenze, riuscire a decrescere il costo
di lavoro. Quando, per Iesistenza di terre facilmente coltivabili
dax lavoratori, questi possono costituire imprese indipendenti, il
protezionismo giova ai capitalisti, in quanto rincarando il prezzo
dei generi alimentari ed accrescendo la rendita fondiaria, rende
meno agevole la formazione di tali industrie autonome, costringe
I lavoratori indipendenti a divenire salariati, e con cid aumenta
la competizione di questi ultimi. La concorrenza pitt grande di
operai diminuisce il saggio dei salari, e se anche il costo delle
merci che li compongono si eleva, il costo di lavoro si attenua,
appunto per questo decremento nella misura delle mercedi, Ed
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esso tanto pill si attenua se il protezionismo & prevalentemente
agricolo ed il caro prezzo dei prodotti della terra trova compenso
nel diminuito prezzo dei manufatti. Allorche, per contro, le terre
coltivabili con puro lavoro sono rare ed inesistenti e le mercedi
hanno superato il minimo, Ponere dei salari per gli imprenditori
dipende in gran parte dal costo dei prodotti che 1i costituiscono:
quindi il libero scambio diminuendo il prezzo di tali ricchezze,
cospira a decrescere il costo di lavoro, ed in tale periodo & con-
forme agli interessi degli imprenditori. Cosl in Inghilterra le leggi
restrittive avevano lo scopo di decrescere la gquantitd dei salari
e di attenuare il costo di lavoro per gli imprenditori, eccitando
la concorrenza degli operai e rendendo pin tristi le loro con-
dizioni. Nel successivo periodo invece il costo di lavoro era as-
sorbito dal caro prezzo dei viveri, ed il libero scambio attenuan-
done il costo, appunto riduceva le spese degli imprenditori, dando
adito ad incremento di profitti (1).

Questa dottrina non darebbe — anche se esatta — spiegazione
della recrudescenza di protezionismo in tanti paesi contemporanei.
Non solo in Inghilterra, ma in Germania, in Francia si sono ele-
vate le mercedi negli ultimi cinquant’anni, se non in grado cosl
cospicuo e pure mentre in Inghilterra perdura la politica libero-
scambista, in questi ed altri paesi si e da un trentennio o poco
meno ritornati alla politica protettiva, che, accresce non solo il
costo generale di produzione, ma pure il costo specifico degli
imprenditori.

Il Loria pure attribuendo il persistere della politica protettiva
ad interessi particolari dei proprietari-capitalisti, afferma che in
una prima fase dell’economia capitalista, sottraendo a domanda di
lavoro una parte di capitale, la quale in manecanza di politica pro-
tettiva si sarebbe investita produttivamente, essi reagiscono contro
Pazione della classe lavoratrice intesa a migliorare le condizioni

(1) Protezioniamo e libero scambio nei paesi vecchi e nuovi, nel Giornale degli
Economisti aprile ¢ maggio 1891 e nella 4* Serie della Bibl. dell’ Economista,
vol. I, parte 22, 1897.
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del contratto di lavoro. Quando poi il salario & ridotto al minimo,
allora per rinfrescare le energie produttive, e rimediare alle de-
ficenze inerenti alla scarsa intensitd del lavoro, i popoli ritor-
nano al libero scambio. In una terza fase non pill & necessaria
la riduzione del salario al minimo per garantire la persistenzs
dei profitti ed anzi in certa sfera gli alti salari per la produttivita
del lavoro che promovono, determinano minor costo effettivo per
il capitalista. L’accumulazione procede illimitata ; si manifestano
depressioni industriali ed i profitti sono declinanti, sicchd il pro-
tezionismo temperando gli impulsi alla capitalizzazione, pud ar-
restare in parte la successiva discesa dei profitti e dare ai capitali-
sti i mezzi di dilatare i propri guadagni (1).

Anche questa interpretazione non & sufficiente e del resto il
Loria stesso in altre opere dimostra tutta 1’ influenza dei contrasti
fra le varie frazioni della classe proprietaria. Il paese in cui
Paccumulazione sistematica precede pilt rapida ed estesa & forse
I'Inghilterra, e dopo I'Inghilterra, una di quelle, in cui V’esercizio
effettivo dell’accumulazione & piit intenso, & ’Olanda; ebbene questi
paesi hanno mantenuto finora negli scambi esteri Ia politica libe-
rale. E se ’Olanda & uno Stato relativamente piccolo e potrebbe
dirsi Ia sua situazione particolare, 'Inghilterra & grande ed estende
la sua sovranitd sopra parte assai notevole della terra. Certo po-
trebbe dirsi che altre circostanze hanno contrariato V’azione di
questa tendenza, ma & del resto non provato che si frappongano
questi limiti allaccumulazione, nell’intento di opporsi alla deli-
mitazione del profitto.

Una spiegazione di carattere generale non & possibile, perche
appunto vari interessi particolari prevalgono volta a volta. Il
protezionismo agricolo avvantaggia i proprietari del suolo a danno
dei consumatori delle derrate, costringendo alla cultura di ter-
reno meno fertili ed accrescendo, come gi4 notammo, la rendita
fondiaria. In Inghilterra prima delle leggi abolitrici di Peel la

(1) Cfr. anche A. LoRra. — Corso completo, cit. pag. 577 e le altre Opere
dell'A. spec. P Analisi ¢ la Costitugione Economica Odierna.
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prevalenza dei proprietari fondiari determinava principalmente
la politica rtestrittiva e furono gli interessi dei proprietari fon-
diari che in tanti Stati promossero il ritorno al protezionismo
dopo il breve esperimento della politica liberale. Gli industriali
per conseguire il mantenimento e l’esacerbamento di dazi sui
manufatti appoggiarono i proprietari nelle pretese di protezivne
agraria. B vero che i dazi protettivi sui manufatti solo risarci-
scono i maggiori costi e non conferiscono aleun extraprofitto a1
capitalisti, ma coloro che iniziarono talune speciali industrie non
vogliono soffrire le perdite transitorie inerenti al mutamento di
produzione, od incontrarne le difficolta, e rappresentando quale
interesse nazionale duraturo, quello che & invece interesse pai-
ticolare e temporaneo riescono ad imporre tale politica commer-
ciale. In Inghilterra la forza e IYinfiuenza della classe lavoratrice,
come I’ importanza della stessa classe capitalista, prevalente di
fronte a grappi singoli di essa, e cospicua pur di fronte ai pro-
prietari del terreno, impedirono il ritorno al protezionismo. Cosi
che l'elevazione e 1’ organizzazione della classe lavoratrice, gio-
vano non solo a questa, ma pure al trionfo di una politica pit
conforme ai generali interessi, e se in altri paesi, come dicemmo,
le condizioni degli operai sono assai migliorate, pure non rag-
giunsero quel grado che toccarono in Inghilterra e sopratutto la
classe capitalista non & cosi compatta come classe e di fronte a
quella dei proprietari come nel Regno Unito. In America i salari
sono anche pilt elevati che in Inghilterra, ma diversa & la co-
stituzione delle classi sociali nel rispetto accennato ed in Austra-
lia il partito del lavoro & cosl soverchiante che adduce a po-
litica parziale e per pil riguardi inceppante lo sviluppo delle
forze produttive.

I forse superfluo soggiungere che se la politica di liberta de-
gli scambi esteri ¢ la sola definitivamente e sicuramente van-
taggiosa agli interessi generali, lo Stato puo utilmente esercitare
una politica positiva, sia concorrendo all’ incremento delle co-
gnizioni e della tecnica, sia facilitando le comunicazioni. Non si
deve proteggere lo spaccio del prodotto pitt costoso ed imperfetto,
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imponendone un prezzo pilt elevato di quello cui da altri compe-
titori potrebbe comseguirsi, ma devesi aintare ed anche talora
eccitare I'iniziativa individuale e concorrere al perfezionamento
dei produttori e dei mezzi di produzione. In quali limiti questa
azione debba esplicarsi non puo svolgersi in questo libro ristretto
a considerazione di economia commerciale; & problema di politica
economica generale, che eccede di gran lunga i confini di questa
trattazione.
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